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Ordlista och terminologi 1 GEM-undersokningen

Entreprendriell avsikt

Andel i aldersgruppen 18-64 ar, exklusive dem som
ar engagerade i nagot stadium av entreprendriell
aktivitet (TEA, se nedan), som planerar att starta
foretag inom tre ar.

Entreprendér i vardande

Andel i aldersgruppen 18-64 ar som for narvarande
ar engagerade i att starta ett foretag som de kommer
att dga eller deldga. Foretaget har annu inte betalat
ut loner eller annan ersattning till dgarna i mer an tre
manader.

Etablerat foretagande

Andel i aldersgruppen 18-64 ar som for narvarande
ager/deldger och leder ett etablerat foretag, dvs ett
foretag som har betalat [6ner eller andra ersattningar
till dgaren i mer an 3% ar.

Forvantningar om tillvaxt och TEA: relativ
forekomst

Andel av TEA (enligt definitionen nedan) som forvan-
tar sig att anstalla minst 20, 6-19 eller 0-5 personer
inom fem ar.

Informella investerare

Andel i aldersgruppen 18-64 ar som personligen
tillhandahallit medel for ett nytt foretag, startat av
nagon annan, under de tre senaste aren.

Innovation bland entreprendrer — Innovativa
produkter och TEA; relativ forekomst

Andel av TEA (enligt definitionen nedan) som anser
att deras produkter ar nya for alla, nagra eller inga
kunder.

Innovation bland entreprendrer — Konkurrens och
TEA; relativ forekomst

Andel av TEA (enligt definitionen nedan) som menar
att inga, nagra eller flera foretag erbjuder samma
produkt.

Internationalisering

Andel av TEA (enligt definitionen nedan) med O,
1-25, 25-75 respektive mer dan 75 procent av kun-
derna utomlands.

Méjlighetsdriven entreprenériell aktivitet/ méj-
lighetsbaserat foretagande: relativ forekomst
Andel av dem som é&r involverade i TEA (enligt defini-
tionen nedan) som anser sig drivna av en identifierad
affarsmojlighet och inte pga att de inte har nagot
annat arbete.

Nédvandighetsdriven entreprenériell aktivitet

/ nédvandighetsbaserat féretagande: relativ
forekomst

Andel av dem som é&r involverade i TEA (enligt defini-
tionen nedan) som &r engagerade i foretagande pga
att de saknar annan sysselsattning.

Radsla att misslyckas

Andel i aldersgruppen 18—64 ar av dem som anser sig
ha definierat en affarsmojlighet men som avstar att
starta ett foretag pga av radsla att misslyckas.

Total entreprendriell aktivitet i tidiga stadier
-TEA

Andel i aldersgruppen 18—64 ar som antingen driver
ett foretag i vardande (enligt definitionen ovan) eller
ett nytt foretag (enligt definitionen nedan).

Upphort/avslutat foretagande

Andel i aldersgruppen 18-64 ar som under de
senaste tolv manaderna upphort med foretagande
antingen genom att sélja, stanga eller pa annat satt
upphora att vara dgare/foretagsledare.

Upplevd kapacitet/kompetens

Andel i aldersgruppen 18—64 ar som beddmer att
de har tillrackliga kunskaper och kompetens for att
starta ett foretag.

Upplevda mojligheter
Andel i aldersgruppen 18—64 ar som ser goda mojlig-
heter att starta ett foretag dar de bor.

Agande av ett nytt foretag

Andel i aldersgruppen 18-64 ar som for narvarande
ager/deldger och leder ett nytt foretag, dvs ett fore-
tag som har betalat I6ner eller andra ersattningar till
dgaren under mer an tre manader men inte mer an

3% ar.
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Snabbsammanfattning
— GEM 2013 pa 30 sekunder

Entreprendrskapet har vuxit trendmassigt sedan
mitten av 2000-talet och Sverige har [dmnat den
tidigare bottennivan i GEMs ranking av nytt och
ungt foretagande bland innovationsdrivna lander.

Kvinnors foretagande okar sedan mitten av
2000-talet men ar fortfarande lagt i jamforelse
med manga andra liknande lander.

Sverige har tidigare legat i topp bland jamférbara
lander avseende andel informella investerare.
Den trenden broéts 2012 och tillgang till informellt
kapital forefaller ha minskat radikalt under 2012.

Svenska entreprendrer har fortsatt laga ambitio-
ner avseende sysselsattningstillvaxt, innovation
och internationalisering.

Sverige har en nagot starkare specialisering
inom avancerad tjansteproduktion (affarstjans-
ter) an andra jamférbara lander

Det svenska etablerade foretagsagandet mins-
kar, sannolikt kopplat till generationsvaxlingen i
dgandet.

Precis som for andra lander aterfinns merpar-
ten av svenska entreprendrer bland dem som
ar 25-54 ar, men Sverige har en hogre andel
entreprendrer i dldersgruppen 55-64 ar.

Migranter i innovations- och effektivitetsdrivna
lander som Sverige har hog grad av foretagande
saval som involvering i export och internationell
verksamhet.

Svenska experter ser alltmer positivt pa mojlig-
heterna till foretagande.

Svenska experter ser fortsatt brister i kunskap
och utbildning om féretagande.

Sammantaget ligger det svenska entreprenor-
skapet efter Nederldanderna och Schweiz, dvs
sma lander med liknande storleksférdelning pa
foretag som i Sverige, men fore Finland. Sverige
star sig battre i en jamforelse av makroekono-
miska variabler an i en jamforelse av entrepre-
norskapets aktivitet och ambition.

Sysselsattningsambitioner i nya och unga fore-
tag har ett positivt samband med ekonomisk
tillvaxt tva ar senare i de innovationsdrivna
landerna.

Svenskar sager sig kunna identifiera fler affars-
mojligheter @an andra jamférbara lander men
anser sig ocksa i hog grad sakna kompetens for
att driva foretag. | t ex USA ar situationen den
omvanda. En relativt hdg andel svenskar uppger
ocksa att radsla att misslyckas hindrar dem fran
att starta foretag.

Satsningar pa att informera och utbilda indivi-
der om vad foretagande innebar skulle kunna
O0ka motivationen for att starta foretag.

Viktigast ar generellt goda férutsattningar for
entreprendrskapet — regelborda, kompetensfor-
sorjning och skatter maste vara utformade for
att framja ett innovativt féretagande.



Entreprendrskapsforum presenterar harmed
2013 ars nationella entreprendrskapsrapport
baserad pa data fran Global Entrepreneurship
Monitor, GEM. Lanseringen av den internatio-
nella undersokningen skedde vid en konferens i
Malaysia i januari. Den internationella rapporten
kan laddas ned fran GEM-konsortiets webbplats,
www.gemconsortium.org.

Antalet medverkande lander 6kade markant
2012 och uppgar nu till 69. GEM &r det mest
omfattande och varldsomspannande forsknings-
projekt som arligen mater och analyserar entre-
prendriella aktivititeter, ambitioner och attityder.
Projektet startades 1999 och har sedan starten
omfattat 99 lander. | 2012 ars globala undersok-
ning, den fjortonde i raden, har knappt 200 000
manniskor intervjuats och undersékningen omfat-
tar 74 procent av varldens befolkning samt 87
procent av global BNP.

GEM ger alltsa en arlig och omfattande 6gon-
blicksbild av foretagande i varlden hos befolk-
ningen, dvs inte endast hos entreprendrerna sjalva.
| analysen dgnas ocksa de ekonomisk-politiska
forutsattningarna for entreprendrskap, tillvaxt och
innovation uppmarksamhet. Genom en langt driven
samordning av metod, frageformuleringar och ana-
lys mojliggors internationella jamforelser.

Rapporten ar disponerad sa att resultaten
fran den internationella rapporten sammanfat-
tas i Kapitel 1 medan den svenska positionen

Forord

med avseende pa entreprendrernas aktiviteter,
ambitioner och attityder presenteras i Kapitel 2.
Analysen i Kapitel 2 baseras pa jamforelser 6ver
tid med ett urval relevanta lander och lander-
grupper. For den lasare som framst ar intresse-
rad av den svenska utvecklingen gar det utmarkt
att borja lasningen i detta kapitel. Kapitel 3
redogor for intervjuresultaten med de nationella
experterna som kompletterar de omfattande
data som redogjorts for i Kapitel 2. Slutligen dis-
kuteras de ekonomisk-politiska konsekvenserna
i Kapitel 4.

En ordlista over den terminologi som anvands
i undersdkningen finns samlad pa omslagets
insida. | appendix finns fordjupande infor-
mation om metod och modell. Den som vill
veta mer ar alltid vdlkommen att kontakta
Entreprendrskapsforum med fragor.

Utan vara finansiarer vore det inte mojligt att
samla in och bearbeta data fér undersékningen
och vi star i tacksamhetsskuld till VINNOVA,
Svenskt Naringsliv och CECIS vid KTH som finansie-
rat 2012 ars undersokning.

Trevlig lasning!
Stockholm i maj 2013

Pontus Braunerhjelm
Professor KTH och VD for Entreprendrskapsforum






Global Entrepreneurship Monitor
— Sammanfattning internationella resultat

Ar 2012 genomférde Global Entrepreneurship
Monitor (GEM) sin 14:e arliga undersokning av
individers attityder, aktiviteter och ambitioner
avseende entreprendrskap i 69 lander runtom i
varlden' vilket ar betydligt fler jamfort med férega-
ende ars undersokning da 54 lander medverkade.
Arets undersokning omfattar 198 000 personer
och representerar 74 procent av varldens befolk-
ning och 87 procent av varldens BNP. Sverige
medverkade fullt ut 2012 och detta ar den fjarde
nationella GEM-rapporten.?

Syftet med det inledande kapitlet ar att for-
klara den modell som GEM bygger pa samt att
sammanfatta de internationella resultaten for
2012 ars undersokning, uppdelat pa tva huvud-
omraden: dels entreprendrskapets olika faser och
attityder, dels ambitioner géllande féretagande i
olika lander.

| kapitel 2 redovisas resultaten av 2012 ars
undersokning mer ingaende och med Sverige och
jamférbara lander i fokus. Kapitel 3 presenterar
resultaten gallande experters syn pa forutsatt-
ningar for foretagande. | rapportens sista kapitel

sammanfattas rapporten och policyslutsatserna
presenteras.

Utgangspunkter for GEM

Ldnders utvecklingsnivd och foretagandets faser
GEM-modellen bygger pa idén att ett lands val-
stand utvecklas som en funktion av ett dynamiskt
entreprenorskap, och att detta férhallande galler
oavsett fas av ekonomisk utveckling (Figur 1.1).
Daremot varierar nivan och profilen hos féretagan-
det hogst avsevart mellan lander och regioner som
befinner sig i olika skeden av sin utveckling.

De lander som deltar i GEM delas in efter geo-
grafisk region och enligt World Economic Forums
landerindelning, se tabell A 1.1 i Appendix 1.

Foretagandets faser sammanfattas i Figur 1.2
nedan. GEM soker kartlagga denna process fran
potentiell entreprendr, via foretagsstart, over
etablerat foretagande till eventuell avyttring
eller nedlaggning av foretaget. Det som skiljer
GEM fran annan statistik pa foretagsniva ar att

1. Hela rapporten kan laddas ned fran www.gemconsortium.org (Xavier m f1 2012).

2. Sverige deltog de forsta Gren av GEM 1999 — 2007 och en svensk rapport publicerades 2001 av ESBRI. En lucka finns for data avseende dren
2008 och 2009. Fr o m 2010 tog Entreprenérskapsforum éver uppdraget att genomféra GEM-undersékningarna i Sverige. Pga. luckan fére
2010 saknas svenska data for just de ér da finanskrisen drabbade mdanga ekonomier, varfér vissa internationella jamférelser éver tid férsvaras

for svensk del.



Figur 1.1: Egenskaper och nyckelbegrepp, olika ekonomier
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Figur 1.2: Entreprenorskapsprocessen och GEMs operationella definitioner
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GEM fokuserar pa individers aktiviteter, ambitio-
ner och attityder.?

Den modell som undersékningen bygger pa
borjar med potential (langst till vanster i Figur
1.2) i vilket bl a ingar mojligheter, kunskaper
och formaga. Nar potentialen omsatts i akti-
vitet rér vi oss till hoger i figuren och 6vergar
till nasta fas, dvs entreprendr i vardande som
ar engagerad i att starta foretag (yngre an tre
manader). Nar foretaget val startats intrader
ndsta skede — dgande och drift av ett nytt
foretag (mellan tre manader och 3,5 ar). Det
markerade mittfaltet i Figur 1.2 utgor alltsa
TEA (Total Entreprendriell Aktivitet) — entre-
prendrskap i tidiga stadier — som ar ett centralt
matt for GEM. Foretag aldre &n 3,5 ar utgor
etablerade féretag och slutligen samlas ocksa
uppgifter in om dem som av olika anledningar
valt att ldgga ned sina foretag. | kommande
avsnitt sa kommer resultaten fran arets GEM-
undersdkning att presenteras med denna
modell som utgangspunkt.

Presentation av internationella resultat
i GEM 2012

| detta avsnitt presenteras resultaten fran 67

av de 69 deltagande landerna i drets GEM-
undersokning.* Fokus kommer i huvudsak att
ligga pa resultaten for de innovationsdrivna lan-
derna. Avsnittet inleds med att diskutera resulta-
ten fran entreprendrskapsprocessen for att sedan
Overga till attityder géllande entreprendrskap.

Entreprenodrskap i tidiga faser

| Figur 1.3 nedan presenteras TEA for samtliga
lander, uppdelade pa utvecklingsfas. Faktorsdrivna
ekonomier har hégst andel TEA med ett medel-
varde pa 24 procent medan motsvarande andel
ar 13 procent i effektivitetsdrivna ekonomier.> Om
vi ser till innovationsdrivna lander — den grupp
déar Sverige aterfinns — ar Sverige 2012 pa 13:e
plats bland de 24 innovationsdrivna landerna. |
Sverige uppger 6,4 procent av respondenterna att
de &r involverade i entreprendrskap (definierat

3. Definitioner och begrepp férklaras pa omslagets insida.

4. Resultaten fran tvé ldnder var dnnu inte tillgénglig dé denna rapport publicerades. Tabell 1.3 sist i detta avsnitt visar andelen vuxna individer i
alla undersékta ldnder 2012 som dr engagerade i olika faser av entreprenérskap: foretag i vardande, dgande av nya foretag (som tillsammans
utgér TEA), etablerat féretagande, avslutat féretagande samt féretagande uppdelat pé nédvéndighetsdrivet och méjlighetsdrivet (som

procent av TEA).
5. Samtliga medelvdrden som presenteras i detta avsnitt dr oviktade.



Figur 1.3: TEA for samtliga ldnder 2012, uppdelade pa utvecklingsfas (n=67)
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enligt TEA) vilket ar en 6kning fran 2011 med 0,6
procentenheter. USA ligger klart i topp med en TEA
pa 12,8 procent av befolkningen, f6ljt av Singapore
pa 11,6 procent. Japan har lagst andel med 4,0
procent. Det genomsnittliga vardet for TEA i grup-
pen innovationsdrivna lander ar oférandrat mellan
aren 2011 och 2012.

Motiven till att engagera sig i TEA delas upp i
att vara nédvandighets- eller méjlighetsdrivna.
Andelen nédvandighetsdrivet féretagande som del
av TEA sjunker i takt med ekonomisk utveckling. |
faktordrivna lander anger 35 procent av entrepre-
norer i tidigt skede att motiven ar nédvandighets-
baserade, i effektivitetsdrivna lander ar andelen 28
procent och i innovationsdrivna lander 18 procent.
Andelen mojlighetsdrivet foretagande ar hogst
i innovationsdrivna lander (51 procent) medan
andelen &r lagst (42 procent) i faktordrivna lander.

Entreprendrskapets profil

Fordelningen av entreprendrskapet (TEA) mellan
man och kvinnor ar pa ungefar samma nivaer i nio
av de 67 undersokta landerna. De nio landerna ar
Barbados, Brasilien, El Salvador, Mexiko, Namibia,
Uganda, Malaysia, Frankrike och Schweiz, det

vill sdga en diversifierad grupp med avseende pa
geografi, kultur och ekonomisk utvecklingsniva. |
Ecuador, Panama, Ghana, Nigeria och Thailand ar
kvinnliga entreprenérer nagot mer vanliga an man-
liga entreprendrer. | 6vriga 53 lander ar kvinnors
foretagande lagre an mans. Pakistan uppvisar den

lagsta nivan av kvinnliga foretagare. | Mellandstern
och Nordfrika &r manliga foretagare 2,8 ganger
mer vanliga an kvinnliga foretagare (med undantag
for Israel dar kvoten ar 1,4). | Sverige gar det 0,6
kvinnliga foretagare per man, genomsnittet for EU
ar0,5.

Fordelat pa aldersgrupper aterfanns den hogsta
nivan pa entreprendrskap i alderskohorten 25-34
ar, foljt av de i lderspannet 35-44 ar (Figur 1.4).
Dessa tva alderskategorier utgér narmare 50
procent eller mer av alla entreprendrer i de olika
geografiska regionerna. Chile, Sydkorea, Singapore,
Nederldanderna, Storbritannien och USA har den
hogsta nivan av TEA i aldrarna 35 till 44 ar. | icke-
EU lander ar halften av alla entreprendrer i dlder-
spannet 18 till 34 ar. | Kina ar andelen i samma
aldersspann 57 procent.

Etablerat foretagande

Entreprendrskap i tidigare faser bidrar positivt till
dynamiken i ekonomin genom introduktion av nya
idéer, skapandet av nya varden, hégre konkurrens
och 6kad produktivitet. De etablerade foreta-

gen spelar dock ocksa en viktig roll, bl a genom
sysselsdttning och genom att de bidrar med viss
stabilitet i ekonomin da de dverlevt de allra forsta,
svaraste aren.

Fordelat pa utvecklingsniva ligger det etable-
rade foretagandet pa ungefar samma medelvarde.
| faktorsdrivna lander anges nivan av etablerat
foretagande vara i snitt 11 procent medan i



Figur 1.4: TEA fordelat pa dlder och geografisk region
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effektivitetsdrivna lander &r motsvarande siffra 8
procent och i innovationsdrivna lander, 7 pro-
cent. Dessa siffror ska stéllas i relation till TEA dar
andelen ar betydligt hogre i faktorsdrivna lander
(medelvarde 24 procent) @n i innovationsdrivna
lander (medelvarde 7 procent).

Om vi ser till etablerat féretagande hamnar
Sverige i den nedre hélften av innovationsdrivna
lander, pa en sjuttonde plats 2012 jamfért med
en tolfte plats ar 2011.° Det etablerade fore-
tagandet har, baserat pa resultaten fran GEM,
minskat fran 7 procent ar 2011 till 5,2 procent
ar 2012. Grekland ligger i topp bland de inno-
vationsdrivna landerna med 12,3 procent av
respondenterna, vilket dock &r en minskning fran
2011 ars andel pa 15,8 procent.

Entreprendrer som siljer eller ldigger ned sitt
foretag

Personer som upphor med sitt foretagande (saljer,
lagger ned, gar i konkurs, 6verlater pa annat satt)
méats ocksa i GEM-undersokningen som darmed

belyser hela livscykeln. Andelen personer som

av olika skal avslutar sitt féretagande ar hogre i
faktordrivna lander an i effektivitets- och innova-
tionsdrivna lander, vilket ar naturligt mot bakgrund
av att det ocksa startas fler féretag i dessa lander.
Givet TEA-nivaerna i de undersokta landerna sa
ar det en storre andel av foretagare som lagger
ned eller saljer sitt foretag i faktordrivna lander. |
Afrika soder om Sahara, samt i Mellandstern och
Nordafrika — som har de hogsta respektive lagsta
TEA-nivaerna — finns ocksa de hogsta nivaerna av
avveckling av foretag.

Orsakerna till att entreprendrer upphér med
sitt féretag varierar mellan regionerna. De vanliga
orsakerna, oavsett region, ar Ionsamhetsproblem
och problem med att fa finansiering. | Asien var
dock problem med finansiering nagot mindre an i
andra regioner. | USA och inom EU angav respon-
denterna mojligheter till andra jobb eller affars-
mojligheter som vanligaste orsaker till att foretag
saldes eller avvecklas. Detta ar att betrakta som
orsaker av positiv karaktar.

6. Ldndersammansdttningen dr dock inte exakt den samma: Slovakien, Italien, Israel och Osterrike har tillkommit 6r 2012 medan Tjeckien,
Férenade Arabemiraten och Australien som fanns med Gr 2011 saknas i 2012 Grs data.



Figur 1.5: Entreprenoriell avsikt, innovationsdrivna lander 2012 (n=24)
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Tabell 1.1: Attityder till entreprendrskap, medelvarden for olika typer av ekonomier, 2012

Faktordrivna ekonomier Effektivitetsdrivna ekonomier | Innovationsdrivna ekonomier
Upplevda affarsmojligheter 63 41 31
Upplevda férmagor 71 52 36
Rédsla att misslyckas 28 32 39

Anm.: Talen i tabellen visar andel av den vuxna befolkningen inom respektive kategori av ldnder som 1. Anser att det finns goda méjligheter att
starta féretag ddr de bor; 2. Anser sig ha tillrécklig férméga och kunskap att starta féretag och 3. Séger att rddsla att misslyckas hindrar dem frén

att starta ett féretag.

Attityder till entreprendrskap
Entreprendrskapsprocessen i GEM-modellen
(Figur 1.2) beskriver ett tankt tidsférlopp. | GEM-
undersokningen mats — forutom de faser eller
aktiviteter som foretagande antas ga igenom — dven
attityder och ambitioner gillande entreprendrskap
som i sin tur paverkar aktiviteterna. Resultaten
avseende ambition presenteras i Kapitel 2. De data
som redovisas nedan vad géller attityder fokuse-
rar pa innovationsdrivna lander vilket kommer att
aterspeglas i de diagram och tabeller som presente-
ras. Resultat for de faktors- och effektivitetsdrivna
landerna aterges endast i text.

| GEM undersoks hur stor andel av den vuxna
befolkningen som sager sig ha for avsikt att starta
ett nytt foretag inom de kommande tre aren, s k
potentiella entreprendrer. Resultaten for 2012 pre-
senteras i Figur 1.5. De som for narvarande dgnar

sig at nagon form av entreprendriell aktivitet ar
exkluderade i mattet, vilket innebar att staplarna
visar forvantat nyforetagande for genuint nya fore-
tagare. Sverige placerar sig i mitten av de innova-
tionsdrivna landerna med ca 11 procent av respon-
denterna. | Taiwan dr andelen som havdar att de
kommer att starta foretag hela 25 procent, vilket
ar atta procentenheter hogre an tvaan Frankrike.
Sett 6ver samtliga lander i arets GEM-studie
framgar att det forvantade nyforetagandet ar klart
hogre i faktordrivna ekonomier an i effektivitets-
och innovationsdrivna lander. Det dr dven en stor
variation i datamaterialet. | Uganda anger 79,1
procent av respondenterna att de avser att starta
foretag medan motsvarande siffra i Ryssland och
Japan ar drygt tva procent.

Bland attityder till entreprendrskap ingar dven
upplevd kompetens att starta foretag, upplevda



Figur 1.6: Upplevda affarsmojligheter och upplevda formagor 2012, innovationsdrivna lander
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affarsmojligheter och radsla for att misslyckas
som hinder for att starta foretag. Den sistnamnda
attityden redovisas enbart for dem som sager sig
ha identifierat affarsmojligheter.

| Tabell 1.1 presenteras medelvarden for de
tre grupperna av lander och hur svaren fordelar
sig gallande upplevda affarsmajligheter, upplevd
férmaga och radsla att misslyckas. Respondenterna
i faktordrivna lander bedomer affarsmajligheter och
férmagan att starta foretag betydligt mer positivt an
respondenterna i de andra tva typerna av ekonomier.

Bland de innovationsdrivna landerna har Sverige
hogst andel bland befolkningen som anser att det
finns goda affarsmojligheter (66 procent) medan
enbart 37 procent anser sig ha tillrackliga kun-
skaper for att starta ett féretag. Osterrike dr det
enda landet bland innovationsdrivna lander dar
andelen respondenter som upplever att det finns
goda affarsmojligheter ar i paritet med de som
anser sig ha kompetens och formaga att starta
foretag.
Resultaten for [anderna i Europa uppvisar en skil-
jelinje mellan norra och sddra regionen. | norra
Europa (till exempel Sverige, Danmark, Estland,
Finland och Norge) anses det finnas goda majlig-
heter att starta foretag dar man bor medan kom-
petens och kapacitet att starta foretag bedéms

som lagre an fér genomsnittet. | sédra Europa (till
exempel Grekland, Italien, Portugal och Spanien)
uppvisar respondenterna det motsatta monstret:
upplevda affarsmojligheter ligger under genom-
snittet men tilltron till att starta och driva féretag
ar hogre an genomesnittet (Figur 1.6). Dessa
resultat kan till viss del forklaras av den pagaende
ekonomiska krisen i sédra Europa. Landerna i
sodra Europa uppvisar 6ver en femarsperiod inte
bara lagre nivaer gillande upplevda affarsmoj-
ligheter an lander i norra Europa utan ocksa en
fortsatt nedgang, vilket for 2012 innebar lagre
nivader dn 2008.

Det racker inte med att det finns gott om upp-
levda affarsmojligheter for att det ska leda till ett
hogt nyféretagande. Om radslan for att misslyckas
med sitt foretagande &r stark sa riskerar en stor del
av de upplevda mojligheterna att forbli oexploate-
rade. | Figur 1.7 visas andelen av befolkningen som
anser att det finns gott om affarsmojligheter i sitt
naromrade, fordelade pa de som anser att radsla
att misslyckas skulle hindra dem fran att starta ett
foretag och Ovriga.

Sverige ar det land, dar hogst andel av befolk-
ningen ser goda mojligheter att starta foretag i
kombination med en I3g niva av radsla att miss-
lyckas. | manga av de ekonomier som under de



Figur 1.7: Upplevda affarsmojligheter fordelat pa dem som anser att rdadsla att misslyckas
skulle/skulle inte hindra dem fran att starta foretag
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senaste aren genomgatt ekonomisk kris anger en
hog andel av befolkningen radsla for att miss-
lyckas och en lag andel uppger att det finns goda
affarsmojligheter, till exempel Grekland, Spanien
och Portugal.

Intressant att notera gallande resultaten fran
Sverige ar att, vid jamforelse av resultaten i Figur
1.6 och 1.7, upplevd bristande formaga ar det mest
utmarkande hindret for att starta foretag samti-
digt som det anses finnas goda affarsmojligheter.
Relativt andra lander i samma grupp beddms risken
att misslyckas med nyféretagande som liten.

Entreprendrskap och migration: sédrskilt tema i
GEM 2012

| dagens alltmer globaliserade varld ar indivi-
ders migration en viktig kalla till spridning av
kultur, kunskap, idéer och entreprendrskap.
Entreprendrskap bland personer med utlandsk

bakgrund har de senaste aren rént stort intresse
bland entreprendrskapsforskare och politiker.
Fran politiskt hall ses entreprendrskap bland
invandrare som en mojlighet till 6kad socioeko-
nomisk integration, vilket skulle motivera poli-
tiska insatser for att undanrdja eventuella hinder
till foretagande hos denna grupp (Ohlsson m fl
2011).

| GEM 2012 utgor entreprendrskap och mig-
ration ett sarskilt tema. Tidigare empiriska
studier om entreprendrskap bland migranter
omfattar oftast enskilda lander vilket gor GEM-
undersdkningen om migranters entreprendrskap
unik da den mojliggor jamforelser mellan 67 lan-
der. Det ska dock betonas att resultaten fran GEM
presenteras pa aggregerad niva for att sakerstalla
mer robusta resultat.
GEM-undersokningen anvander sig av tva olika
definitioner av migranter.” Forsta generationens



Tabell 1.2 TEA-nivaer for forsta generationens och andra generationens migranter fordelat pa

regioner
 icke-migranter
Region TEA Procent av TEA Procent av TEA
total TEA total TEA

USA 16,4% 11,7% 12,3% 15,9% 12,9%
Vasteuropa (inkl. Israel) 8,2% 10,7% 7,9% 16,1% 6,1%
Osteuropa, Ryssland 8,0% 4,7% 9,9% 13,3% 8,2%
Asien 11,7% 3,9% 9,8% 7,5% 9,4%
Syd- och centralamerika 17,1% 1,5% 17,5% 3,5% 18,8%
MENA 10,6% 1,4% 12,3% 4,2% 9,3%
Afrika soder om Sahara 31,3% 1,8% 30,4% 3,5% 26,8%

migranter avser personer som ar fédda utom-
lands. Andra generationens migranter avser
personer som ar fodda i det land dar de nu
bor, men dar en eller bada fordldrarna ar fodda
utomlands.

Overgripande s& visar resultaten frdn GEM att
i innovationsdrivna och faktordrivna lander har
bade forsta- och andra generationens migran-
ter/invandrare en hogre grad av féretagande &n
icke-migranter. Effektivitetsdrivna lander visar
det motsatta monstret; en lagre grad av entre-
prendriell aktivitet (TEA) bland migranter an
icke-migranter. | innovations- och effektivitets-
drivna lander ar migranter i hégre grad involve-
rade i export och internationell verksamhet.®

Total entreprendriell aktivitet i tidigt sta-
dium (TEA) med avseende pa forsta och andra
generationens migranter i jamforelse med
icke-migranter visar pa stora variationer i olika
geografiska regioner (Tabell 1.2). Syd- och
Centralamerika samt Afrika sdder om Sahara
uppvisar hogst andel av entreprendrskap bland
migranter medan Vasteuropa har lagst andel.
Resultaten tyder dven pa att i de flesta geo-
grafiska regionerna ar forsta-generationens
migranter mer engagerade i uppstart av fore-
tag an icke migranter. De enda undantagen
ir Osteuropa och Ryssland samt Syd- och
Centralamerika dar forsta generationens mig-
ranter verkar ha lagre entreprendriell aktivitet
an icke-migranter.

Sammanfattning av slutsatserna i den
globala GEM-rapporten 2012

Sammantaget sa visar entreprenérskap i tidigare
faser (TEA) en uppatgaende trend i manga lander.
Skillnaderna mellan méan och kvinnors TEA bestar
dock varlden over. En slutsats som dras i den
globala GEM-rapporten ar att det behdvs insatser
for att beframja kvinnors entreprenérskap, sasom
utbildningsinsatser och andra former av st6dat-
garder. Utbildning i entreprendrskapsrelaterade
amnen ar ett omrade som behover forbattras, pa
nationell saval som global niva. Ett annat omrade
som identifieras &r behovet av att utveckla ett
legalt ramverk som beframjar entreprendrskap, till
exempel gdllande skydd av intellektuella dgande-
rattigheter (framst patent och copyright).

GEM visar dven pa hur utlandsfodda entrepre-
norer bidrar till ekonomisk tillvaxt, bade vad géller
att skapa jobb och att 6ka foretagens internatio-
nella verksamhet. Vidare konstateras i den globala
rapporten att i faktordrivna lander anses entrepre-
norskap vara ett vanligare satt att livnara sig an i
effektivitets- och innovationsdrivna lander. Attityder
till entreprendrskap kan ocksa spegla radande
férhallanden, som den jamférande analysen mellan
lander i norra och sédra Europa visar. | norra Europa
har andelen av befolkningen som anser att det finns
gott om affarsmojligheter 6kat (efter nedgangen
2009) medan landerna i sodra Europa fortsatt visar
pa en viss pessimism gallande affarsmojligheter.

7. Vivdljer att hdlla oss till GEMs terminologi ddrav begreppet migranter till skillnad fran invandrare.
8. Se dven Hatzigeorgiou,A. och Lodefalk, M. (2012) Utlandsfédda framjar féretagens utrikeshandel, Ekonomisk Debatt, nr 5.



Tabell 1.3 Entreprendriell aktivitet i GEM-lander 2012 uppdelat pa ekonomisk utvecklingsfas

Faktordrivna ekonomier
Algeriet
Angola
Botswana
Egypten
Ghana
Iran
Malawi
Nigeria
Pakistan
Palestina
Uganda
Zambia

Genomsnitt (oviktat)

FORETAG |
VARDANDE

2
15
17
3
15
4
18
22
8
6
10
27
12

Effektivitetsdrivna ekonomier

Argentina
Barbados
Bosnien & Hercegovina
Brasilien
Chile
Colombia
Costa Rica
Ecuador

El Salvador
Estland
Kina
Kroatien
Lettland
Litauen
Makedonien
Malaysia
Mexiko
Namibia
Panama
Peru
Polen

Rumadnien

12
10
5

4

15
14
10
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32
28

37
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36
35
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41
24

19
17

15
23
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27
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13
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12
18

20
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26
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20
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NODVANDIG-
HETSDRIVET
FORETA-
GANDE

(% AV TEA)

30
24
33
34
28
42
42
35
53
42
46
32
35

35
12
58
30
17
12
20
36
35
18
37
34
25
25
52
13
13
37
19
23
41
24

MOJLIGHETS-
DRIVET FORE-
TAGANDE

(% AV TEA)

47
38
48
23
51
36
43
53
24
27
42
46
42

47
63
20
59
69
48
48
30
39
49
39
36
46
51
29
61
52
37
57
53
40
38



Fortsdttning fran féregdende sida.

FORETAG | NYA FORETAG TOTAL ENTRE- ETABLERAT AVSLUTAT NODVANDIG-  MOJLIGHETS-
VARDANDE PRENORIELL FORETA- FORETA- HETSDRIVET DRIVET FORE-
AKTIVITET | GANDE GANDE FORETA- TAGANDE
TIDIGA SKE- GANDE (% AV TEA)
DEN (TEA) (% AV TEA)
Ryssland 3 2 4 2 1 36 31
Sydafrika 4 3 7 2 5 32 40
Thailand 9 11 19 30 3 17 67
Trinidad & Tobago 9 7 15 7 5 15 60
Tunisien 2 2 5 4 4 35 42
Turkiet 7 5 12 9 5 31 55
Ungern 6 4 9 8 4 31 35
Uruguay 10 5 15 5 5 18 40
Genomsnitt (oviktat) 8 6 13 8 5 28 46

Innovationsdrivna ekonomier

Belgien 3 2 5 5 2 18 62
Danmark 3 2 5 3 1 8 71
Finland 3 3 6 8 2 17 60
Frankrike 4 2 5 3 2 18 59
Grekland 4 3 7 12 4 30 32
Irland 4 2 6 8 2 28 41
Japan 2 2 4 6 1 21 66
Nederlanderna 4 6 10 9 2 8 66
Norge 4 3 7 6 1 7 70
Portugal 4 4 8 6 3 18 53
Singapore 8 4 12 3 4 15 54
Slovakien 7 4 10 6 5 36 43
Slovenien 3 3 5 6 2 7 64
Spanien 3 2 6 9 2 26 33
Sverige 5 2 6 5 2 7 49
Schweiz 3 3 6 8 2 18 57
Storbritannien 5 4 9 6 2 18 43
Sydkorea 3 4 7 10 3 35 46
Taiwan 3 4 8 10 6 18 43
Tyskland 4 2 5 5 2 22 51
USA 9 4 13 9 4 21 59
Osterrike 7 3 10 8 4 11 38
Genomsnitt (oviktat) 4 3 7 7 3 18 51










Entreprendrskap i Sverige’

Kapitel 2 ar fordelat pa tre olika avsnitt dar det
forsta beskriver omfattningen pa det svenska
entreprendrskapet i jamférelse med stora
EU-lander, sma EU-ldnder, Norden (exklusive
Sverige) samt tva lander med sarskild bety-
delse for varldsekonomin — Kina och USA.
Stora EU-lander bestar av Frankrike, Italien,
Spanien, Storbritannien och Tyskland medan
sma EU-lander bestar av Belgien, Irland och
Nederlanderna. Nordenaggregatet inkluderar
Danmark, Finland och Norge.

| det foljande avsnittet redovisas entreprend-
rernas ambitioner vad géller tillvaxt matt som
forvantad sysselsattningsokning, innovation
och export. | dessa jamforelser ingar samtliga
innovationsdrivna lander samt ovan namnda
landergrupper. | det avslutande avsnittet visas
hur respondenterna bedémer att attityderna till
entreprendrskap har utvecklats, deras entrepre-
noriella formaga samt huruvida de planerar att
starta foretag i framtiden.

De flesta diagram som presenteras i kapitlet
baseras pa en tidsserie som stracker sig tillbaka
till 2001 vilket innebér att jamférelserna fangar
in trendmassiga forandringar under det senaste
decenniet.

Entreprendriell aktivitet

Entreprendrskapets nivd
Det s k TEA-indexet (Total Entrepreneurship
Activity) visar landernas totala entreprenérskap
definierat som dels den andel av befolkningen
som sager sig vara i fard med att starta ett foretag
sedan hogst tre manader tillbaka, dels den andel
som bedriver ett aktivt féretagande som ar dldre
dn tre manader men yngre an 3,5 ar. | kapitel
1 visades att Sverige har forbattrat sin ranking
jamfort med samtliga deltagande lander under de
senaste aren. Ett motsvarande monster framtonar
i Figur 2.1, det svenska entreprendrskapet som
det definieras i GEM, har stadigt forbattrats sedan
2006. Sverige ligger i nivda med 6vriga nordiska
lander och stora EU-lander, men nar inte upp till
andra sma EU-ldnder som uppvisar ungefiar samma
utveckling som Sverige 6ver tiden. Overlag ar det
sma variationer 6ver tiden och mellan lander, med
undantag fér USA som erfarit en betydande 6kning
sedan krisaret 2009, samt Kina dar monstret prag-
las av stora svdngningar.

Fordelat pa unga foretag, dvs foretag i vardande
som inte ar aldre &n tre manader och nya foretag
(som ar mellan tre och 42 manader) kan stora

9. Resultatet baseras pd den s k APS-delen i GEM-undersékningen (se Kapitel 1 och Appendix). Statistiken fér ldndergrupperna ér sammanvégd data
for de enskilda lénderna ddr vikterna baseras pa ldndernas populationsstorlek i ldrarna 18-64 dr.



Figur 2.1: Total entreprendriell aktivitet i tidigt stadium (TEA)

Andel av befolkningen i aldrarna 18-64 ar som antingen ar entreprendr i vardande eller dger och leder ett nytt foretag
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Figur 2.2: Foretag i vardande

Andel av befolkningen i dldrarna 18-64 ar som for ndrvarande haller pa att starta ett foretag, dvs dr aktivt involverademed att starta
ett foretag som de kommer att dga ensamma eller tillsammans med andra; foretaget har inte betalat ut 16n eller annan ersdttning till
dgarna under fler dn 3 manader
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Anm. Figur 2.1 och 2.2: Stora EU-ldnder inkluderar Frankrike, Italien, Spanien, Storbritannien och Tyskland. Sma EU-I@nder bestdr av Belgien, Irland och
Nederldnderna. Norden inkluderar Danmark, Finland och Norge. Avsaknad av markér fér Sverige, Kina och USA fér ett enskilt Gr indikerar saknad data.



Figur 2.3: Nytt foretagsdgande

Andel av befolkningen i dldrarna 18-64 ar som for ndrvarande dger och leder ett nytt foretag, dvs dger och leder ett aktivt foretag
som har betalt ut lon eller annan erséttning till agarna under fler an tre manader, men kortare tid an 3,5 ar
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Anm.: Stora EU-lénder inkluderar Frankrike, Italien, Spanien, Storbritannien och Tyskland. Smd EU-lénder bestdr av Belgien, Irland och Nederlédnderna.
Norden inkluderar Danmark, Finland och Norge. Avsaknad av markér fér Sverige, Kina och USA fér ett enskilt ér indikerar saknad data.

skillnader konstateras. Overgripande finns det
anledning att férvanta sig att de tva typerna av
foretag agerar utifran delvis olika utgangspunk-
ter och forutsattningar. Kunskap om dessa bada
typer av entreprendrskap utgor darfor en viktig
grund for att utforma en politik som skapar goda
forutsattningar for ett entreprenérskap som kan
befinna sig i olika skeden.’®

Vad galler andelen av den vuxna befolkningen
som anger att de ar i fard med att starta ett foretag
har den positiva vandning som noterades forra
aret ytterligare starkts. Fran en bottenniva under
perioden 2001 till 2010 pa omkring 2 procent har
Sverige nu passerat 6vriga Norden samt lander-
grupperna sma och stora EU-lander: 2012 &r det
knappt fem procent av befolkningen som sager sig
vara i stand med att starta ett nytt foretag (Figur
2.2). USA star i sarklass med en andel pa néstan

nio procent. Endast Kina uppvisar en nedgang
medan 6vriga lander och landergrupper har dkat
andelen foretag i vardande.

Denna positiva utveckling star i bjart kontrast
till utvecklingen av andelen av den vuxna befolk-
ningen som for narvarande ager och leder ett
nytt foretag som ar dldre &n tre manader men
yngre an 3,5 ar (Figur 2.3). Den negativa trenden
sedan 2010 fortsatter for Sverige medan Ovriga
lander planar ut eller visar en positiv utveckling
(undantaget ar Kina). Anledningen till den svenska
utvecklingen och den stora skillnaden jamfért med
foretag i vardande ar svartolkad och indikerar att
manga av de foretag som startats blev forhallande-
vis kortlivade. Avstandet till andra sma lander har
Okat jamfort med 2011, sarskilt till de inom EU.

Sveriges positiva utveckling i den totala entre-
prendriella aktiviteten (TEA-index) som redogjorts

10. Férstdelsen av entreprenérskapets karaktdr och dynamik kan ocksd vara viktigt for stabiliseringspolitiken (Braunerhjelm, red. 2012).
11. Sa skriver till exempel Reynolds m f1 (2004, s.58) ”... if there was no informal investment there would be virtually no new ventures”. Se ocksa

Braunerhjelm m f1(2012).

12. Notera att i férra drets rapport hdvdade ett flertal experter intervjudelen av GEM-studien (NES) att finansieringssituationen férsémrats och det
forefaller som deras information var mer korrekt én urvalet av svenska individer som ingdr i APS-delen.
13. Notera att figuren inte speglar vilka summor som investeras utan andel av befolkning som uppger sig vara investerare i tidiga faser.



Figur 2.4: Informella investerare

Andel av befolkningen i aldrarna 18-64 ar som personligen tillhandahallit medel for ett nytt foretag, startat avnagon annan, under

de tre senaste aren
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for ovan drivs saledes i forsta hand av en bety-
dande 6kning av foretag i vardande: andelen har
fordubblats sedan 2010. Sveriges forandringar
bade vad giller foretag i vardande och unga fore-
tag ar mer markerad &n i de andra sma landerna.

Finansiering

Tillgang till kapital ar en fraga som ront allt stérre
intresse. Flera studier har noterat att tillgdngen
till riskkapital generellt har minskat (Soderblom
2011). Nya kapitaltackningsregler och finansmark-
nadsregleringar har lett till farhagor om minskade
utlaningsvolymer for sarskilt mindre foretag.

For de allra minsta och nystartade foretagen ar
dessutom ofta riskkapitalmarknaderna, liksom
lanefinansiering via banker, inte alltid en framkom-
lig vag. Istallet har det s k informella riskkapitalet
lyfts fram som en viktig finansieringskalla. Dessa
informella investerare (“family, friends and fools”)
har manga ganger en battre insikt i de unga fore-
tagens framtidspotential. Darfor fyller de ocksa en

viktig roll i tidiga skeden av entreprendrskapet for
sarskilt det nyskapande och innovativa foretagan-
det dar riskerna dr mycket svarbedémbara.”

| forra arets rapport visades hur det infor-
mella kapitalet, definierat som andel av befolk-
ningen som investerat i ett nystartat foretag,
kraftigt 6kat sedan mitten pa 2000-talet. Detta
kunde ses som sarskilt viktigt mot bakgrund
av den globala finansmarknadskrisen som
forsvarat finansieringsmojligheterna for sma
och unga foretag. Emellertid tyder siffrorna for
2012 pa att ocksa det informella kapitalet nu
minskat dramatiskt, dvs med nagot eller nagra
ars fordrojning i forhallande till annat riskkapi-
tal. Andelen ar nu nere pa samma nivaer som
fore krisen (Figur 2.4). Samtliga lander utom
USA redovisar en forsamring for det informella
kapitalet men inget land har lika brant negativ
utveckling som Sverige.” Den svenska nivan
motsvarar nu ungefar évriga landergruppers
medan nivaerna ar hogre i USA och Kina.”™

11. Sa skriver till exempel Reynolds m f1 (2004, s.58) ... if there was no informal investment there would be virtually no new ventures”. Se ocksa

Braunerhjelm m f1(2012).

12. Notera att i férra drets rapport hdvdade ett flertal experter intervjudelen av GEM-studien (NES) att finansieringssituationen férsémrats och det
forefaller som deras information var mer korrekt én urvalet av svenska individer som ingdr i APS-delen.
13. Notera att figuren inte speglar vilka summor som investeras utan andel av befolkning som uppger sig vara investerare i tidiga faser.



Figur 2.5: Nodvandighets- och mojlighetsmotiverad entreprendriell aktivitet: Relativ forekomst
a) Andel av de involverade i TEA som motiveras av avsaknad av annat alternativ till arbete
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b) Andel av de involverade i TEA som motiveras av en upplevd affarsmojlighet
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Motiv for nyforetagande

Inte endast den totala nivan pa entreprendrskapet
ar relevant ur saval forsknings- som policysynvin-
kel, minst lika viktigt ar motiven till entreprendr-
skap och nyféretagande. Det ar ocksa en forut-
sattning for att battre forsta kopplingen mellan
entreprenoérskap och makroekonomisk tillvaxt.'
GEM-studien skiljer mellan nédvandighets- och
mojlighetsbaserat entreprendérskap dar den forra
syftar pa nyféretagande som en ofta sista utvag till
forsorjning medan den senare avser nyforetagande
kopplat till upplevda affarsméjligheter.

Bada typerna av entreprendrskap ar betydel-
sefulla for den ekonomiska utvecklingen dven om
deras relativa betydelse for den makroekonomiska
tillvaxten kan skilja sig at. Det nédvandighetsba-
serade entreprendrskapet fungerar huvudsakligen
som en vag in i arbete for de som saknar andra
moijligheter att forsorja sig och tenderar darmed
att oka i lagkonjunkturer da arbetslésheten stiger.
Det mojlighetsbaserade entreprendrskapet, a
andra sidan, tenderar att vara mer kreativt och

innehalla en hogre grad av “nyhet” dn det nédvan-
dighetsbaserade entreprendrskapet.

Panel a) och b) i Figur 2.5 visar hur det nédvan-
dighets- och mojlighetsbaserade entreprendrska-
pet utvecklats under 2000-talet. Av figurerna fram-
gar att det svenska entreprendrskapet domineras
av mojligheten att exploatera en affarsidé (drygt
90 procent av nyforetagandet) och att det nod-
vandighetsbaserade nyféretagandet minskat trots
krisen. Inom EU har det nédvandighetsbaserade
okat sedan 2008, dven om variationerna ar sma,
medan det fallit tillbaka i USA och Kina jamfort
med krisaren 2009/2010.

Skillnaden mellan mans och kvinnors delta-
gande i tidig entreprendoriell aktivitet visas i Figur
2.6 a-b och 2.7. Som framgar av figurerna ar
entreprendrskap i huvudsak ett manligt fenomen.
Andelen man som deltar i entreprendriell aktivitet
ar betydligt hogre an motsvarande tal for andelen
kvinnor for samtliga jamférda lander och grupper
av lander under hela den studerade tidsperioden.
Intressant ar dock att skillnaderna ar minst i USA

Figur 2.6: Total entreprendriell aktivitet i tidigt stadium (TEA) fordelat pa kon

a) Andel av den manliga befolkningen i dldrarna 18-64 ar som antingen dr entreprendr i vardande eller dger och leder ett nytt foretag
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14. Se Braunerhjelm (red. 2012).



b) Andel av den kvinnliga befolkningen i dldrarna 18-64 ar som antingen &r entreprenor i vardande eller ger och leder ett nytt foretag
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Figur 2.7: Total entreprendriell aktivitet i tidigt stadium (TEA), antal kvinnor per man

Antal kvinnor i dldrarna 18-64 ar som antingen dr entreprendr i vardande eller dger och leder ett nytt foretag per man i motsvarande situation

( =@— SMAEU-LANDER === STORA EU-LANDER == = NORDEN KINA —@— SVERIGE —h— USA W
1,0
08 = /\\A
0,6
-
(o]
>
4
-—
N - -
0,4
0,2
0’0 T T T T T T T T T T T 1

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 J

Anm.: Stora EU-Iénder inkluderar Frankrike, Italien, Spanien, Storbritannien och Tyskland. Sma EU-Iénder bestdr av Belgien, Irland och Nederldnderna.
Norden inkluderar Danmark, Finland och Norge. Avsaknad av markér fér Sverige, Kina och USA fér ett enskilt ér indikerar saknad data.



och Kina, dvs de tva lander som tydligast represen-
terar ekonomiska system som avviker fran évriga
landergrupper och Sverige.

Vi kan ocksa konstatera att andelen kvinnor
vuxit kontinuerligt (och snabbare an fér mans vid-
kommande) i Sverige sedan 2006 och kvoten (Figur
2.7) Overstiger nu sma och stora EU-lander samt
ovriga Norden. | sma EU-lander har méns entre-
prendérskap vuxit sarskilt starkt, liksom i USA.

TEA fordelat pa branscher och dldersgrupper
For forsta gangen redovisas ocksa hur entrepre-
norskapet fordelas pa sektorer (Figur 2.8) och
alderskohorter (Figur 2.9). Det speglar en struktur-
utveckling som ocksa ar relevant for den ekono-
miska politiken. Tidsserierna ar dock kortare for
dessa variabler.

Konsumenttjanster kan antas vara den minst
kompetenskravande branschen medan affars-
tjanster 4r den mest kompetensintensiva.' For
Sveriges del marks att konsumenttjansterna

Figur 2.8: TEA fordelat pa sektorer 2010-2012

minskat under perioden 2010-2012 och uppgick
till knappt 40 procent 2012. Nedgangen foregicks
dock av en betydande uppgang aren innan, san-
nolikt kopplat till inférandet av skattesubventione-
rade RUT- och ROT-tjanster under 2006 och 2007.
Nedgangen mellan 2010 och 2012 &r rimligtvis
en konsekvens av den vikande konjunkturen.

Den nast storsta branschen ar affarstjanster vars
relativa andel har minskat mellan 2010-2012 och
utgor 2012 strax under 40 procent av det totala
entreprendrskapet i tidigt skede. Det ar alltsa en
ganska jamn férdelning mellan konsument- och
affarstjanstebranscherna.

Jamfért med andra lander/ldndergrupper ligger
Sverige hogre inom tjanstebranscherna och har
en motsvarande lagre andel nya foretag inom till-
verknings- och utvinningsbranscherna. Notera hur
Kina avviker fran specialiseringsménstret i 6vriga
lander/regioner, med en mycket liten andel inom
segmentet affarstjanster.

Procentuell fordelning av de involverade i entreprendrskap i tidigt skede (TEA) pa olika sektorer
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15. Inom respektive kategori finns naturligtvis en betydande variation vad gdller kompetenskrav.



Figur 2.9: TEA fordelat pa dldersgrupper 2010-2012

Procentuell fordelning av de involverade i entreprendrskap i tidigt skede (TEA) pa olika dldersgrupper
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Betraffande dldersférdelningen har Sverige relativt
farre entreprendrer bland unga och medelalders:
jamfoért med samtliga 6vriga innovationsdrivna
lander placerar sig Sverige trea fran botten vad gal-
ler entreprendrer bland dem som &ar under 55 ar
(se Figur 2.9). Foljaktligen ar ocksa andelen for den
dldsta aldersgruppen relativt storre i Sverige och vi
kan ocksa konstatera att att den 6kat mer dver tid
dniandra lander.

Etablerade foretag

Innan vi gar in pad ambitionerna i de nya och unga
foretagen ska vi ocksa redovisa hur det etable-
rade foretagandet (dldre an 3,5 ar) utvecklats
(Figur 2.10). Den positiva trend i féretagsagandet
som paborjades 2007 i Sverige brots under 2012.
Efter att ha passerat saval 6vriga Norden som
stora EU-lander och varit ndstan i nivda med sma
EU-lander och natt en niva pa ca sju procent, har
det etablerade foretagsagandet fallit tillbaka.

Nedgéngen ar relativt stor, ca tva procentenheter,
och nivan motsvarade 2012 de stora EU-ldndernas
(ca fem procent). Ocksa i 6vriga Norden liksom i
USA var utvecklingen negativ medan den planade
ut i sma EU-lander och i Kina (som dock ligger pa
en betydligt hogre niva) under 2012. Den negativa
utvecklingen i Sverige speglar sannolikt den gene-
rationsvaxling som pagar i takt med att fyrtiotalis-
terna lamnar sitt aktiva foretagande och antingen
saljer till andra foretag eller lagger ner verksamhe-
ten (Hellerstedt m fl1 2011).

Entreprendriell ambition

| foregdende avsnitt gavs en bild av hur det svenska
entreprendrskapet utvecklats over tid i jamforelse
med ett urval linder/landergrupper som ansetts
relevanta och for ett antal variabler. Det hér avsnit-
tet fokuserar pa entreprenérernas ambitioner och
forvantningar med avseende pa tillvaxt (matt som
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Figur 2.10: Etablerat foretagsdagande

Andel av befolkningen i aldrarna 18-64 ar som for ndrvarande dger och leder ett etablerat foretag, dvs dger och leder ett aktivt
foretag som har betalat ut lon eller annan ersdttning till dgarna under mer dn 3,5 ar
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Figur 2.11a: Forvantad sysselsattningstillvaxt for entreprendrer i tidigt skede, 2012
Andel av TEA som forvéntar sig att anstdlla 0-5, 6-19 respektive 20 eller fler personer inom fem ar
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Figur 2.11b: Forvantad sysselsattningstillvaxt for entreprendrer i tidigt skede, 2010-2012

Andel av TEA som forvantar sig att anstalla 20 eller fler personer inom fem ar
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sysselsattning), marknadsposition/innovation och
internationell orientering. Basen ar saledes ett
mindre urval av respondenter i undersékningen —
de som faktiskt uppgivit att de haller pa att starta
ett foretag eller driver ett ungt féretag — och inte
en andel av hela befolkningen.

Ett viktigt matt ar den forvantade sysselsatt-
ningstillvaxten inom de narmaste fem aren. Enligt
tidigare studier (Audretsch m fl 2006, Henrekson
och Johansson 2010), ar unga och snabbvixande
foretag, s k gaseller, viktiga for ett lands privata
sysselsattningstillvaxt. Darfér utgor entreprend-
rernas forvantningar en viktig indikation pa den
framtida sysselsattningstillvaxten.

Dessvarre har GEM-konsortiet dndrat storleken
pa de sysselsattningsklasser som anvands i 2012
ars undersokning jamfort med tidigare ar. Fore
2012 stalldes frdgan om nya och unga foretag
forvantade sig att 6ka sysselsattningen med 0-4,

5-19 eller fler &n 20 anstallda inom fem ar. Ar 2012
var motsvarande storleksklasser 0-5, 6-19 eller
fler an 19 nyanstéllda. Det ar alltsa i de tva minsta
storleksklasserna som direkta jamforelser inte ar
moijliga.

Om vi haller oss till de foretag som forvantar
sig anstalla 20 eller fler de ndrmaste fem aren ar
dock siffrorna jamfoérbara under aren. | Figur 2.11a
illustreras att svenska entreprendrers ambitioner
ar lagt stallda jamfort med andra lander: endast
tre lander placerar sig bakom Sverige (Belgien,
Spanien och Grekland), dvs tva av dessa tillhor EUs
mest krisdrabbade lander. Den absoluta merparten
(>80 procent) av svenska entreprenérer planerar
att anstalla 0-5 personer fram till 2017. | de lander
som har de mest expansiva entreprendrerna
uppger mellan 40-50 procent att de planerar 6ka
sysselsdttningen med fler an 5 personer. Danmark,
med sin flexibla arbetsmarknad, nar nastan upp till
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Figur 2.12: Konkurrens
Hur manga foretag erbjuder samma produkt? Andel av TEA
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40 procent. Sma EU-lander, liksom Norden, ligger
betydligt hogre an Sverige.

Eftersom forvantningar kan paverkas av handel-
ser som ar av mer tillfallig natur, presenteras ocksa
ett genomsnitt med avseende pa férvantad sys-
selsattningstillvaxt for de tre senaste aren i Figur
2.11b. Sverige placerar sig fortfarande i bottenskik-
tet om an nagot béttre dn 2012.

Né&sta matt pa ambition handlar om vilken
konkurrens entreprenéren moter av féretag med
samma eller liknande produkter. Svenska entre-
prendrer ligger i nedre mittfaltet nar det galler att
konkurrera med produkter som ar helt nya eller
som endast ett fatal andra foretag ocksa erbjuder
(plats 15 av 25 innovationsdrivna lander i Figur
2.12). Andra sma lander (t ex Danmark, Irland,
Schweiz och Slovenien), har en betydligt stérre
andel foretag (ca 60 procent jamfort med Sveriges

dryga 45 procent) som havdar att de har stark
konkurrensposition pd marknaden.

Det alternativa mattet pa innovation utgar fran
hur ny produkten ar for foretagets kunder (Figur
2.13a). Har placerar sig Sverige nast sist — endast
i Norge ar andelen som anger att produkten
ar ny for atminstone nagra kunder lagre. Sma
EU-lander liksom Norden aterfinns betydligt
hogre upp i rankingen.

Tidigare studier har visat att det finns en
betydande uthallighet i féretagens innova-
tionssatsningar, dvs det ar ungefar samma
grupp foretag som satsar pa innovation 6ver
en langre period. | GEM-data varierar dock de
entreprencérer och unga foretag som ar med i
undersdkningen over aren. Darfér presente-
ras aven for innovation ett snitt for perioden
2010-2012 (Figur 2.13b). Sverige placerar sig
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da marginellt battre men har fortfarande 23 av 25
lander framfor sig.

Sverige har en tradition av internationaliserade
storféretag och storleken pa var sammanlagda
handel (export och import) motsvarar ungefar
BNP. Ser vi till entreprendrernas internationella
ambitioner framkommer av Figur 2.14a att cirka
60 procent av entreprendrerna i Sverige inte har
nagon utlandsférsaljning alls. Sma lander med
en betydligt storre kundandel utanfor Sverige ar
Irland, Portugal, Schweiz och Osterrike. Under de
senaste tre aren har andelen entreprendrer som
saknar kunder utomlands 6kat betydligt, vilket
delvis forklaras av krisen. Den internationella
kundandelen férefaller dock ha 6kat mer ani
andra sma EU-lander och 6vriga Norden, vilket
ar bekymmersamt’®. | en globaliseringsprocess
ar det viktigt att kunna na ut pa internationella
marknader nar konkurrensen intensifieras pa
hemmamarknaderna.

Om vi aterigen utgar fran ett genomsnitt dver
tre ar framgar i Figur 2.14b att Sverige placerar
sig pa den 6vre halvan vilket visar hur expor-
ten kan variera mellan olika ar. For perioden
2010-2012 ar det ca 37 procent av foretagen
som inte har nagon export alls, att jamfora med
60 procent 2012. Jamfort med 2011 hade en
betydligt storre andel, mer an 25 procent, sina
kunder utomlands. Det ar val kdnt att instabi-
litet i unga och mindre foretags exportforsalj-
ning kan variera avsevart mellan aren kopplat
till tillfalliga orderingangar eller foretagens
lagersituation.

Entreprendriella attityder och
forvantningar

De tva foregaende avsnitten har belyst dels féreta-
gandet och den entreprendriella aktiviteten inom
landerna, dels vilka ambitioner entreprendrer har

Figur 2.14a: Internationell orientering for entreprendrer i tidigt skede 2012
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16. Det framkommer av det totala dataunderlaget som dock inte redovisas hdr pga utrymmesskdl.



Figur 2.14b: Internationell orientering for entreprendrer i tidigt skede 2010-2012
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Anm.: Figur 2.14a: Stora EU-ldnder inkluderar Frankrike, Italien, Spanien, Storbritannien och Tyskland. Smé EU-l@nder bestdr av Belgien, Irland och

Nederldnderna. Norden inkluderar Danmark, Finland och Norge.

Anm.: Figur 2.14b: Israel och Italien genomsnitt fér 2010 och 2012, Singapore och Slovakien genomsnitt fér 2011 och 2012, Osterrike avser data fér 2012.

med avseende pa tillvaxt, innovation och inter-
nationalisering. Vi gar nu in pa det som i GEM-
ansatsen definieras som attityder till entrepre-
norskap. Dessa ar till stor del historiskt betingade
och har formats av bade formella institutioner

— lagar och regelverk — och mer kulturella och
informella institutioner — traditioner och normer.
Tillsammans paverkar och formar dessa faktorer
individers motivation att engagera sig i entrepre-
noriella aktiviteter och bidrar darigenom till att
forklara den omfattning och inriktning pa entre-
prendrskapet som redovisades i de tva foregdende
avsnitten.

Sverige uppvisade under flera ar en tydligt
fallande trend vad géller andel av befolkningen
som planerar att starta ett foretag inom tre ar,
dven om inte avvikelserna fran andra lander var
uppseendevackande (Figur 2.15). Under 2011

brots dock denna utveckling for forsta gangen
sedan matningarna borjade och en svag upp-
gang kunde noteras vilken har forstarkts under
2012. For sma lander ar det endast Sverige som
visar pa en fortsatt uppgang (motsvaras endast
av stora EU-lander och USA). Drygt 11 procent
av den vuxna befolkningen i Sverige planerade
2012 att starta ett foretag inom de kommande
tre aren, vilket ar en klar 6kning fran 8,5 procent
2010. Relateras dessa tal till foretag i vardande,
dvs de som startat ett foretag sedan tre manader
tillbaka (se Figur 2.2), kan noteras att spannet
mellan dem som sager sig ha for avsikt att starta
ett foretag och de som verkligen gor det minskat
jamfort med 2010.

Det finns ett flertal tankbara faktorer bakom
denna konvergens och forsiktiga normforskjut-
ning. Ekonomisk-politiska reformer ar en sadan,



Figur 2.15: Entreprendriell avsikt

Andel av befolkningen i dldrarna 18-64 ar (exklusive individer involverande i nagon form av entreprendriell aktivitet) som har for

avsikt att starta ett foretag inom tre ar
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Anm.: Stora EU-ldnder inkluderar Frankrike, Italien, Spanien, Storbritannien och Tyskland. Sméa EU-Iédnder bestdr av Belgien, Irland och Nederlédnderna.
Norden inkluderar Danmark, Finland och Norge. Avsaknad av markér for Sverige, Kina och USA fér ett enskilt dr indikerar saknad data.

men sannolikt ocksa tydliga férebilder t ex Daniel
Ek i Spotify och Niklas Zennstrom med Skype.
Kannedom och personlig kontakt med framgangs-
rika entreprendrer har lyfts fram i forskningen
som en forklarande faktor till en hog niva av
entreprendrskap.

| Figur 2.16 ser vi emellertid att andelen av den
vuxna befolkningen i Sverige som sager sig person-
ligen kdnna nagon som startat ett foretag inom de
senaste tva aren okade fram till 2010 for att daref-
ter falla tillbaka till en niva som legat oférandrad t
0 m 2012. Detta forklarar dock inte den minskande
skillnaden mellan planerat och realiserat entrepre-
nériellt engagemang. Overlag har inga markanta
forandringar skett, den nedatgaende trenden for
Kina fortsatter dock.

| férra arets rapport utmarkte sig Sverige genom
att vara det land ddr den i sarklass storsta andelen
av befolkningen angav att narmiljon erbjuder goda
entreprendriella moéjligheter. Under 2012 kunde

dock ensvag forsamring noteras: andelen sjonk
fran 70 procent till drygt 65 procent (Figur 2.17).

| samtliga lander har en férsamring dgt rum med
undantag av USA dar affarsmajligheterna anses

ha forbattrats och ocksa stora EU-lander redovisar
en svag forbattring. Men Sverige ar fortfarande i
topp, foljt av 6vriga Norden och USA. Avstandet
till 6vriga Norden &r ca tio procentenheter och
ungefar det dubbla till USA. Det kan tolkas som att
svenskar upplever att entreprendrskapsforutsatt-
ningarna vasentligt forbattrats sedan mitten pa
2000-talet.

Intressant nog motsvaras inte den starka for-
battringen i affairsmojligheterna av en lika positiv
syn pa férmagan att starta och driva foretag bland
svenskarna. Av Figur 2.18 framgar att andelen
fortsatt minska under 2012 — fran ca 40 procent till
35 procent av den vuxna befolkningen som tror sig
ha kunskapen att starta foretag. Trenden har varit
nedatgaende eller stagnerande i samtliga lander.



Figur 2.16: Kannedom om foretagare
Andel av befolkningen i aldrarna 18-64 ar som personligen kanner nagon som startat ett foretag under de tva senaste aren
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Figur 2.17: Upplevda affarsmojligheter

Andel av befolkningen i aldrarna 18-64 ar som upplever att det finns goda majligheter att starta ett foretag i omradet dér de bor
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Anm.: Figur 2.16 och 2.17: Stora EU-lidnder inkluderar Frankrike, Italien, Spanien, Storbritannien och Tyskland. Sma EU-Idnder bestdr av Belgien, Irland och
Nederldnderna. Norden inkluderar Danmark, Finland och Norge. Avsaknad av markér fér Sverige, Kina och USA fér ett enskilt ér indikerar saknad data.



Det som ar utmarkande for Sverige ar att det anses
finnas betydande affarsmojligheter samtidigt som
sjalvfortroendet att starta féretag ar svagt, medan
det omvanda galler fér USA dar fler an halften tror
sig ha kompetensen att starta foretag.

En annan faktor som paverkar huruvida en
individ agerar pa en upplevd affarsmojlighet och
verkligen startar ett foretag har att géra med
radslan for att misslyckas. Bakgrunden till denna
hamsko for entreprendrskap kan sokas i flera fak-
torer: det sociala skyddsnatet, personliga konse-
kvenser eller mer kulturellt betingade faktorer som
stigmatiserar dem som misslyckats. Som illustreras
i Figur 2.19 ar radslan att misslyckas storst i de
storre EU-landerna och har 6kat i samtliga lander
utom Sverige och de mindre EU-landerna. | Sverige
har andelen fallit tillbaka fran ca 35 till 33 procent
2012 och ligger nu i niva med USA. Radsla att

Figur 2.18: Upplevd férmaga

misslyckas har ofta patalats som ett speciellt euro-
peiskt fenomen som hammat entreprendrskapet,
vilket delvis befasts i figuren.

Utifran GEMs kategorisering av entreprendrska-
pets omfattning och betydelse kan avslutningsvis
konstateras att Sverige har forbattrat sin position
vad galler entreprendriell aktivitet dar utveck-
lingen varit trendmassigt positiv sedan mitten av
2000-talet. Entreprendrskapet dkar. Samtidigt ar
ambitionerna fortsatt lagt stallda, sarskilt vad gal-
ler tillvaxt men ocksa i termer av innovation och
internationalisering. Sveriges nya och unga foretag
aterfinns saledes i bottenskiktet vad galler entre-
prenérskapets ambition. Betraffande attityder
avviker inte Sverige dramatiskt fran 6vriga lander
och landergrupper med undantag av identifiering
av affarsmojligheter: dar ligger Sverige 6verlagset

i topp.

Andel av befolkningen i dldrarna 18-64 ar som anser sig ha tillracklig kunskap och formaga att starta ett foretag
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Figur 2.19: Rddsla att misslyckas

Andel av befolkningen i dldrarna 18-64 ar med upplevda affarsméjligheter som anger att radsla att misslyckas skulle hindra de fran
att starta ett foretag
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For mer information om bakomliggande data till analyserna i detta kapitel, kontakta Entreprendrskapsforum
via e-post info@entreprenorskapsforum.se






Experters syn pa forutsattningar

| GEM bestar av tva delar. Dels den stora APS-
undersdkningen som utgors av en bred och
statistiskt sdkerstalld intervjuundersékning med ett
representativt urval av befolkningen. Dels av den

s k NES-undersdkningen som utgors av intervjuer
med ett antal ledande nationella experter inom
entreprendrskap. Dessa tva undersokningar kom-
pletterar varandra och ger sammantaget en bild av
hur méanniskor i allmanhet saval som experter ser
pa nationens forutsattningar for féretagande.

| detta avsnitt beskriver vi kort nagra av de vikti-
gaste resultaten av NES-undersdkningen i Sverige
for 2012. Vi jamfor ocksd med andra lander som
genomfort NES-studier. Undersdkningen genom-
fors sa att minst 36 experter i varje land intervjuas,
via webb eller telefon. Den svenska studien ar
uppbyggd sa att en jamn konsfordelning erhalls
bland experterna, som kommer fran olika omra-
den som finans, utbildning, policymaking, radgiv-
ning eller aktivt entreprendrskap. Varje ar byts ca
en tredjedel av experterna ut sa att expertpanelen
kontinuerligt férnyas.

Det fragebatteri som anvands bygger pa
foljande modell (Figur 3.1) dér ett antal ramvill-
kor delats in i nio stérre omraden. Experterna
far ta stallning till ett stort antal fragor inom
dessa omraden. Fragor stélls till exempel om

for foretagande

mojligheterna for start av foretag i landet, om
kunskaper och fardigheter kring féretagande i
landet, om stod for olika slags foretag och om
kvinnors foretagande. | slutet av intervjun ger
experterna ocksa skriftliga utlatanden om vad de
anser vara de viktigaste hammande respektive
framjande faktorerna for foretagande i landet. De
far ocksa ge rekommendationer till vad som bér
goras for att forbattra féretagandet i landet.”

Innan vi beskriver resultaten fran NES-
undersdkningen ar det viktigt att klargora att
materialet delvis behandlar andra lander an
APS-undersokningen. Det ar inte alla lander som
genomfor NES-undersdkningen varje ar. Darfor
redovisas i forsta hand jamforelser mellan de
innovationsdrivna lander som genomfort NES-
undersokningen i ar.

Generella skillnader mellan grupper av
lander

| den globala GEM rapporten'® konstateras vid
redovisningen av hela NES-undersdkningen att det
finns stora och tydliga skillnader i hur experter fran
de tre typerna av ekonomier ser pa betingelserna
for foretagandet. | drets undersékning har en
uppdelning gjorts pa olika geografiska omraden,

17. Metoden beskrivs ndrmare i Appendix 2, sidan 62.
18. Xavier m f1 (2012).



Entreprendrskap i Sverige — Nationell Rapport 2013

Figur 3.1: Modell 6ver olika typer av ramvillkor for féretagande

Finansiering

Tillgang till finansiella resurser — eget
kapital och krediter — fér sma och
medelstora foretag (inkl subventio-
ner och stod)

Utbildning i entreprendérskap
I vilken utstrackning ar utbildning
och praktik i att starta och driva fo-
retag del av utbildningssystemet pa
alla nivaer fran grundskola till hogre
utbildning

Marknadstilltrade

Omfattar tva delar (1) marknadsdy-
namik; grad av férandring mellan
ar. Och (2) 6ppenhet och marknads-
tilltrade; i vilken utstrackning nya
foretag har tillgang till existerande

Politik och offenliga atgarder
| vilken utstrackning ar skatter och
regler neutrala eller till gagn

fér sma- och medelstora foretag

Spridning av FoU

I vilken utstrackning bidrar forskning
och utveckling till affairsmaojligheter
genom att goras tillganglig for sma
och medelstora foretag

Fysisk infrastruktur
Tillganglighet hos resurser inom
kommunikation, transporter, lokaler
och andra fysiska behoy, till priser
som inte diskriminerar sma och
medelstora foretag

Myndigheters program

I vilken utstrackning ar program
storleksneutrala eller till gagn for
sma- och medelstora foretag

Affarsstod och infrastruktur
Narvaron av dganderatt, juridisk
radgivning, affarsstod och liknande
institutioner for att stédja och under-
latta for sma och medelstora foretag

Kulturella och sociala normer
| vilken utstrackning sociala och
kulrurella normer uppmuntrar eller
tillater aktiviteter som leder till nya
affarsmetoder eller aktiviteter som
kan leda till 6kade inkomster och

marknader

som ett komplement till den under tidigare ar
vanligen anvanda indelningen i faktordrivna,
effektivitetsdrivna respektive innovationsdrivna
lander. De geografiska omraden som analyseras
ar Afrika séder om Sahara, Mellanéstern och
Nordafrika, Latinamerika och Karibien, Asien och
Stillahavsomradet, EU, Europeiska lander utanfor
EU, samt USA. Det kan noteras att det finns stora
Overensstammelser med indelningen i faktor/
effektivitets/innovationsdrivna lander — EU, USA
samt vissa Asienldnder ingar i den sistnamnda
gruppen. | Figur 3.2 nedan visas hur experter i de
olika geografiska omradena ser pa olika ramvillkor.

Vi ser av figuren att fysisk infrastruktur ar det
omrade som rankas som viktigast av de allra
flesta experter (undantaget ar Afrika soder om
Sahara dar Angola utmarker sig). S6dra Afrika
har ocksa lagst ranking fér grundutbildning.
Vidare framgar att USA lagger extremt stor vikt
vid omradet kulturella och sociala normer. | lik-
het med forra aret kan noteras att innovations-
drivna ekonomier skiljer sig fran regioner som
domineras av faktor- eller effektivitetsdrivna
lander.

valstand

Skillnader mellan innovationsdrivna
lander

Som visas i Tabell 3.1 finns det stora likheter
mellan Ianderna — en observation ar att vardena
ligger ganska centrerade pa den anvanda skalan
(1-5). Men det finns ocksa intressanta observa-
tioner i termer av spridning. P4 samma satt som
i forra arets rapport visar vi en tabell dar det for
varje land markerats vilka tre omraden som ran-
kats hogst (+) respektive lagst (-) av landets egna
experter.

Aven 2012 fanns det ndgra omraden som gene-
rellt rankas hogt. Alla innovationsdrivna lander
beddmer att den fysiska infrastrukturen ar god.
Manga har ocksa rankat affarsstod och marknads-
dynamik hogt.

Det omrade som majoriteten rankar lagt ar den
grundlaggande utbildningen. Manga (elva lander)
forhaller sig ocksa kritiska till landernas finansie-
ringsstruktur, vilket ar en férandring fran forra aret
da da endast tre lander gjorde det.

Sverige uppvisar inga stora skillnader i forhallande
till andra lander inom gruppen, det enda som



Figur 3.2: Nationella experters bedomning av entreprendrskapets villkor
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verkligen skiljer ut de svenska experterna ar deras
laga ranking av den hogre utbildningen. Svenska
experter rankar myndigheters program, marknads-
dynamik och fysiskt infrastruktur hogst medan
utbildning (bade grundldggande och hogre) samt
spridning av FoU ar de ramvillkor som vérderas
samst.

Som tidigare ndmnts finns det dock stora
likheter trots kulturella och ekonomiska skillna-
der inom gruppen innovationsdrivna lander finns
stora likheter mellan experternas omdémen.

Det tyder pa en framvaxande profession kring
foretagande och entreprencérskap — en profession
som bestar av just de som GEM anvander som
experter, det som i Sverige tidigare ofta benamn-
des “foretagens vanner”. | denna profession ingar
forutom entreprendrer och foretagare aven rad-
givare, tjansteman, policymakers och utbildare.
Den framvaxande professionen ar internationell
till sin karaktér vilket ar en fordel eftersom det
innebdr att lander kan lara av varandras fram-
gangar och felsteg i arbetet for att framja entre-
prendrskap och foretagande.

Den svenska NES-undersokningen -
jamforelse dver tiden

Sverige deltog inte i NES-undersdkningen 2004-
2009 och darfor gar det bara att jamfora aren
2000-2003 samt 2010-2011. Vi hari ar valt att
inte ta med aren 2001-2002 i redovisningen, den
intresserade hanvisas till forra arets svenska GEM-
rapport. Som framgar av Tabell 3.2 har det till-
kommit ett antal omraden under aren. Siffrorna i
tabellen dr medelvardet av experternas ranking pa
en femgradig skala, dar siffran 1 anger det samsta
utfallet och siffran 5 det basta.

De omraden som experterna varderar hogst ar
den fysiska infrastrukturen, intresse for innova-
tion, stod till mojligheterna att starta eget samt
stod till kvinnors foretagande. Det ar inga stora
forandringar gentemot féregdende ar. Inte
heller de lagst varderade omradena skiljer sig
mycket fran foregdende ar — det ar fortfarande
lag ranking pa formagan att starta eget, pa
utbildning och pa spridning av FoU. Trenden for
synen pa finansiering ar fortsatt negativ liksom
omradet immaterial-ratt. Stod till kvinnors



Tabell 3.1: Hogst respektive ldgst rankade ramvillkor bland experter i innovationsdrivna

ekonomier 2012

foretagande ar ett omrade som Okat i ran-

king 6ver aren, liksom omradet myndigheters
program. Overlag ar férdndringarna éver dren
sma och bedémningarna ligger ofta i mittfaltet
mellan 1-5. Det &dr fa omraden déar experterna i
genomsnitt ligger i ytterlagena. Ett genomsnitt
av samtliga omraden visar dock att ramvillko-
ren i Sverige, enligt experternas bedémningar,
forbattrats fran 2010.

Israel ) ) ) (+) (+) (+)
Japan ) ) ) +H | BH @
Korea ) (+) Q) (+) ) (+)
Singapore + | @ ) ) ) (+)
Taiwan ) Q) ) (+) +) | &)
Norge (-) (-) (+) (+) (-) (+)
Schweiz ) ) ) (+) (+) (+)
Osterrike (+) ) (+) ) (+) )
Belgien ) -) (+) (+) (+) )
Danmark ) (=) (#) ) (+) (+)
Finland ) (+) Q) ) (+) (+)
Frankrike (+) (+) ) (-) (+) -)
Tyskland (+) ) -) (+) (+) )
Grekland ) ) ) (+) (+) (+)
Irland ) (+) -) (+) -) (+)
Italien ) ) (+) ©) +H @)
Nederldnderna ) -) (+) -) (+) (+)
Portugal ) ) (#) Q) (+) (+)
Slovakien ) ) ) (+) (+) | &)
Slovenien ) ) ) + | @) (+)
Spanien ) (+) -) (-) (+) (+)
Sverige (+) ) ) -) (+) (+)
Storbritannien ) ) ) +) (+) (+)
USA ) Q) ) (+) +H @

1. Finansiering 7. Spridning av FoU

2. Politik— nationell, byrakrati och skatter 8. Affarsstod och infrastruktur

3. Politik, policybeslut kring entreprendrskap 9. Marknad-dynamik

4. Myndigheters program 10. Marknad — 6ppenhet och tilltrade

5. Utbildning och kompetensutveckling grund/gymnasieskola 11. Fysisk infrastruktur

6. Utbildning och kompetensutveckling hégskola/universitet 12. Kulturella och sociala normer

Den svenska NES-undersokningen -
skillnader mellan olika expertgruppers
bedomningar

I undersékningen ingar olika typer av experter
av bada kénen. Dessa gruppers varderingar har
dven i ar analyserats for att fa en bild av om det
finns skillnader mellan olika slags experter (Figur
3.3). Aven om de inblandade experterna ar del



Tabell 3.2: Sveriges nationella experters ranking av ramvillkor, utveckling over tiden, 2000,

2003 samt 2010-2012

Finansiering

Politik — nationell, byrakrati och skatter

Politik, policybeslut kring entreprenérskap

Myndigheters program

Utbildning och kompetensutveckling, grundskola/gymnasieskola
Utbildning och kompetensutveckling, hogskola/universitet
Spridning av FoU

Affarsstod och infrastruktur

Marknad — dynamik

Fysisk infrastruktur

Kulturella och sociala normer

Mojlighet att starta foretag

Férmaga och kunskap att starta foretag

Foretagares status

Immaterialratt

Stod till kvinnors foretagande

Uppmarksamhet och hog tillvaxt

Intresse for innovation, foretagsperspektiv

Intresse for foretag, kundperspektiv

Anm.: i.u. innebdr ingen uppgift.

av samma profession — entreprendrskap och
foretagande — sa ar deras roller ganska olika.
Entreprendren och finansidren har ofta olika
perspektiv pa de foretag de ar inblandade, nagot
som bor avspeglas pa olika varderingar av forut-
sattningarna for foretagande.

Det rader dock i stort konsensus mellan
grupperna kring hur olika omraden rankas.
Avvikelserna handlar bl a om investerarnas
bedémning av hogskoleutbildning och politik
(rankas hogst) medan spridning av FoU tillsam-
mans med affarsstod hamnar lagt i jamforelse
med andra expertgrupper. Policymakers ran-
kar immaterialratten hégre dn andra grupper,
utbildare och forskare bedémer mojlighe-
terna att starta foretag mer positivt an andra.
Overlag ar dock skillnaderna sma och entre-
prenorer och radgivare forefaller ha ganska

2000 2003 2010 2011 2012
3,7 2,9 2,6 2,7 2,5
2,0 2,0 1,9 2,6 2,5
2,6 2,3 2,5 2,6 2,6
3,2 1,9 2,6 2,8 3,0
2,1 2,5 2,1 2,3 2,4
29 2,4 2,3 2,8 2,5
31 33 2,2 2,6 2,5
2,7 2,7 2,9 3,1 2,8
4,0 4,2 2,9 3,2 35
2,5 3,5 4,2 4,4 4,2
3,5 1,7 2,4 2,9 2,7
2,3 2,7 3,5 3,9 3,7
3,0 1,9 2,0 2,4 2,2
i.u. 2,5 3,2 34 33
i.u. 3,6 3,3 3,2 29
i.u. 3,5 3,4 3,7 3,7
i.u. i.u. 3,0 3,2 3,1
i.u. i.u. 3,3 3,2 3,6
i.u. i.u. 3,6 3,5 39

stor 6verenstammelse i sin syn pa de olika
policyomradena.

Finns det da nagra skillnader som skulle kunna
bero pa annat an expertrollen? Vi har analyserat
hur man och kvinnor bland experterna rankat de
olika omradena (Figur 3.4).

Inte heller har ser vi nagra stora skillnader. De
sma skillnader som forekommer visar att kvinnor
rankar stod till kvinnors féretag, politik, och hogre
utbildning hogre an man. Fysisk infrastruktur
samt myndighetsprogram star daremot hogst pa
mannens lista.

De svenska experterna skiljer sig samman-
fattningsvis ganska lite i sina bedémningar
av forutsattningarna for entreprendrskap,
liksom i jamforelse med sina internationella
expertkollegor.



Den svenska NES-undersokningen -
experternas fria svar

Forutom att svara pa en mangd standardiserade
fragor (med fasta svarsalternativ) om de olika
forutsattningarna for féretagande har experterna
ocksa svarat pa fragor dar de fatt uttrycka sig fritt.
Tre av dessa lyfts fram i detta avsnitt: "Namn

ett amne/omrade som hammar entreprendriell
aktivitet i Sverige”, “Namn ett &mne/omrade som
framjar entreprendriell aktivitet i Sverige” samt
"Ange en rekommendation for forbattring”. For
var och en av dessa fragor har respektive expert
mojlighet att ndmna ytterligare tva omraden, dvs
totalt tre hadmmande, fraimjande och rekommen-
dationsalternativ ar méjliga.

Texterna har analyserats och svaren kate-
goriserats i de grupper som angavs i Figur 3.1.
Experternas svar pa vad som ar hadmmande for
entreprendrskap i Sverige visas i Tabell 3.3.

Av tabellen framgar att en mycket stor andel av
det som anses hamma entreprendrskap har med
politik och offentliga atgarder att géra — mer dn en
tredjedel av svaren avser detta. | forra arets NES
var de 6ppna svaren ganska langa och detaljerade,
i ar ar kommentarerna begriansade men det gar att
se monster i det som namnts. Manga tar upp upp-
handlingsregler, trygghetssystemen, skattesyste-
met och enskilda skatter som sarskilt hammande.
Jamfort med férra aret far dessa faktorer en stérre
vikt (37 procent i ar jamfort med 32 procent forra
aret).

Pa en nagot lagre niva anger experterna kul-
turella och sociala normer som hammande, med
betoning pa att radande norm forordar anstallning
framfor entreprendrskap. Ocksa utbildning ses
som hammande, manga skriver att det inte finns
nagon utbildning for entreprendrskap utan att
skolan tvartom hammar entreprendriell aktivitet.
Jamfért med férra aret har dock denna faktor

Figur 3.3: Olika expertgruppers ranking av omraden
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Figur 3.4: Kvinnor och mans ranking av omrdden
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minskat till 11 procent fran 17 procent forra aret.
Finansiering anses vara hammande av ungefar
samma andel som forra aret, det géller framforallt
riskkapital i tidiga skeden.

Tva omraden namndes inte av experterna forra
aret, spridning av FoU och fysisk infrastruktur. | ar
lyftes dock spridning och tillgdnglighet av FoU, som
namns av 7 procent.

Den motsatta bilden, dvs vilka atgarder som
framjar entreprendrskap, redovisas i Tabell 3.4.

Liksom forra aret ar det offentliga atgarder,
affarsstdd och infrastruktur, utbildning, marknads-
tilltrade samt kultur och normer som ar viktigast
for att framja entreprendrskap enligt experterna.
Endast marginella forandringar noteras jamfért
med 2011. Den stora férandringen ar att sprid-
ning av FoU har 6kat tydligt (fran 1 procent forra
aret till 9 procent i ar). Samma faktorer kan vara
saval hammande som framjande — t ex menar

experterna att for manga regler skapar en regel-
borda samtidigt som regler behover inféras som
gor att storféretagens fordelar upphavs, att det
behovs radgivning men att det samtidigt finns for
manga aktorer pa marknaden, osv.

Den sista fragan handlar om vad experterna
sjalva rekommenderar for atgarder.

Aterigen &r det politiken som star i fokus — mer
an en tredjedel av rekommendationerna handlar
om att forbattra detta omrade. Det ar logiskt efter-
som experterna redan i tidigare svar markerat att
de anser att politiken saval mojliggér som forsvarar
entreprendrskap. Den nast vanligaste rekommen-
dationen ror utbildning i entreprendrskap, pa alla
nivaer och av alla sorter, fran dagis till avancerade
inkubatorskolor pa hogskolorna.

En ganska stor minskning jamfort med 2011
marks i andelen rekommendationer som ror affars-
stod (fran 21 procent forra aret till 13 procent).



Aven rekommendationer som ror finansiering har med infrastrukturen men tycker att utbildningen

forandrats relativt mycket under det senaste aret kan forbattras, politik kan fortydligas och goras
och 6kat fran 6 procent 2011 till 10 procent 2012. mer funktionell. Vidare anses mojligheterna for
Den samlade bilden av de 6ppna svaren kom- entreprendrskap vara goda samtidigt som nor-
pletterar saledes de fasta fragorna. Av Figur 3.5 mer, kulturen och trygghetssystemen forefaller
framgar fordelningen av experternas svar pa ham- leda till att relativt fa skaffar sig kompetens for att

mande, framjande och rekommenderade atgarder.  driva féretag eller motiveras till nyféretagande.
Sammanfattningsvis kan konstateras att svenska  En skillnad gentemot fjolarets undersokning ar att

experter uppfattar det institutionella system som spridning av FoU ges mycket mer uppmadrksam-
omgardar entreprendrskapet ungefar pa samma het i arets undersokning. Det &r vart att notera att
satt som sina internationella expertkollegor. Det experterna beskriver samma faktorer som bade
skiljer sig inte heller namnvart mellan grupper framjande och hammande — framfor allt det poli-
av de svenska experterna. Experterna dar nojda tiska systemet, kulturen och utbildningen.

Tabell 3.3: Faktorer som hammar entreprendrskap, procentuell andel (n=96)

Finansiering Politik och offentliga atgarder Myndigheters program
16% 37% 1%
Utbildning i entreprendrskap Spridning av FoU Affarsstod och infrastruktur
11% 7% 3%
Marknadstilltrade Fysisk infrastruktur Kulturella och sociala normer
2% 2% 21%

Tabell 3.4: Faktorer som framjar entreprendrskap, procentuell andel (n=96)

Finansiering Politik och offentliga atgarder Myndigheters program
6% 17% 1%
Utbildning i entreprendrskap Spridning av FoU Affarsstod och infrastruktur
17% 9% 19%
Marknadstilltrade Fysisk infrastruktur Kulturella och sociala normer
16% 2% 13%

Tabell 3.5: Rekommendationer av experterna, procentuell andel (n=96)

Finansiering Politik och offentliga atgarder Myndigheters program
10% 38%
Utbildning i entreprendrskap Spridning av FoU Affarsstod och infrastruktur
16% 7% 13%
Marknadstilltrade Fysisk infrastruktur Kulturella och sociala normer

6% 10%
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Kapitel 3. Experters syn pd forutsdttningar for foretagande

Figur 3.5: Sammanstallning av de svenska experternas syn pa GEM-modellens omraden
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Slutsatser: En entreprenorskapspolicy
for okad sysselsattning och tillvaxt

Ndgra forandringar

Sverige har stadigt forbattrat sin position i GEMs
entreprenorskapsranking (TEA) sedan mitten

av 2000-talet. Det galler ocksa kvinnors foreta-
gande. Forandringarna ar inte dramatiska men

vi har lamnat bottennivaerna och passerat vara
nordiska grannlander men ligger dock fortfarande
under andra sma EU-lander. TEA bestar dels av
foretag som inte ar dldre &n tre manader, dels av
foretag som ar mellan 3 och 42 manader. Hela
okningen i TEA kan hanforas till det riktigt unga
foretagandet (<3 manader) som mer &n for-
dubblats sedan 2010 medan unga féretag (3-42
manader) faktiskt minskat ndgot under samma
period. Andelen som sager sig vilja starta foretag
har ocksa fortsatt att 6ka.

Det indikerar att forutsattningarna for tillvaxt
efter den intiala startfasen &r svag i Sverige, vilket
kan vara en férklaring till att svenska idéer forefal-
ler saljas och utvecklas av andra féretag i Sverige
eller utomlands. De svaga tillvaxtférutsattning-
arna styrks av att svenska entreprenérer ar fyra

fran botten nar det géller andelen entreprenérer
som forvantar sig en sysselsattningsdkning som
overstiger 19 anstéllda under den narmaste
femarsperioden. En bidragande orsak kan vara att
finansieringsmojligheterna forefaller ha minskat
att déma av den brant fallande andel som uppger
sig vara aktiva foretagsanglar 2012. Minskad till-
gang till riskkapital har papekats i tidigare studier
(Soderblom 2011) och forefaller nu ocksa ha natt
det s k anglakapitalet. En alternativ forklaring kan
naturligtvis vara att manga gar in i ett nytt foreta-
gande utan att ha genomfort en noggrann analys
av marknadsforutsattningarna.

Precis som forra aret star Sverige i sarklass
betraffande andel av befolkningen som sager sig
kunna identifiera en affarsmojlighet, vilket dock
inte motsvaras av en upplevd férmaga att starta
och driva foretag, som fortsatter att minska. Och
dven om en forbattring skett ar det relativt fa som
omsatter dessa ideér till nya foretag. Denna paradox
forklaras sannolikt av relativt svaga generella villkor
for att ldmna en anstallning till férman for eget
foretagande. | USA ar bilden den omvanda: man har



Overldgset storst andel som anser sig ha kompeten-
sen att driva foretag, men betydligt farre sager sig
kunna identifiera en affarsmojlighet samtidigt som
entreprenodrskapet ar bland det hogsta i varlden.

Baserat pa GEM-data forefaller akilleshallen i
svenskt entreprendrskap vara kopplat till de nya
och unga foretagens tillvaxtambitioner. Sverige
placerar sig langt ner i matningar av férvantad
sysselsattningstillvaxt men ocksa vad galler inno-
vationskraft och internationaliseringsambition.
Dessa variabler hanger ihop: tillvaxt kan forvantas
bero pa innovativ formaga som i sin tur ar en viktig
forklaringsfaktor for att kunna vdxa med export.
Foretagens tillvaxtkapacitet ar viktig for total sys-
selsattning och darmed ocksa mer generellt for ett
lands ekonomiska utveckling.

Entreprendrskapet i tider av global kris - slutsat-
ser for den ekonomiska politiken

Varldsekonomin gar in pa sitt femte krisar sedan
turbulensen startade hésten 2008. Eftersom

krisens forlopp och djup varierar mellan ldnderna
har sannolikt ocksa de variabler som presente-
rats i tidigare kapitel paverkats i olika omfatt-
ning. Sverige, tillsammans med Norge, tillhor de
lander som klarat sig bast i Europa. For Sveriges
del kan detta i forsta hand forklaras av de policy-
forandringar som gjordes efter 1990-talskrisen
medan Norge har kunnat dra nytta av sina stora
oljetillgangar.

Nar det galler entreprendrskap och de mindre
foretagen utmarker sig dock inte Sverige jamfort
med andra sma lander. | Tabell 4.1 har nagra
utvalda entreprendrskapsrelaterade variabler —i
férsta hand aktivitet och ambition — fran GEM
stallts samman med nagra typiska makroekono-
miska indikatorer i en jamforelse mellan Finland,
Nederldanderna, Schweiz och Sverige. Att just dessa
lander valts ut beror pa att de liknar varandra i
flera avseenden: bytesbalanséverskott, kontroll pa
arbetslosheten, relativt storféretagsdominerande
och i viss man ocksa vad galler branschstruktur.

Tabell 4.1: Entreprenorskap och komparativ statistik for Sverige och nagra jamforbara lander

2012

Variabel Sverige Schweiz Nederlanderna Finland
Etablerat foretagsagande, % av befolk- 5,2 8,4 9,5 8,0
ningen 18-64 ar

TEA, % av befolkningen 18-64 ar 6,4 5,9 10,3 6,0
TEA, antal kvinnor per man 0,59 0,88 0,47 0,51
Foretag i vardande, % av befolkningen 4,6 2,9 4,1 3,5
18-64 ar

Nytt foretagsdgande, % av befolkningen 1,8 3,0 6,3 2,7
18-64 ar

Informella investerare, % av befolkningen 4,2 4,7 3,6 3,1
18-64 ar

Har for avsikt att starta foretag inom 3 ar, % 11 7 9 8
av befolkningen 18-64 ar **

Internationalisering — andel entreprendrer 60 23 54 56
som inte har nagon kund utomlands, %

av TEA

Innovation — produkten ny for alla eller 36,0 42,6 42,1 44,0
nagra kunder, % av TEA

Konkurrens — inga eller fa féretag erbjuder 45,8 56,4 45,2 41,7
samma produkt, % av TEA

Tillvaxtambitioner — 6 eller fler anstallda 19,3 18,2 21,6 21,2
inom 5 ar, % av TEA

Radsla att misslyckas hindrar foretagsstart, 33 32 30 37
% av befolkningen 18-64 ar ***

Arbetsléshet, % 7,7 3,9 5,2 7,7
Tillvaxt BNP, % 1,2 0,8 -0,9 0,7
Statsskuld, % av BNP 37,8 27,7* 72,1 53,4
Offentliga utgifter, % av BNP 51,3 34,1 50,4 55,9

Anm.: * avser 2008 (Virldsbanken on line).




Figur 4.1: Antal topplaceringar minus antal bottenplaceringar 2012

ANTAL TOPPLACERINGAR MINUS ANTAL BOTTENPLACERINGAR

Finland Nederlénderna

Schweiz Sverige

Sverige presterar generellt battre pa makrosidan
(arbetsloshet, tillvaxt, statsskuld och offentlig
utgiftsandel), men Schweiz ligger i topp med
undantag fér BNP-tillvaxt. Nederlanderna placerar
sig bast vad galler entreprendrskap, unga foretag
och tillvaxtambitioner matt som sysselsattnings-
Okning i nya féretag.” En illustration pa hur val
landerna positionerar sig gentemot varandra
aterfinns i Figur 4.1 dar antal topplaceringar for
respektive land minskats med motsvarande bot-
tenplacering for de 16 variabler som presenteras

i tabellen.2° Som framgar ligger Schweiz i topp
foljt av Nederlanderna medan Sverige, och sarskilt
Finland, har fler botten- @n topplaceringar. Skulle
samma 6vning enbart goras for GEM-variablerna
skulle Sverige placera sig sist bland de fyra lan-
derna och Nederlanderna i topp. Utifran detta
kan naturligtvis inga starkare slutsatser dras men
uppenbart ar att andra jamforbara lander manga
ganger presterar battre an Sverige vad galler

entreprendrskapets niva samt ar mer innovativa
och utlandsorienterade.

Betydelsen av entreprendrskapet har ront ett
allt storre intresse. Utan tvekan ar innovation
och fornyelse den kanske viktigaste drivkraften i
ekonomisk tillvaxt, darvidlag rader samstammighet
i ekonomkaren. Entreprendrskapet spelar en roll i
dessa processer men effekten ar svar att mata och
sarskilja fran t ex konjunktureffekter. Forskningen
kring detta redogors for i Entreprendrskapforums
arsbok 2012.2" En enkel sambandsanalys dar
entreprencrernas tillvaxtambitioner stélls mot den
ekonomiska tillvaxten i industrilanderna kastar
ett visst ljus dver deras roll. Som visas i Figur 4.2
ar det positiva sambandet tydligt, dvs i lander
med entreprenérer som har hoga tillvaxtambitio-
ner matt som deras framtida sysselsattningsok-
ning okar ocksa den ekonomiska tillvaxten tva
ar senare.?? Detta &r dock inget orsakssamband
utan kraver en noggrannare analys. Det ar dock

19. Intressant nog har danska entreprenérer, med sin betydligt flexiblare arbetsmarknad, ungefér dubbelt sé héga tillvixtambitioner som andra

jdmférbara mindre ldnder.

20. Dvs har ett land t ex hégst TEA rankas det som nummer ett med avseende pd den variabeln. Likasé om landet har ldgst andel som uppger att
rédsla att misslyckas hindrar dem frén att starta féretag, ldgst andel arbetslésa eller légst statsskuld, etc. Antalet férsta placeringar dras
sedan frdn antalet sista placeringar i respektive kategori vilket ger det netto som anges i stapeldiagrammet.

21. Se Braunerhjelm (red., 2012).

22. Grekland dr inte med i figuren. Skulle Grekland inkluderas pdverkas dock kurvans lutning endast marginellt.



Figur 4.2: Samband mellan entreprendrers sysselsattningsambitioner (2010) och ekonomisk

tillvaxt (2012)

PROCENTUELL TILLVAXT REAL BNP 2012

Entreprendrer i dldrarna 18-64 ar som anser sig komma att anstélla 20 eller fler
inom de kommande fem aren 2010, procent av befolkningen

intressant att konstatera att ett sddant samband
forefaller finnas aven i perioder praglade av kris.
Tankbara forklaringar ar manga: kriser innebar i
sig en "skapande forstorelseprocess” som Gppnar
mojligheter for nya féretag; arbetsloshet och hot
om arbetsléshet leder till nya féretag som i sin tur
tidigt vander sig till marknader som vaxer nar den
inhemska ekonomin faller tillbaka, etc. Den senare
forklaringen forefaller naturlig i en mer globalise-
rad ekonomi.

| ett ldge dar krisbekdmpningen féretradesvis
varit inriktad pa stabiliseringsatgarder som utgatt
fran penningpolitiken — rantesankningar, kreditlatt-
nader och kvantitativa lattnader — medan finans-
politiken begransats av redan hart anstrangda

statsfinanser, kan insatser for att 6ka entrepre-
norskapet vara en kompletterande atgard. | USA
har t ex atgarder for att lara ut och battre forsta
vad ett eget foretagande innebdr, lett till ett 6kat
entreprendrskap.?® Ju svagare den egna férma-
gan att driva féretag upplevs vara, desto storre

ar ocksa radslan att misslyckas (Figur 4.3) vilket

i sin tur hammar ett 6kat och tillvaxtorienterat
nyforetagande. Generellt goda forutsattningar for
entreprencrskap, kombinerat med insatser for
att forenkla och férklara entreprendérskapets och
foretagandets villkor skulle saledes kunna vara
kostnadseffektiva atgarder for okad sysselsattning
och hogre tillvaxt.

23. Se http://www.american.com/archive/2013/april/grow-the-economy-through-small-businesses.



Figur 4.3: Samband mellan upplevd formaga att driva foretag och radsla att misslyckas
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Appendix 1

GEM-metod

Entreprendrskapets roll i den globala ekonomin
GEMs bidrag till var kunskap om entreprendrskap

ar baserad pa en standardiserad jamférelse mellan
medverkande lander. Till grund fér undersdkningen
ligger en modell 6ver entreprendrskapets betydelse i
ekonomin, vilken nedan beskrivs i korthet. De svenska
GEM-resultaten baseras saledes pa denna modell.

De flesta politiker och akademiker dr éverens om
att entreprendrskap ar avgoérande for utveckling och
valstand. Entreprendrer skapar jobb. De utvecklar
innovationer, snabbar pa strukturella férandringar i
ekonomin. Genom att 6ka konkurrenstrycket bidrar
de indirekt till produktivitetsékningar och nationell
konkurrenskraft. Pa det sattet ar entreprendrskap
en katalysator for ekonomisk tillvaxt.

GEM-studien ar baserad pa en standardiserad
jamforelse mellan medverkande lander. Till grund
for undersokningen ligger en modell 6ver entrepe-
renorskapets betydelse i ekonomin, vilken nedan
beskrivs i korthet. De svenska GEM-resultaten
baseras saledes pa denna modell.

Global Entrepreneurship Monitor, GEM, har tre
syften:

e Att mata skillnader i entreprendriella attityder,
aktiviteter och ambitioner

o Att identifiera faktorer som avgor egenskaper
och niva hos den nationella entreprendgriella
aktiviteten.

o Att identifiera policy-slutsatser for att framja
entreprendrskap i ekonomin.

GEM-matt

Nar GEM grundades, i slutet av 1990-talet, hade
traditionella analyser av ekonomisk tillvaxt och
konkurrenskraft i stort sett ignorerat den roll som
sma foretag spelar i ekonomin. Delvis berodde
detta pa brist pa palitliga data om sektorn.
Informationen var, i den man den 6verhuvudtaget
fanns tillganglig, koncentrerad till de mest avance-
rade ekonomierna. Existerande matt, t ex antalet
soloféretagare, speglade inte dynamiken och
omfattningen hos entreprendrskapet. De flesta
lander har langa tidsserier 6ver formella bolagsre-
gistreringar men det var inte forrdn GEM startade
som en mer traffsaker bild av manniskors nyforeta-
gande skapades.

Den huvudsakliga inriktningen hos GEM &r att
mata individers aktiviteter nar det galler att skapa
foretag. Det skiljer GEM fran annan statistik som
framst mater foreteelser pa foretagsniva. Ett
annat syfte med GEMs forskning ar att fora fram
entreprendrskap som en process, dar olika faser
identifieras. | Figur A 1.2 visas denna process och
GEMs operationella definitioner.

Genom de manga matt som GEM sparar kan vi
forsta vilka slags manniskor som dr engagerade i
entreprendrskap. Metoden fangar bade dem som
formellt registrerat foretag och de som finns i den
informella sektorn. Dessa icke-anmalda féretag
kan representera sa mycket som 80 procent av den
ekonomiska aktiviteten i utvecklingslander.

Manniskor startar féretag av manga olika skal.
De kan ledas in i foretagande av nédvandighet och

Figur A1.1: Entreprendrskapsprocessen och GEMs operationella definitioner
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omstandigheter: soloféretagande ar vanligt nar
det inte finns nagra andra jobb. A andra sidan kan
inspirationen komma fran stravanden att forbattra
den egna inkomsten, eller att bli sjalvstandig.
GEM bedomer darfor ocksa drivkrafterna bakom
entreprendrskapet.

Till detta kommer att GEM mater ambitioner.
Dessa kan ta sitt uttryck i innovativa produkter
eller tjanster, eller att séka kunder bortom den
egna landgransen. Ambitionerna kan ocksa mani-
festeras i termer av foretagets tillvaxt, vilket blir ett
tydligt bidrag till nya jobb.

Foretagare drivs inte endast av sina egna
uppfattningar kring nyféretagande, utan ocksa av
omgivningens attityder. Av det skdlet bedémer
GEM ocksa de attityder som paverkar foretags-
klimatet i ett samhalle. Entreprenérer maste
vara villiga att ta risker, ha en optimistisk uppfatt-
ning om mojligheter och sin egen formaga och
vardet av att starta foretag. Dartill behdver de
kunder som efterfragar deras varor och tjanster,

Figur A 1.2 GEM-modellen

underleverantorer, liksom familj och investerare

som ar beredda att stddja deras anstrangningar.

Positiva samhalleliga uppfattningar om entrepre-
norskap kan ocksa paverka aktiviteten

Ekonomisk utveckling och
entreprendrskap

GEMs harmoniserade data mojliggor jamforelser
mellan lander och regioner. Analysen i den globala
rapporten studerar entreprendrskapet uppdelat i de
tre utvecklingsstadier som presenteras i Figur A1.1.

| Figur 1.2 (s 10) illustreras nyckelbegrepp och egen-
skaper hanférliga till de tre utvecklingsfaserna.

Nar en ekonomi utvecklas 6kar produktiviteten
och foljaktligen ocksa inkomst per capita. Ofta
innebar det att arbetskraft byter sysselsattning och
t ex gar fran jordbrukssektorn till utvinningsindu-
strier och darefter till tillverkningsindustrin. | dessa
tidiga stadier av utveckling har andelen nédvandig-
hetsbaserat foretagande typiskt sett varit hogre.
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Manga méanniskor maste soka sin utkomst i ett
eget foretag da jobben i de hogproduktiva sekto-
rerna inte racker till.

I ndsta utvecklingssteg vaxer de produktiva sek-
torerna vilket 6kar mojligheterna att fa anstallning.
Andelen nédvandighetsbaserade féretag minskar.
Samtidigt vaxer valstand, infrastrukturen byggs
ut och forutsattningarna for mojlighetsbaserat
foretagande okar; karaktaren hos entreprendrska-
pet andras. Mojlighetsbaserade foretag ar i regel
forknippat med hogre tillvaxtambitioner och béttre
innovations- och internationaliseringsmojlighe-
ter. Fortfarande ar dock foretagen beroende av
finansiella institutioner och en infrastruktur som
formades i den tidigare fasen. | den man dessa
klarar av att fraimja mojlighetsbaserat foretagande
kan innovativa foretag utvecklas till betydelsefulla
drivkrafter for ekonomisk tillvaxt och valstandsska-
pande. Det staller krav pa politiken.

I Figur A 1.2 illustreras GEM-modellen, som visar
relationen mellan socialt, kulturellt och politiskt
sammanhang med de omraden som utgor fore-
tagsklimatet. | modellen forutsatts de paverka
attityder till entreprendrskap hos befolkningen, lik-
som aktiviteten och ambitionerna hos féretagare.
Nyforetagandet liksom tillvaxt hos existerande
foretag paverkar den ekonomiska tillvaxten.

Som Figur A 1.2 visar (Ovre vanstra delen)
ar grundférutsattningarna som institutioner,

infrastruktur, hdlsa och grundutbildning samt
ekonomisk stabilitet avgérande. | detta skede har, i
faktordrivna ekonomier, faktorer som finansiering
och offentliga program for att uppmuntra foreta-
gande sannolikt inte nagon storre effekt, foretagen
maste ha tillrackligt bra vagar att transportera sina
varor pa eller tillrackligt utbildad arbetskraft.

I modellen forutsatts Iander med stabil eko-
nomi och utvecklade institutioner erbjuda battre
forutsattningar for foretag med tillvdaxtambitioner.
Samtidigt ger ekonomisk utveckling upphov till
skalfordelar. Storre foretag kan vara effektivare i
ett nationellt perspektiv och fér manga individer
utgor de ocksa anstallningsmgéjligheter som ar
attraktivare an vad nédvandighetsforetagande ar.

| effektivitetsdrivna ekonomier ar grundférut-
sattningarna pa plats och fokus flyttas istallet till
faktorer som hogre utbildning, effektiva mark-
nader och teknologisk mottagningskapacitet, i
figuren samlade i rutan Effektivitetsforbattrande
férhallanden.

Mer avancerade ekonomier har relativt sofistike-
rade l6sningar pa grundforutsattningar och effekti-
vitetsforbattrande forhallanden. De aterfinns i den
tredje rutan, med rubriken Innovation och entre-
prendrskap. Drivkrafterna for méjlighetsbaserat
foretagande kan dock behova starkas for att driva
fram dynamiska innovationsorienterade aktiviteter.



Tabell A 1.1

Latinamerika och Karibien

Mellanostern och Nordafrika

Afrika soder om Sahara

Asien och Stillahavsomradet

EU

Europeiska lander utanfor EU

USA

FAKTORDRIVNA
EKONOMIER

Algeriet, Egypten, Iran,
Palestina

Angola, Botswana, Etiopien,
Ghana, Malawi, Nigeria,
Uganda, Zambia

Pakistan

EFFEKTIVITETSDRIVNA
EKONOMIER

Argentina, Barbados, Brasi-
lien, Chile, Colombia, Costa
Rica, Ecuador, El Salvador,
Mexico, Panama, Peru, Trini-
dad & Tobago, Uruguay

Tunisien

Namibia, Sydafrika

Kina, Malaysia, Thailand

Estland, Ungern, Lettland,
Litauen, Polen, Ruménien

Bosnien-Herzegovina, Kroa-
tien, Makedonien, Ryssland,
Turkiet

INNOVATIONSDRIVNA
EKONOMIER

Israel

Japan, Sydkorea, Singapore,
Taiwan

Belgien, Danmark, Finland,
Frankrike, Tyskland, Grekland,
Irland, Italien, Nederlan-
derna, Portugal, Slovakien,
Slovenien, Spanien, Sverige,
Storbritannien, Osterrike

Norge, Schweiz

USA



Appendix 2

Metod nationella expertundersékningen (NES)

Expertundersokningens malsattning ar att 6ka

kunskapen om varje lands ramverksfaktorer och

vilken betydelse dessa har for den entreprend-

riella aktiviteten. Expertintervjuerna samlar ocksa

information om:

o Vilka affarsmojligheter som finns i ett land

e Befolkningens fardigheter och kunskaper i att
starta nya foretag

e Stod till kvinnor som startar foretag

e Stod till tillvaxtforetag och andra intressanta
omraden

Expertundersdkningen genomfors arligen och ar
ett komplement till den arliga urvalsundersok-
ningen av den vuxna befolkningen (APS) i GEM.

Det ar ett bekvamlighetsurval och kan inte
betraktas som slumpmassigt till skillnad fran urva-
let som gors i APS-undersdkningen dar hela den
vuxna befolkningen ingér i populationen.

Experternas fragor

GEM har utvecklat och standardiserat ett frage-
batteri amnat for expertintervjuerna. Detta ar
utvecklat och provat i olika kulturella kontexter
Over en period av tretton ar. Bara mindre for-
andringar tillats varje ar vilket gor att det gar att
jamfora resultaten 6ver tid och mellan lander. Nytt
for 2012 var fragor rérande migration.

Enkaten bestar av ett antal standardiserade
fragor med fasta svarsalternativ. 1 = helt falskt, 2 =
delvis falskt, 3= varken falskt eller sant, 4 = delvis
sant och 5 = helt sant. Det finns dessutom ett
block med fragor med 6ppna svarsalternativ.

Enkéaten avslutas med nio 6ppna fragor som
tacker in stod, hinder, och rekommendationer for

entreprendrskap och som féljs av personlig infor-
mation om kon, alder osv.

Intresserade ldsare kan ta del av hela enkaten
genom att kontakta Entreprendrskapsforum,
(info@entreprenorskapsforum.se).

Respondenterna garanteras anonymitet.

Urvalet

Varje lands experturval bestar av minst 36
personer med jamn konsférdelning. Minst fyra
experter fran vardera av de nio omraden som
studeras, liksom viss geografisk spridning efter-
stravas i urvalet. Salunda finns bland respon-
denterna personer med expertis inom finan-
siering, offentliga (myndighets-)program for
foretagande, politik, utbildning, FoU-spridning,
radgivning och annan kommersiell service till
foretagare, marknadstilltrade och 6ppenhet,
fysisk infrastruktur samt sociala och kulturella
normer. Inom vart och ett av omradena ska
minst en av experterna vara en aktiv foretagare.
Experterna ar inte medvetna om inom vilket
omrade som just de betraktas vara expert. De
far gora en egen bedomning i slutet av enkaten.

Exempel pa vilka som kvalificerat sig som
experter:

Finansiering

Banktjansteman, riskkapitalister, affarsang-
lar, personer vid Almi, Innovationsbron, lokala
kreditgivarorganisationer.

Policy
Tjansteman, politiker, entreprenérer som hanterar
policy-beslut och konsekvenserna av dessa.



Program

Tjansteman, politiker och entreprendrer som
hanterar program fér entreprendrskap och de som
far ta konsekvenserna av dessa beslut som t ex
entreprendrer.

Utbildning
Larare, professorer, anstallda vid Skolverket, stu-
denter, entreprendrer

F&U-spridning
Professorer, kommersialiseringskontor, inkubato-
rer, etc.

Kommersiell service
Jurister, revisorer, etc

Marknadsetablering
Marknadsanalytiker, konkurrensmyndigheter, fors-
kare, entreprendrer

Fysisk infrastruktur
Tjansteleverantorer inom telefoni, data, etc.

Kulturella och sociala normer
Affarsorganisationer, Connect, Foretagarna, socio-
loger, entreprendrer

Undersokningsprocess

Mars-april

Experter kontaktas via e-post och telefon och
ombeds delta i en online-undersdkning, alterna-
tivt bifogas enkaten pa papper som returneras
per post. De flesta av de svenska experterna har
anvant webbenkaten.

Maj eller juni
Resultaten levereras till GEM-koordinatorerna som
sammanstéller alla landers NES-data.

Host
De nationella teamen far arets globala resultat och
kan borja analysera det egna landets resultat.
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www.entreprenorskapsforum.se



	framsida
	ordlista
	GEM_Nationell_Rapport_2013_webb_mindre
	baksida



