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Forord

En innovationsstrategi fér Sverige dr den andra i serien Swedish Economic Forum Re-
port —en arligen aterkommande publikation som utifran kvalificerad forskning tar upp
hogaktuella och policyrelevanta fragor. Fokus ligger pa de mikroekonomiska funda-
menten for ekonomisk tillvaxt, i synnerhet betydelsen av entreprendrskap, smafore-
tagande och innovationer. Syftet ar att bidra till en fordjupad samhallsdebatt kring
aktuella problem och presentera policyrekommendationer.

| regeringsforklaringen 2010 aviseras att en innovationsstrategi ska formuleras under
mandatperioden. Foreliggande rapport ger valgrundad input till arbetet med en sadan
strategi och tar bl a upp betydelsen av innovationer for regional utveckling och for na-
tionell tillvaxt, vilka de viktiga aktorerna ar i innovationsprocessen, universitetens roll,
samt i vilken man nya och mindre féretag bidrar med ekonomiskt vardefulla innova-
tioner. Vikten av att bade stora och sma foretag ar involverade i innovationsprocessen
analyseras, likasa synas den s k FoU-paradoxen i sommarna.

Sverige kommer ur krisen med relativt starka statsfinanser vilket bor ge utrym-
me for reformer pa ekonomins utbudssida. Precis som ett finanspolitiskt ramverk
langsiktigt gagnat stabilitet i landets offentliga finanser, lanseras i rapporten ett
forslag till ett innovationspolitiskt ramverk for att ge langsiktigt tydliga forutsatt-
ningar for ett dynamiskt och innovativt néringsliv. Forslaget bygger pa konkreta
ekonomisk-politiska policyférslag.

Forfattarna till arets rapport ar Martin Andersson, Navid Bazzazian, Olof Ejermo,
Hans LO66f, Gustav Martinsson, Lars Persson, Karl Wennberg, Erik Wetter, Thomas
Astebro, och undertecknad. Vi forfattare svarar helt och hallet fér de analyser och
rekommendationer som lamnas i rapporten.

Stockholm i november 2010
Pontus Braunerhjelm
VD och professor, Entreprendrskapsforum
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1. En innovationsstrategi for Sverige

Pontus Braunerhjelm

Innovation ar inte langre forbehallet de traditionella industrilanderna (Fagerberg m fl
2010). Ny, sofistikerad, kunskap utvecklas numer 6ver hela varlden och sprids genom
nya kanaler i en rasande takt. Okad handel, 6kade investeringar Iinder emellan och ett
okat utbyte mellan universitet dr nagra mekanismer for spridning av information och
kunskap. Innovation har globaliserats. Ekonomierna flatas samman av sofistikerade
internetbaserade verktyg som framjar gransoverskridande natverk och samarbete lik-
som kommersialisering. Nagra siffror antyder vidden pa detta: Youtube visar tva miljar-
der videos per dag, tva och en halv miljard foton publiceras pa Facebook i manaden,
twitter sker 750 génger per sekund och trafiken pa internet vaxer med 40 procent per
ar. Halften av alla amerikanska ungdomar havdar att de ar natbaserade ”innehallsska-
pare” (content creators).?

Det innebér att den globala innovationstakten ocksa bor accelerera. Kunnande som
inte uppdateras, produkter och tjanster som inte fornyas, blir snabbt obsolet och kon-
kurreras ut. En stérre andel av ekonomierna ar kopplade till tjanster dar fysisk loka-
lisering forefaller vara mindre viktig. Den nya tekniken innebar ocksa nya vagar for
innovation, som t ex open source- och wikinomics-fenomen.? Dessa bygger pa en kom-
bination av 6kade mdjligheter till samarbete och lagre kostnader.

Internet ar i sig en innovation som paverkar de flesta av samhallets sektorer och bidrar
till nya affirsmodeller, nya féretag och industrier men ocksa till att universitet och
offentliga sektorer stops om. Internet &r ett instrument for en global kreativ forstorel-
seprocess som skar igenom de flesta branscher och som kommer att skapa nya affars-
mojligheter och underlatta globalisering.

Samtidigt kan hojden diskuteras i manga av de internetbaserade innovationerna.
| jamforelse med nya ldkemedel — eller de tillampningsomraden som nu véxer fram
for nanoteknik — kan de forefalla triviala. Det ar sannolikt forhallandevis langt kvar till
en situation dér internet kan ersatta trogrorliga och geografiskt val avgransade kun-
skapsmiljoer. Kunskap som ar distribuerad 6ver flera regioner eller Iander blir inte utan

1) Economist (2010).
2) Se Lerner och Tirole (2005), samt Tapscott och Williams (2010).



vidare virtuella kunskapskluster genom internet. Innovationsmiljéerna skapas darfor
fortfarande i hog grad av de lokala forutsattningarna. Frihetsgraderna for den natio-
nella politiken dr betydande.

I regeringsforklaringen 2010 aviseras just att en innovationsstrategi ska formuleras un-
der mandatperioden. Arets Swedish Economic Forum Report, “En innovationsstrategi
for Sverige”, fokuserar just pa innovationers betydelse for en ekonomis utveckling och
hur den ekonomiska politiken kan utformas for att ytterligare starka innovationsfor-
utsattningarna i Sverige. Rapporten omfattar saval en analys av betydelsen av inno-
vationer for regional utveckling som for nationell tillvéxt. Dessutom diskuteras vilka
de viktiga aktorerna ar i innovationsprocessen, universitetens roll, huruvida nya och
mindre foretag bidrar med ekonomiskt vardefulla innovationer samt vikten av att bade
stora och sma foretag med kompletterande kompetenser &r involverade i innovations-
processen. Slutligen synas den s k FoU-paradoxen i sommarna.

En omfattande forskning pekar pa hur innovation utgér grunden fér en ekonomis
valstand och ocksa hur institutionella reformer féregatt innovation och utveckling.
| Sveriges fall lyfts ofta den senare delen av 1800-talet fram som en period karaktarise-
rad av marknadsanpassade reformer som 6kade konkurrensen, gjorde risktagande och
entreprendrskap mer attraktivt samtidigt som kunskapsnivan hojdes. Detta har ansetts
bana vag for den mycket dynamiska och innovativt drivna perioden 1870-1970, som i
sin tur lett till en stark tillvaxt och ett hégt svensk valstand.

En 6vergripande fraga ar om Sverige behover ett ramverk som ger langsiktig stadga
at innovationspolitiken, motsvarande det finanspolitiska ramverk som infordes efter
1990-talskrisen och som varit en av huvudanledningarna till att Sverige kommit sa val
ut ur finansmarknadskrisen? Ambitionen ar inte att ge ett fullodigt svar pa hur ett
sadant ramverk kan se ut. Daremot presenteras nagra byggstenar som skulle kunna
utgéra grunden for ett sadant innovationspolitiskt ramverk och bidra till [angsiktighet
och stabilitet som ar kritiskt viktig for innovationsférutsattningarna.

En naturlig foljdfraga ar hur val rustat Sverige ar att mota de utmaningar som vi
nu star infér med allt fler lander som integreras i varldsekonomin och som mycket
malmedvetet siktar pa att bygga upp sina kunskapsbaser, 6ka innovationskapaci-
teten och utveckla sina industrier? Sveriges kunskapsniva ar fortfarande hég men
svagheter finns, fraimst i de tidigare utbildningsleden som i sin tur dr nédvandiga
for att tillgodogora sig mer avancerad utbildning i senare skeden. Nagot férenklat
kan en ekonomis utvecklingskraft sdgas bygga pa tva pelare: dels en internationellt
konkurrenskraftig kunskapsniva, dels effektiva mekanismer for att denna kunskap
omvandlas till samhalleliga nyttigheter. | ett ekonomiskt perspektiv handlar det om
innovationer som leder till nya och vdxande foretag, stigande investeringar, hogre
foradlingsvarden och dkad sysselsattning.



Innovationsstrategier fors nu fram som l6sningen till de framtida utmaningarna inte
bara i Sverige utan ocksé i en rad andra lander. OECD har lanserat en innovations-
strategi och i EUs 2020-strategi ar Innovation Europe ett av de flaggskepp som ska
leda till att EUs globala konkurrenskraft starks. Ambitionerna ar lovvarda och mal-
sattningarna hogt stallda. Som sa manga ganger forut handlar det dock om just mal-
sattningar, medelsarsenalen for att na dessa ar betydligt mer aterhallsamt angivna.
Risken med strategier framtagna av internationella organisationer ar att det i slutan-
dan inte blir sa innovativt: landernas naringsdepartement lagger ivrigt en bldkopia
pa det recept som foreskrivs av dessa organisationer. Vagen till framgang finns dock
sannolikt i de specifika och manga ganger unika kompetenser och férutsattningar
som bast definieras av landerna sjdlva.

| Sverige har nyligen Globaliseringsradet pekat pa vikten av innovationer och ocksa
levererat konkreta policyforslag. Projektet Innovation fér tillvéxt, som initierats av
IVA, foljer upp nagra av dessa idéer men definierar ocksa nya fragestallningar med
syfte att ytterligare konkretisera och operationalisera hur ett mer innovativt Sverige
kan byggas.?

| den foreliggande rapporten pekas pa bade styrkor och svagheter i den svenska inno-
vationsmiljén. Bland de nya ron som lanseras marks bl a de sma foretagens roll for
innovationer, en forandrad syn pa universitetens roll som innovationsmotorer, hur in-
ternationaliseringens paverkar kunskapsinhamtandet samt att den svenska FoU-para-
doxen forefaller vara begransad till vissa sektorer. Dessa nya insikter kan forvantas vara
vardefulla i utformandet av en innovationsstrategi for Sverige.

Rapporten ar disponerad pa foljande satt. Resten av inledningskapitlet dgnas forst
en kortfattad bakgrund kring betydelsen av innovationer, darefter féljer en sum-
mering av analysen i respektive kapitel och slutligen sammanfattas de huvudsak-
liga ekonomisk-politiska slutsatserna. Kapitel 2 till 7 innehaller de analytiska de-
larna. Varje kapitel kan lasas fristdende, for forstdelsen ar det inte nédvandigt att
ldsa 6vriga kapitel i rapporten. Tanken ar dock att i rapporten forst ta upp de mer
mikroekonomiska aspekterna av innovation med betoning pa varfér och vilka (fo-
retag och universitet) i kapitel 2 och 3. Darefter diskuteras hur dgandet av svenska
patent fordelas mellan Sverige och utlandet, samt vilken roll storféretagen har for
att skapa en marknad fér innovation (kapitel 4 och 5). Agandet handlar ocks&d om
riskkapitalisternas roll, vilket berors i kapitel 5 men analyseras mer i detalj i kapitel
6 som ocksa diskuterar hur innovation, riskkapital och tillvaxt hanger ihop. Kapitel
7 avslutar med en analys av den s k svenska FoU-paradoxen, dvs att satsningar pa
ny kunskap i FoU genererat forhallandevis lite tillvaxt, vilket strider mot radande
tillvaxtmodeller. Allra sist presenteras forfattarna till rapporten.

3) Se www.regeringen.se/globaliseringsradet och www.iva.se/Projektverksamhet/Projekt/Innovation-for-tillvaxt.



Varfor dr innovation viktigt?

Innovation bygger pa att ny kunskap utvecklas eller att befintliga kunskaper tillampas
pa ett nytt satt. Det handlar féljaktligen om en kombination av individuella egenskaper
och de innovationsférutsattningar som finns i olika miljder. Innovation — till skillnad
fran inventioner eller uppfinningar som handlar om sjalva upptackten — definieras uti-
fran ett marknadsperspektiv: det finns ett ekonomiskt varde som kan kopplas till en
ny vara, tjanst, organisation, insatsvara eller marknad. Samtidigt bor bristfélligheterna
nar det galler att mata innovationer understrykas: FoU och patent ar de vanligaste
matten men de omfattar bara en del av framtagna innovationer. | rapporten diskuteras
kvalitetsjusterade patent, vilket battre fangar upp genuin innovation dn patent.

Utgangspunkten till varfor innovationer ar det kanske strategiskt viktigaste ekonomisk-
politiska omradet for en nation har redan berorts — namligen tillvaxt och valstand (Au-
dretsch m fl 2011). Langsiktig tillvaxt skapas primart inte av en viss niva pa offentliga
utgifter eller en oberoende centralbank med ett inflationsmal: bade finans- och pen-
ningpolitiken leder latt tankarna till att ekonomisk politik r ganska okomplicerad verk-
samhet praglad av “fine tuning”. Oka pa de offentliga utgifterna for att hdja efterfragan,
vrid nagra snapp pa ranteratten for att undvika “bubblor” eller inflation sa kommer tillvaxt
att genereras. Sa fungerar det inte. Daremot ar bade sunda statsfinanser och en trovardig
hantering av prisstabiliseringen nédvandiga villkor for langsiktig tillvaxt. Enbart satsningar
pa forskning och utveckling (FoU) forslar inte heller for att skapa tillvaxt (se figur nedan).

FoU-utgifter och ekonomisk tillvaxt i 29 OECD-ldnder 1981-2000
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Kdlla: Braunerhjelm m f1 (2009).
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For att kunna omvandla en idé till produktiv verksamhet, antingen i befintliga och
nystartade foretag eller inom offentlig sektor, maste det institutionella ramverket
— lagar och regler — vara utformat sa att det framjar innovativa processer. De senare
karaktdriseras ofta av ett risktagande som innebar att marknaden slutligen faller av-
gbrandet rérande en produkts kommersialiseringspotential. Ocksa foretagens interna
kulturer maste bejaka innovation. Risker i form av nyféretagande eller lanserande av
en ny vara eller tjanst maste dessutom vara balanserade sa att forvantad vinst star i
rimlig proportion till konsekvenserna av ett misslyckande. | praktiken handlar det om
att utforma ett regelverk som kan hantera en myriad tankbara situationer dar férut-
sattningarna kan skilja sig radikalt fran en situation till en annan, och dar kunskap och
information ar spridd pa ett stort antal aktorer. Darfér maste regelverket i mojligaste
man vara generellt och sékerstélla att konkurrensneutralitet rader saval mellan inhem-
ska som mellan inhemska och utlandska aktorer.

Det utesluter dock inte att sdrbehandling av vissa sektorer eller vissa omraden under
sarskilda omstandigheter kan vara befogad, dvs nar det foreligger ett marknadsmiss-
lyckande. Ofta kan dessa kopplas till olika tillgang pa information om t ex en uppfin-
nings kommersiella potential, vilket kan hindra innovation. Sattet att avhjalpa detta
har varit genom patentlagstiftning som innebar inskrankningar i férfoganderatten for
andra an patentinnehavaren. Ett annat exempel &r nar ett eller ett fatal foretag utovar
sin marknadsmakt pa ett satt som forsvarar intrade av nya, innovativa foretag pa mark-
naden. Ett tredje ar brist pa finansiering pga riskaversion och informationsasymmetrier
i vissa skeden av foretagens utveckling. Samtliga dessa berdrs i de foljande kapitlen.

Vad som inte tas upp i rapporten

Samtidigt finns det flera omraden som &r strategiskt viktiga for innovationer men som
endast berors kortfattat eller inte alls. Bland dessa kan ndmnas innovation och skatter.
Har finns dock en relativt omfattande tidigare forskning som refereras till nar skatter
tas upp i policyavsnittet. Ett annat intressant omrade som inte ryms i denna rapport
handlar om innovation och arbetsmarknad. | en analys pa svenska data har visats att
en Okad rorlighet pa arbetsmarknaden leder till snabbare spridning av kunskap och
en hogre produktivitet (Andersson och Thulin 2009). Férdelningen mellan féretag
och branscher av specifik kunskap tenderar bli mer effektiv och vaxande branscher
far battre tillvaxtforutsattningar. Detta borde framja innovation. Likasa har patalats att
en stelare arbetsmarknad kan innebdara att de vinster som uppstar av en innovation i
hogre utstrackning gar till arbetstagaren medan agarna far en mindre del (Malcomson
1997, Arvanitis 2005). Det skulle i sin tur begrdansa dgarnas vilja att ta risk och hamma
innovationsbenigenheten. A andra sidan kan en 6kad rérlighet leda till att foretagets
"innovationsminne” — dvs kompetens inkapslad hos anstallda — urholkas och att lojali-
teten minskar. Dessutom riskerar foretagens interna byrakrati vdaxa med stora anstall-
ningsfléden (Zhou m 1 2010).

11



An s& lidnge 3r det bara ett fatal studier som genomfdrts pd detta omrade. Resultaten
tyder pa foljande: nar det galler flexibilitet rérande anstéllningar och avskedanden ar
resultaten inte entydiga. Sannolikt har detta att gora med typ av innovation och féretag.
Stora foretag som framforallt &r involverade i gradvisa forbattringar av sina produkter ar
mer beroende av kontinuitet i arbetsstyrkan. Mindre foretag som oftare ar inriktade pa
mer radikala innovationer, forefaller gynnas av mer flexibla arbetsmarknader. Daremot
pekar merparten studier pa ett positivt samband mellan foretagsintern arbetskraftsflexi-
bilitet (omorganisation och utbildningsinsatser) och innovation (Zhou m fl 2010).

Nya och vaxande féretags — sarskilt gasellernas — betydelse for sysselsattning belyses
inte heller i rapporten. Kopplingen mellan just innovation och sysselsattningstillvaxt
ar av sarskilt intresse. Tidigare studier pa svenska data visar att i princip all syssel-
sattningstillvaxt harror fran sma och medelstora foretag, t ex i Globaliseringsradets
arbete.* Likasa visar studier pa svenska och amerikanska data att nya féretag svarar for
en Overraskande stor del av nytillkomna arbetstillfdllen och att deras betydelse i det
avseendet har 6kat de senaste decennierna (se figur nedan).
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4) Se Braunerhjelm m f (2009).
5) Haltiwanger m f1 (2010).
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Fran vilka och vem till nationell tillvixt: sammanfattning
av analysen

Nedan foljer en kort sammanfattning av de sex analytiska kapitel som ligger till grund
for de ekonomisk-politiska slutsatser som presenteras i det foljande avsnittet. Samt-
liga kapitel, med undantag av kapitel 5 som presenterar en teoretisk modell av sam-
spelet mellan sma och stora foretag i innovationsprocessen, baseras pa detaljerade
och manga ganger nya data pa innovation, foretagande och regional utveckling. Dessa
databaser mojliggdr dessutom att analysen kan skilja pa innovationsverksamheter i
foretag av olika storlek.

Vilka och varfér?

| kapitel 2, Vilka innoverar och varfér? Féretags- och regionfaktorer konstaterar Martin
Andersson att ekonomer och ekonomhistoriker lange ansett forskning och utveckling
tillsammans med innovation vara huvudforklaringen till ekonomisk tillvaxt och utveck-
ling pa nationell niva. Empiriska undersdkningar ger visst stod for detta dven om resul-
taten inte ar entydiga.

| de flesta ekonomier galler att foretagen svarar for en dominerande del av de totala
utgifterna for FoU. Sveriges FoU-investeringar uppgick 2007 till strax éver 110 miljar-
der kronor, vilket motsvarar omkring 3,6 procent av BNP. Over 70 procent av de totala
FoU-satsningarna kan hanforas till privata vinstdrivande féretag. Det finns darfor goda
skal att ndrmare studera foretagens FoU- och innovationsverksamhet.

Foretagens FoU handlar huvudsakligen om att stdrka sin konkurrenskraft genom att
dels utveckla befintliga produkter och ta fram nya, dels att utveckla sin mottagarkapa-
citet (absorptionskapacitet) for att kunna tillgodogora sig FoU som utvecklats av uni-
versitet och andra foretag. Tidigare studier visar att kostnaderna for att imitera teknik
framtagen av andra kan uppga till ca 65 procent av den ursprungliga utvecklingskost-
naden. Likasa kan overforingskostnaderna av teknik mellan foretag eller enheter i ett
foretag vara betydande (upp till 25 procent av den ursprungliga kostnaden).

| den internationella forskningslitteraturen konstateras entydigt att FoU- och innova-
tionsanstrangningar ger tydliga avtryck pa féretagens produktivitet och konkurrens-
kraft. Empiriska analyser pekar pa en genomsnittlig privat avkastning omkring 30 pro-
cent. Den s k FoU-elasticiteten dverstiger 10 procent, dvs 6kar FoU med tio kronor dkar
(arbets)produktiviteten med en krona. Samtidigt ar FoU forknippat med betydande
spridningseffekter (”spillovers”) till andra delar av samhallet (foretag, universitet, m fl)
som ofta ar dubbelt sa stora som den privata avkastningen. Som diskuteras i kapitlet
ar det dessa spridningseffekter som motiverar statligt stod till FoU, som annars riskerar
att underskrida en samhallsekonomisk optimal niva.
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Vad kénnetecknar féretag som utfér FoU- och innovationsverksamhet? Som framgar
av tabellen nedan ar det férhallandevis fa foretag uppvisar nagon — brett definierat
—innovationsverksamhet. Av andra data framgar att i svenska foretag med upp till tio
anstallda bedriver 0,3 procent FoU, medan motsvarande andel bland de med elva till
25 och fler an 25 anstéllda ar en respektive sex procent. Data dver svenska foretags
patentansokningar (vilket dr den vanligaste indikatorn pa innovationsverksamhet)
visar ocksa pa markanta skillnader mellan innovativa och icke-innovativa foretag: de
forra har tre till fem ganger sa manga anstéllda med lang eftergymnasial utbildning,
tillhor ofta en multinationell foretagsgrupp, klassificeras i regel till hogteknologiska
eller ovre medelteknologiska branscher och ar internationaliserade. Foretag som har
sarskilt stort handelsutbyte med G7-landerna (de mest kunskapsintensiva) ar ocksa
de som har flest patent. | gruppen med de minsta féretagen (upp till tio anstallda) ar
internationaliseringen fyra ganger storre bland dem som har patent.

Procentuell andel foretag med innovationsaktivitet under perioden 1998-2000.

Innovationsaktivitet _Produk.t - Ptodukt.i.nnovation som ) Proces§-
innovation ar ny for marknaden innovation
Belgien 50 40 14 31
Danmark 44 37 19 26
Frankrike 41 29 10 31
Italien 36 25 14 26
Storbritannien 36 21 6 17
Sverige 47 32 12 20
Tyskland 61 42 13 34

Kdlla: Lucking (2004) baserad pd data fran CIS 3.

Vidare finns det starkt stod i forskningslitteraturen for att vissa karaktaristika i den
lokala miljon bidrar till féretagens innovationsverksamhet. Av sarskild vikt ar den ftill-
ganglighet till kunskapsresurser som miljon erbjuder, dvs trogrorliga, lokala kunskaps-
resurser i form av lokala natverk, ger upphov ftill informations- och kunskapsfloden.
Dessa samspelar for att bygga upp saval en regions som ett féretags resursbas. Hu-
mankapital, och rorligheten hos detta, kan betraktas som en sadan resursbas.

Thomas Astebro och Navid Bazzazian utvidgar analysen till att omfatta universitetens
roll for entreprendrskap och innovationer i kapitel 3, Universitetens roll fér entrepre-
nérskap och regional utveckling. Tidigare forskning kring universitetens roll for lokal
ekonomisk tillvaxt fokuserar nastan uteslutande pa forskares upplatelse av licenser
till teknik- och avknoppningsforetag. | USA uppgick forskarbaserade féretagsavknopp-
ningar till i genomsnitt tva per universitet (MIT var i topp med 21 avknoppningar) vid
de teknikinriktade institutionerna. Samtidigt har en begynnande forskning bl a visat att
upp till en fjardedel av studenterna vid MIT och Stanford startar foretag i anslutning
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till studierna, medan motsvarande andel for det kinesiska Tsingua-universitetet ar en
dryg tredjedel. Det enkla faktum att antalet studenter ar sd mycket stérre an larare och
forskare talar for att den forstndmnda kategorin kan férvantas spela en viktig roll for
universitetsbaserat nyforetagande.

Analysen baseras pa nya data fran tre fallstudier: MIT, Chalmers och Halmstad hégsko-
la. Forfattarna konstaterar att studenternas roll for att nya foretag ska etableras, jam-
fort med universitetsanstallda forskares, ar mellan 12 och 48 ganger storre (se figur
nedan). Anda har uppmarksamheten — i forskningen men ocks3 vad géller ekonomisk
politik — framst riktats mot forskarna pa universiteten. Dessutom visas att ett stort an-
tal av dessa studentbaserade foretag lokaliseras i narheten av hemmauniversiteten.

Antalet avknoppningar av ldrare och studenters nya foretag fran MIT 1980-2007.
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De tekniska linjerna pa saval MIT som Chalmers och Halmstad hogskola inriktas mot
att studenterna aktivt medverkar i framtagande av innovationer. Studenternas exa-
mensarbete pa t ex Chalmers syftar till att kommersialisera redan framtagna uppfin-

ningar. Ofta bidrar ldrosatena med stéd som stracker sig utover tillgéang till forskare och
larare, t ex grundfinansiering fér utvecklingskostnader och patentering.

| kapitlet visas bl a hur en liten och relativt resursfattig hogskola som Halmstads snabbt
har natt betydande framgangar genom en tydlig utbildningsstrategi dar innovation ar
ledstjarnan. Likasa konstateras att dessa avknoppningar har en stor betydelse fér den
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regionala utvecklingen och att det finns inslag av “stigberoende” och signaleringsef-
fekter dar universitetens attraktionskraft pa studenter ocksa styrs av mojligheterna
att starta foretag. Ett flertal studier tyder pa att upp till 80 procent av de nystartade
foretagen lokaliseras nara universiteten och att det finns positiva aterkopplingar mel-
lan dessa entreprendrer och universiteten.®

Att omforma universitetens mal eller praxis i riktning mot att fler foretag ska startas av
forskare ar kanske darfor inte det mest verkningsfulla sattet for universitet att stimu-
lera lokal ekonomisk utveckling.

Agande och riskkapital

De tva foregaende kapitlen har foljaktligen behandlat fragan om vilka som involveras
i innovation och entreprendrskap och vad detta betyder for regional utveckling. Karl
Wennberg och Erik Wetter fokuserar i kapitel 4 pa vem som ager patent dar upphovs-
mannen ar svenska, Vem dger svenska uppfinningar? Mdnster och myter kopplade till
féretagsstorlek 1978-2007. Dessutom gar forfattarna igenom de begrdnsningar som
finns med patentdata som matt pa innovation.

Genom att studera nya internationella patentdata fran OECD som innehaller s k tria-
diska patent, dvs patent registrerade i tre jurisdiktioner (USA, EU och Japan), be-
svaras fragan hur stor andel av internationella innovationer med svenska upphovs-
man som ar dgda av svenska respektive utlandska dgare. Resultaten jamférs med
dgarmonstret av patent i lander med ekonomier som till storlek liknar den svenska:
Danmark, Finland och Nederldnderna. Slutligen beskrivs hur dgandet av patent ar
uppdelat pa storforetag, sma- och medelstora féretag, samt enskilda innovatorer.

Patentanalysen baseras pa 12 000 patent dar upphovsmannen ar svensk. Foérfattarna
konstaterar att dessa patent till 90 procent ags av svenska foretag och individer, foljt
av dgare i Schweiz och USA. Andelen svenskagda patent ar ocksa hogre an i jamfor-
bara lander. Vidare stod tio storforetag for 35 procent av det totala antalet patent
som registrerades under perioden 1978-2007 samtidigt som sma- och medelstora
foretag utgjorde den storsta gruppen patentagare.

Agandet av svenska patentfamiljer férdelat pa storlek 1978-200

Antal patent Procent
Storforetag 5273 40.90
Sma - och medelstora foretag 6499 50.41
Ensam innovatér 1120 8.69
Summa 12892 100

Kélla: OECD, EPO och egna berdkningar.

6) Se ocksa Braunerhjelm (2010).
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An mer intressant — och sannolikt den férsta studien som kunnat visa detta — 4r att
patent dgda av sma- och medelstora féretag i genomsnitt visas ha ett hogre ekono-
miskt varde an andra patent. Den traditionella bilden av den ensamma uppfinnaren
verifieras inte i kapitlet: de svarade fér knappt tio procent av patentdgarna i studien
och deras patent var snarast mindre varda dn de andra gruppernas.

Sammanfattningsvis utmanar férfattarna tanken att patent inte ar vardefulla for sma- och
medelstora foretag — resultaten indikerar tvartom att dessa patent generellt sett &r om
mojligt an mer vardefulla dn patent dgda av storforetag. Inte heller finner de stod for
hypotesen att vardefulla svenska innovationer i hdg grad exploateras av utldndska dgare.
Samtidigt argumenterar forfattarna for att mer av entreprendrskap och samarbete mellan
foretag kunde vara ett satt att 6ka kommersialiseringsgraden av svenska innovationer.

Lars Persson tar i kapitel 5, En marknad fér idéer. Entreprendrer, storféretag och riskkapi-
talister, just upp de olika dgarroller som sma och stora féretag kan ha i innovationsproces-
sen och hur detta kan verka for en hogre kommersialiseringsgrad av svenska uppfinningar.
Under senare ar har entreprendrers roll fér att ta fram innovationer betonats allt mer
i den ekonomiska litteraturen. Det papekas ofta att entreprendrsforetag erbjuder mer
kreativa miljoer for att innovera an stora etablerade foretag. Det ar dock inte sjalvklart att
entreprendren ar bast lampad att kommersialisera produkten och darmed ocksa bidra till
en 6kad samhallsnytta av en innovation. Istallet kan det tidnkas att, beroende pa vilken fas
en ny produkt eller tjanst befinner sigi, olika typer av dgare (entreprendrer, riskkapitalister
och etablerade foretag) spelar olika roller fér — och i olika faser av — nya produkters intrade
pa marknaden och darmed ocksa for att fullt ut realisera den potentiella samhallsnyttan
av en uppfinning. De bidrar med olika kompetenser kopplade till dessa olika skeden.

Som visas i figuren nedan kan ocksa ett sadant monster observeras i manga branscher
med hog innovationsbendgenhet dar entreprendrer och sma innovativa foretag ofta
saljs — eller sdljer sina idéer — till storre etablerade foretag. | denna process spelar
riskkapitalister en viktig roll, inte bara som finansiarer, utan daven genom att mer ak-
tivt delta i utvecklandet av de entreprendrsforetag som ofta etableras for att utveckla
idéer. Det géller sarskilt privat riskkapital dar tidigare studier visat att sannolikheten
for kommersialisering 6kar jamfort med nar statligt riskkapital tillforts. Riskkapitalister
anvander sina kunskaper och natverk for att 6ka strategiskt viktig kunskap i foretaget,
t ex angdende immaterialratt, personal och marknad. De ldmnar sedan typiskt sett sitt
engagemang i entreprendrsforetaget genom en s k exit, vilken ofta sker genom forsalj-
ning till stora etablerade foretag.

Saledes skapas en symbios mellan nya, sma och stora foretag som bidrar till en 6kad

och forstarkt innovationskapacitet i en ekonomi. | vilken omfattning sa verkligen blir
fallet beror dock pa de regler och lagar (institutioner) som omgardar foretagandet.
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Kvartalsviardet av exits genom direkt forsdljning samt genom borsintroduktion
(USA, 1999-2005)

Miljoner USD Vaérdet av exits genom direkt forsaljning
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| kapitlet argumenteras for att det faktum att entreprendren har mojlighet att lansera
sin innovation pa marknaden pa olika satt — t ex genom eget marknadsintrade eller
genom forsaljning till etablerade foretag — ar centralt for att forsta innovationsproces-
sens funktionsséatt. Det finns ett varde i att entreprendrsféretag har maojlighet att sélja
sina innovationer. Dels 6kar den forvantade avkastningen av att ta fram en innovation,
dels far entreprendrsforetaget incitament att utveckla innovationen fullt ut i syfte att
starka budkonkurrensen mellan de etablerade foretagen. Entreprendrer kan alltsa ut-
mana existerande oligopol inte bara genom nyintrade utan ocksa genom aggressiv ut-
veckling av innovationer som séljs in till marknaden.

Riskkapital, innovation och tillvéxt

Medan kapitel 5 presenterar ett teoretiskt ramverk som belyser riskapitalets roll i
innovationsprocessen, visar Gustav Martinsson och Hans Lo6f i kapitel 6, Innovationer,
riskkapital och tillvéxt, empiriskt hur skillnader i finansiella tillgdngar paverkar foreta-
gens innovationsverksamhet och produktivitet. Analysen baseras pa ett detaljerat och
unikt datamaterial som innehaller observationer férdelat pa olika foretagsstorlek och
ocksa pa ett flertal lander. Forfattarna diskuterar hur detta bidragit till Sveriges forhal-
landevis goda tillvéxt pa 1990- och 2000-talen.

Utgangspunkten ar den forskning som pekar pa att banker inte ar optimala finansia-
rer av riskfyllda projekt. Istdllet behdvs externt riskkapital for dessa projekt vilket i
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sin tur kraver en fungerande finansmarknad som kan allokera resurser till de mest
produktiva projekten (justerat for risk). Foljaktligen finns en lank mellan finansmark-
nadens funktion (eget kapital- eller lanefinansierad), innovationsverksamhet och
patent. En illustration av detta kan hamtas fran IT-kraschen i borjan av 2000-talet.
Totalt minskade de svenska foretagens patentansdkningar med 40 procent, men for
den fjardedelen av foretagen med storst tillgang till riskkapital var patentansokning-
arna oférandrade Over hela perioden 1997-2005 (se figur). Dessutom, allt annat lika
(foretagsstorlek, branschtillhorighet, humankapital, fysiskt kapital, m m), leder en
uthallig innovationsstrategi till omkring tio procents hogre produktivitetsniva (mot-
svarande ca 225 000 kronor per anstalld 2005) och tva procents hogre produktivi-
tetstillvaxt. Foljaktligen forfaller det ocksa finnas en lank mellan finansmarknadens
funktion, innovation/patent och tillvaxt.

Utveckling av patentansodkningar bland foretag
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Kdlla: Martinsson och L66f, 2009
Not: Den streckade linjen beskriver utveckling av patentansékningar bland féretag med begrdén-
sad tillgdng till egete kapital medan den nedre linjen visar utvecklingen fér féretag med hégst
andel eget kapital, normerat med totala tillgdngar i den féregdende perioden

Baserat pa att ett sddant samband finns undersdks den svenska riskkapitalmarknaden i
ett internationellt perspektiv. Jimforelsen gérs med de tre stora europeiska ekonomier-
na Frankrike, Tyskland och Storbritannien. Forfattarna havdar att Sverige blivit mer likt
Storbritannien &n Tyskland eller Frankrike. Per capita star sig Sverige val i jamférelse med
de storre landerna vad galler antal borsnoteringar av sma foretag, oavsett konjunktur-
lage, eller patent. Delvis kan detta forklaras av Sveriges stora FoU-satsningar och vara
manga storforetag, dar fem foretag star for 75 procent av privata FoU-satsningar. | bade
Sverige och Storbritannien utgor borsvardet ungefar 140 procent av BNP (2008).
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Forfattarna konstaterar att tillgang till kapital (kassafléden och eget kapital), en hog
soliditet liksom tillgang till valutbildad arbetskraft dr avgérande for att foretagen ska
bedriva uthalliga innovationssatsningar. En recession slar hardast mot innovations-
verksamhet i de foretag som ar svaga i dessa avseenden. Studien avslutas med en
oversikt av den svenska ekonomins tillvaxt efter 1990-talskrisen och forfattarna havdar
att det finns en nara koppling mellan den starka ekonomiska utvecklingen och den
valutbyggda svenska riskkapitalmarknaden.

| det avslutande sjunde kapitlet, Leder svensk FoU till innovationer? Den svenska para-
doxen, gar Olof Ejermo till botten med det som kallats den svenska FoU-paradoxen. Den
kan sammanfattas som att Sverige anses underprestera vad galler innovation i forhallan-
de till de stora satsningar som gors inom FoU. Inledningsvis diskuteras vilka beldgg som
finns for den svenska — liksom den europeiska och andra — paradoxer. Enligt ny forskning
underskattas ofta FoUs bidrag till innovationer eftersom matproblemen ar betydande
(se figur nedan). | regel satts likhetstecken mellan patent och innovation vilket dels inne-
bar att tillverkningsindustrin far en oproportionerligt stor vikt, dels att andra satt — som
Coca Colas beromda recept — att skydda foretagens innovationer bortses fran.

Andelen av samtliga patent med ursprung inom universitetssektorn.
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Kdlla: Lissoni m f1 (2008)

Sverige har sedan lang tid tillbaka legat i taten nar det géller satsningar pa FoU stallt
i relation till BNP. Den 6vervaldigande delen kan hanforas privat FoU medan nivan pa
total offentligt (staten och andra offentliga aktorer) finansierad FoU &r ungefar som
genomsnittet for de industrialiserade landerna. | Sverige ar det relativt liten andel of-
fentlig FoU som ligger utanfor staten. Sverige uppvisar ocksa andra sardrag i en inter-
nationell jamforelse: en hog internationaliseringsgrad, ett stort antal framgangsrika
multinationella féretag och ett tdmligen svagt entreprendrskap.
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| kapitlet visas att det finns ett positivt samband mellan foretagens (totalfaktor) pro-
duktivitet och satsningar pa FoU. En procents 6kning av FoU leder i snitt till en produk-
tivitetsokning pa 0,2-0,3 procent vilket ar en tydlig forbattring. Emellertid skiljer sig
effekten markant mellan olika sektorer. | de snabbast vaxande sektorerna (varor och
tjanster) ar gapet mellan FoU och tillvaxt tydligast, samt i viss man i langsamt vaxande
varusektorer. Vidare noteras att storleken pa foretagens FoU-satsningar ar tydligare
knutna till foretagens utlandsforsaljning jamfort med hemmamarknaden.

Likasa konstateras att den svenska teknologiska handelsbalansen —import och export av
patent, royalty- och licensintdakter m m — inkomster ar starkt positiv, endast USA ligger
fore Sverige. Bland de lander som har ett 6verskott ar Sverige det enda mindre landet,
vilket ar anmarkningsvart. Lander med en liknande storlek, industristruktur och férdel-
ning av foretagsstorlek —t ex Finland, Nederlanderna och Schweiz — finns inte med bland
overskottslanderna. Slutligen konstateras att svensk forskningsproduktivitet, har definie-
rat som patent med kvalitetsjustering i férhallande till FoU, utvecklas positivt.

Sverige framstar i kapitlet som teknologiskt hogpresterande bade med avseende pa
foretags- och universitetssektorn, men dar det ar tveksamt om effekterna av tekno-
logierna verkligen far den utvaxling och paverkan inom Sverige pa exempelvis nyfore-
tagande som de potentiellt borde kunna fa. Den starka internationella dimensionen
av svensk FoU och teknologiutveckling gor det svart att dra definitiva slutsatser om
var effekterna av FoU hamnar. Det ar darfor tveksamt att anldagga ett strikt nationellt
forhallningssatt till den svenska paradoxen.

Ett innovationspolitiskt ramverk - en forsta ansats

Sverige, liksom varlden star infor betydande framtida inhemska och globala utma-
ningar. Dessa maste mdtas genom innovationer. Fortsatt valstand, liksom en jamnare
fordelning av detta, krdver nya insikter och radikalt genomgripande I6sningar pa ett
flertal omraden.

Vi har redan konstaterat att makroekonomisk stabilitet dr ett nédvandigt men inte
ett tillrackligt villkor for fortsatt hog och uthallig tillvaxt. Jamfort med OECD eller
EU 15 har Sveriges BNP per capita vaxt langsammare sedan 1970, dven om vi hallit
jamna steg med dessa regioner under de tva senaste decennierna (Edling 2010). Vi
kommer ut ur krisen som det land med kanske starkast offentliga finanser och en
hanterbar niva pa arbetslosheten. Den goda utvecklingen kan delvis férklaras med
Sveriges finanspolitiska ramverk, som tillsammans med en val avvdgd penningpolitik
har gagnat var ekonomi val. Men det framtida vélstandet forutsatter att idéer —inno-
vationer brett definierat — ocksa kan omsattas i nya foretag, nya produkter, nya satt
att organisera produktion och att nya marknader nas. Darfér maste makroekono-
misk stabilitet kombineras med mikroekonomisk dynamik praglat av drivkrafter och
mojligheter att hdja Sveriges innovationskapacitet och utvecklingskraft. Ett innova-
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tionspolitiskt ramverk skulle kunna bidra till att skapa langsiktig stabilitet vad galler
forutsattningar for innovation.

Den dominerande makroekonomiska tillvaxtmodellen lyfter just fram kunskap och inn-
ovation som de avgorande faktorerna for fortstatt valstand. Svagheten i modellen &r att
kunskapens omvandling till samhalleliga nyttigheter (produkter samt nya och vaxande
foretag) till stora delar inte ar modellerat utan anses ske automatiskt. Det ar den model-
len som ligger bakom mal som att tre procent av EUs samlade BNP ska satsas pa FoU.

Den mer Schumpeterianska och evolutionara tillvaxtskolan betonar istallet forutsatt-
ningar pa mikroniva, dvs mojligheterna for individer och féretag att anvanda sig av ny
och befintlig kunskap for innovation och kommersialisering. Till skillnad fran utbild-
nings- och forskningssatsningar, som i regel ar koncentrerade i tid och rum, ar kom-
petensen att komma fram med innovationer betydligt mer decentraliserad. Manga
ganger handlar det om en kombination av individuella egenskaper och den generella
innovationspolitiska miljon. Darfér ar detta ett betydligt svarare ekonomisk-politiskt
fogderi. Dessutom ar det svarare att fanga innovation i teoretiska modeller — beskriv-
ning av en decentraliserad ekonomi med manga olika aktorer blir med nédvéandighet
forenklad. Problemet ar att om forstaelsen brister i det avseendet, dvs hur ekonomin
fungerar pa individ- och foretagsniva, riskerar ocksa de ekonomisk-politiska slutsat-
serna som modellen genererar att bli felaktiga.’

Som argumenterats for i bl a Globaliseringsradets arbete kravs en helhetssyn som
omfattar olika policy-omraden for att investeringar i kunskap ska resultera i tillvaxt
och ett hogre valstand. Samma resonemang aterfinns i flera av bidragen till denna
rapport, bl a i kapitel 2: ”Resultaten i detta kapitel ger stod for att politikomraden som
normalt inte inbegrips i diskussioner kring innovationspolitik bor innefattas”.

Vidgen framat

Sveriges starka utgangsldage gor det nu politiskt mojligt att fokusera pa reformer som
ar strategiskt viktiga for ekonomins utbudssida. | det féljande uppmarksammar vi en-
dast reformer som kan bidra till att stérka det svenska innovationsklimatet. Det &r i
huvudsak generella insatser. | den man mer specifika och riktade insatser behover
vidtas — vilket kan vara befogat — bor dessa bygga pa ett underliggande marknadsmiss-
lyckande. Det finns rikliga exempel pa dylika riktade insatser dar forhoppningarna ini-
tialt varit hogt stallda pa snabbt 6kad innovationstakt med hog samhallelig avkastning.
Emellertid dr ocksa exemplen otaliga nar sadana forhoppningar har grusats. Resultatet
har istéllet blivit héga samhéllsekonomiska kostnader, snedvridningar pa marknader,
brustna illusioner och sa smaningom har slutstationen for dessa riktade satsningar
blivit den ekonomisk-politiska kyrkogarden for grandiosa projekt.

Innovation forutsatter langsiktighet, fortroende och transparenta system. Nedan pre-

7) Se Acs m f1(2009).
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senteras en forsta ansats till ett innovationspolitiskt ramverk byggt pa tre pelare: kun-
skapsforstarkande insatser, kommersialisering eller kunskapsomvandlande insatser,
samt innovationskritisk massa.

Kunskapsforstirkande insatser

| botten pa innovationsprocessen finns kunskap och formagan att anvands kunskap
pa ett satt som kommer samhallet till godo. Ny kunskap maste kunna utvecklas, be-
fintlig kunskap maste kunna férstas och inhamtas fran andra regioner och aktorer (s k
absorptionskapacitet). En forsta byggsten i ett innovationspolitiskt ramverk ar féljakt-
ligen en hogkvalitativ utbildning och forskning som dtminstone inom nagra omraden
haller absolut vérldsklass. Det handlar om tydlighet och langsiktighet i politiken, fran
forskola till den hogre utbildningen och forskningen.® Tidshorisonten stracker sig be-
tydligt langre an en mandatperiod.

Nar ny kunskap utvecklas ar osékerheten i regel betydande vart forskningen kommer
att leda och om dess kommersiella tillampning och varde. En roll for politiken ar att
— baserat i kriterier som t ex vetenskapliga publiceringar, patent och foretagsetable-
ringar — initialt stodja nya och lovande omraden. Det handlar i regel om teknik- och
forskningssatsningar. En av statens roller ar alltsa att allokera medel till forsknings-
omraden som visar potentiell styrka och dar andra finansiarer saknas.

Resonemanget far inte forvaxlas med snava strategiska satsningar eller picking the
winner-argument, dar relativt smala sektorer eller t o m féretag ska identifieras och
sedan satsas pa. De eventuella offentligt atagande som har skisseras, bottnar i ett
marknadsmisslyckande. Ett sddant atagande maste ocksa alltid foljas upp av kontinu-
erliga utvarderingar och mekanismer for att snabbt kunna cut the losers.

Satsningar pa nya omraden ar viktiga men kommer endast komplettera resursfordel-
ning som sker till omraden dar Sverige redan har en internationellt stark position.
Utveckling och fornyelse av dessa bor alltsa prioriteras, samtidigt som utrymme ges
for framvéaxt av nya omraden. Har, liksom pa de flesta omraden, dar mangfald vik-
tigt och darfor bor ocksd utrymme ges privata forskningsfinansidarer genom att upp-
muntra donationer.

e Forskningspolitikens inriktning och omfattning bor stracka sig 6ver en langre an
period an tre till fyra ar, férslagsvis ett decennium. Inom befintliga forsknings-
omraden bor en stérre andel av forskningsmedel fordelas baserat pa kvalitets-
kriterier, vilket innebir att redan starka omraden prioriteras. Aven innovations-
kriterier (patent) kan inga i dessa. Bedomningen huruvida satsningar ska goras
inom nya omraden bor ske I6pande, enligt tydliga kriterier samt for en given period.

8) Har fokuseras pa forskning, for utbildningspolitiska forslag, se Braunerhjelm m 1 (2009).
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e Universitetens roll for innovation har hittills fokuserat pa forskarnas bidrag samt
universitetens formaga att tillhandahalla hogkvalificerad arbetskraft. Bada ar
centrala. Samtidigt férefaller studenternas roll ha underskattas vad galler inno-
vation och entreprendrskap. Dessa ar viktiga for den lokala utvecklingen och
bidrar med feed-back till universiteten som ytterligare starker universitetens
och regionens entreprendriella profil. Entreprendrskapsutbildningar forefaller
generellt dock ha begrénsade eller inga effekter pa studenters bendgenhet att
starta foretag. Istallet bor innovativa universitetsmiljoer bygga pa studenternas
direkta involvering i innovationsverksamhet samt tillgang till privat, professio-
nellt riskkapital. Utred best practice avseende innovativa processer bland
svenska universitet och gor informationen allmant tillganglig.

e Regionala universitet och hogskolor spelar en avgérande roll for mindre och
medelstora foretags kompetensférsérjning. Samverkan mellan dessa maste
starkas, t ex genom inférande av ett FoU-avdrag som stimulerar sddan samverkan.
Universiteten bor ges en hogre autonomi och stérre majlighet till specialisering.

e De sista hindren for ett Europapatent maste undanrdjas samtidigt som
innovationshojd garanteras i beviljade patent.

Kommersialisering

For att kunskapssatsningar ska kunna resultera i nya och vaxande féretag, 6kade ar-
betstillfallen och investeringar, maste de generella férutsattningarna for foretagande
och entreprendrskap finnas pa plats. Storforetagens roll ar val belyst i litteraturen
medan mindre och medelstora foretags betydelse for innovation varit mindre val
dokumenterad. | rapporten visas pa deras betydelse for innovation och vikten av att
forutsattningarna for dessa att komma in pa marknader, att vaxa och att ta risker och
bli mer innovativa, starks.

Det kan — som namnts ovan — vara motiverat att stotta lovande forskning genom of-
fentliga satsningar, daremot ska det offentliga avsta fran att ga in med riktade sats-
ningar mot foretag eller sarskilda naringar. Kompetensen for sddana satsningar saknas
i regel bland offentliga aktorer. Istallet ska utformningen av den ekonomiska politiken
stimulera till att individer och foretag kan anvanda sig av kunskap som finns eller byggs
upp, samt att nya produkter testas pa marknaden och att eventuella misslyckanden
inte blir stigmatiserande. Detta kraver helt andra ekonomisk-politiska instrument jam-
fort med utbildnings- och forskningspolitiken.

e Hogre skatter i Sverige kan leda till att ineffektiva dgare etableras pa den svenska

marknaden, eftersom en lagre skatteniva for utlandsagda bolag innebér lagre
avkastningskrav (fore skatt). Detta riskerar att paverka innovationskapaciteten
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negativt.’ Ett led i att forhindra detta ar konkurrensneutrala skatteforutsattningar
mellan dgare av olika nationalitet. Bl a bor svenska kapitalskatter sénkas till
nivaer som star i battre éverensstammelse med internationella nivder och
regelverket géras mer transparent, t ex vad géller beskattning av famansbolag.

¢ Innovationsbendgenheten kan ocksa dkas genom att gora skattesystemet med
symmetriskt, t ex genom att introducera ett “carry back—carry forward”-system
av vinster. Idag kan endast tidigare forluster kvittas mot vinster, daremot kan
inte forluster kvittas mot tidigare vinster. Kapitalbeskattning av optioner som
ar kopplade till teknikutveckling eller liknande (s k milstensoptioner), liksom
FoU-avdrag som stimulerar till samarbete med FoU-leverantorer, skulle ocksa
framja innovation.

e Mindre foretag som internationaliseras &r mer innovativa dn andra och utbyte
med andra lander bidrar till nya och 6kade kunskaper. Den hogre graden av
innovativitet gar at bada hallen — mer innovativa foretag internationaliseras
snabbare samtidigt som internationalisering leder till en hogre grad av innova-
tivitet. Det finns en rad stodatgarder som riktas mot mindre foretag idag och
inom ramen foér dessa bér mer dgnas at marknadskunnande i allménhet och
internationalisering i synnerhet. Informationsbarridrerna ar sannolikt betydande
vad géller mindre foretags kunskap om utlandsmarknader.

e Sma foretag saknar i regel medel — kassafléden och eget kapital — for uthallig
innovationsverksamhet och darmed ocksa kapacitet att hoja sin produktivitets-
niva och produktivitetstillvaxt. En val fungerande riskkapitalmarknad &r darfor
en nyckelfaktor for dessa foretag. Riskkapitalmarknaden bedéms dock i stort
sett fungera val i Sverige, ungefar i klass med Storbritanniens, och darfor ar be-
hovet av insatser begransade. Josh Lerner (2009) pekar i sina arbeten pa att
finansiering i “dédens dal”, dvs efter saddkapitalfasen, kan vara en begrasande
faktor for foretagens 6verlevnad och tillvéxt. Det kan finnas skal att rikta insatser
mot denna fas. Riskkapitalet ar ocksa starkt koncentrerat till storstadsregionerna
och ocksa har kan finnas skal att mobilisera tillgang till regionalt riskkapital, t ex
genom natverksbyggande (affarsanglar) kopplat till utbildningsinsatser vilket
framgangsrikt har genomforts i nagra svenska regioner.

e Konkurrens och regelverk styr ocksa forutsattningarna for innovation. Entre-
prendriellt drivna innovationer kan hdmmas av att den/de dominerande akt6-
rerna antingen ar offentlig sektor eller ett fatal foretag. Samtidigt kan storre
foretag ocksa skapa en marknad fér de mindre och nya foretagens innovationer.
Avreglering, kundvalsmodeller och konkurrensneutralitet férutsatter en konkur-
rensovervakande myndighet med trovardiga sanktionsmojligheter som ocksa

9) Se Globaliseringsradets forslag for detaljer, Braunerhjelm m fl (2009), samt Henrekson m fl (2010).

25



omfattar offentlig sektor. Regelférenklingsarbetet bor accelereras och lardom
dras fran vad som sker i andra lander, t ex Nederlanderna. Konkurrensmyndig-
heten bor darfor starkas ytterligare och mandatet utvidgas till att omfatta
offentlig sektor. Konkursinstitutet bor utredas.

e De sista hindren for ett Europa patent maste undanrdjas samtidigt som
innovationshojd garanteras i beviljade patent.

Kunskapskritisk massa

Som visas i rapporten forklaras produktivitet och innovativitet av bl a regional storlek
och av natverk och rorlighet inom regionerna. Givetvis finns ocksa en internationell di-
mension i ndtverken som tidigare berorts. Tidigare utredningar rorande regionstorlek,
universitetens roll och infrastruktursatsningar bor darfor sattas i ett innovationssam-
manhang dar den kritiska fragan ror den regionala resursbasen fér innovation.

e | forsta hand bor infrastrukturen inom regionerna utvecklas for att stimulera
rorlighet. Av samma skal bor arbetsratten reformeras. | storre regioner ar ar-
betskraftsrorligheten storst. Genomsnittet for riket ar sju procent, i Stockholm
uppgar rorligheten till 14 procent medan den i Malmé och Goteborg ér ca tio
procent och i mindre regioner omkring fyra procent. Sambandet mellan arbets-
kraftsrorlighet och produktivitet — dvs konkurrenskraft — har visat sig vara positivt.

e Nyetableringar ar hégre inom storre regioner vilket drivs av fler mojligheter och
mer utvecklade marknader for idéer — bl a den symbios som finns mellan mindre
innoverande foretag och uppkdépande storre foretag. Regelverk som hammar
sadan marknadsbaserad samverkan boér avskaffas.

e Regioner bor verka for att underlatta kontakter mellan universitet/hégskolor
och foretag. Kombinerat med storre mojligheter till specialisering for regionala
universitet/hdgskolor, och battre tillgang till regionalt riskkapital, 6kar forutsatt-
ningarna for regional utveckling.

Slutord

Rapporten har identifierat nya aktérer som ar viktiga for innovationskapaciteten och
entreprendriella aktiviteter i svensk ekonomi — sarskilt de mindre féretagen och stu-
denternas roll. Dessutom har visats att dgandet av patent med svenska upphovsman
till stora delar ar svenskbaserade foéretag eller individer (daremot vet vi inte hur dgan-
det fordelas i dessa foretag). Detta ar strategiskt viktiga insikter i ett tidsskede dar
svenska storforetag valjer att expandera pa nya tillvaxtmarknader.

Likasa har regionala forutsattningar for innovation och tillvaxt definierats samt den s k
FoU-paradoxen delvis stéllts i en ny dager: den forefaller vara koncentrerad till vissa

26



sektorer i naringslivet och ar ocksa kopplad till just de svenska storforetagen och den
hoga internationaliseringsgraden i svensk ekonomi.

Slutligen visas att den aterhdmtning som skett i svensk ekonomi med en betydligt hogre
tillvaxttakt under 1990- och 2000-talen med stor sannolikhet ar forknippad med battre
forutsattningar for innovativa verksamheter. Nu finns mojligheter att ta nasta steg i
den processen och ytterligare starka svensk ekonomi och skapa 6kad beredskap for
den intensifierade internationella konkurrens som kan férvantas nar globaliseringen
ater skjuter fart. Ett innovationspolitiskt ramverk med den har féreslagna inriktningen
skulle framja innovation och darmed ocksa Sveriges langsiktiga tillvaxtmaojligheter.
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2.Vilka innoverar och varfor?
Foretags- och regionfaktorer

Martin Andersson

Atskilliga ekonomer och ekonombhistoriker placerar FoU (forskning och utveckling) och
innovation i centrum fér ekonomisk tillvaxt och utveckling. Empiriska undersékningar
ger Overlag stdd for denna forestéllning, dar en del studier knyter hela 40-50 procent
av produktionsresultatets tillvaxt i de storre OECD-ekonomierna till FoU-tillvaxt (se
Mohnen 1996). Det finns darfor goda skal att narmare studera foretagens FoU- och

innovationsverksamhet.

| de flesta ekonomier géller att féretagen svarar for en dominerande del av de totala
utgifterna for FoU. Sverige ar inget undantag. Som framgar av tabellen nedan uppgick
Sveriges FoU-investeringar 2007 till strax éver 110 miljarder kronor. Detta motsvarar
en andel omkring 3,6 procent av BNP. Over 70 procent av FoU-utgifterna kan hinféras

till privata vinstdrivande foretag.

Tabell 1. Utgifter for FoU efter sektor i Sverige 2007.

Foretag

Universitet och hogskolor
Statliga myndigheter
Landsting och kommuner

Privat icke-vinstdrivande
sektor

Summa

FoU -investeringar
(milj kr)

81449
23520
3297

2008

179

110453

Andel av Sveriges totala
FoU -investeringar
(procent)

73,74
21,29
2,98

1,82

0,16

100

Andel av BNP
(procent)

2,65

0,77

Kdlla: SCB, FoU-statistiken.
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Detta kapitel presenterar forskning kring fragor som berér varfor foretagen investerar i
FoU och innovation, samt vilken typ av féretag som tenderar att utféra FoU- och inno-
vationsverksamhet. Framstallningen ar praglad av det forskningsprogram som kdnne-
tecknat CESIS forskning de senaste fem aren.?

Kapitlet &r indelat i tva delar. Forsta delen behandlar motiven for FoU dar fokus ar pa
empiriska skattningar av avkastningen pa FoU. Genomgangen av estimerad avkastning
bygger i huvudsak pa ett par litteraturéversikter 6ver den moderna empiriska forsk-
ningen. Den andra delen stéller fragan om innovativa féretag skiljer sig at fran ovriga
foretag med avseende pa faktorer som interna egenskaper, industritillhérighet och
lokalisering. Har presenteras nya resultat fran forskning pa svenska féretagsdata som
fokuserar pa sma och medelstora foretag.

Varfor FoU?

Motiv fér investeringar i FoU

Innovationsforskningen har under de senaste trettio aren betonat kunskap och FoU
som huvudfaktorer i foretags innovations- och fornyelseverksamhet. Generellt kan
man saga att FoU fyller tva funktioner hos det enskilda foretaget:

e Utveckling och tillampning av nya kunskaper och rutiner for framtagning av nya
och béttre produkter, tjanster och processer (produkt- och processinnovationer).

e Utveckling av absorptionsformaga (Cohen and Levinthal 1990), dvs féretagets
férmaga att hamta in, avkoda och tillgodogora sig information och kunskap
fran omgivningen (extern kunskap).

For foretaget ar det primara malet med FoU att ta fram nya produkter och tjanster
som genererar 6kad lonsamhet och produktivitet. Ovanstaende punkter klargor att
FoU-processer inom ett foretag ocksa medfor kunskap — i form av rutiner och ab-
sorptionsférmaga — som blir input i kommande FoU-anstréangningar (jfr Nelson och
Winter 1982).

Flera studier lyfter fram absorptionsférmaga som ett centralt resultat av FoU som
stimulerar teknologispridning (Cohen och Levinthal 1989, 1990). Argumentet bygger
pa att en stor del av féretagens innovationer i grund och botten baseras pa imitation
eller sma foréandringar av existerande tekniska I6sningar, produkter eller tjanster, dvs
extern information och kunskap, snarare d@n egna uppfinningar (Griffith m fl 2004,
von Hippel 1988). Att fanga upp och tillgodogora sig extern kunskap ar langt ifran
gratis, utan kraver normalt egna FoU-anstrangningar.

1) CESIS star for Centre of Excellence for Science and Innovation Studies vid Kungliga Tekniska Hogskolan (KTH) och
Internationella Handelshogskolan i Jonkdping (IHH).
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Tva klassiska och valciterade studier som pavisar storleksordningen pa kostnader
forknippade med imitation och teknikéverforing ar Mansfield m fl1 (1981) och Teece
(1977). Mansfield (1981) samlade in data 6ver imitationskostnader fér 48 innovatio-
ner fran féretag inom kemi-, lakemedel-, elektronik- och maskinindustri i USA. Imi-
tationskostnader definierades som alla kostnader associerade med utveckling och
introduktion av den imiterade produkten. Resultatet visade att kostnaden for att
imitera en produkt i genomsnitt uppgick till cirka 65 procent av kostnaden fér den
ursprungliga innovationen. Studien av Teece (1977) fokuserar pa kostnader forknip-
pade med att overfora teknologi fran produktionsenheter i ett land till ett annat.
Genom att studera data fran 26 sadana 6verféringsprojekt fann han att kostnaden
for teknologioverféringen uppgick i normalfallet till en femtedel (20 procent) av de
totala projektkostnaderna.

Avkastning pd FoU

Framstallningen ovan ger argument for att FoU bidrar till foretagens konkurrenskraft i
termer av l6nsamhet och produktivitet. Vad sdager den moderna empiriska forskning-
en? Vi koncentrerar genomgangen pa resultat fran ekonometriska analyser pa fore-
tagsniva som sammanstalls av bland annat Wieser (2005) och Hall m fl (2010).

Tabell 2 presenterar resultat fran ett stort antal studier pa féretagsniva éver samban-
det mellan FoU och produktivitet. Tabellen fokuserar pa privat avkastning av FoU, dvs
effekten av ett féretags egna FoU-investeringar pa den egna produktiviteten. Studier-
na delas upp i tva grupper baserat pa vilken modellspecifikation de anvant sig av. Den
ena gruppen innefattar studier av den procentuella forandringen i produktivitet som
astadkommes av en enprocentig 6kning i FoU-investeringar, dvs FoU-elasticitet. Den
andra gruppen estimerar avkastningen pa FoU-investeringar i procent. Gemensamt for
bada typer av studier ar att de grundar sig pa modellformuleringar i vilka foretagens
produktivitet hdrleds som ett resultat av kunskapstillgangar, dar FoU antas aterspegla
sadana tillgangar (Griliches 1979, CBO 2005).

Sammanstallningen i tabellen visar att det finns stort empiriskt stod for att FoU bidrar
till foretagens produktivitet. Den uppskattade privata avkastningen stracker sig fran sju
till hela 69 procent, med ett genomsnitt och medianvarde pa 28 respektive 27 procent.
FoU-elasticiteten ligger inom intervallet 0,03-0,40. Genomsnittet uppgar till cirka 0,13
och medianvardet till 0,10. Detta innebar att en 6kning av FoU-utgifter med en procent
i genomsnitt leder till en 6kning av produktiviteten med 0,13 procent.

Liknande slutsatser dras av Hall m fl (2010). De gar igenom litteratur 6ver ett halvt
decennium och redovisar FoU-elasticiteter mellan 0,1 och 0,25 med en koncentration
kring 0,08. | likhet med Wieser (2005) finner de ocksa att avkastningen pa FoU i utveck-
lade ekonomier i vissa studier uppgar till hela 75 procent, men att den 6ver lag ligger
omkring 20-30 procent.
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Vi argumenterade tidigare for att extern information och kunskap ofta ar centrala i fore-
tags innovationsverksamhet. Kunskapsspridning och sa kallade FoU-spillovers &r viktiga
bestandsdelar i den moderna tillvéxtteorin (Romer 1986 och 1990, Lucas 1988).2 | Ro-
mers (1986) klassiska modellansats har till exempel varje foretag en produktionsfunktion
dar produktionsresultatet inte endast dr avhangigt foretagets privata resurser (inklusive
foretagets kunskap). Det ar ocksa avhéngigt ekonomins samlade kunskapsstock.

Tabell 2. Avkastning pa FoU-investeringar baserade pa foretagsdata.

Antal studier Medelvirde | Standardavvikelse Median Min / Max
Avkastning (%) 31 28,3 13,2 27,0 7,0/69,0
Elasticitet 81 0,132 0,094 0,104 0,027 /0,380
(paneldata)
Elasticitet 44 0,121 0,064 0,104 0,027 /0,292
(nivaer)
Elasticitet
(tidsserier) 37 0,179 0,104 0,170 0,028 /0,380

Kélla: Baserad pd sammanstdlining i Wieser (2005). Inkluderar endast studier dér den estime-
rade avkastningen/elasticiteten dr statistiskt signifikant.

Spillovers kan ta manga olika former. Ett foretags FoU-anstrangningar kan paverka pro-
duktiviteten i andra féretag i samma och/eller andra sektorer saval regionalt som na-
tionellt och internationellt. Foljande utgor exempel pa mekanismer for spillovers:

e Foretag kan studera varandras patentdokumentation som ar offentliga handlingar.
e Foretag kan anvdnda sa kallad “omvand ingenjérskonst” (eng: reverse
engineering), dvs utifran en fardig produkt producerad av andra foretag

ta fram detaljerade ritningar och specifikationer 6ver teknologin.

e Rorlighet av FoU-personal mellan féretag dar I6nen inte helt avspeglar vardet
personalen tillfor foretaget.

e De insatsvaror ett foretag anvander i produktionen kan pa grund av FoU-
anstrangningar hos leverantorerna innehalla kvalitetsforbattringar, samtidigt

som det pris foretaget betalar inte fullt ut avspeglar nyttan for foretaget.

e Avsiktligt eller oavsiktligt utbyte av information mellan féretag pa tekniska
konferenser, madssor och andra motesplatser.

2) Kunskap antas vara icke-exkluderbar och anvandningen av kunskap av en aktor reducerar inte majligheten for andra
aktorer att anvanda kunskapen (sa kallade icke-rivalitet).
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Griliches (1979) menar att man med férdel kan skilja mellan “rent spillovers” och “pure
knowledge spillovers”. Rent spillovers associeras med transaktioner av varor och tjans-
ter mellan féretag, dar priserna inte helt och hallet avspeglar vardet for koparna. ”"Pure
knowledge spillovers” kopplas direkt till FoU-processer och syftar pa spillovers som
innebar att FoU inom ett foretag genererar kunskap som andra foretag anvander i sina
FoU- och innovationsverksamheter.

Den internationella forskningen visar att FoU ar forknippat med starka positiva spil-
lovereffekter. FoU-verksamhet spiller 6ver och bidrar till andra foretags produktivitet.
Bade Wieser (2005) och Hall m fl (2010) drar slutsatsen att den samhalleliga avkast-
ningen pa FoU (avkastning till foretaget och spridningseffekter) med rage overstiger
den privata avkastningen. Wiesers (2005) sammanstallning visar att effekterna av spil-
lovers i genomsnitt ar tva ganger hogre dn den privata avkastningen, vilket innebér att
den samhalliga avkastningen pa FoU ligger nagonstans inom intervallet 90-100 pro-
cent. Att den samhalleliga avkastningen pa FoU ar hogre an den privata avkastningen
ar ett centralt resultat, eftersom det motiverar offentlig finansiering av FoU.

Innovativa foretag - ett sarskilt slikte?

Frekvens av innovativa féretag

Indikatorer pa FoU- och innovationsverksamhet pa foretagsniva visar att langt ifran alla
féretag ar innovativa. Detta resultat galler for flera olika indikatorer.? Tabell 3 redovisar
andelen féretag som rapporterar innovationsverksamhet under perioden 1998-2000 i
sju EU-lander, inklusive Sverige. Siffrorna baseras pa fragor i den tredje Community of
Innovation Survey (CIS 3) som ror huruvida féretaget introducerat en produkt och/el-
ler en process som var ny for foretaget och/eller for marknaden.*

Innovationsaktivitet (kolumn 2) baseras pa huruvida foretaget har infort en produkt-
eller processinnovation som ar ny for foretaget. Detta ar ett brett matt och kan inklu-
dera imitation och/eller adoption av produkter och teknik utvecklat av andra foretag.
Kolumn 3 respektive kolumn 5 separerar ut andelen foretag som introducerat en ny
produkt- respektive processinnovation. | kolumn 4 presenteras andelen féretag som
infort en produktinnovation som ar ny for marknaden och inte bara ny for foretaget.

Tabellen visar att mindre an halften av foretagen i de flesta undersdkta landerna ut-
for nagon innovationsverksamhet, dvs produkt- eller processinnovation som ar ny for
foretaget. Genomsnittet 6ver ldnderna ligger pa omkring 45 procent, med Tyskland

3) Innovativa foretag kan identifieras pa olika sétt. Vanliga indikatorer inbegriper FoU, patent (beviljade patent och
patentansokningar) och genomférda innovationer (se Kleinknect m fl 2002 och Smith 2005 for 6versikter av innovationsin-
dikatorer).

4) CIS ar en standardiserad enkatundersokning inom EU och baseras pa ett urval av féretag inom respektive EU-land. |
Tabell 3 redovisas data fran olika lander, men det bor noteras att jamforelser mellan lander ska géras med stor forsiktig-
het. Till exempel skiljer sig svarsfrekvensen kraftigt at mellan lander. For CIS 3 var svarsfrekvensen omkring 20 procent i
Tyskland men 6ver 60 procent i Frankrike.
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(61 procent) och Belgien (50 procent) i topp. Sverige ligger strax over genomsnit-
tet med en andel innovativa foretag pa 47 procent. For produkt- respektive proces-
sinnovation som ar ny for foretaget ligger motsvarande andel pa nagot lagre nivaer,
32 respektive 26 procent.®

Tabell 3. Procentuell andel féretag med innovationsaktivitet under perioden 1998-2000.

Innovationsaktivitet .Produk't - Pl"'odukt'.i.nnovation som ) Proces.s-
innovation ar ny for marknaden innovation
Belgien 50 40 14 31
Danmark 44 37 19 26
Frankrike 41 29 10 31
Italien 36 25 14 26
Storbritannien 36 21 6 17
Sverige 47 &2 12 20
Tyskland 61 42 13 34

Kdlla: Lucking (2004) baserad pd data fran CIS 3.

Vander vi blicken mot produktinnovationer som ar nya foér marknaden istallet for endast
foretaget sjalvt, dvs en skarpare definition pa innovativitet, sjunker andelen féretag mar-
kant. Till exempel &r det bara sex procent av féretagen i Storbritannien som rapporte-
rar att de introducerat en sadan produktinnovation under perioden 1998-2000. Sverige
intar dven har en genomsnittsposition pa 12 procent. Den ldgre andelen foretag som
introducerar produkter nya for marknaden ar i linje med att en stor del av foretagens
innovationer baseras pa imitation eller sma forandringar av existerande produkter.

Generellt aterspeglar tabellen att FoU- och innovationsverksamhet ar mycket skevt
fordelat mellan foretag, dven inom val avgransade branscher, dar en stor del av fore-
tagen (i manga fall majoriteten) klassas som icke-innovativa. Nar det galler FoU som
vi fokuserade pa i foregaende avsnitt menar till exempel Klette och Kortum (2004) att
det rader konsensus kring att FoU-intensiteten (investeringar i FoU som andel av for-
sdljning) ar kraftigt snedfordelad 6ver féretag, samt att en stor andel féretag inte har
nagra FoU-investeringar alls medan andra har stor FoU-intensitet.

Egenskaper hos innovativa féretag

Finns det ndgra gemensamma namnare for innovativa foretag? Det finns ingen etable-
rad modell fér det ”“innovativa foretaget”, men manga analyser tar sin utgangspunkt i
den sa kallade Schumpeterianska litteraturen samt resursbasteorin.

Den Schumpeterianska litteraturen lyfter fram variabler pa foretagsniva som storlek
och tillgang till finansiellt kapital. Schumpeter (1942) menade att storre foretag har

5) Att dessa tal ar lagre @n i kolumn 2 innebar att det finns foretag som rapporterar produktinnovation men inte proces-
sinnovation och vice versa.
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en fordel da de pa grund av en storre marknadsandel har hogre incitament att ta
fram innovationer. Stora féretag i monopolstallning kan ocksa anvanda sina vinster
for att investera i FoU och innovationsverksamhet.® Samma litteratur lagger ocksa
stor vikt pa vilken sektor ett foretag tillhor och menar att sektorskaraktaristika ar en
viktig forklaringsfaktor for ett enskilt foretags innovationsverksamhet. En grundhypo-
tes ar att sektorer kdnnetecknas av olika sa kallade “teknologiska mojligheter” (eng:
technological opportunities) (Malerba och Orsenigo 1993, Breschi m fl 2000). Stora
teknologiska mojligheter ger goda incitament fér innovation och majligheterna att
ga hela vagen fran idé till fardig produkt ar stor. Ofta sammanfaller stora teknolo-
giska mojligheter med tidiga faser av produktlivscykler, dvs innan teknologier, pro-
duktegenskaper och produktionsrutiner har standardiserats. For foretag verksamma
i sektorer med snabba produktcykler (t ex mjukvaruutveckling, IT-system, mobiltele-
foni) galler till exempel att innovation ofta ar ett nédvandigt 6verlevnadsvillkor. Under
sadana forhallanden kan FoU och innovationsverksamhet komma att utvecklas till en
rutinverksamhet (se t ex Baumol 2002), med en frekvent introduktion av nya produkt-
varianter och tjanster over langre tidsperioder.

Resursbasteorin introducerades av Wernerfelt (1984) och Barney (1991) med in-
spiration fran Penrose (1959). Denna teoribildning fokuserar pa foretagets egna
egenskaper och bortser normalt fran sektorsperspektivet. Féretag avbildas som en
uppsattning heterogena och trogrérliga resurser som inte enkelt |ater sig imiteras
eller 6verforas. Skillnader mellan olika foretags innovativitet forklaras av skillnader
i resursbasen for innovationer (Teece and Pisano 1994). | resursbasen ingar normalt
arbetskraftens utbildningsintensitet, kapitalstock, bredden pa marknadskontakter,
natverk for kunskapsfloden m m.

| en nyligen genomford analys undersdker Andersson och Lo6f (2009a) vilka egenska-
per som sarskiljer innovativa foretag med hjdlp av svenska foretagsdata. Studien in-
kluderar en uppsattning variabler som kan kopplas till bade den Schumpeterianska
litteraturen och resursbasteorin. Analysen fokuserar pa sma och medelstora foretag
(SMF) och inkluderar alla féretag i tillverkningssektorer med minst en sysselsatt.

Innovationsindikatorn utgors av patentansokningar till Patent- och Registreringsverket
(PRV) under perioden 2000-2006. Aven om det finns flera invindningar mot patent
som en indikator pa FoU- och innovationsverksamhet ar det en ofta anvand indikator
med goda egenskaper (Griliches 1990).” Klette och Kortum (2004) visar till exempel att
bade patentansokningar och registrerade patent varierar dver foretag pa ett satt som

6) Sambandet mellan vinst och innovationsanstrangningar &r dock inte entydigt. | en klassisk studie introducerar
Antonelli (1989) en modell som bygger pa ‘failure-inducement’, dvs FoU- och innovationsanstrangningar som svar pa
misslyckande. Enligt denna modell investerar foretagen endast i FoU och innovation nér vinsten sjunker under en kritisk
niva. Denna modell innebér att man kan forvédnta sig svangningar i dessa anstrangningar over tid (dvs temporar FoU), som
en konsekvens av temporalt varierande lénsamhetsnivaer.

7) Vanlig kritik innefattar till exempel att manga patent aldrig kommersialiseras, att manga innovationer inte skyddas av
patent och att patentbenagenheten skiljer sig kraftigt mellan sektorer.
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ar proportionerligt mot FoU-investeringarnas storlek. Acs m fl (2002) jamfor patentan-
sokningar och sa kallade ”innovation counts”, dadr innovationer identifieras genom att
skanna av information om produktintroduktioner i tekniska och kommersiella journa-
ler. Genom att jamfora de tva indikatorerna 6ver regioner i USA drar de féljande slut-
sats: ”... the empirical evidence suggest that patents provide a fairly reliable measure
of innovative activity” (ibid, sidan 1080).

Betydelsen av foretagets karaktdristika

Tabell 4 kommer fran Andersson och Lo6f (2009a) och presenterar deskriptiv data for fo-
retag i tre storleksklasser (1-10, 11-25, och fler &n 25 sysselsatta). For varje storleksklass
redovisas genomsnittsvarden (som andelar eller faktiskt varde) dels for alla foretag, dels
for de foretag som soker patent. Pa sa satt kan skillnader mellan innovativa foretag, dvs
foretag som soker patentskydd hos PRV, jamféras med 6vriga foretag.

Till att boérja med framgar att andelen foretag som séker patent skiljer sig at mellan
storleksklasserna. Bland de sma foretagen (1-10 anstallda) ar det endast 0,3 procent
som soker patent. Bland de storre storleksklasserna (11-25 respektive >25) uppgar
samma andel till omkring en respektive sex procent. Storre foretag soker i genomsnitt
ocksa fler patent an sma.

Ett huvudbudskap fran tabellen ar att innovativa foretag systematiskt skiljer sig at fran
Ovriga foretag med avseende pa flera av de variabler som redovisas, och monstret
upprepar sig mellan storleksklasserna. Innovativa foretag med fler an 25 anstallda skil-
jer sig fran ovriga foretag i samma storleksklass i stort sett pa samma satt som innova-
tiva smaforetag skiljer sig fran 6vriga smaforetag.

Tabell 4 formedlar att innovativa foretag (har definierade som foretag som soker pa-
tent hos PRV) skiljer sig fran 6vriga foretag enligt flera dimensioner:

e FoOretagens anstallda har en markerat hégre utbildningsniva. Féretag som
soker patent har tre till fem ganger sd manga anstallda med lang efter-
gymnasial utbildning.

e De uppvisar nagot hégre vinstmarginal och betydligt storre kortfristiga skulder
per sysselsatt. Det senare kan tolkas som en konsekvens av battre tillgang till
finansiellt kapital via lan.

e En betydligt hogre andel av foretagen som soker patent ingar i ett multinationellt
foretag. Detta géller sarskilt for svenskdgda multinationella foretag. Bland
innovativa smaféretag (1-10 anstallda) ingar cirka tio procent i en sadan
foretagsgrupp medan andelen for alla féretag inom samma storleksklass upp
gar till knappt tva procent. For foretag med 11-25 och fler &n 25 anstéllda ar
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siffran mer an dubbelt s hog respektive 50 procent hogre som for alla foretag
inom samma kategori.

e Foretag som soker patent tillhor hogteknologiska och 6vre medelteknologiska
branscher i mycket storre utstrackning an dvriga foretag. Detta galler for alla
storlekskategorier.

Tabell 4. Deskriptiv statistik for féretag med och utan patentansodkningar till PRV
inom tillverkningssektorer i Sverige 2000-2006.

1-10 sysselsatta 11-25 sysselsatta 26- sysselsatta

Alla Patent Alla Patent Alla Patent
Antal observationer 112,684 374 22,812 261 22,298 1,315
Andel som sdker patent 0,3% 100 % 1,1% 100 % 5,9% 100 %
Antal patentansékningar <0,1 1,3 0,2 1.3 0,3 51
Sysselsdttning 3,7 4,3 16,2 17,3 170,3 617,2
Lagutbildad arbetskraft 3,5 3,3 15,4 15,1 148,4 488,7
Hogutbildad arbetskraft 0,2 1,0 0,8 2,2 21,9 128,5
Vinstmarginal 4,6% 51% 2,5% 3,1% 2,7% 6,5%
:;:::rl's?tfa Sder vy 25,1 45,5 288 44,1 39,5 65,5
'f‘;krzt:;:g‘:;:‘:, sl 82,5% 67,2% 49,2% 36,4% 14,9% 6,0%
Svensk concern 14,1% 18,5% 35,7% 31,4% 28,8% 7.7%
Svensk MINF 1,9% 10,0% 9,3% 23,8% 31,8% 49,5%
Utlandsk MNF 1,5% 4,3% 5,8% 8,4% 25,5% 36,8%
Hégteknologi 6,8% 22,6% 5.4% 16,4% 6,1% 16,9%
Ovre medelteknologi 16,7% 32,0% 21,1% 38,3% 29,2% 46,8%
Undre medelteknologi 33,5% 29,0% 35,6% 31,0% 30,5% 24,7%
Lagteknologi 43,0% 16,4% 37,8% 14,1% 34,2% 11,6%

Kdlla: Andersson och L66f (2009a). Patent avser patentansékning till Patent och Registrerings-
verket (PRV) under perioden 2000-2006. Hégutbildad arbetskraft avser sysselsatta med en efter-
gymnasial utbildning pG minst tre dr. Lagutbildad arbetskraft dr alla anstdéllda med kortare ut-
bildning. Vinstmarginal dr definierad som nettovinst efter skatt normerat med férsdljning. MINF
dr en forkortning for multinationellt féretag.

En enkel ekonometrisk modell visar att majoriteten av de samband som presenteras
ovan bestar och ar statistiskt signifikanta dven nér vi kontrollerar for andra faktorer,
inklusive foretagsspecifika effekter.? | en skattningsmodell som innerhaller samtliga
variabler i Tabell 4 som forklaringsfaktorer ar resultatet att humankapital (arbetskraft
med lang eftergymnasial utbildning), tillhorighet till ett svenskagt multinationellt fore-

8) Varken vinstmarginal eller kortfristiga skulder ar statistiskt signifikanta for smaféretagen. Vinstmarginal har en svag
positiv effekt for foretag med fler &n 25 anstéllda. Vi skattar tva modeller. En for sannolikheten att man &r innovativ (Logit
modell) och en som forklarar antalet patentansokningar (Negativ Binomial regression och en sa kallad “zero inflated”
negativ binomial regression).
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tag samt tillhorighet till hog- och 6vre medelteknologiska sektorer ar de viktigaste
forklaringsfaktorerna dels for sannolikheten att ett foretag soker patent, dels for
antalet patentansokningar. Vi finner alltsa att det &r med avseende pa dessa egen-
skaper som innovativa féretag — saval sma och medelstora som stora — skiljer sig at
fran ovriga foretag.

Hur kan betydelsen av humankapital, koppling till multinationella féretag och teknologi-
nivan pa den sektor ett foretag ar verksam i forklaras? Den signifikanta effekten av sekto-
rers teknologiniva for innovationsverksamhet later sig val forklaras av argumentet kring
teknologiska mojligheter. For humankapital galler att argumenten for dess betydelse ar
snarlika dem for FoU. Flera forfattare menar att humankapitalet precis som FoU fyller
en dubbel funktion (Helpman 2006, Abramovitz 2003). Dels paverkar det ett foretags
formaga att utveckla nya produkter och ny teknologi, dels aterspeglar det foretagets for-
maga att tillgodogora sig information och kunskap fran omgivningen, dvs absorptionska-
pacitet. Notera att humankapitalet i ett féretag normalt forandras i langsamma proces-
ser och kan med fordel klassas som en komponent av ett foretags “resursbas”.

Vad giéller tillhorighet till ett multinationellt foretag kan det observerade monstret
forklaras av att det enskilda foretaget genom sin tillhorighet till en foretagsgrupp far
tillgang till gruppens ackumulerade kunskapsresurser och natverk. Denna tillgang kan
stimulera foretagets innovationsverksamhet. Multinationella féretag har per defini-
tion natverk fér kunskaps- och informationsinhdmtning fran flera innovationssystem
i den globala ekonomin, och kombinerar vanligtvis detta med ett valutvecklat system
for informations- och kunskapsutbyte inom foretagsgruppen (se t ex Dachs m fl 2008,
Pfaffermayr och Bellak 2002, Andersson m fl 2008). Detta resonemang indikerar ett or-
sakssamband fran tillhorighet till ett multinationellt foretag till innovationsverksamhet
i det enskilda foretaget. Dock géller att det observerade sambandet ocksa helt enkelt
kan aterspegla det faktum att multinationella foretag ofta har som strategi att kdpa
upp sma innovativa foretag i syfte att sdkerstalla tillgang till ny och relevant kunskap
och teknologi (Granstand och Sjélander 1990 och kapitel 5 i denna volym). Med andra
ord kan sambandet bero pa att de multinationella foretagen medvetet képer upp re-
dan innovativa foretag, vilket implicerar ett omvéant orsakssamband.

Var analys som vi har refererar till ar inte designad for att bena ut dessa orsakssam-
band, men det bor observeras att den ena riktningen inte utesluter den andra. Man
kan mycket val tanka sig att ett innovativt foretag med patent pa en ny teknisk [6sning
blir uppkopt av ett multinationellt foretag, dar den efterféljande tillgangen till fore-
tagsgruppens kunskapstillgangar bidrar pa ett positivt satt till innovationsverksamhe-
ten i foretaget under kommande perioder. Att utreda denna fraga ar en uppgift for
framtida forskning. Var slutsats ar att resultaten ar forenliga med att tillhorighet till ett
multinationellt foretag bidrar till ett foretags resursbas och foljaktligen innovations-
verksamhet genom foretagsgruppens natverk for informations- och kunskapsfléden.
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Internationaliseringens betydelse

Variabeluppsattningen i Tabell 4 kan berikas med uppgifter om féretagens medverkan
i internationell handel. Sadana uppgifter ger en bild av bredden pa ett enskilt foretags
marknadskontakter. | ett innovationssammanhang ar dessa intressanta eftersom de
aterspeglar potentialen for ett inflode av kunskap och information fran andra lander
till det enskilda foretaget, till exempel genom kontakter med kunder och leverantorer.
Detta inflode av information och kunskap kan utgéra en grund for nya produkter och
ny teknologi hos ett foretag (Keller 2004, Andersson och L66f 2009b). Import av ka-
pitalvaror lyfts ocksa ofta fram som en mekanism for sa kallade “rent spillovers” som
diskuterades i avsnitt tva (se t ex Coe och Helpman 1995, Rivera-Batiz och Romer 1991,
Lo6f och Andersson 2010).

Om internationella marknadskontakter via export och import ar en viktig input i
foretags innovationsverksamhet galler att matt pa foretags medverkan i internatio-
nell handel bor vara relaterade till innovation. Tabell 5 redovisar skillnader mellan
innovativa och icke-innovativa foretag pa samma satt som Tabell 4 men fokuse-
rar pa foretagens medverkan i internationell handel. Tabellen redovisar ett antal
matt pa medverkan i internationell handel: (1) andelen av foretagens totala export
(import) som gar till (kommer fran) G7-lander, dvs de mest kunskaps- och FoU-
intensiva ekonomierna i varlden, (2) antalet destinationsmarknader for exporten
och antalet ursprungslander fér importen, (3) andelen féretag som ar engagerade i
export och/eller import.

Tabell 5. Féretag med och utan patentansokningar och medverkan i internationell
handel 2000-2006.

1-10 Sysselsatta 11-25 Sysselsatta 26- Sysselsatta
All a Patent All a Patent All a Patent
G7-export/total export, % 3.3 19.9 10.6 27.5 24.5 39.8
Antal exportmarknader 0.7 3.0 34 12.6 14.7 36.5
Endast export, % 10.6 14.5 17.5 13.0 7.8 1.9
G7-import/total import, % 5.7 219 14.6 31.0 30.7 46.0
Antal importmarknader 0.5 1.5 1.9 43 7.9 17.4
Endast import, % 6.7 0.8 7.8 45 5.1 0.8
Exports and imports, % 12.4 45.4 41.5 74.3 78.7 96.5

Kdlla: Andersson och LG66f (2009a). Patent avser patentansékning till Patent och Registrerings-
verket (PRV) under perioden 2000-2006.

Tabellen visar att det finns markerade skillnader mellan foretag med och utan patent-
ansokningar i termer av dess medverkan i internationell handel. Féretag med patent-
ansokningar tenderar att i betydligt stérre utstrackning delta i den globala ekonomin
med etablerade handelskontakter till flera utlandska marknader:
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e Andelen féretag som medverkar i internationell handel med bade export och
import ("two-way traders”) ar betydligt hogre bland foretag med patent-
ansokningar. Bland smaforetagen (1-10 anstéllda) ar den genomsnittliga andelen
for patentforetagen nastan fyra ganger sa hog som den generella andelen.

e Foretag med patentansokningar har i genomsnitt ett storre antal export- och
importmarknader an 6vriga foretag.

e Andelen av den totala exporten (importen) och importen som gar till (kommer
fran) G7-landerna ar betydligt hogre bland foretag med patentansékningar. Till
exempel galler att ett “vanligt” genomsnittsforetag i storleksklassen 1-10 anstallda
exporterar cirka tre procent av sin totala export till G7-landerna. Samma andel
for ett genomsnittligt innovativt foretag i samma storleksklass som soker patent
uppgar till ndrare 20 procent, dvs omkring sex ganger hégre andel. Liknande
situation galler for importen.

Nar vi expanderar skattningsmodellen med variabler som beskriver féretagens med-
verkan i internationell handel i enlighet med Tabell 5 &r resultaten att (i) de tillférda
variablerna har en robust och signifikant inverkan pa sannolikheten att soka patent
och antalet patentansdkningar, samtidigt som (ii) de tidigare redovisade variablerna
(humankapital, tillhérande multinationellt foretag och sektorkaraktaristika) finns
kvar som signifikanta férklaringsfaktorer. Detta galler néar vi fortfarande kontrollerar
for de faktorer som redovisas i Tabell 4, aterigen inklusive foretagsspecifika effekter.
Resultatet ger stod for att internationella marknadskontakter — i synnerhet med
G7-landerna med hogt konkurrenstryck och hég FoU-intensitet — bidrar till foretags
innovationsverksamhet.

Det &r viktigt att notera att det dven har finns argument for ett omvant orsakssam-
band. Forskning ger tydligt stod for att internationalisering ar forknippat med fasta
kostnader (Andersson m fl 2008, Wagner 2007, Greenaway och Kneller 2007). Detta
stéller krav pa foretagens konkurrenskraft och produktivitet, som kan komma fran
FoU- och innovationsverksamhet. Flera nyligen genomférda studier kring samspe-
let mellan FoU, innovation och export pekar dock pa att fragan om vilken riktning
orsakssambanden gar delvis dr missvisande. For det forsta utesluter den ena riktni-
gen inte den andra. For det andra menar en rad studier att det finns starka skal for
ett dmsesidigt beroende mellan export och innovationsverksamhet som inte endast
grundar sig pa att export kan bidra till informations- och kunskapsackumulation
(se t ex Aw m fl 2007, 2008 och 2009 samt Lileeva och Trefler 2007). Grundtesen
ar har att det kan rada komplementaritet mellan ett foretags export- och innova-
tionsstrategi, sarskilt for mindre féretag som star infér internationaliseringsbeslut.
For ett enskilt foéretag ar innovationsanstrangningar en fast kostnad. Ur foretagets
perspektiv kan darfér sddana investeringar vara ett alternativ endast i samband med
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att forsaljningsmarknaderna blir flera genom export. Pa detta sitt blir beslut att
expandera forséljning pa utlandska marknader och beslut rérande innovationsan-
strangningar interdependenta, dvs kopplade till varandra (Aw m fl 2008). Lileeva och
Trefler (2007) uttrycker detta pa foljande satt (ibid, sid 32): “Exporting makes it more
profitable to improve productivity because it increases the output over which the
productivity gains will be spread. Thus, there will be plants that find it profitable to
export and invest even though it is not profitable only to export or only to invest”.

Sammanfattningsvis finns det starkt stod i litteraturen for ett betydande samspel och
Omsesidiga beroenden mellan internationalisering och FoU- och innovationsverksam-
het. Detta ger potentiellt nya perspektiv pa policy fér exportframjande som gar bortom
okade exportintdkter och marknadsforing av svenska produkter.

Betydelsen av lokaliseringsegenskaper

Vi vander nu blicken fran foretagens interna egenskaper, sektorer och internationa-
lisering mot lokaliseringsegenskaper, dvs egenskaper i den lokala miljo ett foretag ar
lokaliserat i. Regioner skiljer sig at pa ett markant satt med avseende pa FoU-resurser,
tillganglighet till kvalificerad arbetskraft, infrastruktur, avancerade producenttjans-
ter m m. Det finns en omfattande litteratur som betonar att stora tata miljoer ger
béattre forutsattningar for innovationsverksamhet dels genom 6verlagsen tillgang till
kunskapsresurser, dels fordelar vad géller spridning av kunskap, information och idéer
(Feldman 1999, Glaeser 1994, Fujita och Thisse 2002). Studier av "innovationernas
geografi” visar till exempel att de tenderar att vara koncentrerade i rummet (sarskilt
till stora stadsregioner) i stérre utstrackning an vad som kan forvantas fran koncentra-
tionen av generell ekonomisk aktivitet (Audretsch och Feldman 1996).

Figur 1 baseras pa Andersson och Thulin (2008) och ger ett exempel pa regionala
skillnader som kan ha en inverkan pa intensiteten i informations- och kunskapsflo-
den inom olika regioner. | figuren presenteras den generella rorligheten av arbetskraft
inom svenska funktionella regioner (FA-regioner) under perioden 1987-2005. Arbets-
kraftens rérlighet lyfts normalt fram som en betydande komponent av kunskapssprid-
ning mellan féretag. Alla FA-regioner rangordnas i fallande ordning efter arbetskraf-
tens rorlighet uttryckt enligt antalet sysselsatta som bytt arbetsgivare som andel av
total sysselsattning. Den streckade linjen visar det viktade genomsnittet for Sverige
som helhet, medan den heldragna linjen visar det oviktade genomsnittliga vardet for
Sverige. Figuren visar att det finns stora skillnader mellan landets FA-regioner i termer
av fléden av arbetskraft mellan foretag i respektive region. Skillnaden mellan den FA-
region med hogst rorlighet (Stockholm) och den med lagst (Hagfors) uppgar till faktor
fyra. Stockholm uppvisar en séarskilt hog rorlighet. Arbetskraftsfloden mellan foretag
inom regionen som andel av total sysselsattning uppgar i Stockholmsregionen till 14
procent, medan motsvarande andel fér Malmoé och Goteborg ligger omkring tio pro-
cent. Det oviktade riksgenomsnittet ligger pa omkring sju procent.
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Figur 1. Arbetskraftsrorlighet inom FA-regioner 1987-2005, procent av sysselsattningen
(streckad linje =viktat genomsnitt for riket, heldragen linje = oviktat genomsnitt for riket.)
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Kdlla: Andersson och Thulin (2008, sid. 48.)

Flera svenska studier finner att lokaliseringsegenskaper spelar roll for foretagens inno-
vationsverksamhet. Johansson och Lo6f (2008) visar till exempel att féretag lokalise-
rade i Stockholmsregionen uppvisar hégre sannolikhet att vara innovativa, allt annat
lika. Detta kan forklaras av de férdelar Stockholmsregionen ger i termer av tillgénglig-
het till kunskapsresurser och kunskapsspridning. Andersson och L66f (2010) skattar
en produktionsfunktion pa foretagsniva med data Over tillverkande foéretag i Sverige,
dar ett foretags teknologi ar avhangigt regionstorlek. Hypotesen ar att storre regioner
genom "agglomerationsekonomier” ger ett enskilt foretag produktivitetsfordelar. Vi
finner stdd for denna hypotes. Foretag lokaliserade i stérre regioner uppvisar hogre
produktivitet, dven nar vi kontrollerar for foretagets egna humankapital, fysiskt kapi-
tal, storlek, agarstruktur och internationalisering, m m.

I en nagot annorlunda analys undersoker Andersson och Johansson (2008) pro-
duktinnovationer genom observation av hur foretag introducerar nya produktvarian-
ter, dar varje variant ar en kombination av ett foretag, en finférdelad produktkod och
en exportmarknad. Detta matt fangar in bade nya produktkoder och nya avsattnings-
marknader. Studien bygger pa idén att féretag som pa ovanstdende sitt genomfor
produktinnovationer utnyttjar interna férnyelseprocesser som FoU och idégenerering.
Fragan som stélls har galler om flodet av nya idéer skiljer sig at mellan foretag som
en foljd av egenskaper i foretagets ekonomiska narmiljo. Grundtanken ar att regioner
skiljer sig at med avseende pa féljande huvudfaktorer:
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e Kunskaps- och FoU-resurser i regionen. Dessa resurser, som ar specifika for
den industri som foéretaget tillhor, antas paverka uppkomsten av nya idéer.
Mangfald av produktvarianter och av exportforetag i regionens industri ar en
sadan resurs, liksom mangfalden av destinationsmarknader i regionens industri.

e Kommunikationsmdjligheter i regionen. Mojligheterna att interagera och
kommunicera utvecklingsambitioner antas bli paverkad av samlokalisering eller
klusterbildning inom féretagets naringsgren, av regionens urbaniseringsforde-
lar som avser mangfald 6ver naringsgrensgranser, och av foretagets narhet till
en storstadsregion.

e Absorptionskapacitet i regionens industri. Stor andel kunskapsintensiv arbets
kraft i regionens industri antas hoja kapaciteten att reagera pa nyheter som
visar sig iblandannat importfléden fran omvarlden, men ocksa nyheter i
narmarknadens miljo.

Tabell 6. Féretag med och utan patentansokningar och medverkan i internationell
handel 2000-2006.

Regionegenskaper Signifikanta forklaringsfaktorer

3 Kunskap om produktvarianter, observerad som antal produkt-
varianter inom exporten fran industrin i regionen

. Kunskapsfléden fran samlokaliserade exportféretag, matt som

Kunskapsresurser . . . L
p antalet exportféretag inom industrin i regionen

3 Kunskap om fjarrmarknader, registrerad som antalet
destinationsmarknader for industrin i regionen

. Samlokaliseringsfordelar, registrerade som exportspecialisering
av industrin i regionen

Kommunikationsmojligheter | e Urbaniseringsfordelar, registrerade som regionens storlek

3 Narhet till storstadsregion, registrerad som regionens avstand till
narmaste storstadsregion

3 Arbetskraftens kunskapsintensitet, registrerad som andelen av
Absorptionskapacitet arbetskraften i regionens industri med en eftergymnasial
utbildning pa minst tre ar

Kdlla: Andersson och Johansson (2008). Observationer fran 81 regioner i Sverige, med dummy-
variabler fér varje industri.

Tabell 6 redovisar regionegenskaper som alla enligt en regressionsanalys signifikant
paverkar uppkomsten av innovationsidéer. Dessa visar sig i form av nya exportvari-
anter. Resultaten i tabellen indikerar att det spelar roll for det enskilda foretaget vilka
foretag som finns i den nara omgivningen. Det enskilda foretaget drar fordelar av att
det finns manga foretag i omgivningen med erfarenheter av att ta fram produktvarian-
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ter for export och att 6ppna lankar till nya exportmarknader. Till detta finns det ocksa
fordelar av att féretag inom samma industribransch ar samlokaliserade i sa kallade
kluster, och det finns ocksa férdelar av att dessutom finnas i en miljé med en mang-
fald av néringsgrenar, sa kallade urbaniseringsfordelar. Narhet till en storstadsregion
ar ocksa en positiv faktor. Av sarskild betydelse ar den regionala kunskapsintensiteten
i den ndringsgren som det enskilda foretaget tillhor.

Slutsatser och reflektioner

Den internationella forskningslitteraturen visar att FoU- och innovationsanstrangningar
ger tydliga avtryck pa foretagens produktivitet och konkurrenskraft. Empiriska analyser
pekar pa en genomsnittlig privat avkastning omkring 30 procent. Samtidigt ar FoU for-
knippat med betydande spridningseffekter (”spillovers”) som ofta &r dubbelt sa stora
som den privata avkastningen. Sddana spillovers motiverar statligt stod till FoU.

Vad kénnetecknar foretag som utfor FoU- och innovationsverksamhet? Langt ifran alla
foretag uppvisar innovationsverksamhet. Data Over svenska foretags patentansokningar
(en etablerad indikator pa innovationsverksamhet) visar att innovativa foretag skiljer sig
pa ett markerat satt fran icke-innovativa foretag med avseende pa féljande egenskaper:

e Anstélldas utbildningsniva. Foretag som soker patent har tre till fem ganger sa
manga anstallda med lang eftergymnasial utbildning.

e Tillhorighet till multinationell foéretagsgrupp. Bland innovativa smaforetag (1-
10 anstallda) ingar cirka tio procent i en sddan féretagsgrupp medan andelen
for alla féretag inom samma storleksklass uppgar till knappt tva procent.
Detta monster upprepar sig bland foretag i storre storleksklasser.

e Karaktaristika hos sektorn foretagen tillhor. Foretag som soker patent tillhor
hogteknologiska och 6vre medelteknologiska branscher i mycket stoérre
utstrackning an ovriga foretag. Detta galler for alla storlekskategorier.

e Internationalisering. Féretag med patentansokningar tenderar att i betydligt
storre utstrackning delta i den globala ekonomin med etablerade handelskon-
takter (genom export och import) till flera utlandska marknader.

Vidare finns det starkt stod i forskningslitteraturen for att egenskaper hos i den lokala
miljon i vilket ett foretag ar lokaliserat kan bidra till innovationsverksamhet. Av sarskild

vikt ar har den tillganglighet till kunskapsresurser som miljon erbjuder.

Overlag géller att de utmirkande egenskaperna hos innovativa féretag ger stéd &t den
sa kallade resursbasteorin, dar foretags innovationsformaga principiellt bestams av
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trogrorliga kunskapsresurser. Ur detta perspektiv kan vi nagot férenklat tolka tillhérighet
till ett multinationellt foretag, internationella handelskontakter och lokaliseringsegen-
skaper som en aterspegling av att natverk och narmiljé ger upphov till informations- och
kunskapsfloden som bidrar till att bygga upp ett foretags resursbas. Humankapital kan
har betraktas dels som en resursbas i sig sjdlv, dels som en avspegling av foretagets
férmaga att tillgodogora sig informations- och kunskapsfloden.

Slutsatserna ovan ger inspel for en diskussion om innovationspolitik. Politik for inno-
vation dr med nédvandighet mangfacetterad. Resultaten i detta kapitel ger stod for
att politikomraden som normalt inte inbegrips i diskussioner kring innovationspolitik
bor innefattas. Ta internationalisering i termer av export som exempel. Motivet for
exportfraimjande statliga insatser ar normalt att export spelar stor roll for bruttona-
tionalprodukten. Sambanden mellan innovationsverksamhet och export som disku-
teras i kapitlet ger motiv for exportframjande som gar bortom 6kade exportintdkter.
Om det t ex dr sa att export ger incitament till investeringar i innovationsverksam-
het, bor da inte exportframjande vara en naturlig del av en politik for innovationer?
Det finns ett stort behov av forskning som klarldgger dessa fragor. Detsamma galler
fragor som handlar om kommunikationsinfrastruktur, lokalisering av verksamheter
och regional utjamning. Investeringar i kommunikationsinfrastruktur t ex vagar och
héghastighetstag, har som resultat att det tillganglighetsmonster som foretag moter
géllande kunskapsintensiv arbetskraft, producenttjanster m m fordndras, antingen
absolut eller relativt. Eftersom olika lokaliseringars tillganglighet till kunskapsresur-
ser ar av betydelse for foretagen och dess innovationsverksamhet bor detta perspek-
tiv beaktas vid utformning av infrastruktursatsningar.

Overlag kan man siga att forskning om innovativa foretag ger stéd for att villkoren
for foretagens natverk for kunskap och information — nationellt saval som interna-
tionellt — bor utgbra en betydande del av en innovationspolitik. Kunskap ar den mest
centrala ”insatsfaktorn” i innovationsverksamhet och denna inhdamtas ofta utanfor
foretagets vaggar.
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3. Universitetens roll f6r nyféretagande
och regional utveckling

Thomas Astebro och Navid Bazzazian

Vi har under de senaste aren sett allt fler avknoppningsforetag startas fran universitet
och hégskolor. Okningen &r ett spritt fenomen." En allt hégre andel av akademiker &g-
nar sig at entreprencérsverksamhet (Thursby och Thursby, 2007) och fler foretag startas
pa grundval av forskning vid universitet an vad officiell statistik visar, eftersom alla
avknoppningar inte redovisas i officiell statistik.2 Den dramatiska 6kningstakten for av-
knoppningar fran universitet under de senaste decennierna har sin grund i flera olika
orsaker: den biomedicinska forskningens framvaxt under 70-talet, inférandet av Bayh-
Dole-lagen i USA 1980, industrins 6kade finansiering av forskning, andrade riktlinjer
for och upptradande av universitet samt en annan vetenskaplig grundsyn bland larare
och forskare (Mowery m fl, 2004).

Det mesta av tidigare forskning rérande stimulans av avknoppningar fran universitet
ar inriktad pa vilken roll universitetens policy spelar, myndighetsbestammelser (sar-
skilt Bayh-Dole-lagen fran 1980), hur upplatelser av tekniska licenser och teknikover-
foringsverksamhet ar organiserad samt pa atgarder for att stimulera forskning. Ge-
nomgangar av denna litteratur finns i Rothaermel m fl (2008), Siegel m fl (2007) samt
Djokovic och Souitaris (2008).

| det mesta av litteraturen utgor fortfarande patentbaserade avknoppningar av larare/
forskare kdarnan av analysen. Man har ibland funnit att olika satt att stimulera forskare

1) Till exempel rapporterar Association of University Technology Managers (AUTM), 3 376 avknoppningar mellan 1980
och 2000 och ytterligare 2 885 avknoppningar mellan 2001 och 2007 fran universitet och forskningsinstitutioner i USA.
Det arliga antalet avknoppningar har stigit fran omkring 59 vid 98 universitet under 1991, till 502 avknoppningar fran 155
universitet 2007. | Storbritannien avknoppades 1307 foretag fran dess universitet mellan 1999 och 2008.

2) AUTM raknar foretag som grundas pa universitets IP och som redovisas for universitetens kontor for upplatelse

av tekniska licenser (technology licensing office, TLO.) Medverkande medlemmar av AUTM rapporterar dessa data till
AUTM. Markman m fl (2008) uppskattar emellertid att bara 58 procent av forskare redovisar sina patent till respektive
TLO-kontor. Forskares avknoppningar kan vara dubbelt sa héga som de redovisade. Pa liknande s&tt visar Fini m f (2009)
att omkring tva tredjedelar av de foretag som startats av akademiker inte grundas pa patenterade uppfinningar, vilket
innebér att antalet nystartade foretag som inte redovisas till TLO kan vara dubbelt s manga som de som redovisas.
Slutligen fann Allen och Norling (1991) att 16,2 procent av forskare inom naturvetenskap, teknik, foretagsekonomi och
medicin var inblandade i att starta féretag, men bara 4,4 procent — eller i grova drag en fjdrdedel — gjorde det pa grundval
av sin akademiska forskning. Antalet avknoppningar av larare kan darfor vara fyra ganger sa hogt som det som redovisas
till TLO-kontoren.
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paverkat deras beslut att saluféra uppfinningar via startade foretag (t ex Lockett och
Wright, 2005, Friedman och Silberman, 2003, Louis m fl, 1989, Di Gregorio och Shane,
2003, Markman m fl, 2009, Belenzon och Schankerman, 2009 samt Lach och Schan-
kerman, 2008). Utover incitamentsstrukturer har ett antal andra faktorer som forska-
res kvalitet jamte statens och industrins investeringar i FoU befunnits paverka antalet
avknoppningar fran universitet (t ex O’Shea m fl, 2005, Zucker m fl, 1998, Powers och
McDougall, 2005). Vidare har dven sarskilda egenskaper som utmarker TLO-kontoren
(Technology Licensing Offices, TLO) — som till exempel TLO-kontorets alder och dess
bonusar till personal — varit foremal for forskning (t ex Markman m fl, 2009, Belenzon
och Schankerman, 2009, Lockett och Wright, 2005), liksom universitetskultur och -
normer (Louis m fl, 1989, Louis m fl, 2001, Walsh m fl, 2007, Stuart och Ding, 2006,
Bercovitz och Feldman, 2008).

Men de empiriska beldggen verkar inte inbegripa foretag som startas av universitets-
studenter, eftersom de vanligtvis inte anvander immateriella tillgdngar som grundas
pa finansiering av universitetsforskning, varfor sadana startade foretag inte redo-
visas.? Sa om en grupp universitetsstudenter (fére eller efter examen) gar samman
for att starta ett foretag registreras detta i de flesta fall inte som nagon avknoppning
fran universitetet.* | denna uppsats anvander vi den bredast maojliga definitionen
av startade foretag av universitetsstudenter; alla foretag som bildats antingen av
utexaminerade studenter eller av universitetsstudenter medan de studerat vid ett
universitet. Vi begransar inte tiden mellan féretagets bildande och examen. Nar vi
raknat har vi inkluderat bade sadana som startats av nyutexaminerade och av gamla
studenter. Detta grundas inte pa nagot val, utan pa att den litteratur och de data
vi anvédnt oss av inte gor nagon atskillnad haremellan. Var genomgéng av tidigare
litteratur visar att endast ett fatal artiklar omfattat nyféretagande av universitets-
studenter. Litteraturens fokusering pa immateriella tillgangar kan darfor ha sned-
vridit diskussionen mot en relativt sdllan forekommande foreteelse. Den ar sallan
forekommande, eftersom avknoppningar av forskare inte ar sarskilt vanliga ens for
de 100 mest aktiva forskningsinstitutionerna i USA. Under tiden 1996-2007 var det
genomsnittliga antalet avknoppningar per universitet tva, typvardet noll och maxi-
mum 22 (fran MIT) (kdlla: AUTM rapporter 1996-2007).

Det kan finnas flera orsaker till bristen pa forskning kring féretag som startats av uni-
versitetsstuderande. Kanske forskning kring nyféretagande av nyutexaminerade inte
varit i beslutsfattares blickfang, vars uppfattning om universitetens roll for ekonomisk
utveckling istallet har fokuserat pa forskning vid universitet som finansieras av natio-

3) Universitetsstudenter kan stundtals vara inblandade i nystartade foéretag via forskningsprojekt och darmed bli registre-
rade i officiell statistik.

4) Ibland hamnar man i en grazon. Exempelvis startades Google av tva universitetsstuderande pa doktorandniva vid
Stanford, dar den grundlaggande idén presenterades i Larry Pages avhandling. Stanford kunde inte registrera immate-
riella tillgdngar eftersom de var allmént tillgéngliga. Men eftersom de universitetsstuderade under ett tidigt skede i hog
grad forlitade sig pa Stanfords datorer, erholl universitetet tva procent av aktier i foretaget som kompensation. De flesta
forskare betraktar Google som en “universitetsavknoppning”.
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nella anslagsbeviljande organ. Den politiska jargongen beskriver universiteten som
forskningsbaserade kallor till ekonomisk utveckling (t ex Jacob m fl, 2003). Med detta
synsatt uppfattas forskarna som upphovet till idéer. Statlig- och bransch-finansiering
av FoU riktas direkt till forskarna och man forvantar sig ett kommersiellt utfall fran
dem. Licensieringskontor har inrattats for att salufora deras forskningsinsatser. Detta
synsatt bortser fran andra kanaler for ekonomisk utveckling, som nya féretag som
skapas av fore detta studenter.

Vi for fram hypotesen att huvuddelen av den lokala ekonomiska utvecklingen som
kan paverkas av universitet i sjdlva verket sker i form av startade foretag som skapas
av fore detta studenter.> Om denna hypotes kan styrkas kanske den omdaning som
skett under senare tid av universitets mal eller praxis i riktning mot att fler foretag
ska startas av forskare inte varit det mest verkningsfulla sattet att generera lokal eko-
nomisk utveckling. | resten av detta kapitel gar vi igenom beldgg for universitetsstu-
derandes foretagsverksamhet. Det visar sig att omfattningen av denna verksamhet
sannolikt ar tio ganger storre dn avknoppningen av foretag av forskare, atminstone
sett till antalet foretag. Vi behandlar universitetsstuderande som en analysenhet och
stéller fragan: Vilken roll spelar studenter for att stimulera lokal ekonomisk utveck-
ling genom entreprendrskap?

Metod

Vi presenterar fallstudiedata fran tre tekniska hogskolor: MIT, hégskolan i Halmstad
och Chalmers tekniska hogskola.® MIT valdes eftersom det dr en av de tva ledande
akademiska institutionerna i USA i fraga om att generera avknoppningar via forska-
re. Stanford och MIT genererade sex respektive 24 avknoppningar via forskare under
2007, medan genomsnittet bland universitet som rapporterar till AUTM for samma ar
var tva avknoppningar. Bland dessa tva foll vart val pa MIT eftersom vi darifran kunde
erhalla jamforbara data om foretag som startats av larare respektive studenter.

Vi kommer for det forsta att jamfora forekomsten av féretag som startats av utexami-
nerade med forekomsten av féretag som startats av forskare/larare vid MIT. (I detta ka-
pitel gor viingen atskillnad mellan larare och forskare.) Fér det andra jamfor vi andelen
avknoppningar av universitetsstuderande vid MIT med den vid hogskolan i Halmstad.
MIT och hogskolan i Halmstad &r tva extremfall. MIT ligger i Boston och har haft be-
tydligt gynnsamma lokala ekonomiska forutsattningar (se t ex Saxenian, 1994), medan
hégskolan i Halmstad har haft begrinsade lokala ekonomiska forutsattningar. Anda

5) En annan viktig effekt ar givetvis placeringen av nyutexaminerade i existerande verksamheter. Men sadan placering &r
knappast padriven av hogskolan utan snarare efterfragestyrd (se Jacobsson, Sjoberg och Wahlstrém, 2001).

6) Detaljerade fallstudier har sammanstallts om Chalmers tekniska hogskola och Hogskolan i Halmstad (bada i Sverige),
Ludwig-Maximilian-universitetet (Tyskland), Massachusetts Institute of Technology, University of Waterloo (Kanada) och
Université de Nice Cote d’Azur (Frankrike). Samtliga fall stéddes genom minst en personlig intervju, sekundara data jamte
administrativa uppgifter om forekomst av avknoppningar, data om forskningsutgifter, inskrivningsdata for universitetsstu-
derande m m.
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genererar de tva hogskolorna betydande antal foretag som startats av dess fore detta
elever, sett som andel av utexaminerade studenter. Vart tredje fall kommer att visa
att ett universitet kan skapa en marknad for idéer for att stimulera antalet nystartade
foretag av universitetsstuderande.

Utover dessa fall har vi samlat in kvantitativa data fran AUTM-rapporter och National
Center for Educational Statistics och gjort en férnyad analys av flera andra dataserier
till stod for vara argument. De kvantitativa beldgg som laggs fram har dr emellertid inte
systematiska. Vidare forskning pa mer systematisk data bor utforas.

Foretag startade av universitetsstuderande

Vi menar att en huvuddel av den lokala ekonomiska utveckling som ett universitet
skapar sker i form av foretag som startas av fére detta studenter. Foretag som startas
av universitetslarare och -forskare, pa grund av sitt ringa antal, menar vi utgér en min-
dre del av det lokala ekonomiska genomslaget. For att visa detta pa ett enkelt satt och
i form av ett tankeexperiment, borjade vi forst med generell utexamineringsstatisk.
Denna visar att universitetslarare vanligen utexaminerar omkring sex studenter per ar.”
Sedan lade vi till en enkdt som vi genomférde bland utexaminerade MBA-studenter
vid universitetet i Toronto. Bland dessa startar i storleksordningen 10 procent ett nytt
foretag var inom tre ar fran examen. Da far man 0,2 startade foretag av studenter per
ldrare och ar (0,10 * 6/3). Eftersom en larare i genomsnitt undervisar i 25 ar ar det
uppenbart att foretag som startats av studenter ar langt fler till antalet an avknopp-
ningarna av den genomsnittliga lararen. Om man antar att varje larare startar ett fore-
tag under sin livstid blir forhallandet 5:1 i studenternas favér. Om man, vilket &r mer
troligt, antar att mindre an var fjarde larare startar ett féretag under sin livstid,® blir
forhallandet i antal foretag 20:1 i studenternas favor.®

Det finns flera universitetsspecifika enkater av utexaminerade som ger en indikation av
omfattningen av deras nyforetagande. Enkater har under senare tid utférts bland MBA-
studenter fran Harvard (Lerner och Malmeider, 2007), och fran Stanford (Lazear, 2005)
samt examinerade fran Tsinghua-universitetet i Kina (Eesley, Roberts och Yang, 2009),

7) Samlad data om utexamineringar och antalet heltidsanstéllda fér 139 forskningsuniversitet i USA (Carnegie-klas-
sificering) laddade ner fran National Center for Educational Statistics for 2002-2007. Genomsnittligt antal utexaminerade
per larare och ar var 6, med en median pa 4,6 och en standardavvikelse pa 5,5. Av universitetet i Torontos arsredovisning
(2008) framgar ett genomsnitt pa fem utexaminerade per larare for 2008.

8) Andelen ar sannolikt mycket Idgre an en av fyra och vi anser darfor att detta ar en forsiktig uppskattning. Thursby

och Thursby (2007) rapporterar att 36,5 procent av forskare vid fakulteter som utexaminerar doktorander pa 11 storre
amerikanska universitet aldrig ndgonsin deklarerat att de tagit fram nagon IP. Andelen som anvénder sig av IP for att starta
ett foretag maste naturligtvis vara mycket ldgre. Allen och Norling (1991) fann t ex att bara 16,2 procent av forskare inom
naturvetenskap, teknik, foretagsekonomi och medicin var inblandade i att starta féretag. | Louis m fl (1989) svarade vid en
enkat 1985 bland de 40 ledande amerikanska institutioner som tar emot mest federala forskningsmedel, 7 procent att de
dgde aktier i foretag vars varor eller tjdnster grundades pa deras egen forskning.

9) Universitetet i Toronto hade 2008 inalles 1 228 heltidsanstallda larare inom teknik, naturvetenskap och socialveten-
skap. Var uppskattning pa 0,2 nystartade féretag av studerande per larare och ar skulle darfor indikera 245 féretag av
studerade under 2008. Detta antal kan jamforas med sju foretag startade av larare som 2008 redovisades till Torontos
TLO. Forhallandet &r 35 (245/7), vilket i grova drag motsvarar var forsiktiga uppskattning pa 20:1.
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hoégskolan i Halmstad (Eriksson, 1996) och MIT (Roberts och Eesley, 2009, Hsu, Roberts
och Eesley, 2007). Andelen examinerade fran dessa utbildningar som startar foretag ar
omkring 24 procent fran MIT, Stanford business school och Tsinghua och 36 procent
fran en ingenjorsutbildning vid hogskolan i Halmstad. Fem procent av examinerade vid
Harvard business school startar riktigt stora foretag. Vara data fran MBA-programmet
i Toronto, som lag till grund for tankeexperimentet, ligger darfor inte langt fran andra
enkater bland utexaminerade och kan snarare ge en underskattning av férhallandet
mellan studenter och larares start av nya foretag.

Massachusetts Institute of Technology (MIT)

Lat oss ga vidare och se ndarmare pa forhallandet mellan studenters och larares start
av nya foretag for MIT, dar vi har jamforbara data. | rapporten av Roberts och Eesley
(2009) uppgav 23,5 procent av de utexaminerade att de hade grundat minst ett fo6-
retag.'® Ett sarskilt utdrag ur dessa data som gjordes av Charles Eesley visade att 388
foretag startades av universitetsstuderande 1980 medan det utvecklades 710 under
1995 och 1 089 under 2000, foér att sedan ga ned till 313 startade 2003.* Siffrorna
antyder en kraftig reaktion pa dot com-boomen — bade uppat och nedat (se figur 2).
Som jamfoérelse var antalet avknoppningar fran MIT:s lararkar som anmalts till TLO tva
under 1980 som okade till 14 under 1995 och 23 under 2006 (observera att antalet
anmalda avknoppningar fran MIT &r det hogsta bland alla amerikanska universitet).

For att underlatta jamforelsen har vi i figur 4 ritat in TLO-registrerade avknoppningar
fran MIT:s lararkar, studenters nya féretag samt var uppskattning av antalet avknopp-
ningar fran MIT:s lararkar.? Tva forhallanden ar anmarkningsvarda i figur 2. For det for-
sta storleksordningen pa skillnaden mellan studenters och larares startade féretag, for
det andra morkertalet i TLO:s redovisning av larares avknoppningar. Det andra utfallet
kan indikera att vissa forskare kommersialiserar sina uppfinningar utan att rapportera
till TLO. Vi anvander oss av dessa tva ron for att fa fram ett 6vre och undre gréansvarde
for forhallandet mellan studenters och larares nya foretag.

Mellan 1980 och 2003 &r det kumulativa antalet for studenters nya féretag 48 ganger
hogre dn det kumulerade antalet till TLO redovisade foretag startade av forskare (figur
2). Vi betraktar detta som ett 6vre gransvarde. Om man accepterar att antalet ej an-

10) Det gjordes tva olika enkater bland utexaminerade. Siffran har berdknats pa grundval av den férsta enkéten, men for
denna finns emellertid inga data om nar foretagen grundats. Nya foretag dr sadana som har 10 anstallda eller fler. En
andra siffra pa 18 procent som rapporterades av Hsu m fl (2007) grundas pa en uppféljande enkét och redovisar foretag
som startats med kianda tidpunkter fér grundandet. Aven dubletter som startats av flera universitetsstuderade har rensats
ut ur dessa siffror.

11) Med studenter pa ledande befattningar. Tack till Charles Eesley for att generdst ha gett oss data och av sin tid. | dessa
data ingdr inga avknoppningar av ldrarna pa MIT. Eesley tog vidare bort dubletter om féretag grundats av mer &n en utexa-
minerad och vi raknar alla foretag som grundats. Liksom i Roberts och Eesley (2009) skalades de obearbetade svarstalen
upp med faktorn 9,5 for att ta hansyn till personer som inte svarat pa enkaten.

12) TLO-data pa avknoppningar fran 1980-1996 hamtades fran Shane (2001). Fran 1997 och déarefter anvande vi AUTM-
rapporter for att hitta avknoppningar. Data om antalet foretag startade av MIT-studenter och -larare hdmtades fran
Charles Eesley. Vi skalade upp det nyforetagandet av larare pa MIT som redovisas av Roberts och Eesley (2009) for att
uppskatta det samlade antalet avknoppningar av MIT-larare (se noter till Figur 1).
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malda avknoppningar av forskare ligger ndgonstans mellan 30 och 45 procent (Mark-
man m fl 2008, Audretsch m fl 2005), &r forhallandet fortfarande i storleksordningen
20-25:1. Om man i stdllet anvénder data om utexaminerade fran MIT som stannade
kvar och blev larare pa MIT (utdrag ur enkat av Charles Eesley och ett flertal antagan-
den: se noter till figur 2), far man ett forhallande pa 12:1, vilket vi betraktar som ett

undre gransvarde. Foljaktligen ar antalet nya foretag startade av studenter — enligt alla
MIT, mellan 12 till 48 géanger hogre.

rimliga antaganden — minst en tiopotens hogre an antalet foretag startade av larare vid

Figur 2. Antalet avknoppningar av ldrare och studenters nya féretag fran MIT
1980-2007.
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Noter: TLO-data (svarta diamanter) enligt TLO:s for MIT:s redovisning till AUTM. Data for stu-

denter och Idrare dr hdmtade fran Eesley och Roberts (2009). Data for ldrare har berdknats pd
féljande sdtt: antalet nuvarande ldrare vid MIT som svarat pa Eesley och Roberts (2009) enkt,

som dr utexaminerade fran MIT och som redovisat att de startat féretag under perioden 1980-
2003. Alla siffror multipliceras med den inverterade produkten av antalet som inte svarat for de

tva enkdterna = 2,425 * 3,906. For att uppskatta antalet avknoppningar av alla Idrare pd MIT
berdknar vi den andel av MIT:s Idrarkar inom fakulteterna fér maskin- och elteknik under 2000
som var utexaminerade fran MIT (53 procent). Det ger en ytterligare uppskalningsfaktor pd (1
+0,47/0,53).
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Hégskolan i Halmstad

MIT &r ett speciellt fall som kan vara svart att imitera av andra universitet med goda
foresatser som vill stimulera lokal ekonomisk utveckling. MIT-studenter har exempel-
vis haft oerhort god tillgang till lokala stodresurser som ofta uppfattas utgora ett kom-
plement till en livaktig avknoppningsverksamhet: forskande larare av toppklass, lokalt
riskkapital, stor tillgang till finansiering fran industrin av teknisk och naturvetenskaplig
forskning, potentiella medgrundare, en forskningsby och en féretagskuvos samt ett
utbildningsprogram inom féretagande. Motsatsen till MIT &r hogskolan i Halmstad,
som forefaller generera en hog andel foretagare fran vissa av sina utbildningar, utan
att vara sarskilt val tillgodosedd med nagon av de lokala stodresurser som raknas upp
ovan (BankBoston, 1997; Roberts och Eesley 2009).

Halmstad har ndrmare 90 000 invanare. Den lokala ekonomin ar en blandning av olika
smaskaliga verksamheter utan vare sig riskkapital, forskningslabb eller forskningsdriv-
na foretag. | stallet ar handel och tjanster till f6ljd av sdsongsbetonad turism betydel-
sefulla. Det storsta privata foretaget har 600 anstéllda och 75 procent av invanarna ar
anstallda i foretag med tio eller farre anstallda.

1973 skapades en lararhogskola i Halmstad och utifran denna bildades genom en
generell hogskolereform 1983 en hogskola. Det ar en av Sveriges yngsta hogsko-
lor. | mitten av 80-talet var den inriktad pa lararutbildning och kortare utbildningar.
Hogskolan fick inte ratt att anstélla professorer forrdn 1997 och innan dess hade
den undervisande personalen tjanster med lagre status, och den forsta doktors-
examen avlades inte férrdn 1999. Andd hade hégskolan i Halmstad 2008 omkring
50 utbildningar, 5 000 heltidsstudenter (totalt 11 500), omkring 40 professorer och
en forskningsbudget pa 88 MSEK. Diarmed utexaminerar man 55 procent av anta-
let studenter som utexamineras fran Chalmers tekniska hogskola i Goteborg, trots
att forskningsbudgeten bara motsvarar 6 procent av Chalmers (mer information om
Chalmers aterfinns nedan). Jamfort med MIT eller Chalmers ar Halmstad darmed ett
larosate som skapats relativt nyligen och som varken ar inriktat pa forskning eller pa
att kommersialisera sin forskning.

En av de forsta utbildningar som skapades 1979 var ett trearigt program inom inno-
vationsteknik. Den fick smekknamnet Uppfinnarlinjen och lockade snabbt studenter
fran hela landet, varav manga med tidigare arbetslivserfarenhet. Utbildningens syfte
var att forena breda tekniska kunskaper med kompetens inom féretagande. Darefter
startades en mekatronikutbildning, vilken féljdes av en datautbildning.

Andelen utexaminerade fran de innovationstekniska och datatekniska utbildningarna
som startade nya foretag uppskattades 1992 med hjalp av en enkat bland kohorterna
1979 och 1991 vara 36 respektive 21 procent (Eriksson, 1996). Eftersom flera startade
foretag grundades pa team var andelen unika nya féretag lagre, omkring 28 respektive

53



16 procent. For att forklara den héga andelen startade foretag fran uppfinnarlinjen
pekar Eriksson (1996) pa att studenternas examensarbeten inom utbildningen ar inrik-
tade pa att utveckla en teknisk idé till en produkt huvudsakligen i samarbete med ett
etablerat lokalt foretag.!® Eriksson havdar vidare att hégskolan i Halmstad genomgick
stora institutionella forandringar, vilka i slutdanden gav upphov till en miljé som stédde
entreprendrskap. Utbildningens narhet till industrin och studenternas sjalvstandighet
och stdrre mognad &r andra forklaringar.

Utformningen av utbildningen innovationsteknik &r relevant, eftersom dess framgang
innebar att den blev ftill viss del kopierad av andra institutioner, daribland Chalmers.
Mest relevant for nyforetagandet ar examensarbetet i den tredje arskursen. Syftet
med examensarbetet ar att tillampa kunskaper fran studierna pa verkliga produktut-
vecklingsprojekt. Syftet ar ocksa att skaffa sig ny kompetens inom projektledning och
produktutveckling. Studenterna uppmuntras ocksa att specificera en affarsidé och fun-
dera pa hur man kan bygga upp ett foretag fran projektet. Mycket av detta utvecklas
genom diskussioner mellan studenterna sjalva. Studenterna forvantas i forsta hand
utveckla en idé till en fungerande prototyp och i andra hand att ga igenom de steg som
kravs for att utveckla ett nytt foretag.

Hogskolan i Halmstad tillhandahaller grundfinansiering av direkta utvecklingskostna-
der och for att Iamna in en patentansokan samt fér kostnader i samband med att man
startar ett foretag. Studenterna far rad av ett patentombud om hur det ndrmare gar till
att skriva en patentansodkan. Vidare tillhandahaller skolan labbutrymmen och -utrust-
ning (kemi-, mekanik- och elektroniklabb) och vid behov visst forbrukningsmaterial.
Utbildningen har en verktygsmaskintekniker som hjalper till att bygga delar och ett
labb for att géra snabbprototyper i demonstrationssyfte. Aven medverkande féretag
tillhandahaller labbutrymme och material pa projektbasis.

Bortsett fran den innovationstekniska utbildningens speciella utformning, producerar
aven forskningslaboratorierna vid hogskolan i Halmstad betydligt fler startade foretag
av studenter an av larare. | en studie av 15 avknoppningar fran centrum for forskning
om inbyggda system fann Berggren och Lindholm-Dahlstrand (2008) att 12 (80 pro-
cent) bildats av fore detta studenter och bara tre av forskningspersonal. Vidare hade
tolv av foretagen (80 procent) kvar sitt huvudkontor i Halmstad. Den forsta vagen av
studententreprendrer (1988-1996) “inspirerades av den unika utbildningen i innova-
tionsteknik och den pionjaranda som praglade hogskolan pa den tiden” (ibid., s. 50).
En andra generation av entreprendrer (som inte ingar i Erikssons enkét) borjade efter

13) Vid en intervju med en av tre administrativt ansvariga for studenternas examensarbeten i slutet av 90-talet — 20-30
projekt som genomférdes av omkring 50-60 studenter — indikeras att projektidéerna pa den tiden harrérde fran: sma
lokala foretag, stora svenska multinationella féretag utan lokal nérvaro, tidigare studenter, ett smaféretagarcentrum vid
skolan, utbildningsansvariga, studenterna sjalva och slutligen forskare i Halmstad. Bland exempel pa projekt som genere-
rades fran sma lokala féretag fanns styrprogram till skrivare, fjarrkontroller till apparater, en webbplats for poker, spel till
virtuella varldar, traditionella mekaniska apparater och prototyputveckling for andra foretag. Ett exempel pa projekt fran
ett stort svenskt multinationellt féretag var en bilstol med ny konstruktion.
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2000, eftersom hogskolans foretagsinkubator tilldelades storre resurser och riskkapital
blev tillgédngligt fran hogskolan i Halmstad. Nagra ur den forsta generationen studen-
tentreprendrer atervande ocksa till hogskolan och blev diskussionspartner och nat-
verksformedlare och bidrog i vissa fall med finansiering av den andra vagens foretag
(ibid, s. 50-51).

Detta illustrativa fall skanker hopp at universitet som saknar det ekosystem som MIT
under manga decennier arbetat fram at sig. Fallet visar att dven i situationer med stora
lokala resursbegransningar verkar det finnas atgarder som ett universitet kan vidta
for att skapa lokal ekonomisk utveckling, framst genom sina studenter. Den roll som
spelas av universitetens policy och TLO:s verksamhet kan ha fatt visst genomslag, men
viktigast i Halmstad — och pa liknande satt for MIT — var de tekniska utbildningarnas in-
riktning pa industrin och pa dess foretagaranda. Fallet underbygger dven erfarenheten
fran MIT om kollegornas betydelse (entreprendrer som atervander till universitetet)
och paverkar studenters beslut att starta foretag. Det ar viktigt att notera att manga
stannade kvar ndra hogskolan, som i fallet med MIT, trots att de lokala ekonomiska
forutsattningarna kanske inte var idealiska.

Man skulle kunna hédvda att Halmstad ar ett sarfall som helt enkelt genererar en lang
rad nya foretag med daliga affarsidéer. Vidare skulle man kunna havda att studenter
kanske inte ar ursprunget till fantastiska affarsidéer, medan deras larare har fantastiska
idéer. Enligt detta satt att argumentera kanske studenter genererar fler foretag an sina
larare, men man ska inte bry sig om vad studenter uppnar utan inrikta sig pa att stimu-
lera larare som for ut sin forskning ur labbet ut den pa marknaden. | det héar kapitlet
har vi inga data om den relativa kvaliteten pa larares jamfort med studenters foretag,
sa vi kan inte bemota den kritiken direkt. Men rent logiskt skulle studenternas mang-
fald av nya foretag neutraliseras endast om larares avknoppningar generar tiofalt fler
arbetstillfallen och omséttning per féretag. Vi finner detta vara ett orimligt antagande.

Franklin, Wright och Lockett (2001) intervjuade beslutsfattare och rektorer vid uni-
versitet i Storbritannien och skiljde mellan akademiska och ”stallféretradande” entre-
prendrer. Stallféretradande entreprendrer dr personer som rekryteras utifran for att
driva avknoppningar. Pa grundval av intervjuerna havdar forfattarna att de universitet
som ger upphov till flest avknoppningar dar de som har den mest fordelaktiga policyn i
fraga om att engagera stallféretradande entreprendrer — varigenom man antyder att
de ursprungliga uppfinnarna (larare och forskare) inte ar de som ar bast skickade att
kommersialisera sina idéer.

Pastaendet att avknoppningar med stéllforetradande entreprendrer klarar sig battre
dn sadana dar uppfinnaren driver avknoppningen, ger oss tillfalle att belysa ett fall
dar utbildningsinstitutionen har inrattat en systematisk process dar den akademiska
uppfinnaren “ersatts” av stallforetrddande entreprendrer. En intressant knorr ar att
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de stéllforetradande entreprendrerna ar studenter. Studenter kanske dr mer flexibla
nar det galler att ikla sig foretagarrollen &n uppfinnaren fran universitetet, och de-
ras alternativkostnad om de goér det ar helt klart lagre. Om det finns god tillgang pa
dem skulle det ga att utveckla en marknad for begavningar dar man kan valja de bast
[dmpade. Nackdelarna med att anvdnda universitetsstuderande som stéllféretradande
entreprendrer ar att studenter kanske inte har de tekniska kunskaperna och kanske ar
for “grona” for att kunna driva foretag pa ett effektivt satt. Det gar att komma till ratta
med sddana nackdelar om man utvecklar en effektiv marknad fér begavningar och
uppfinnaren stannar kvar i foretaget for att komplettera studenternas brist pa tekniska
kunskaper. Vi kommer att illustrera detta med nésta fall, dar man framgangsrikt har
tagit fram en marknadsbaserad metod for att ersatta uppfinnare som foretagsledare
med stdllféretradande studententreprendrer.

Chalmers tekniska hégskola

Chalmers tekniska hogskola grundades 1829. Den har alltid haft en ndra samverkan med
lokal industri. Stora lokala arbetsgivare som Volvo, SKF och Ericsson anstéller varje ar
vanligen ett stort antal ingenjorer fran Chalmers. Regionen har nastan dubbelt sa manga
avknoppningar fran universitet och hogskolor bland hogteknologiska foretag som landet
som helhet och genomslaget fran Chalmers ar oproportionerligt stort jamfort med an-
dra regioner med universitet (Lindholm-Dahlstrand, 1999). Chalmers har haft en jamn
strom av avknoppningar och den forsta noterades 1946. 1980 registrerades 13 foretag,
vilket steg till 22 under 1985 och gick ned till tio for 1994 (Wallmark, 1997).

Chalmers genomgick under aren 1994-2007 radikala forandringar av hur avknoppning-
ar hanterades, vilka utlostes av en rad handelser. For det forsta blev Chalmers, som det
andra universitetet i Sverige, 1994 privat.’* 1993 inrattade Chalmers en ny professur i
innovation vid sin nyss skapade féretagsinkubator. Dennes forsta uppgift var att skapa
en blygsam fond fér saddfinansiering vid Chalmers, genom att ansla 20 MSEK av det stat-
liga privatiseringslanet fran 1994. Senare skapades ytterligare tva fonder for riskkapital
i ett tidigt skede, vilka innan de stangdes kom upp i 300 respektive 115 MSEK. De var
de forsta riskkapitalfonderna med universitetsfinansiering i Sverige. 1999 6ppnades en
ny byggnad for foretagskuvosen. Det starkaste genomslaget i fraga om avknoppningar
fran Chalmers fick emellertid den entreprendrskola (E-skolan) som grundades 1997
och var den forsta av sitt slag i Sverige.

Tanken var att para ihop dnnu inte utexaminerade studenter pa Chalmers av hég kva-
litet med tidigare uppfinningar vid Chalmers laboratorier for att skapa avknoppningar.

14) Den kom till som en utmaning/ett erbjudande fran den Moderata hégskole- och forskningsministern, om att pri-
vatisera en av Sveriges tekniska hogskolor. Chalmers bud vann och man fick ett |an pa omkring 166 miljoner kronor for
att snabbt fa till stand strukturférandringar. Lanet skulle aterbetalas senast 2009. Som vi ska se visade sig detta lan vara
avgorande for avknoppningsverksamheten. Den @ndrade juridiska statusen gav Chalmers mojlighet att samla kapital fran
sin entreprendrverksamhet, vilket blev en viktig stimulans (Jacob, Lundquist och Hellsmark, 2003). Privatiseringen gav
vidare Chalmers bland annat mgjlighet att tillampa marknadsloner, dven om majligheten utnyttjats mindre ofta, och att
lokalt faststélla utbildningsutbud, vilket har utgjort en viktig fordel.
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E-skolan var utformad for att inom ramen for en ettarig utbildning férena forelasningar
med att ge studenterna till uppgift att skapa riktiga féretag. Sedan 2007 ar den utfor-
mad som en tvaarig internationell masterutbildning. Nar utbildningen startade hade
den en struktur som i hog grad liknade Halmstads tredjearskurs i innovationsteknik dar
studenterna genomfor sitt projekt. Forsta kullen 1998 omfattade tolv studenter och
E-skolan tar i dag regelbundet in 20 studenter arligen av omkring 100 sékande. De s6-
kande provas for 6ppenhet for nya idéer, férmaga till sjalvstandigt arbete, uthallighet
och kreativitet. En dvervagande del av de s6kande (cirka 63 procent i de senaste tre
intagningarna) har en grundexamen fran Chalmers.

Ett viktigt sardrag for utbildningen ar att studenter inte kommer med sina egna pro-
jektidéer. Projekten utgors i stéllet av lovande uppfinningar som utvecklats av larare
och personal vid Chalmers och i begransad men vaxande man av uppfinnare utanfor
Chalmers. Projektens ursprung och det faktum att studenter valjer projektidéer och
uppfinnarna véljer de studenter de vill samarbeta med utgor den viktigaste skillnaden
jamfort med utbildningen i Halmstad. En tvasidigt konkurrensutsatt urvalsprocess fri-
gor alltsa marknaden. Avtal undertecknas dar uppfinnaren behaller en tredjedel av
dganderatten, studenterna far en tredjedel under férutsattning att man driver projek-
tet vidare efter examen och Chalmers far den aterstaende tredjedelen. Projektkost-
naderna (upp till 100 000 SEK for patentarbete, juridiska fragor och annat) betalas av
Chalmers. Uppfinnaren gar skriftligen med pa att bidra med rimliga insatser (vanligen
tva dagar per manad). Efter avslutad E-skola gar omkring hélften av studenterna vi-
dare och upprétthaller ledande befattningar i de nystiftade foretagen och manga gar
vidare till féretagskuvosen. Omkring 80 procent av foretagen stannar kvar i regionen.
Studenterna atervander ofta till Chalmers som gastforeldsare eller for att bestalla
kontraktsforskning och deras startade foretag ger manga tillfallen fér studenter att
gora sina examensarbeten.

E-skolan gav under sitt forsta verksamhetsar upphov till tva foretag, vilket steg till sex
under 2007. Fram till maj 2000 hade 45 studenter utexaminerats och skapat tolv nya
foretag. Dessa foretag hade tillsammans tagit in mer an 10 miljoner kronor och skapat
138 nya jobb (Jacobs m fl, 2003). | E-skolans arsredovisning fér 2007 havdas att inalles
32 nya foretag startats, varav 26 ar verksamma och sysselsatter 220 personer (Chal-
mers Entreprendrskola, 2007). (Foretag som startats av studenter efter examen raknas
inte med). Som exempel kan namnas tva foretag ur 2007 ars kull: Cefibra, som har sitt
ursprung i forskning vid Chalmers, beviljades 100 000 euro och Capeco, som ocksa har-
ror fran Chalmers-forskningen, beviljades 210 000 euro. Cefibra erbjuder en ny gene-
ration av biokompositmaterial som anvands i gjut- och profilsprutningsprocesser inom
plastindustrin. Capeco har utvecklat ett system for frigérning av aktiva substanser som
ar mikroinkapslade. Foretaget gick vidare till Chalmers foretagsinkubator och erholl i
slutet av 2008 sin forsta finansiering.
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Lokalt och regionalt genomslag for avknoppningar fran
universitet

Studenters nyforetagande och larares avknoppningar forefaller framst ge upphov
till lokal ekonomisk utveckling, aven om beldggen for detta inte ar systematiska. Ex-
empelvis dr bade studenters féretag och larares avknoppningar sannolikt beldgna i
samma region som det universitet dar de varit anstallda/studerat eller i narheten av
det (Clayman och Holbrook, 2003, Baltzopoulus och Brostrom, 2009). Senare forsk-
ning rapporterar emellertid om en annan regional koncentration av universitetsstu-
derandes nystartforetag och larares avknoppningar. 1999 redovisade AUTM att 82
procent av de foretag som bildades pa grundval av licenser upplatna av universitet
bedrev verksamhet i den delstat dar universitet 1ag. 2007 hade denna andel fallit till
72 procent. Och i en studie av Clayman och Holbrook (2003) fann man att 80 procent
av de kanadensiska avknoppningar som o6verlevt var verksamma i samma provins
som det universitet dar de hade sitt ursprung. Genom att anvanda en mycket snava-
re geografisk avgransning som utgangspunkt for bedémningen, fann Roberts (1991)
att avknoppningar fran MIT i Cambridge tenderade att ligga i Cambridge, medan
avknoppningar fran MITs Lincoln Labs (i Lexington i Maryland) tenderade att ligga i
Lexington, vilket skiljer dem bara nagra kilometer at.

Vi utforde viss kompletterande analys av den lokala koncentrationen av avknopp-
ningar fran universitet genom att anvanda data fran Ludwig Maximilians Universitat
(LMU) i Tyskland och fran MIT. LMU knoppade 1977-2009 av 96 foretag. Omkring 80
procent av dessa avknoppade féretag finns inom 20 kilometers omkrets fran LMU.
En liknande undersékning av 76 avknoppningar fran MIT under perioden 1980-96
(fortecknade i Shane, 2004, Tabell 2.2), visar att omkring 50 procent ligger inom tva
mils omkrets fran MIT, 70 procent ligger mindre dn 10 mil fran MIT och omkring 75
procent ligger i delstaten Massachusetts. Pa ett mer allmant plan finner Egeln, Gott-
schalk och Rammer (2004) att 66 procent av de akademiska avknoppningarna i Tysk-
land befinner sig mindre dn fem mil fran sina universitet. Dessa data starker intrycket
av att genomslaget ar mycket lokalt.

Av flera skal kan man forvanta sig framst lokala effekter av avknoppningar fran uni-
versitet. Om uppfinnaren ska vara engagerad mer an halvtid i avknoppningen vill
denne att foretaget finns nara huvudarbetsgivaren (Zucker, Darby och Brewer, 1998).
Uppfinnaren kanske ocksa vill anvanda universitetets labb efter avknoppningen for
att utfora ytterligare forskning till stod fér avknoppningen (Hsu och Bernstein, 1997).
Vidare kanske uppfinnaren vill utnyttja lokala sociala ndatverk som denne utvecklat
under viss tid till stod for avknoppningen. Slutligen kanske uppfinnaren féredrar att
inte flytta pa grund av personliga skal, dven om hon lamnar sitt uppdrag pa universi-
tet. Det kan dnda vara bra att flytta om de lokala forutsattningarna inte ar idealiska
for avknoppningen.
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Samtidigt som ovanstdende ar viktiga skal for larare att forldgga sina foretag i narhe-
ten av arbetsgivaren, kanske inte samma skal ar lika viktiga for universitetsstuderan-
de. Detta visar sig ocksa i datan. Exempelvis ligger 31 procent av alla nya foretag av
utexaminerade fran MIT i Massaschusetts, medan 75 procent av alla avknoppnings-
foretag fran larare pa MIT ligger i Massaschusetts. Aven om en procentsats pa 31
procent ar mindre an de 75 procent lokalt beldgna avknoppningarna sa ar 31 procent
fortfarande anmarkningsvart hogt, eftersom endast 9 procent av studerande vid MIT
kommer fran Massachusetts.

Genom att anvanda alla svenska foretag som population kan Baltzopoulus och Bro-
strom (2009) statistiskt uppskatta effekten av att studera vid ett visst universitet pa
sannolikheten for att en universitetsstuderande forlagger sitt foretag till den region
dar universitetet ar beldget i stéllet for till ndgon annan region. 71 procent av de
entreprendrer som utexamineras fran universitet startar sina foretag i den region
dar de ar fodda. Om universitetet legat i samma region som de ar fodda okar san-
nolikheten till 87 procent. Men om det universitet dar de studerat ligger i en annan
region dn dar de ar fédda, sjunker sannolikheten for att de forlagger verksamheten
till fodelseregionen till 26 procent. Vidare, for dem som flyttat for att studera vid ett
universitet i en annan region startar 51 procent verksamhet i samma region som
universitetet, 22 procent flyttar till en helt annan region och — som tidigare redovi-
sats — 26 procent flyttar tillbaka hem for att starta sina foretag. Universitetet verkar
alltsa som en kraftfull magnet pa fore detta studenters nystartade foretag.

For att slutligen narmare ange den lokala ekonomiska effekten av var universitets-
studerande skriver in sig, kan man se pa Sverige, som med bérjan 1987 genom-
gick en medveten utlokalisering av hégre utbildning. Elva nya universitet skapa-
des och statusen for 14 hogskolor hojdes, vilket gav inalles 36 universitet. Man ar
da néra ett naturligt experiment och Andersson, Quigley och Wilhelmsson (2004,
2009) anvander denna exogena chock for att uppskatta inverkan av hogre lokal
anstallning vid universitet och antalet inskrivna universitetsstuderande pa lokal
produktivitetsékning och patent. Férfattarna finner omfattande 6kning av den lo-
kala produktiviteten kring de nya universiteten och en storre paverkan av produk-
tivitetsokningen an for gamla etablerade universitet. Elasticiteten ar hégre med
avseende pa antalet anstédllda forskare an pa antalet utexaminerade universitets-
studerande. Verkan ar mycket lokal: omkring 75 procent av effekten uppstar inom
tio mil fran den kommun dar den nya institutionen ligger. De konstaterar dven
positiva effekter av antalet universitetsforskare pa lokal patentverksamhet. Nar
de jamfor de ekonomiska effekterna av 6kade investeringar i befintliga universi-
tet (i dldre, mer tatbefolkade, storstadsregioner) med motsvarande investeringar
i nya institutioner (i mindre tatbefolkade, landsbygdsomraden), pekar resultaten
i riktning mot att decentraliseringspolitiken i Sverige har lett till ett hogre samlat
utfall och samlad kreativitet.
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Over lag forefaller olika stimulansatgarder paverka i hur hog grad studerandes foretag
och larares avknoppningar blir lokala. Larares alternativkostnad ar hogre och de ar
mer knutna till det universitet dar de ar anstallda nar de bestammer sig for platsen for
en avknoppning. Universitetsstuderande, & andra sidan, har lagre alternativkostnad
och éar rorligare. Gynnsammare ekonomiska eller boendeforhallanden i en region an
i andra, narhet till viktiga marknader, olika regionala bestammelser och tillgang till
kontaktnat &r alla faktorer som kan inga i studenters beslutsunderlag, men har an-
nan vikt for larare. Som ett utfall av detta visade var fallstudie av MIT att 31 procent
av studenters nya foretag lag i samma delstat som MIT, medan 75 procent av larares
avknoppningar lag i delstaten Massachusetts. Det krdvs en mer systematisk analys for
att ta reda pa vilka faktorer som ligger bakom komparativa val av lokalisering for stu-
derandes foretag och larares avknoppningar.

Orsaker till studenters nyféretagande harledda till
universitetet

En avgorande faktor som paverkar nyféretagande av utexaminerade fran MIT &r inver-
kan av ”"positiv feedback” som harror fran tidigare foregangsexempel och framgangar.
Till exempel visar Roberts och Eesley (2009) att 17 procent av MITs studententrepre-
nérer valde pa 50-talet att studera pa MIT pa grund av dess renommé som valvilligt
installt till nyféretagande. Pa 1990-talet var denna procentsats istallet 40. Man pekar
pa verksamhet som bedrivs av studenter (framst manga olika foreningar) som den
framsta orsaken bakom det enormt héga antalet avknoppningar. Det ar viktigt att no-
tera att verksamhet som bedrivs av studenter borjade komma igang redan pa 50-talet
och har vuxit organiskt och langsamt. A andra sidan gér man bedémningen att lirarna
genom sin forskning och 6ppna installning till foretagande, mer dn genom att sjalva
starta nya foretag, ar viktigare for att stimulera studenter att starta foretag (Roberts
och Eesley 2009). Vidare spelade MITs TLO-kontor en mycket blygsam roll (se t ex Nel-
sen, 2007, Pfeiffer, 1997) och MIT erbj6d inte i hogre grad nagra kurser i féretagande
(Pfeiffer, 1997). Med borjan 1961 och fram till 1990 gavs i sjdlva verket bara en kurs per
ari entreprendrskap vid MIT. Aven om en rad stédaktiviteter och kurser i entreprenér-
skap vuxit fram vid MIT sedan mitten av 90-talet, kan man inte sdga att de fatt nagot
genomslag pa den trend som inleddes redan pa 50-talet.

Men att MIT skulle vara det viktigast skalet till att dess examinerade studenter startar
sina foretag i Massachusetts motbevisas i en av MIT:s egna enkéter. Den visar att nés-
tan alla studenter fran MIT som grundat foretag (89 procent) startat dem dar de bodde
vid den tidpunkten (Roberts och Eesley, 2009). Den stérsta andelen (65 procent) angav
att de bodde dar eftersom det var har de hade varit anstallda och 15 procent uppgav
att det var dar de gick pa universitetet (ofta MIT). Pa fragan om vilka faktorer som pa-
verkade var man forlade sina féretag, svarade man oftast (i fallande ordning): (1) dar
grundarna bodde, (2) kontaktnat, (3) livskvalitet, (4) narhet till stérre marknader samt
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(5) tillgang till kompetent arbetskraft. Nagot mostsagelsefullt rangordnade foretag
beldgna i Massachusetts och startade av MIT-studenter tillgang till MIT och till andra
universitet framfor laga kostnader fér verksamheten. | alla andra regioner i landet var
kostnaderna for verksamheten viktigare an kontakt med universitet som skal for att
ligga dar (BankBoston, 1997).

Heblich och Slavtchev (2009) féljde upp denna tanke genom att studera avknoppningar
som startats av doktorander, promoverade och fére detta forskarassistenter och finner
att sannolikheten for att dessa ligger i den region dar hemmauniversitetet ligger okar
med antalet larare vid hemmauniversitetet inom den sarskilda akademiska disciplinen,
men inte med antalet larare vid andra universitet i regionen inom den enskilda akade-
miska disciplinen. Aven den man i vilken de universitetsstuderandes handledare hade
FoU-samarbete med den lokala industrin paverkade sannolikheten for att studenter
skulle etablera sig lokalt. Utfallet indikerar en stark inverkan av band mellan larare
och mer avancerade studenter som &r grundare pa skalen till varfor studerandes nya
foretag haller sig néra sina larosaten.

Slutsatser och reflektioner

Under de senaste 40 aren har det forekommit en dramatisk 6kning av antalet avknopp-
ningar som genererats av universitet och hogskolor. Denna utveckling har drivits fram
av eller varit knuten till 6kad forskningsaktivitet vid universitet, en 6kning av enskilt
skyddat dgande av forskning vid universitet och en 6kning av forskningsverksamhet
som bedrivs i vinstsyfte, for att néamna nagra forklaringar. Oavsett vad man uppnar i
fraga om fler avknoppningar, gynnas den lokala utvecklingen forhallandevis mer. Kan-
ske sa mycket som 80 procent av alla larares avknoppningar ar och forblir lokalt be-
lagna och en 6vervagande del av dem finns oerhért nara sina hemmauniversitet.

Beslutsfattare har tittat pa “undren” Stanford och MIT och fangslats av mojligheterna
till att stimulera lokal ekonomisk utveckling genom att styra universitetens forsknings-
policy. USA upplevde en genomgripande férdndring genom Bayh-Dole-lagen, som
overforde immateriella rattigheter fran forskningens uppdragsgivare till universitetet.
| Europa har flera lander foljt i USA:s fotspar genom att skapa finansiella stimulanser
for att universitetsforskare ska starta egna foretag och genom att stédja tillskapandet
av kontor fér upplatelse av tekniska licenser (Technology Licensing Offices, TLO) for
universitet (en genomgang av denna utveckling finns i Astebro och Bazzazian, 2010.)

Men i denna artikel for vi fram tva enkla motargument: universitetsstuderandes ny-
startade foretag ar minst en tiopotens fler till antalet dn avknoppningar av larare och
en stor andel av dessa foretag ligger ndra universiteten. Universitetens betydelse for
skapandet av nya foretag kanske darfor vasentligt underskattas om man bara tittar pa
larares avknoppningar, dar de absoluta talen ar mycket sma. Nationella och regionala
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beslutsfattare maste kanske, liksom universitetens forvaltare, tdnka om i fraga om hur
man pa effektivast mojliga satt stimulerar lokal ekonomisk utveckling vid utformning
av universitetspolicy. Det ar osannolikt att nagon mer omfattande lokal utveckling
uppnas genom att exempelvis rucka pa personalens villkor eller stimulansatgarder vid
TLO kontoren, nar det vanligaste antalet avknoppningar fran de 100 ledande forsk-
ningsuniversiteten i USA ar noll.

Nar det galler ekonomiskt bruttogenomslag férefaller darfor universitetsstuderandes
nystartade foretag mycket mer betydelsefulla. Men vi vet mycket lite om vilka faktorer
som gor att universitetsexaminerade skapar foretag och forlagger dem nara sina hem-
mauniversitet. Vi har lyft fram tva fallstudier (MIT och Halmstad), dar mycket beror
pa verksamheter bedrivna av studerande sjdlva och framvaxten med tiden av posi-
tiva lokala normer bland studerande och larare. Sarskilt Halmstadfallet visar att dven
i situationer med stora lokala resursbegransningar kan ett universitet stimulera lokal
ekonomisk utveckling. | Halmstad — och pa liknande satt vid MIT — var det den tekniska
utbildningens inriktning pa industrin och entreprendranda liksom studenternas kvali-
tet som gav upphov till en stor del av nystartverksamheten. Vi har ocksa beskrivit ett
fall (Chalmers) som illustrerar alternativa stimulansatgarder. Dar far uppfinnaren pa
universitetet och studenter moétas i en tvavagsmarknad for entreprenértalanger och
uppfinningar. Universitetsstuderande och uppfinnare matchas sa ihop nar de ska kom-
mersialisera uppfinningar fran universitetet.

Utifran dessa fall kanske universitetsforvaltare/beslutsfattare drar slutsatsen att det &r
viktigt att lara ut entreprendrskap. Vara fallstudier kan inte anvandas for att gora ge-
nerella uttalanden om vilken roll undervisning i entreprenérskap kan spela. Samtidigt
som vi inte lagt vikt vid en genomgéng av litteraturen om utbildning i entreprendrskap,
kan det 4nda vara vart att papeka att det inte finns tydliga beldgg for att sarskilda kur-
ser och utbildningar i entreprendrskap bidrar till att paverka antalet startade féretag.
Det enda vi sdkert vet om sadana utbildningar ar att de paverkar studenters avsikter
att starta foretag (Peterman och Kennedy, 2003, Souitaris m fl, 2007, Oosterbeek m
fl, 2008).% Ibland hojer de studenternas genomsnittliga avsikter att starta foretag (Pe-
terman och Kennedy, 2003, Souitaris m fl, 2007) och ibland minskar de studerandes
genomsnittliga avsikter att starta foretag (Oosterbeek m fl, 2008, Weber m fl, 2009).
Det senare utfallet indikerar att elever pa vissa kurser blir mer inférstadda med de sva-
righeter som ar forknippade med att starta foretag, vilket leder till att de blir mindre
intresserade av att gora det. Vidare fanns inte i ndgot av de fall som lagts fram har nag-
ra allmédnna utbildningar i entreprendrskap. Fram till bérjan av 90-talet erbjéd MIT i
sjalva verket bara en kurs i entreprendrskap. Det férefaller uppenbart att undervisning
i entreprendrskap i fallet MIT inte var skilet till att sa manga foretag startades av ut-
examinerade studenter. Och exemplen Halmstad och Chalmers pekar i riktning mot att
15) | de bésta studierna, som den av Oosterbeek m.fl, (2008) kontrollerar forskaren for avsikter for att starta foretag innan

utbildningens paborjan och hur rekryteringen till utbildningarna gar till. Det finns manga andra studier som pastar sig
studera effekterna av utbildning i entreprenérskap, men som vi inte ndmner har for att inte nagot av detta gors i dem.
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anvanda utbildningar med utomordentligt kostsam utformning, med intensivundervis-
ning i entreprendrskap av ett begransat antal studerande. Denna typ av utbildning ar
mycket dyr att skala upp och fungerar kanske inte utanfor en liten grupp elever.

Vara tre fall grundas pa tekniska utbildningar som kallor till affarsidéer. Men man bor
notera att det &r lika sannolikt att studerande fran handelshogskolan vid MIT skapar
foretag som studerande fran deras tekniska utbildningar (Hsu m fl, 2007, figur 8.) Och
det forefaller som om handelshégskolan vid Stanford ocksa ar mycket produktiv nar det
géller att generera entreprendrer, medan de vid universitetet i Toronto kanske ar det i
mindre utstrackning. Vad som aterstar att grundligt analysera dr om det finns en kvali-
tativ skillnad mellan de féretag som skapas av MBA-utbildade respektive ingenjorer.

Det saknas forskning kring universitetsstuderandes roll for att skapa lokal entreprencr-
verksamhet, men det tycks vara en mycket betydelsefull foreteelse. Vi saknar insikter
om i vilken man universiteten kan ge upphov till lokal ekonomisk utveckling i stallet for
att reagera pa ekonomisk utveckling. Vi vet inte i vilken utstrackning studenter stannar
kvar vid sina hemmauniversitet for att det ligger i ett varde i att finnas nara sin ut-
bildningsinstitution eller beroende pa andra skal for att stanna, som den bekvamlighet
staden erbjuder eller helt enkelt pa grund av att folk inte gillar att flytta. Och vi skulle
vilja veta mycket mer om vad det &r som driver universitetsstuderande att skapa nya fo-
retag. Med den har kapitlet hoppas vi kunna stimulera till forskning kring dessa fragor.
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4.Vem ager svenska uppfinningar?
Monster och myter kopplade till féretags-
storlek 1978-2007

Karl Wennberg och Erik Wetter

| detta kapitel diskuterar vi mojligheter och begransningar med att anvanda patent-
data som matt pa innovation. Vi gar igenom styrkor och svagheter med patent, samt
insikter och tumregler som forskare och beslutsfattare bér vara medvetna om nar
de vill dra slutsatser fran analyser baserade pa patentdata. | en empirisk analys ge-
nomlyser vi dgandet av svenska innovationer under perioden 1978-2007. Genom att
titta pa en ny typ av internationella patentdata fran OECD som innehaller s k triadiska
patent registrerade i de tre jurisdiktionerna USA, EU och Japan besvaras fragan hur
stor andel av internationella innovationer med svenska upphovsman som &r dgda av
svenska respektive utldndska dgare. For att ge resultaten ett sammanhang jamfors det
svenska dgandet med dgarmonstret av patent i lander med ekonomier som till stor-
lek och innehall liknar den svenska; Danmark, Finland och Nederlanderna. Slutligen
beskriver vi hur dgandet av patent ar uppdelat pa storféretag, sma- och medelstora
foretag, samt enskilda innovatérer.

De huvudsakliga slutsatserna av patentanalysen &r att (1) internationella patent med
svenska upphovsman dgs av svenska foretag och individer i hogre grad an i jamfor-
bara lander, (2) tio storforetag stod for 35 procent av det totala antalet patent som
registrerades under perioden 1978-2007, (3) sma- och medelstora foretag utgjorde
den storsta gruppen patentagare i studien, och (4) patent dgda av sma- och medel-
stora foretag verkade i genomsnitt ha ett hégre ekonomiskt varde dn andra patent
(5) enskilda innovatorer utgjorde ca 10 procent av patentdgarna i studien (6) enskilda
innovatorers patent var inte mer vardefulla an andra; indikationen ar snarare att de var
mindre vardefulla. Sammanfattningsvis utmanar datamaterialet tanken att patent inte
ar vardefulla fér sma- och medelstora foretag — resultaten indikerar tvdartom att dessa
patent generellt satt ar om majligt an mer vardefulla an patent dgda av storforetag.
Vi beroér kort de problem och utmaningar som sma- och medelstora foretag har vad
gdller att skydda innovationer med patent. Dock ger studien inget stéd for hypotesen
att vardefulla svenska innovationer i hog grad exploateras av utlandska dgare. Ett ge-
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nomgdende tema i kapitlet ar ett kritiskt forhallningssatt till patentdata som ar ett
standardiserat och lattillgangligt men inte oproblematiskt matt pa innovation. Vi av-
slutar med en diskussion om insikter och rekommendationer for patentdataanalyser.
Patent och innovationer kan vara en komplicerad diskussion som inkluderar saval
akademiska, tekniska som juridiska detaljer. Vi har valt att anvdnda ett sprak och en
detaljniva som vi hoppas gor kapitlet tillgangligt — och tillrackligt — for att férmedla
huvudpoangerna till en intresserade beslutsfattare och [amnar de mer detaljerade
diskussionerna darhan.

Svenska innovationer - vem dger dem?

Sverige anses vara varldsledande inom innovation. Som nation har Sverige bland
den hogsta graden av forskning och utveckling som andel av BNP av alla industria-
liserade lander. Enligt OECD Science and Technology Scoreboard hade Sverige den
hogsta andelen FoU-investeringar av alla ingaende lander, fyra procent jamfort med
2,5 procent av BNP som genomsnitt fér OECD-landerna och tva procent som genom-
snitt for EU-landerna.

Forskningen inom ekonomisk utveckling och tillvaxt har traditionellt sett fokuserat
pa de tre klassiska produktionsfaktorerna inom nationalekonomin: naturresurser, ka-
pital och arbetskraft. Inom detta synsatt — som ocksa brukar bendmnas neoklassisk
nationalekonomi — finns skal- och breddekonomier (economies of scale and scope).
Skalekonomier innebar att 6kad storlek och effektiviserad produktion leder till 6kade
marginaler via sankta produktionskostnader, medan breddekonomier sanker foreta-
gens kostnader genom att t ex paketera och salja ett flertal olika produkter till samma
kund i en och samma transaktion. Dessa anses vara de viktigaste satten for foretag att
konkurrera och darigenom skapa tillvaxt och Ionsamhet (Besanko, Dranove, Shanley,
& Schaefer, 2007; Porter, 1996).

Kritiken mot neoklassisk nationalekonomi handlar framst om att den ar otillracklig for
att forsta och forklara uppkomsten av nya teknologier; innovation ses hdar som en exo-
gen faktor, d v s. man antar att den kommer utifran det system man modellerar, och
man kan varken férutsiga eller planera den. Ekonomiprofessorn Paul Romer vid Stan-
forduniversitetet har gatt i braschen for det som kallas den nya tillvaxtteorin dar man
anser att kunskap ar den viktigaste ekonomiska produktionsfaktorn och maste raknas
in i ekonomiska modeller (Romer, 1986, 1990). Som ekonomisk produktionsfaktor har
kunskap den unika egenskapen att den till skillnad fran andra tillgangar 6kar i varde nar
den fordelas; innehavaren av kunskap behaller den for sig sjélv, &ven om den fors Gver
eller delas med andra aktorer. Kunskap okar ocksa i varde ju mer och blandad kunskap
man har tillgang till, vilket innebéar att den nya tillvaxtteorin kan forklara det ekono-
miska vardet for foretag att befinna sig i klusterbildningar och ha val utbyggda sociala
natverk. | ny tillvaxtteori ses dessutom nya teknologier och innovation som endogena
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faktorer som uppstar inom systemet; man vet att investeringar i forskning kommer att
generera ny kunskap och nya teknologier. Aven om det inte gar att férutsdga hur dessa
innovationer kommer att se ut sa vet man att de tillsammans kommer att bidra till eko-
nomisk tillvaxt (Aghion, 1992). Med andra ord, tillvaxt 4r endogen och uppstar inom
det ekonomiska systemet da ny teknologisk kunskap sprids eftersom den inte helt kan
hallas hemlig av innovatoren.

Teknologisk kunskap skiljer sig ocksa fran traditionella tillvaxtfaktorer som land, kapital
och arbetskraft i den bemarkelse att kunskap kan anvandas samtidigt av flera individer
och foretag, med andra ord att kunskap ar icke-rivaliserande. En faktor som ofta igno-
reras i endogen tillvaxtteori ar dock att teknologisk kunskap i grund och botten harror
ur individers upptackter av nya innovativa idéer. Genom att kommersialisera sina idéer
kan dessa individer konkurrera effektivt med befintliga féretag och fa en ekonomisk
avkastning sa lange som de behaller kontrollen 6ver de juridiska rattigheterna och/el-
ler informationen som produceras av deras innovationer. Detta betyder att kunskap ar
delvis exkluderande. Det ar synen pa ny teknologisk kunskap som icke-rivaliserande
och delvis exkluderande som bidrar med en forklaring om hur tillvaxt skapas av de
inbyggda krafterna i ekonomin (Romer, 1990).

De amerikanska entreprendrskapsprofessorna William Baumol och David Audretsch har
oberoende av varandra benamnt denna utveckling som att ekonomin arinne i en ny era:
den entreprendriellt drivna ekonomin (Audretsch, 2008) innebar att marknadsdrivna fo-
retag konkurrerar genom innovation snarare an priskonkurrens. Detta ar en av de stora
orsakerna till vastvarldens ekonomiska tillvaxt de senaste 200 aren (Baumol, 2002).

Investeringar i forskning och utveckling, FoU, ar en etablerat viktig komponent for att
skapa ekonomisk utveckling och tillvaxt (Acs & Audretsch, 1989; Acs, Audretsch, &
Feldman, 1994; Baumol, 2002). Trots den hoga investeringsgraden under de senaste
artiondena har Sverige varit daligt pa att omvandla denna forskning och utveckling till
ekonomisk tillvaxt — ett fenomen som vanligtvis brukar benamnas “den svenska para-
doxen” (Ejermo & Kander, 2006).

Givet de begrdansningar med patentdata som vi diskuterar har tar detta kapitel ett
annat angreppsatt for att underséka vem som far vardet av svenska innovationer:
genom att undersdka vem som faktiskt dger de svenska innovationerna. Svenska
innovationer definieras hdar som innovationer dar upphovsmannen ar svensk. Rent
praktiskt innebar detta patent med en svensk upphovsman eller dar den forste av ett
flertal upphovsman ar svensk.

Det har gjorts ett stort antal studier och sammanstallningar som belyser kvantiteten

av svenska innovationer, exempelvis publiceras varje ar sasmmanstallningar och jam-
forelser av hur manga patent per capita som olika nationer tar. Var studie baseras
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pa antagandet att fran ett tillvaxtperspektiv ar det av mindre vikt var geografiskt en
innovation produceras och av stérre vikt vem som faktiskt har den kommersiella 4gan-
deratten till innovationen (Braunerhjelm & Svensson, 2010). | denna studie kommer
detta att analyseras genom en sammanstallning 6ver hur manga svenska innovationer
som kontrolleras av svenska respektive utlandska foretag.

Tidigare patentforskning

Sedan 1950-talet har det vanligaste sattet att undersodka utfallet av forskning och ut-
veckling varit att analysera patentdata. Att anvdnda patendata for att klassificera och
mata innovationer kan havdas vara en svensk idé som gar sa langt tillbaka som ftill
polarfararen August Salomon André som i sin roll som huvudingenjor fér davarande
svenska patentverket var den férste som klassificerade patent i olika teknikklasser for
att fa en 6versikt och kunna goéra en sammanstallning 6ver svenska innovationer (An-
drée, 1888; Lingarde, 2003).

Patentstatistik gjorde sitt intag i den akademiska varlden pa 1950-talet med studierna
Is The Rate of Invention Declining? och The Level of Inventive Activity (Schmookler,
1954; Stafford, 1952). Schmookler anses vara den férste ekonomiforskaren som an-
vande patent for att kvantitativt undersdka innovationstakt pa branschniva. Han slog
fast att innovation som fenomen var efterfragedrivet i lika hog grad som utbudsdrivet,
men ocksa att innovationstakten i en given bransch var i hog grad korrelerad med nivan
av investeringar i forskning och utveckling (Griliches, 1990; Scherer, 1965; Schmookler,
1954). Nar den nya tillvéxtteorin véxte fram fick patentdata som innovationsmatt sitt
stora genombrott. Ariel Pakes undersokte sambandet mellan framgangsrika patentan-
sokningar och ett borsnoterat foretags marknadsvarde och slog fast att det fanns ett
klart samband mellan férandringar i FoU, antalet godkanda patentansdkningar, och
det finansiella vardet av foretag som agde patenten (Pakes, 1985). Zvi Griliches pabor-
jade arbetet med att konstruera en omfattande longitudinell databas 6ver alla ame-
rikanska patent fran 1963 och framat, och kopplade dessa patentdata till ekonomiska
data om de foretag som dgde patenten for att kunna analysera de ekonomiska effek-
terna av innovationer (Griliches, 1990). Arbetet avbréts abrupt da Griliches gick bort
innan arbetet var slutfért men databasen fardigstalldes av andra forskare med stod av
amerikanska National Bureau of Economic Research (NBER) och i skrivande stund &r
den s k NBER-databasen en av de mest refererade patentdatabaserna och har anvants
i mer @n 70 publicerade akademiska studier.

Patentdata ar i dagslaget etablerat som ett standardmatt for att uppskatta det ekono-
miska vardet av innovationer. | tillagg till rena ansékningsdata har forskare som Manuel
Trajtenberg, Joshua Lerner, och Dietmar Harhoff utvecklat matt som bygger pa forny-
else av patentavgifter, antalet kategorier som patentet ar registrerat i, samt i vilken

1) http://www.nber.org/patents/.
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utstrackning patent citeras i andra patentansokningar. Dessa olika matt har visat sig
ha hog korrelation med det finansiella vardet av innovationer och de féretag som ager
dem (Harhoff, Narin, Scherer, & Vopel, 1999; Lerner, 1994; Trajtenberg, 1990). Brittiska
forskningsresultat har validerat det finansiella vardet av patent och har slagit fast att
foretag som tar manga patent far ett hogre finansiellt varde da patenten mojliggor for
foretagen att taktiskt planera strategiska investeringar, ndgot som ocksa aterspeglas i
foretagens borskurser (Bloom & Van Reenen, 2002).

Begriinsningar med patentdata

Det finns dock ett antal viktiga begransningar med att anvdnda patentdata som matt pa
innovation. Trots dessa invandningar utgér patentdata en svarslagen kalla for att stu-
dera innovationer pa grund av den tillgéngliga mangden data och genom den mangd
av tidigare forskning som finns att tillgad (Acs et al, 1989; Johnson, 2002), men det ar
viktigt att vara medveten om dessa begransningar.

Affdrsmdssiga begrdnsningar

Det finns tva stora nackdelar med att anvanda patentdata for att méata innovationer ur
ett affairsmassigt perspektiv. Den forsta ar att inte alla vardefulla innovationer nar upp
till de krav pa nyhetsvarde och teknisk h6jd som kravs for att juridiskt fa skyddas med
patent. Den andra nackdelen ar att vissa vardefulla innovationer inte skyddas med
patent pa grund av foretagsstrategiska 6vervdaganden (Trajtenberg, 2001). Avvagningar
exempelvis kopplat till den tid det tar att fa patentskydd i snabbrorliga branscher, dar
snabbhet i att fa ut produkter pa marknaden och vidareutvecklingar ar kritiska fakto-
rer, samt 6nskan att hemlighalla den egna forskningen fran konkurrenterna kan leda till
att foretag véljer att inte patentskydda sina mest vardefulla innovationer. Till exempel
fann Graham och Higgings (2008) i en studie av ldkemedelsbranschen att korrelationer
mellan patentansdkningar och nya produktlanseringar var sa Iag som 0,19.

Metodmdissiga begrdnsningar

Den ovan beskrivna NBER-databasen innehaller endast amerikanska patent. Detta
har forsvarats av forskare da USA anses vara en sa viktig marknad att om man utveck-
lar en vardefull innovation maste man for eller senare ta patent i USA for att kunna
anvanda (och forsvara dganderatten av) denna innovation. Det uteslutande fokuset
pa USA innebér dock tva problem for forskare och beslutsfattare som sdker dra slut-
satser fran dessa studier: (1) att de patent som analyseras ar de mest vardefulla och
kostsamma — med andra ord att om studierna endast fokuserar pa USA-listade pa-
tent innebdr det att vi inte vet mycket om vardet av "mindre” vardefulla patent eller
patent som i sina forsta steg ar geografiskt begransade till en annan marknad —t ex
Sverige. Manga vardefulla och valfungerande innovationer blir inte patenterade pa
grund av de hoga kostnaderna for juridiskt radgivning — speciellt om upphovsmaka-
ren harror utanfér USA (Levin et al., 1987). Dessa innovationer ignoreras saledes i
lejonparten av den publicerade forskningen, vilket gor det svart att verkligen avgora
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hur vanligt férekommande innovationsarbete ar i féretag samt hur vardefulla olika
innovationer ar. Detta kallas i forskningen selection bias — att man genom att bara
titta pa en del av verkligheten begransar mojligheten att dra generella slutsatser. Att
utveckla generella teorier endast baserat pa de innovationer som ar patenterade,
om man kan anta att ett stort antal vardefulla innovationer inte patenteras, kan ge
helt fel slutsatser. En jamforelse skulle vara att utveckla en teori om framgangsrika
fotbollsspelare baserat pa gemensamma kriterier hos de mest internationellt fram-
gangsrika professionella spelarna. Vad man da sannolikt missar ar att det finns ett
stort antal spelare som uppfyller dessa kriterier men som inte blivit lika framgangs-
rika. (2) Ett annat problem med det uteslutande fokuset pa USA ar att dessa stu-
dier inte ar generaliserbara till regioner som EU eller Japan. Dels kan patentdata
se olika ut mellan regioner, dels fungerar immaterialratten i viss man annorlunda
mellan olika jurisdiktioner. T ex mojliggjorde USA i mitten av 1980-talet mojligheten
att patentera bredare an rena teknologiska innovationer och tillat féretag och indi-
vider att patentera delar av mjukvara till datorer vilket pa grund av svarigheten med
definitioner har lett till patentskydd for allehanda applikationer och processer for
internethandel, ndgot som egentligen skulle kategoriseras som affarsmetoder och
darfor inte vara mojligt att patentera (Svensson, 2010). Detta resulterade i en explo-
sion av bade patentansokningar och antalet godkanda patent. Under denna period
var liknande patent inte godkdnda i EU eller Japan. Nar EU och Japan sent omsider
nu borjar bli lika tillatande i sina patentsystem sammanfaller detta ironiskt nog med
ett utslag av hégsta domstolen i USA i fallet Bilski vs. Kappos som av manga bedo-
mare ses som ett steg mot att om inte forbjuda sa att tydligt avgransa mojligheterna
att patentskydda mjukvara och i viss man begrdansa mojligheterna att patentskydda
affarsmetoder (Simmons, 2010).

Sadana asymmetriska forandringar av patentlagstiftning i olika lander gor akademiska
analyser svara att generalisera och starkt kdnsliga for skevheter. Exempelvis kan man,
givet att USA har utokat antalet kategorier pa patenterbara innovationer, knappast
dra slutsatsen att innovationstakten under forsta decenniet pa 2000-talet i USA var
lika explosiv som antalet patentansokningar. Nagot som forsvarar jamforelser i inno-
vationstakt mellan USA och exempelvis EU och Japan som historiskt har haft hogre
krav pa ansokningar och farre kategorier innovationer som varit mojliga att skydda
med patent. Det bor ocksd ndmnas i sammanhanget att kostnaderna for att saval sdka
patent som att uppratthalla ett patent ar betydligt ldgre i USA @n Europa och Japan (de
Rassenfosse & van Pottelsberghe, 2009).

Dessa begransningar med patentdata bor synliggbras for beslutsfattare som onskar
dra slutsatser fran analyser av patentdata. | detta kapitel begransar vi darfor var empi-
riska analys till en deskriptiv undersékning av dgandet av internationella s k triadiska
(Triadic) patent. | nasta avsnitt synliggor vi maojligheterna och begransningarna med
triadiska patent som ocksa ar behaftade med ett “bias” da de utgoér en speciell typ av
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patent. | slutsatserna diskuterar vi ett antal tumregler som forskare och beslutsfattare
kan anvdnda om de 6nskar anvdnda patentstudier som beslutsunderlag.

Agandet av svenska innovationer

Detta avsnitt beskriver datamaterialet som anvands for att analysera dgandet av
svenska innovationer. Har beskrivs databasens bakgrund och tillkomst, dess styrkor
och svagheter, samt det aktuella urvalet.

Beskrivning

Patentdata som anvands for denna rapport ar hamtade ur OECD Triadic Patent Data.
Ett vanligt problem med att anvdnda nationella patentdata vid studier ar att de ofta
ar fargade av “home bias”; det vill sdga att uppfinnare i ett givet land tenderar att
ansdka om patent i sitt hemland i hogre grad &n internationellt (Dernis & Khan,
2004). Ett annat liknande problem &r att multinationella foretag med vardefulla inn-
ovationer av strategiska skal brukar ans6ka om patent pa sina viktigaste marknader
vilket i de flesta fall ar USA och i vissa fall EU. Detta kan ocksa leda till att man far
skeva resultat nar man analyserar innovationer internationellt (Trajtenberg, 2001).
Det sista och kanske storsta problemet med att anvdanda nationella patentdata ar att
det ekonomiska vdrdet av innovationer méatt som patent ar extremt skevfordelat.
Sarskilt for en liten jurisdiktion som Sverige har de allra flesta nationella patent
litet eller inget ekonomiskt vdarde overhuvudtaget (Hall, Jaffe, & Trajtenberg, 2001;
Trajtenberg, 1990).

For att motverka dessa problem och ge forskare och statistiker tillgang till ett mer
relevant datamaterial har OECD arbetat med att sammanstélla en databas som
innehaller triadiska patent (triadic patent families); det vill sdga alla patent som
blivit godkanda vid de tre stora patentmyndigheterna: det europeiska patentver-
ket (EPO), det amerikanska patentverket (USPTO) samt det japanska patentverket
(JPO) och som tacker samma innovation. Den uppenbara nyttan med detta dataset
ar att urvalet per definition blir pa vardefulla innovationer d& antagandet som
kan goras ar att det endast ar for uppfattat vardefulla innovationer som individer
och foretag lagger de finansiella resurser och den tid som kravs for att soka och fa
internationellt patentskydd.

Patentsystemet som &r definierat i Pariskonventionen fran 1883 bestar av ett antal
nationella patentmyndigheter som har ett multilateralt ansékningsforfarande med
gemensamma prioritetsdatum; den som soker patent i ett land far ett s k prioritets-
datum som &r datum for ansdkan. Om patentdgaren séker motsvarande skydd for
samma innovation i andra lander normalt inom tolv manader fran prioritetsdatumet
och patentet godkanns sa kommer skyddet dven i dessa andra lander att réknas fran
det ursprungliga prioritetsdatumet. Enligt OECDs definition ar en patentfamilj:
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a set of patents (originating from the priority filing) taken in various countries (i.e.
patent offices) to protect the same invention.

Det innebar att enligt OECD kan ett prioritetsdatum leda till flera individuella patent,
men ocksa att en innovation kan skyddas av flera patent med olika prioritetsdatum. Ett
patent ar alltsa i strikt juridisk definition det dokument som skyddar en uppfinning for
en specifik jurisdiktion eller land. | denna rapport anvdnds begreppet patent i en ndgot
vidare bemaérkelse; patent anvdnds for att bendmna en innovation som fatt patent be-
viljade i de tre stora jurisdiktionerna USA, EU samt Japan ("triaden”) och darfor ingar i
OECDs databas over triadiska patent.

Urval

Urvaletivar analys inkluderar 12898 patentfamiljer med svenska uppfinnare under pe-
rioden 1978-2007. Data levererades fran OECD under 2007. Information om samtliga
patent hamtades fran OECD Office of Patent Statistics savdl som Europeiska Patentver-
ket (EPO). Om man jamfor dessa tva datakallor framstar dock vissa anomalier. Bland
de 12898 patenten som enligt OECD Office of Patent Statistics har en svensk uppfin-
nare saknar EPO landkod pa uppfinnaren for 3378 patent (26 procent). Vi undersokte
manuellt ett slumpvis urval av dessa 3378 patent och fann da att 96 procent av dem
har en uppfinnare med ett starkt svenskklingande namn. Av de dterstdende 4 procent
har de flesta skandinaviska namn. Eftersom den storsta populationen av icke-svenskar
med fast hemvist i landet bestar just av skandinaver bedémer vi det som mycket tro-
ligt att den absoluta mangden av patent som saknar landskod i EPOs data verkligen
bestar av patent med svenska uppfinnare. Avsaknaden av landskod ar ungefar lika stor
for andra ldnder i datamaterialet sa for analysen antar vi att eventuella avvikelser ar
systematiska och darfor inte paverkar resultaten.

Patentanalys

| tabell 7 jamfors ansdkningsdatum och publiceringsdatum foér de patentfamiljer som
ingdr i urvalet. Som framgar av tabellen ar det en viss fordréjning innan ansokta pa-
tent blir godkdnda. En tumregel ar att det i dagsldget brukar ta runt tva ar innan en
patentansdkan blir godkand, men det kan ocksa ga betydligt fortare eller langsam-
mare. | vart urval var genomsnittstiden fran ansokan till godkédnt patent 1,5 ar med
en standardavvikelse pa 1,09 ar. Det enskilda patent som tog langst att publicera lag
under handlaggning i 14 ar.
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Tabell 7. Ansdkta och publicerade svenska triadiska patent 1978-2007

Ansokta patent % Summa % Publicerade patent % Summa %

1978 27 0.21 0.21 1 0.01 0.01

1979 109 0.85 1.05 30 0.23 0.24

1980 177 1.37 2.43 126 0.98 1.22

1981 237 1.84 4.27 215 1.67 2.89

1982 255 1.98 6.24 224 1.74 4.62

1983 294 2.28 8.52 263 2.04 6.66

1984 369 2.86 11.39 321 2.49 9.15

1985 424 3.29 14.68 345 2.68 11.83
1986 458 3.55 18.23 406 3.15 14.98
1987 433 3.36 21.59 404 3.13 18.11
1988 409 3.17 24.76 424 3.29 21.40
1989 407 3.16 27.92 368 2.85 24.26
1990 449 3.48 31.40 365 2.83 27.09
1991 455 3.53 34.93 409 3.17 30.26
1992 487 3.78 38.71 419 3.25 33.51
1993 528 4.10 42.80 406 3.15 36.66
1994 563 4.37 47.17 496 3.85 40.51
1995 909 7.05 54.22 554 4.30 44.80
1996 927 7.19 61.41 601 4.66 49.46
1997 1112 8.63 70.04 824 6.39 55.86
1998 1215 9.42 79.46 901 6.99 62.85
1999 1132 8.78 88.24 1108 8.59 71.44
2000 873 6.77 95.01 1264 9.80 81.24
2001 441 3.42 98.43 1059 8.21 89.46
2002 155 1.20 99.64 794 6.16 95.62
2003 46 0.36 99.99 376 2.92 98.53
2004 1 0.01 100 102 0.79 99.33
2005 26 0.20 99.53
2006 59 0.46 99.98
2007 2 0.02 100

12892 100 12892 100

Kdlla: OECD, EPO och egna berdkningar.

Ett patentdokument innehdller i de flesta fall information bade om upphovsmannen, som dr den
som blir registrerad som uppfinnare, samt ansékanden, som dr en eller flera parter som har den
juridiska och kommersiella dganderdtten till patentet. Sett till antalet registrerade upphovsmdén
och ansékande framgdr det att antalet upphovsmdn per patent var i genomsnitt 1,88 med en
standardavvikelse pG 1,36 medan antalet sékande per patent i genomsnitt var 1,07 med en
standardavvikelse pd 0,35. Det dr alltsa tydligt att det dr vanligt med mer dn en upphovsman per

patent, men betydligt mer ovanligt med fler én en ansékande per patent.
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Vem diger svenska patent?

Vidare da till huvudfragan: om svenska patent i denna rapport definieras som interna-
tionella (triadiska) patent med en svensk upphovsman, vem dger da dessa patent och
ddrigenom ratten att kommersialisera den underliggande innovationen? En samman-
stallning i tabell 8 nedan visar hur det ligger till.

Tabell 8. Nationaliteten for alla patent i urvalet 1978-2007

Rank Land Antal patent Procent
1 Sverige (SE) 11231 90.98
2 Schweiz (CH) 446 3.61
3 USA (USs) 267 2.16
4 Nederlanderna (NL) 97 0.79
5 Tyskland (DE) 89 0.72
6 Storbritannien (GB) 51 0.41
7 Finland (FI) 41 0.33
8 Danmark (DK) 29 0.23
9 Norge (NO) 29 0.23
10 Frankrike (FR) 16 0.13

Ovriga nationer 49 0.41
Summa 12345 100

Kélla: OECD, EPO och egna berdkningar.

Som framgdr av tabellen dr den éverldgset stérsta delen av svenska triadiska patent dgda av
svenska individer och féretag, mer dn 90 procent dr registrerade med svenska dgare. Schweiz dr
hemvist Gt den ndst stérsta gruppen utldndska dgare medan USA kommer férst pd tredje plats.
Vidra nordiska grannldnder Finland, Norge och Danmark kvalar in pd listan, men tillsammans
stdr de for knappt en hundradel av antalet patent som ¢gs av svenska dgare. 547 patent i data-
materialet hade ingen nationalitet registrerad och féll dérfér bort ur denna analys.

| tillagg till att veta andelen svenskdgda patent totalt i datamaterialet &r vi intresserade
av att veta hur andelen svenskagda patent ser ut och utvecklas éver tiden. For att un-
dersdka detta raknade vi fram andelen svenskidgda patent — dvs triadiska patent dar
agaren eller den forsta av ett antal dgare ar registrerad som hemmahdérande eller med
juridisk hemvist i Sverige — och sammanstallde denna variabel for tidsperioden 1978-
2007. For att fa en renare analys och undvika skevhet exkluderades de enstaka obser-
vationerna for 1978 samt 2007 ur datamaterialet. Resultatet aterges i figur 3 nedan.

Forutom att se hur stor andel av patenten som &r svenskidgda respektive utlandsagda
kan det vara intressant att undersdka om de svenskdgda och utlandska patenten
skiljer sig at avseende relativ kvalitet och varde. Vi har tidigare diskuterat patentens
varierande ekonomiska varde. Kan det vara sa att svenska patent med utldandska
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dgare ar mer vardefulla an de patent som &gs av svenska individer och féretag?
Ett etablerat satt att mata det finansiella vardet av patent ar att undersoéka hur
"breda” patent ar; det vill sdga hur manga tekniska klasser ett patent ar registrerat
i. Mattet etablerades av Harvardprofessorn Josh Lerner som i en studie av patent
dgda av hogteknologiska foretag kunde sla fast att de patent med fler patentklas-
ser — storre scope — gjorde att foretagen betingade ett hogre finansiellt varde vid
riskkapitalfinansiering och férsaljning (Lerner, 1994).

Figur 3. Andel svenskédgda patent per ar

Andel svenskagda patent per ar

.7.75.8.859.95
1

Andel
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Publiceringsar

Kdlla: OECD, EPO och egna berdkningar.

Over hela tidsperioden dr medelvirdet fér andelen svenskédgda patent 87,12 procent med en stan-
dardavvikelse pa 7,14 procent. Andelen svenskdgda patent av de triadiska patent som publiceras
per Gr gar aldrig under 70 procent, 1982, medan den hdgsta andelen nds Gr 2002, 94,33 procent.
Av figuren kan vi utldsa att trenden varit vikande de senaste dren. Vi dr férsiktiga till att dra stora
vixlar pa detta pa grund av patentdatas natur. Som ndmnts dr det en fordréjning mellan datum
for ansékan och datum for publicering av patent vilket innebdr att det kan finnas ett stort antal
svenskédgda patent under arbete som kan komma att dyka upp vid en senare analys av samma
tidsperiod. Dessutom var andelen svenskédgda patent pd 83 procent Gr 2006, vilket fortfarande lig-
ger inom intervallet fér genomsnittet; det gar alltsa inte baserat pa tillgdngliga data att férkasta
att nedgdngen mot slutet av den undersékta tidsperioden endast dr en tillféllig nedgdng — férst néir
andelen svenskdgda patent gar under 80 procent kan man pd allvar tala om en vikande trend.
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For att kunna gora en uppskattning och jamforelse av det finansiella viardet mellan
svenskdgda och utlansdsdgda patent berdknades en scopevariabel genom att rakna
hur manga IPC-7 klasser varje patent var registrerat i. Detta matt jamfoérdes sedan
mellan grupperna genom ett s k Wilcoxon rank sum-test av medelvdrden for att testa
hypotesen att varden ar statistiskt samma mellan grupperna. Slutsatsen ar att det
inte foreligger nagon skillnad i ekonomiskt varde mellan svenskidgda och utlandsagda
svenska innovationer.

Internationell jamférelse

Det verkar saledes som Sverige har en hog andel av svenskdgda patent, det vill sdga
att patent producerade av svenska individer och foretag ocksa dgs av svenska individer
och foretag. Men hur hég ar denna andel relativt andra lander? For att underséka hur
dgandemonstret ser ut i en internationell jamférelse gjordes motsvarande samman-
stallning av inhemskt och utlandskt dgande for tre jamforelseldander: Danmark, Finland
och Nederlanderna. Danmark och Finland ar vara narmaste nordiska grannlander med
vilka vi har ett ndra ekonomiskt samarbete, i tillagg till institutionella och kulturella
band. Nederlanderna ar en kontinentaleuropeisk jamférelse och alla landerna ar ocksa
jamforbara avseende storlek, utvecklingsgrad och industristruktur. Resultatet av den-
na sammanstallning aterfinns i figur 4.

Figur 4. Jamforande analys for utlandsdgande av patent

Jamférande analys for utlandsagande av patent
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Som framgar av figur 4 har Danmark och Finland likartade monster som Sverige avse-
ende det inhemska dgandet av innovationer och patent medan Nederldanderna har ett
annorlunda monster med en stor andel utlandska dgare. Andelen danskagda patent
(n=3267) var i genomsnitt 80.79 procent med en standardavvikelse pa 8.95 procent
och Finland (n=4014) hade en motsvarande andel finskdgda patent pa 90.53 procent
med en standardavvikelse pa 7.07 procent. Bade Finland och Danmark uppvisar ocksa
storre variationer an Sverige 6ver tidsperioden. Detta kan sannolikt hanforas till att
antalet triadiska patent ar mycket lagre for dessa lander, Danmark och Finland har till-
sammans ungefar halften s3 manga triadiska patent som Sverige. Ser man till Neder-
landerna som ofta anvands som en kontinentaleuropeisk jamforelsegrund mot Sverige
sa framgar det tydligt att de nederlandska triadiska patenten (n=14080) i mycket hogre
grad ar utlandsdgda an i de nordiska landerna. | genomsnitt dr 60.19 procent av alla
nederldndska patent som registrerades per ar dgda av nederlandska foretag och indi-
vider, med en standardavvikelse pa 16.76 procent.

I en jamforande analys kan vi alltsa sla fast att svenska patent ar dgda av svenska fo-
retag och individer i hégre utstrackning an andra nordiska och europeiska lander av
motsvarande storlek, samt att andelen svenskt dgande varierar mindre Over tiden an
andelen inhemskt dgande i andra lander.

Hur ser dgande av svenska patent ut férdelad pad storlek?

Sa har langt har vi alltsa klarlagt att majoriteten av svenska innovationer faktiskt ocksa
har dgare med hemvist i Sverige. Men hur ser dessa svenska dgare ut? For att under-
soka hur dgarbilden ser ut avseende storlek sammanstélldes en lista med foretag som
ar noterade pa OMX Nasdaq Large Cap i Stockholm, samt dven Gver onoterade mul-
tinationella bolag (t ex Tetra Pak). Listan Over alla 12892 patent gicks igenom manu-
ellt och matchades mot dessa foretag eller i forekommande fall mot tidigare juridiska
personer eller bolag som kdpts upp eller pa annat satt inforlivats i dessa bolag. Den
slutliga listan 6ver de storbolag som aterfanns i datamaterialet aterfinns i Appendix
A. Vi gick dessutom manuellt igenom alla patent och i de fall dar det bara fanns en
upphovsman, som dessutom var registrerad som dgare, sa definierades detta som ett
innovatorspatent; det vill sdga att en ensam uppfinnare star bakom och dger patentet.
Efter att ha kategoriserat dgare som storbolag respektive enskilda innovatérer klassifi-
cerades kvarvarande patent som tillhérande sma- och medelstora foretag (SME) i linje
med EUs definition av SME-foretag som bolag med upp till 250 anstallda. Efter denna
klassificering sag den sammantagna bilden av dgandet ut som i tabell 9 nedan:
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Tabell 9. Agandet av svenska patentfamiljer fordelat pa storlek 1978-2007

Antal patent Procent
Storféretag 5273 40.90
Sma - och medelstora foretag 6499 50.41
Ensam innovator 1120 8.69
Summa 12892 100

Kdlla: OECD, EPO och egna berdkningar.

Vi ser hdr att storféretag, kanske ndgot férvdnande, inte ér den stérsta gruppen av patentdgare
utan har totalt 40.90 procent av de patent som ingdr i studien. Den enskilt stérsta gruppen dr
sma- och medelstora féretag. Enligt EU-definitionen innebdr det att féretag med upp till 250
anstdllda ingdr hdr, varav mdnga dr storféretag enligt svenska matt mdtt. Denna grupp av fore-
tag dger totalt sett 50.41% av det totala antalet svenskproducerade patent i studien. Den sista
gruppen — den enskilde innovatéren som bdde uppfunnit innehdllet i det som dr skyddat av
patentet samt stdr som ensam dgare utgor totalt 8.69 procent av patenten som ingdr i studien.
Hur dgarférdelningen férdelad pa storlek ser ut 6ver tiden kan vi se i figur 5.

Figur 5. Publicerade svenska patent férdelade pa olika dgare 1979-2006

Publicerade patent fordelade pa olika dgare 1979-2006
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Kdlla: OECD, EPO och egna berdkningar.

Som vi kan se av figuren framtréder tva tydliga trender: storbolagen stdr som dgare fér en allt
storre del av andelen patent som publiceras medan den genomgdende trenden fér bdade en-
skilda innovatérer och sma- och medelstora féretag verkar vara att deras respektive andelar av

antalet publicerade patent krymper éver tiden.
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Storbolag

26 stycken multinationella foretag med svensk anknytning stod alltsa fér 41 procent av
alla publicerade svenska triadiska patentfamiljer under perioden 1978-2007. En nar-
mare genomgang visare att de tio storsta storbolagen avseende patentaktivitet star for
ndrmare 36 procent av alla svenska triadiska patent som publicerats under perioden.
En oversikt finns i tabell 10.

Tabell 10. De tio storsta storbolagsdagarna av svenska triadiska patent 1978-2007

Rank Foretag Antal patent Andel av alla patent
1 Ericsson 1577 12.23%
2 ABB 669 5.19%
3 AstraZeneca 430 3.34%
4 Sandvik 400 3.10%
5 Volvo 347 2.69%
6 TetraPak 343 2.66%
7 Pfizer 313 2.43%
8 Alfa Laval 205 1.59%
9 Electrolux 154 1.19%
10 Atlas Copco 147 1.14%

Summa 4585 35.56%

Anledningen ftill kategoriseringen av foretag, som AstraZeneca med huvudkontor i
Storbritannien samt Pfizer med huvudkontor i USA, som svenska bolag ar framst his-
torisk; foretags utveckling ar ofta dynamisk med sammanslagningar och uppkop. For
att ta tva exempel sa fusionerades Astra med Zeneca ar 1999 och Pharmacia&Upjohn
koptes upp av Pfizer ar 2002. Datamaterialet stracker sig dock tillbaka till ar 1978
da bolag som Astra och Hassle (senare uppkopt av Astra) samt Pharmacia och Kabi
(senare uppkopt av Pharmacia) hade en tydlig svensk forankring. Att patent och inn-
ovationer ags av foretag som kan slas samman med andra foretag, kopas upp eller
ldggas ner dr ocksd en metodmassig utmaning for analytiker av patentdata. Aven
om man skulle vélja att kategorisera de specifika fallen AstraZeneca och Pfizer som
utldndska dgare ar det tydligt att den stora mangden patent dgs av storbolag med en
tydlig koppling till Sverige.

P& samma satt som det ar intressant att underséka om patentvardet skiljer sig mel-
lan svenska och utlandsdgda patent kan det vara av intresse att underséka huruvida
vardet pa storbolagspatent skiljer sig fran vardet av 6vriga dgares patent. Vi fann dock
ingen statistiskt signifikant skillnad i medelvarde av scopevariabeln mellan svenska och
utlandsagda patent. Slutsatsen &r att det inte foreligger nagon skillnad i ekonomiskt
varde mellan patent dgda av storforetag och 6vriga typer av dgare (se Appendix A for
statistisk forklaring).
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Smda- och medelstora féretag

Sma- och medelstora féretag utgor en viktig del av den svenska ekonomin. Den ameri-
kanske akademikern David Birch orsakade stor uppstandelse da han 1981 publicerade
en uppseendevdckande studie som visade att merparten av alla nya jobb i USA skapades
av sma- och medelstora foretag (Birch, 1981). Detta gick mot den gangse uppfattningen
att majoriteten av nya arbetstillfallen tillkommer i de stora etablerade foretagen. Birch
rapport blev bade hyllad och ifragasatt men under aren som foljde avslojade data fran
manga andra industrildnder liknande foérhallanden. David Storey och Paul Johnson fann
att resultaten gallde ocksa i Storbritannien (Storey, 1994). | Sverige genomférde profes-
sorerna Per Davidsson, Leif Lindmark och Christer Olofsson en stor undersdkning om
jobbtillvaxt i sma och stora féretag under 1980-talet och fann att hela 70 procent av alla
nya jobb som tillkom under konjunkturuppgangen under senare delen av 1980-talet ska-
pades just av sma- eller medelstora féretag (Davidsson, Lindmark, & Olofsson, 1994).

Andra undersokningar har senare verifierat att sma- och medelstora féretag skapar flest
jobb ocksa i mindre lander som domineras av storféretag sdasom vara nordiska grann-
lander Norge och Finland, samt dven Nederlanderna som har en liknande industistruk-
tur och storleksfordelning som Sverige (Broesma & Gautier, 1997; Hohti, 2000; Klette
& Mathiassen, 1996). Den 6kande vikten av nya och sma foretag for den ekonomiska
utvecklingen har fatt vissa forskare som David Audretsch vid Max Planck Institutet i Jena,
Tyskland, att havda att vi rort oss ifran den industriellt baserade ekonomin till den “den
entreprendriella ekonomin” dar de sma- och medelstora foretagen ar de ekonomiska
enheter av storst intresse pa grund av deras formaga att skapa nya arbetstillfallen och
tillvaxt. Men ocksa for deras viktiga roll som katalysatorer att skapa och kommersialisera
innovationer. Sammantaget kan man saga att nya och mindre féretag har kommit att
framsta som ett allt viktigare komplement till storre etablerade féretag. De nystartade
foretagen som grupp har inte bara ett storre nettobidrag till antalet nya arbetsplatser,
utan bidrar dessutom oftare dn etablerade foretag till kommersialiseringen av nya inno-
vationer och affarsmodeller (Audretsch, 1995; Baumol, 2002).

Da sma- och medelstora féretagen utgor den stérsta gruppen av patentégare i datama-
terialet ar det av intresse att undersoka om det potentiella ekonomiska vardet av pa-
tent dgda av sma- och medelstora foretag ar mer eller mindre varda an patent dgda av
andra grupper. Vara data indikerar att patenten dgda av sma- och medelstora foretag
har ett genomsnittligt hogre ekonomiskt varde an patent dgda av andra dgargrupper
(se Appendix A for statistisk forklaring). Det verkar alltsa som att sma- och medelstora
foretag verkar skydda innovationer av ett hogre genomsnittligt varde an storforetag.
Detta for oss in pa enskilda innovatdérer — myten om den ensamme uppfinnaren.

Den enskilde innovatéren

Att patent inte alltid ger den ekonomiska nyttan som smaféretagare och uppfinnare
hoppats pa bekraftades i en undersokning som Svenskt Naringsliv genomforde dar
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man fann att halften av de sma- och medelstora foretag som sokt patent var missnéjda
med sina radgivare (Svenskt Naringsliv, 2005). | samma undersokning framkom ocksa
att en majoritet av de tillfragade ansag att det ar alltfér dyrt och krangligt att soka im-
materialrattsligt skydd for sina innovationer dven om man ar medveten om att det ar
viktigt. Det har dven visat sig i europeiska utredningar att det ar orovackande vanligt
forekommande att stora foretag utnyttjar sin storlek och sina 6verlagsna resurser pa ett
satt som gor att det ar svart for mindre aktorer att havda sin ratt vid en konflikt (Kings-
ton, 2004). Antalet patentansokningar till det svenska Patent- och Registreringsverket
(PRV) har halverats sedan ar 2000 fran nara 5000 ansokningar per ar till strax under
3000 ansokningar per ar 2006. Foretradare for naringslivet ser det som en varningssig-
nal for svensk industris framtida konkurrenskraft, och som en bidragande orsak anges
att smaféretag och enskilda innovatérer tycker det ar for svart och dyrt att forsvara
sina patent, den s k Hakan Lans-effekten.? Att det ar svart for ensamma uppfinnare att
hévda sina rattigheter ar ett etablerat faktum och det finns en allman uppfattning att
manga stora innovationer produceras av envisa ensamma individer som loser varlds-
problem hemma pa kammaren. Senare forskning har dven visat att uppfinningar har
hogre chanser att bli kommersialiserade om den individuelle uppfinnaren licenseras
eller saljer sina patent till ett foretag snarare an om de ensamma férsdker kommer-
sialisera dessa (Braunerhjelm & Svensson, 2010). Fragan som kvarstar ar hur vanliga
dessa uppfinnare ar i Sverige? Uppenbarligen finns det visst fog for uppfattningen att
individer fortfarande ar en kélla fér innovationer. | sammanstallningen ovan framkom
att de har utgjort ca 10 procent av den totala dgargruppen under studiens tidsperiod,
men trenden tyder pa att ensamma innovatorer blir en allt mindre grupp.

De tva vanligaste forklaringarna som kan lyftas fram for att forklara varfor individer
blir en allt mindre vanlig grupp vad galler att skydda och kommersialisera vardefulla
innovationer ar alltsa tva ekonomiska argument:

1. Det ar idag en alltfor stor kostnad fér mindre aktorer att skydda sina
innovationer med immaterialratt. Stod for detta aterkommer i studier av
sma- och medelstora foretag.

2. "Hakan Lans-effekten”; individer tar vardefulla patent men forlorar sedan
ratten eller mojligheten till finansiella intakter fran dessa, inte séllan pa
grund av juridiska konflikter med stora multinationella bolag.

For att testa den andra hypotesen — att individer som grupp tar vardefulla patent — gjor-
de vi dven har en jamforelse av antalet patentklasser for triadiska patent registrerade
av individer jamfort med antalet klasser for patent registrerade av andra dgargrupper.
Vara data visar att individuellt dgda patent har lagre antal patentklasser dn patent
med andra agare, vilket indikerar att patenten dgda av individer i genomsnitt har ett

2) Dagens Industri 2007-01-20 "Kraftigt ras for patenten”.
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lagre varde dn patent dgda av andra dgargrupper (se Appendix A for statistisk forkla-
ring). Detta stoder inte tesen att enskilda innovatorers patent dr mer vardefulla an
andra patent — snarare tvartom — och att den mest rimliga forklaringen till att enskilda
innovatorer verkar vara en minskande grupp sannolikt kan héarledas till de finansiella
resurser som idag kravs for att sakerstalla ett internationellt patentskydd; har man en
vardefull innovation idag racker det inte med ett svenskt patent och den globaliserade
ekonomin stéller hégre krav pa snabbhet och nyhetsgranskningar an tidigare.

Slutsatser och reflektioner

Denna rapport har gjort en forsta ansats att undersdka dgandet av svenska patent
for att pa sa satt skapa 6kad kunskap om vem som fangar det kommersiella vardet av
svenska innovationer. Analysen har genomforts genom att sammanstélla och analyse-
ra OECD-data 6ver internationella patent. Resultaten tyder pa att svenska innovationer
i hog grad dgs av dgare med anknytning till Sverige, och den inhemska dgandegraden
ar hogre an for andra jamfoérbara lander. Vidare har framkommit att tio storforetag star
for 35 procent av den totala patentvolymen under perioden 1978-2007, men ocksa att
det ar sma- och medelstora féretag som utgor den stérsta dgargruppen avseende des-
sa internationella patent — och deras patent verkar i genomsnitt vara mer vardefulla
dn patent som ags av andra typer av foretag och individer. Slutligen har vi undersokt
gruppen enskilda innovatorer som utgjort nastan tio procent av gruppen patentégare
under studiens tidsperiod, men som fér en tynande tillvaro. Efter att ha undersokt det
relativa vardet av enskilda innovatdrers patent finner vi inget stod for hypotesen att
dessa individer producerar sarskilt vardefulla patent. En troligare forklaring till att de
blir mer sallsynta i datamaterialet gar sannolikt att hanfora till en snabbare och mer
resurskrdvande globaliserad varldsmarknad. Sammanfattningsvis kan ségas att resul-
taten inte ger stod for hypotesen att svenska innovationer gar férlorade till utlandska
foretag. Nagra forklaringar till varfor svensk ekonomi har varit sa dalig pa att omvandla
stora investeringar i forskning och utveckling till ekonomisk vinning — den svenska pa-
radoxen — star darfor sannolikt att finna i andra forklaringsmodeller kopplade till en-
treprendrskap och kommersialisering.

Intressant nog fann vi dock att sma- och medelstora foretag utgjorde den stérsta grup-
pen patentdgare i studien. Dessutom framgick det att patent dgda av sma- och med-
elstora foretag verkade i genomsnitt ha ett hogre ekonomiskt varde — patent scope
— an andra patent. Detta utmanar tanken att patent inte ar vardefulla for sma- och
medelstora foretag. Vara resultat indikerar tvartom att dessa patent generellt sett &r
om mojligt an mer vardefulla an patent dgda av storforetag.

En mojlig forklaringsmodell ar att uppfinnare och nya entreprendriella foretag besit-

ter unika men kompletterande kompetenser i innovationssystemet. Bada rollerna
behdvs vid kommersialisering av uppfinningar, men det ar sallsynt att en enskild per-
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son besitter bdada kompetenserna. Denna modell far stéd i en nypublicerad forsk-
ningsuppsats av Braunerhjelm och Svensson (2010) som undersokte kommersiali-
seringsgraden bland 867 patenterade uppfinningar av individuella uppfinnare eller
foretag med 1000 eller farre anstéllda under 1998. De fann att uppfinningarna hade
hoégre chanser att bli kommersialiserade och genererade storre ekonomisk avkast-
ning om patentet licenserades eller saldes till ett foretag 4n om den individuella
uppfinnaren ensam forsdker kommersialisera sin uppfinning. En tentativ slutsats av
var uppsats kan sdledes vara att kommersialiseringsgraden bland svenska innovatio-
ner skulle kunna 6ka om marknadsmekanismerna eller andra fora for uppfinnare att
samarbeta med nya eller befintliga foretag som kan kommersialisera deras uppfin-
ningar pa ett [ampligt satt utvecklas ytterligare.

Slutligen har vi diskuterat begransningar med att anvdnda patentdata som matt pa
innovation. Anvdandandet dr behaftat med saval affirsmassiga begrénsningar som
det faktum att alla vardefulla innovationer inte nar upp till kraven pa nyhetsvarde
och teknisk hojd som kravs for att fa skyddas med patent. Dessutom innebéar det
metodmadssiga begransningar som det uteslutande fokuset pa USA med dess speci-
fika juridiska och institutionella férutsattningar som formar anvandningen av patent.
Dessa juridiska och institutionella forutsattningar ar ofta inte korrelerade med inno-
vationsgraden i ett land utan innebér snarare risk for bias och svarigheter att dra
generella slutsatser.

Vi vill darfor foresla ett antal tumregler som forskare och beslutsfattare kan anvanda
nar de vill dra slutsatser fran analyser av patentdata. Det f6rsta ar att anvdanda data
Over langre tidsperioder sa att man minimerar risken att tillfalliga forandringar i re-
gelsystemen — som t ex tendensen att tillata affirsmetodpatent — inte tolkas som
en explosion av innovativ aktivitet. Det andra ar att om mojligt komplettera patent-
data med andra matt pa innovation. Detta kan vara saval matt av insatskaraktar som
satsningar pa och investerade medel i forskning och utveckling (FoU) i féretag och
organisationer (Cohen & Levinthal, 1990), andel anstéllda ingenjorer/specialister
som arbetar med innovation i en organisation (Wetter, 2009), eller investeringar i
immateriella tillgdngar (Clayton, Dal Borgo, & Haskel, 2009). Det kan ocksa vara al-
ternativa utfallsdata pa innovativ aktivitet som komplement till patentdata, sdsom
data pa antalet nyligen lanserade produkter/tjanster (Graham & Higgings 2008) eller
experters/smaféretagares kalibrering av innovativa produkter/tjanster de utvecklat
(Samuelsson & Davidsson, 2009).

Var studie innebar ytterligare ett litet steg mot att kontinuerligt analysera och utvar-
dera patentdgare samt det relativa vardet av patent. Vidare forskning skulle kunna
fokusera pa att inkorporera ytterligare variabler for att battre approximera det eko-
nomiska vardet av innovationer, exempelvis har patentciteringsdata visat sig vara ett
givande forskningsomrade och OECD haller ocksa pa att utveckla citeringsdata som
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kan kopplas pa de triadiska patentdata som anvants i denna rapport (Harhoff, Scherer,
& Vopel, 2003; Webb, Dernis, Harhoff, & Hoisl, 2005).

Vi har héar pavisat att den absoluta majoriteten av patentdgare ar individer och foretag
registrerade i Sverige, men fragan om vem som tjanar pa svenska innovationer ar inte
avslutad dar. En annan intressant forskningsfraga skulle vara att ta dgandefragan ett
steg langre; resultaten fran denna studie visar att 90 procent av svenska patent ags
av foretag i Sverige, men vilka ar de storsta finansiella dgarna i dessa foretag? Mellan
2002 och 2005 6kade det utldndska dagandet i de storsta foretagen pa Stockholmsbor-
sen med 17 procent (Fried & Karlsson, 2007). Det utlandska dgandet pa Stockholms-
bérsen uppgar idag till 37 procent och i dagslaget ar 23 procent av alla svenska foretag
majoritetsagda av utlandska dgare.> Med mer detaljerad data 6ver patentens uppskat-
tade ekonomiska varde och information om &garforhallanden i svenska foretag finns
alltsa manga intressanta analyser kvar att gora i undersékningen av den oerhért viktiga
fragan om vem som tjanar pengar pa svenska innovationer.

3) Lag & Avtal, 2008-02-19 “Tuffare forhandlingar med utlandsk dgare”.
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5. En marknad for idéer. Entreprenorer,
storféretag och riskkapitalister

Lars Persson

Under senare ar har entreprendrers roll for att ta fram innovationer betonats allt mer
i den ekonomiska litteraturen. Det papekas ofta att entreprendrsforetag erbjuder mer
kreativa miljéer for att innovera dn stora etablerade foretag.! | denna litteratur har
entreprendren i hog grad setts som den som produktutvecklar idén och sedan kom-
mersialiserar den, som illustreras i figur 6.

Figur 6: Kommersialisering genom nyintrade av entreprendrsforetag

Produktmarknadskonkurrens

Entreprendrsforetag

\ Egen utveckling

©
\ Finansiering genom lan

Foretag A

Foretag B

Det har dock pa senare tid vaxt fram en forskningslitteratur med ett alternativt och
delvis kompletterande synsatt pa entreprendrernas roll i innovationsprocessen. En
huvudslutsats i denna litteratur ar att incitamenten till att innovera beframjas av att
dgandet till de framtagna idéerna férandras under processen fran grundidé till fardig
produkt pa marknaden sa att forst riskkapitalister och sedan stérre etablerade foretag
tar en allt mer aktiv agarroll — se figur 7.

1) For dversikter éver forskningslitteraturen, se till exempel Acs och Audretsch (2006) och Bianchi och Henrekson (2005).
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Figur 7: Kommersialisering med dgarbyten under innovationsprocessen
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Denna nyare utgangspunkt ar inspirerad av de monster for innovationsprocessen
som idag kan observeras i manga branscher med hog innovationsbenégenhet. | sa-
dana branscher ar det nu mycket vanligt att innovationer och sma innovativa féretag
sédljs till storre etablerade foretag.? | denna process spelar riskkapitalister en viktig
roll, inte bara som finansidrer, utan daven genom att mer aktivt delta i utvecklandet
av de entreprendrsforetag som ofta etableras for att utveckla idéer.® Riskkapitalister
tillfor t ex entreprendrsforetagen kunskaper om personalpolitik (som incitaments-
kontrakt) och marknadsféring, och anvander dven sitt natverk for att bidra med stra-
tegiskt viktig kunskap till foretaget. De lamnar sedan typiskt sett sitt engagemang i
entreprendrsforetaget genom en s k exit, vilken ofta sker genom férsaljning till stora
etablerade foretag.

Den Okade betydelsen av exits genom forséljning till etablerade foretag illustreras i
figur 8, som visar kvartalsvardet av exits i USA Over perioden 1999 till 2005 genom
direkt forsaljning till etablerade foretag och borsintroduktion. Det framgar ocksa av
tabellen att forsaljning blivit en allt viktigare exit-strategi for riskkapitalbolagen un-
der denna period. Exempel pa mer spektakuldra uppkop av sma innovativa foretag ar
Ciscos uppkop av Cerent for 6,9 miljarder USD ar 1999 och Ebays uppkép av Skype i
september 2005 for en initial betalning om ca 20 miljarder kronor.

2) Baumol (2004) ger en utforlig bild 6ver hur sma entreprendrsforetag och stora foretag har samverkat i den ameri-
kanska innovationsprocessen dédr sma entreprendrsforetag star for drastiska genombrottsinnovationer som sedan de
etablerade foretagen utvecklar med mer rutiniserad forskning och utveckling.

3) For en 6versikt 6ver forskningslitteraturen, se till exempel Gompers och Lerner (2001).
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Figur 8: Kvartalsvardet av exits genom direkt forsaljning samt genom borsintroduk-
tion (USA, 1999-2005)
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Som argumenteras fér nedan anser jag att det faktum att entreprendren har méjlighet
att lansera sin innovation pd marknaden pa olika satt — t ex genom eget marknadsin-
tréde eller genom forséljning till etablerade foretag — ar centralt for att forsta innova-
tionsprocessens funktionssatt.

Vad sdger empirin om valet mellan forsdljning och egen
kommersialisering?

Vilka faktorer avgor huruvida en entreprendr valjer att samverka med de etablerade
foretagen istéllet for att konkurrera med dessa? Gans m fl (2002) tar sig an denna
fragestallning med hjalp av ett unikt datamaterial 6ver 118 nya amerikanska bo-
lag som etablerades under forsta halvaret 1999. | halften av bolagen finansierades
innovationsprocessen med federala medel medan det i den andra halften forekom
finansiering med privat riskkapital. Forfattarna kan darmed undersdka hur stéd och
finansiering av riskkapital paverkar entreprenérens val mellan att kommersialisera
sjalv eller soka samarbete med ett etablerat foretag. Den statistiska analysen tar
dven hansyn till andra faktorer som kan vara viktiga for detta val som har att gora
med specifika aspekter av entreprendrens projekt, grad av immaterialrattsligt skydd
liksom branschspecifika egenskaper.
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Gans m fl (2002) finner att sannolikheten for att en innovation kommersialiseras ge-
nom att entreprendrsforetaget kdps upp av ett etablerat foretag 6kar om entrepreno-
ren ar finansierad genom riskkapital. Forfattarna forklarar detta med att riskkapitalis-
terna kan férmodas ha god kinnedom om marknadens aktorer och att de darigenom
kan underlatta en effektiv handel i kunskapstillgangar mellan entreprenérer och eta-
blerade foretag. En forsaljning ar ocksa mer sannolik nar etableringskostnaderna ar
hoéga, som t ex nar det krdvs stora marknadsforingsinsatser for att etablera sig, och nar
idén har gott immaterialrattsligt skydd. En forklaring till det senare ar att om idén inte
ar skyddad finns det en risk att den ursprungliga dgaren sprider idén till andra aktorer
efter att dverlatelsen skett och att den nya dgaren da inte kan skydda sin dganderatt.
Omvant kan en forsaljning utan patentskydd ocksa vara svar pa grund av att en séljare
kan ha svart att forklara vardet av innovationen utan att avsl6ja den.

Det finns dven andra nya empiriska forskningsstudier som betonar att riskkapitalister
inte bara fungerar som finansiarer, utan dven har en mer realekonomiskt aktiv roll i ut-
vecklandet av nya foretag. Hellman m fl (2002) visar att amerikanska riskkapitalaktorer
paverkar entreprendrsforetagets strategival, t ex genom att sdkerstélla att nystartade
entreprenorsforetag bedriver aktiv personalpolitik och marknadsféring. Bottazzi m fl
(2004) finner liknade belagg for europeiska riskkapitalbolag. Sammantaget tyder dessa
nya studier pa att framgangsrik riskkapitalverksamhet inte bara tillfér nystartade en-
treprendrsforetag finansiering utan ocksa kunskap i olika former.

Majligheten att kopa innovativa foretag paverkar ocksa etablerade foretags forskning
och utvecklingsstrategier. Bloningen and Taylor (2000) visar att manga amerikanska
etablerade hogteknologiforetag viljer att avsta fran att forska internt och istéllet satsar
pa att kdpa in innovationer. Vidare visar OECD (2000, 2002) i ett par 6versiktsartiklar
att manga etablerade foéretag gor foretagsuppkop just for att fa tillgang till ny tekno-
logi. Lerner och Merges (1998) belyser vikten av detta i bioteknikbranschen.

Norback, Persson och Svensson (2009) undersdker nér en entreprendr valjer att sélja
sin uppfinning och nar hon véljer att lansera den sjalv pa marknaden. Traditionell teori
forutsager att om det finns ett informationsglapp mellan séljare och képare, sa kom-
mer bara produkter av dalig kvalitet att sdljas. S behdver emellertid inte vara fallet pa
en marknad karaktariserad av fatalskonkurrens (oligopol) om befintliga foretag agerar
i forebyggande syfte.

| denna studie presenteras en teori for valet av satt att kommersialisera uppfinningar
pa oligopolmarknader. Teorin visar att uppfinningar med hog kvalitet har en hogre san-
nolikhet att férvarvas eller licensieras framfor alternativet att uppfinnaren sjalv lanse-
rar en ny produkt pa marknaden. Om ett foretag forvarvar en hégkvalitativ uppfinning
Okar det inte bara foretagets egen vinst, andra foretags vinster minskar ocksa. Pa en
oligopolmarknad kommer darfor befintliga foretag att bjuda 6ver varandra i syfte att
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forebygga att en konkurrent kommer 6ver uppfinningen. En budpremie uppstar dari-
genom for hogkvalitativa uppfinningar. Detta fenomen ger aven incitament for uppfin-
nare att utveckla hogkvalitativa uppfinningar. Teorin forutsager dven att hoga etable-
ringskostnader hindrar egen lansering och gynnar forvarv.

De empiriska skattningarna gors med hjalp av detaljerade data pa svenska patent, som
dgs av smaforetag och uppfinnare. Patentets kvalitet mats med antalet citeringar pa-
tentet har fatt i samband med att andra patent har tagits i samma teknologigrupp.
Resultaten bekraftar teorin och visar att ju fler citeringar ett patent har, desto hogre ar
sannolikheten att det férvarvas eller licensieras av ett befintligt foretag och att detta
sker genom budkonkurrens. Dessutom visar resultaten att forekomsten av hoga eta-
bleringskostnader starkt gynnar férvarv av patent.

Samhadllsekonomiska effekter av kommersialiseringssatt

Att generellt svara pa fragan om ett land tjanar pa att innovationer kommersialiseras
genom nyintrade eller inte ar problematiskt, eftersom ett svar maste ta i beaktande
vad alternativet till nyintrade ar. Lat foljande exempel belysa detta: anta att ett entre-
prencrsforetag kdps upp av ett etablerat foretag och att det efter uppkdpet visar sig att
det kdpande foretaget inte expanderar och inte heller anvander innovationen. | detta
fall hade nyintrade varit att féredra. Men om uppkopet leder till att synergier skapas
och foretaget expanderar, blir svaret att vi trots allt skulle féredra ett uppkdp.

Med detta i atanke ska vi analysera tre olika mekanismer genom vilka kommersialise-
ringar kommer att paverka valfarden i ett land: produktmarknadskonkurrens-, dgaref-
fektivitet och spridning till aktérer utanfér det investerande féretaget. Dessa kan sedan
anvandas for att utvardera huruvida kommersialiseringar och kommersialiseringssatt
ar onskvéarda ur ett samhallsekonomiskt effektivitetsperspektiv. Nedan beskrivna ana-
lys bygger pa den modell som bifogas i Appendix C. Fér en mer utforlig analys hanvisas
lasaren till detta appendix.

3.1 Produktmarknadskonkurrenseffekter och dgareffektivitetseffekter

En forsaljning innebar att innovationen snabbt kommer in pa en marknad och att stra-
tegiskt viktiga tillgangar sdsom distributionsnat och andra foretagsspecifika kunskapstill-
gangar kan nyttjas. Nyintrdde, dar nya anlaggningar ska startas antas ta langre tid. Man
kan darfor tanka sig en sekvens av handelser, dar de etablerade foretagen lagger bud pa
entreprenorsforetaget, vilket kan acceptera eller forkasta uppképsbuden. Om ett bud
accepteras, kommer ett av de etablerade féretagen att kdpa entreprendrsforetaget. Om
inget uppkop sker har entreprendrsforetaget mojlighet att investera i nyintrade.

Forsdljning av entreprendrsféretag ar inte mojligt
L3t oss starta analysen med ett fall dar en forsaljning inte ar majlig. Entreprendren kan
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nu endast investera i nya anlaggningar. For att ett nyintrédde nu ska vara Il6nsamt maste
produktmarknadsvinsten vid nyintrade 6verstiga den fasta kostnaden, vilken forutom
investeringskostnaden fér en ny anldggning kan tankas avspegla kostnader for fasta in-
vesteringar samt anpassning till regelsystem, eller kostnader for inhdamtandet av infor-
mation om marknaden. Féljaktligen kommer nyintrade att dga rum om och endast om
entreprenorsforetaget ar tillrackligt effektivt och om kostnaderna férknippade med
nyintradet ar tillrackligt 1dga. Denna observation visar pa tva viktiga marknadsmeka-
nismer: (i) Marknaden tenderar att premiera effektiva féretag och sla ut ineffektiva
foretag. (ii) Hoga intradesbarridrer for entreprendrsféretag kan blockera framvéaxten
av effektiv produktion.

Vilka ar vélfardeffekterna i de fall da nyintrade sker? Entreprendriellt nyintrade kan gyn-
na konsumenterna dels genom att produktmarknadskonkurrensen okar, dels genom att
mer effektiva agare kommer in pa marknaden. Vidare foljer att nyintrdde kan minska
vinster for de etablerade foretagen genom att produktmarknadskonkurrensen okar.

Férsdljning av entreprendrskapsforetag ar maéjligt

Antag istdllet att de etablerade foretagen har mojlighet att képa upp entreprendrsfo-
retaget. FOorst kan det noteras att om storre synergier kan realiseras vid ett dgarbyte
sker ocksa forsaljning. Samtidigt kan ineffektiva forsaljningar uppsta, dér de etablerade
dgarna ar simre pa att skota entreprendrsforetaget an entreprendéren. Skalet till att ett
ineffektivt uppkop kan vara [6nsamt for de samre dgarna ar den 6kade koncentration
pa marknaden som uppstar nar nyintrade hindras. Med hogre priser fér konsumen-
terna skapas en vinst som rdcker for att betala det pris som entreprendren begar, sam-
tidigt som det képande foretagets totala vinst blir hogre.

Ineffektiva forsaljningar tenderar att leda till 6kade konsumentpriser av tva skal:
dels minskar produktiviteten i det uppkopta foretaget, vilket kommer att leda till att
jamviktspriset pa efterfragade varor eller tjanster pa marknaden stiger, dels medfor
forsaljningen en hogre koncentration pa marknaden, eftersom nyintrade blockeras.
Den 6kade koncentrationen minskar konkurrensen pad marknaden, vilket leder ftill
ytterligare héjda konsumentpriser.

Om vi lagger samman effekterna, skulle det principiellt kunna vara samhéllsekono-
miskt motiverat att forbjuda uppkdp av entreprendrsforetag, eftersom konsumen-
terna forlorar genom prishdjningar, samtidigt som entreprendren inte gor nagon
betydande vinst av att sélja.

Vad hander da om synergier uppstar vid ett dgarbyte? En forsta effekt ar att entrepre-
norsforetagets resurser och tillgdngar kommer att anvandas mer effektivt. Med lagre
produktionskostnader kan det uppkdpta foretaget konkurrera mer aggressivt, vilket le-
der till Iagre konsumentpriser. Vid nagon punkt kommer effektivitetsvinsterna genom en
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hoég produktivitet i det sammanslagna foretaget att uppvaga den 6kade koncentration
som uppkopet medfor, varvid konsumenterna kommer att vinna pa att uppkop tillats.

De etablerade foretagen hamnar i en budstrid dar foéretagens betalningsvilja avspeglar
saval den starka viljan att bli kdpare som rddslan att sta som forlorare. Denna budkon-
kurrens leder till att det sédljande entreprendrsforetaget kan fa hela det 6verskott som
skapas av uppkopet. | detta fall skulle saledes en politik som underlattar uppkop vara
att foredra for konsumenterna och entreprendrerna.

Riskkapitalisternas roll pa innovationsmarknaden

De foretag som stottas av riskkapital utvecklar ofta tillgdngar som kan komma att vara
viktiga for stora foretag som verkar pa oligopolistiska marknader. Detta innebér att det
riskkapitalstottade foretaget har incitament att 6verinvestera i innovationens kvalitet
for att hoja forsaljningspriset (Norback och Persson (2009)).

For att tydligt belysa fragan om hur relationerna mellan entreprendrer, riskkapitalister
och etablerade foretag paverkar ekonomins formaga att generera kommersialiserade
innovationer kontrasteras nu tre tankbara scenarier:

(i) etablerade foretag tar fram innovationer och kommersialiserar dem;

(ii) entreprenérsféretag tar fram innovationer och kommersialiserar dem, stéttade av
riskkapitalbolag;

(iii) entreprendrsféretag tar fram innovationer stottade av riskkapitalbolag och séljer
sedan sina kunskapstillgangar till etablerade féretag som kommersialiserar dem.

Vi ska nu visa varfor den sistnémnda marknadsstrukturen i sarskilt hog grad stimule-
rar framtagandet av kommersialiserade innovationer. For det forsta riskerar etable-
rade foretag som tar fram nya produkter att konkurrera med sig sjélva, i den man nya
produkter minskar vinsterna pa redan existerande produkter. Ar denna effekt stark,
blir incitamenten att innovera svaga. Entreprendrsforetaget tar dock inte sadan han-
syn. Tvartom kan entreprendrsforetaget utnyttja de etablerade féretagens vilja att
skydda sin marknadsposition genom att sélja innovationen till ndgot av dessa. Ett
etablerat foretag kommer att vilja betala inte bara for att sjdlva kunna bruka till-
gdngen, utan ocksa for att hindra konkurrenter att géra detta. Eftersom denna effekt
blir starkare ju mer valutvecklad innovationen ar finns det skal for entreprendren att
inte salja pa ett alltfor tidigt stadium. Med stod av riskkapitalister kan entreprenéren
istallet utveckla innovationen fullt ut i syfte att starka budkonkurrensen mellan de
etablerade foretagen. Det finns darfor en tendens till att marknadsstrukturen (i), dar
etablerade foretag star for framtagandet av innovationer, leder till farre innovationer
an de tva andra strukturerna, dar entreprendrsforetaget star for detta.*

4) Faktum &r att Kortum och Lerner (2000) finner att i branscher dér riskkapitalister ar verksamma har féretagen en

hogre patentaktivitet. Vidare finner Hellmann och Puri (2000) att féretag som ar stottade av riskkapital snabbare kom-
mersialiserar nya produkter.
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For det andra sa tjanar entreprendrsforetaget ofta pa att salja sina idéer istéllet for att
sjalv kommersialisera da eget intrdde pd produktmarknaden tenderar att 6ka produkt-
marknadskonkurrensen. Detta medfér att vinstmarginalerna pressas jamfort med att
nagot etablerat féretag star for forsaljningen. Detta talar for att marknadsformen (iii)
ar att foredra framfor saval formerna (i) som (ii).

Det tredje skalet till varfor marknadsform (iii) stimulerar framtagandet av kommersiali-
serade innovationer &r att etablerade foretag kan férmodas vara effektivare vad gdller
kommersialiseringen av idéer an mindre entreprendrsforetag.> Genom budkonkurren-
sen mellan de etablerade foretagen kommer det siljande entreprendrsforetaget att fa
en stor del av den vinst som uppstar nar de mer effektiva etablerade féretagen kom-
mersialiserar produkterna.

Slutsatsen ar darmed att den struktur dar entreprendrer tar fram och saljer utvecklade
innovationer till etablerade foretag som kommersialiserar dem — struktur (iii) — ar mest
formanlig ur entreprendrers synvinkel samt innebar att effektivitetshdjande dgarby-
ten sker under innovationsprocessen. Det bor dock noteras att detta resonemang
bygger pa att det ar budkonkurrens 6ver entreprendrens innovation. Om sa inte ar
fallet, dvs om det etablerade foretaget ar en dominerande aktér pa marknaden,
kommer entreprendérens férhandlingsstyrka minska avsevart och darmed de positiva
incitamenteffekterna fran forsaljningen.

Vidare bor noteras att valfardseffekterna av entreprendriella innovationer inte ar enty-
diga. Typiskt sett kommer konsumenterna att tjana pa att entreprenéren utmanar de
etablerade foretagen genom en aggressiv utveckling av innovationer. Samtidigt forlo-
rar de etablerade foretagen pa att innovationen séljs in pa marknaden om budkonkur-
rensen om tillgangen ar hard. Faktum &r att denna forlust i vissa fall kan vara storre an
vinsterna fér konsumenterna och entreprendren.

Dessutom kan noteras att om konkurrensen bland riskkapitalister ar hog kommer ing-
en overvinst for investerare i riskkapital uppsta. En empirisk studie av Lerner (2009)
stéder denna observation. Eftersom konkurrensen pa riskkapitalmarknaden var rela-
tivt svag under tidigt 1990-tal var avkastningen pa riskkapitalinvesteringar hog bade i
USA och Europa. Avkastningen var dock avsevart lagre da konkurrensen dkade under
sent 1990-tal och tidigt 2000-tal.

5) Det kan noteras att Barba Navaretti och Venables (2005) visar att stora etablerade foretag ofta har hogkvalitativa fo-
retagsspecifika tillgangar som kan utnyttjas i kommersialiseringsfasen som t ex marknadsféringskunskap, distributionsnat
och kompletterande patent.
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Bor ndringslivspolitiken paverka entreprenérers kom-
mersialiseringssatt?

Genomgangen ovan visar saledes att nyintrade av entreprendrsféretag kan bidra till en
effektivisering av ndringslivet. Detta resultat ska dock inte ses som ett stéd for en poli-
tik som beframjar nyintrade av entreprendrsforetag, t ex genom skatteldttnader. Som
illustrerats i den teoretiska analysen ovan kommer i huvudsak nyintrade att ske om det
ar mer effektivt an forsaljning. Att tillata nyintrade dr darmed forenat med ekonomisk
effektivitet. Men att generellt positivt sarbehandla nyintrade for att frémja innovation
kommer att resultera i ekonomisk ineffektivitet, eftersom mer effektiva investeringar
tréangs undan. Endast om det foreligger ndgot marknadsmisslyckande, ndgon externa-
litet, eller ndgon reglering som ar specifik for nyintrade eller nagon sarskild aktér, bor
sarbehandling ske. Och bara om regleringskostnaderna inte anses alltfér héga. Natio-
nalekonomisk forskning betonar ocksa riskerna for felbedomningar hos myndigheter
vid omfattande regleringar (Lerner 2009, Pack och Saggi 2006).

Argument for positiv séirbehandling av nyetableringar

| litteraturen diskuteras ett antal olika marknadsmisslyckanden, externaliteter och
regleringar som skulle kunna motivera en positiv sdrbehandling av nyetableringar.
Dessa diskuteras nedan.

Konkurrensférbdttrande nyetableringar

En viktig roll som nyetableringar kan fylla ar att pa ett effektivt satt forbattra konkur-
rensen pa lokala koncentrerade marknader. Detta f6ljer av att nyetableringar 6kar pris-
konkurrensen pa produktmarknaden, vilket leder till ldgre konsumentpriser.®

Campa m f1 (1998) och Douhan, Norback och Persson (2009) visar att etablerade fore-
tag har incitament att strategiskt skydda sig emot nyintrade. Men att dessa incitmanent
att skydda sin marknad minskar da marknaden utsatts for internationell konkurrens.
Faktum ar att intrddeskostnaderna for nystart av foretag har sjunkit avsevart under
det senast decenniet (Douhan, Norback och Persson 2009). Detta samtidigt som den
internationella avregleringen har varit mycket stor.

En metod for att utkonkurrera potentiella intrddare pa marknaden ar att 6verinvestera
i FoU (Gilbert och Newry 1982). Det &ar en konkurrens som ofta kan vara samhallet till
godo eftersom ny forskningsbaserad kunskap blir tillganglig.

Vidare, som framhallits i avsnittet ovan om samhallsekonomiska effekter, har etable-
rade foretag en drivkraft att férsoka forhindra nyintrade, genom att utfora s k kon-
kurrenshammande blockerande forvarv. Konkurrensmyndigheten bor darfor beakta
att nyetablering kan vara ett battre alternativ ur konkurrenshanseende. Dessutom

6) For empiriskt stod se exempelvis Hoekman och Smarzynska Javorcik, (2004).
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bor konkurrensmyndigheter arbeta for att motverka att etablerade féretag bygger
upp strategiska intradesbarriarer.

Regleringar av ndringsverksamhet

Det kan noteras att en rad regleringar av foretag ar avpassade for de stora etablerade
foretagens behov. Regleringskostnader ar i regel mer himmande for sma och medel-
stora foretag eftersom kostnaderna i stor utstrdackning ar fasta och ska tdckas av de
mindre foretagens lagre intakter. Mer allmant argumenterar Hoekman och Smarzyn-
ska Javorcik (2004) och Henrekson och Sanandaji (2009) att regleringar slar hardare
mot sma och medelstora foretag, t ex dubbelbeskattningen, av vinster och att dessa
behover ses dver ur detta perspektiv. Om vissa typer av regleringar av naringsverksam-
het har stora positiva effekter for stora foretag kan viss positiv sarbehandling av sma
vaxande foretag vara motiverad.

Asymmetrisk information mellan entreprenér och etablerat féretag

Asymmetrisk information om marknadsforutsattningar mellan entreprendrer och eta-
blerade foretag har framforts som ett annat argument for att sarbehandla nyintrade.
Etablerade foretag forstar marknadspotentialen och marknadens efterfragan for en
produkt battre. Det gar att pavisa situationer nar sddana asymmetrier kan leda till att
valfarden, dvs den samhéllsekonomiska effektiviteten, ékar av positiv sdrbehandling
nyintraden. En politik som frambringar lyckade flaggskepp av nystartade foretag kan
vara val motiverad. Nar informationen om marknadens funktionssatt ar dalig bland
outsiders, kan etableringen av nagra framgangsrika entreprenorforetag fungera som
positiva signaler till andra entreprendrer, och darigenom leda till fler effektiva entre-
prendriella nyetableringar.

Det mest uppmaéarksammade exemplet dr framvaxten av klustret Silicon Valley. Bety-
delsen av pionjarforetagen, sasom Federal Telegraph Company, Litton Engineering
Research, och Heintz & Kaufman for framvaxten av kunskap, foretagsklimat och fore-
tagskultur bedéms vara mycket viktiga. Vidare anses offentlig finansiering och stéd ha
varit sarskilt viktig i detta tidiga skede da tillrdcklig kunskap och information dnnu inte
var etablerad (Lerner 2009).

Mer allméant pavisar Acs, Audretch, Braunerhjelm och Carlsson (2009) betydelsen av
interaktion mellan aktorer och institutioner, sasom universitet, féretagens forsknings-
enheter, offentlig upphandling och patentregelverk, fér skapandet av ekonomiskt ef-
fektiva innovationscenters.

Det kanske mest erkdanda exemplet pa en framgangsrik behandling av flaggskeppstak-
tiken pa landniva ar Irlands Development Agency (IDA) strategi att generera nyetab-
leringar i form av utldndska investeringar. (For en beskrivning av verksamheten:
MacSharry och White 2000). Faktum &r att IDA fokuserade pa “flaggskeppsprojekt”
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i varje berord sektor med motiveringen att detta skulle géra utlandska direktinveste-
ringar i sma och medelstora mindre kanda féretag mer troliga. De asymmetriska infor-
mationsproblemen blir dock allt mindre ju fler "flaggskeppsprojekt” som genomfors.
Darmed minskar avkastningen pa sadana projekt.

Det ar i detta sammanhang vart att papeka att en rad faktorer ar avgérande for fram-
vaxten av hogteknologiska kluster. Manga ar dock svéra att planera. Exempelvis anses
William Schockleys beslut att omlokalisera Schockleys semiconductors fran amerikansk
Ost- till vastkust vara avgorande for Silicon Valleys starka utveckling. Orsaken till flytten
var varken foretagsekonomisk eller policydriven utan orsakades av att Schockleys sjuka
mor bodde i San Francisco och att han ville bo nara henne (Braunerhjelm och Feldman
2006). Vidare bor det noteras att manga politiska satsningar pa att bygga upp forsk-
ningskluster har varit misslyckade. Exempelvis har Malaysia férsokt men misslyckats
med sin s k Multimedia Corridor (Lerner 2009).

Sammanfattningsvis, om kostnaden for att sprida information om landets narings-
livsforutsattningar till potentiella entreprendrer ar 1ag och har egenskapen av en
kollektiv vara, dvs kan konsumeras av manga entreprendrer utan att informationen
avsevart forsamras, kan myndighetsatgarder i syfte att sprida sddan information vara
motiverad.

Argument fér positiv sdrbehandling av uppkép av entreprendrsféretag

Regleringar av féretagséverlatelser

Det kan noteras att en rad regleringar av foretag ar avpassade for en fortsatt drift av fore-
tag och hammar darmed uppkop. Exempelvis ar transaktionskostnader i form av konsult-
och juridiska kostnader, som kan harledas till regleringar av olika slag, i vissa fall betydan-
de vid foretagsforvarv. Vidare kan skatter som annars skulle kunna skjutas pa framtiden
bli aktuella att betala. Om dessa regler har stora positiva effekter for driften av féretagen
kan viss positiv sarbehandling av foretagsoverlatelser dairmed vara motiverade.

Vidare finns forskning som visar att skillnader i féretagsbeskattning och dgarférhallanden
mellan lander kan leda till ineffektiva utlandska férvarv (Norback, Persson och Vlachos,
2009). Ineffektiva dgare i lander med gynnat dgande eller lagre skatter kan da forvarva
foretag i hogskattelander med mer effektiva dgare da deras dgar-/skattekostnader ar
lagre. Detta riskerar att skada hogskattelandernas naringsliv. En harmonisering av fore-
tagsskatter kan ur detta perspektiv te sig dnskvard. Samtidigt kan forbattrade dgarférhal-
landen i andra lander innebéra att effektiva fusioner kommer till stand, tack vare den
lagre totala kostnaden. Sammantaget har en harmonisering ocksa negativa effekter och
den exakta utformningen maste balansera bade for- och nackdelar.

Asymmetrisk information om innovationens kvalitet
Asymmetrisk information mellan entreprenérer och etablerade foretag riskerar att
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hamma innovationsmarknaden.” Om entreprendren ar battre informerad om en inno-
vations kapacitet, och patentlagstiftningen inte fungerar, riskerar férhandlingarna att
bryta samman. Orsaken &r det sa kallade ""appropriationsproblemet”. Entreprenéren
maste informera den potentiella képaren om innovationens egenskaper for att kdpa-
ren ska vilja kdpa, men da kommer képaren att kunna utveckla innovation sjalv, vilket
gor att entreprendren inte vill berdtta om innovationens egenskaper. Ett forbattrat pa-
tentsystem kan darfor forbattra innovationsmarknadens funktionssatt.

Vidare kan, som Fabrizi m fl (2009) visar, riskkapitalister fungera som ett stod foér en-
treprendrer i att utveckla en innovation tills den blir patenterbar och darmed maijlig
att sdlja. Riskkapitalisterna har namligen varken kapacitet eller incitament att stjala
kunskapen da de i sa fall riskerar att forlora framtida kunder.

Slutsatser och reflektioner

| debatten har det ofta papekats att ett av de stora tillvaxtproblemen i den svenska
industrin ar att vi har for fa sma snabbvaxande teknologibaserade foretag. Detta inne-
bar dock inte att det vore 6nskvart att begransa mojligheterna till uppkdp av sadana
foretag. Tvartom pekar den ovan refererade nya forskningslitteraturen pa att en fung-
erande uppkoépsmarknad for smaforetag ar en forutsattning for en snabb industriell
utveckling. Det finns ett varde i att entreprendrsforetag har mojlighet att salja sina
innovationer. Dels 6kar den forvantade avkastningen av att ta fram en innovation, dels
far entreprendrsforetaget incitament att utveckla innovationen fullt ut i syfte att starka
budkonkurrensen mellan de etablerade féretagen. Entreprencérer kan alltsd utmana
existerande oligopol inte bara genom nyintrade utan ocksa genom aggressiv utveck-
ling av innovationer som saljs in till marknaden.

En naringslivspolitik med mer allménna restriktioner mot uppkdp av sma entrepre-
norsforetag ter sig darmed inte motiverad. Detta resultat ska dock inte ses som ett
stod for tesen att uppkop ska sarbehandlas positivt. | en effektiv marknadsekonomi
kommer i huvudsak uppkdp, som ar mer effektiva an motsvarande nyetableringar, att
ske. Endast om det foreligger nagot specifikt marknadsmisslyckande eller nagon exter-
nalitet som ar specifik for uppkop, finns det anledning att genomféra policyatgarder.
Nationalekonomisk forskning betonar ocksa riskerna fér felbedémningar hos myndig-
heter vid omfattande regleringar. Att beddéma effekterna av uppkép och nyetableringar
fordrar en mycket stor kunskap om féretagen och de industrier de verkar inom. Dessa
kostnader och risker bor darfor beaktas vid eventuella policyatgérder.

Sammantaget identifierar den nationalekonomiska litteraturen atminstone fyra si-
tuationer dar en aktiv naringslivspolitik ter sig meningsfull i syfte att stimulera entre-
prendrsdriven tillvaxt:

7) Setex Anton and Yao (1994) och Gans et al (2003).
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Givet den asymmetriska information som i allménhet rader mellan képande och
saljande aktorer, ar atgarder som minskar transaktionskostnaderna motiverade,

t ex forbattrat patentskydd och sakerstédllande av dgandet. Vidare ar information
och kunskapsformedling om naringslivsforhallanden till sma foretag och entrepre-
ndrer motiverade.

Givet de skatte- och regleringskostnader som rader for féretagsoverlatelser, ar
atgarder som minskar transaktionskostnaderna motiverade, t ex forbattrat
regelverk och neutralitet i skattesystemet.

Givet de intradeskostnader som sma och vaxande entreprenérsféretag kan méta
vid expansion finns det skal att gora insatser for att minska onddiga kostnader.
Det ar viktigt att identifiera dessa kostnader och att utveckla praktiskt genom-
forbara forandringar.

Givet att vissa industrier domineras av ett fatal starka etablerade aktérer ar det
motiverat att arbeta med att sdkerstélla att etablerade foretag inte far utrymme
att bedriva atgarder i syfte att hindra intrdde av entreprendrsforetag. Har har
landets konkurrensmyndigheter en viktig roll att fylla.
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6. Innovationer, riskkapital och tillvaxt

Gustav Martinsson och Hans L66f

En omfattande forskningslitteratur har konstaterat att det som framst kdannetecknar
foretag ar olikheter snarare dn likheter, bade vad géller resurstillgdngar och ekono-
miska resultat. | en aktuell litteraturdversikt betonar Dosi och Nelson (2010) att fore-
tag praglas av bestaende skillnader i alla dimensioner som forskare kan identifiera. |
detta kapitel diskuteras vilken betydelse som skillnader i finansiella tillgangar har for
foretagens innovationsverksamhet och produktivitet. Utifran ett detaljerat och unikt
datamaterial som innehaller observationer pa ett flertal lander drar vi slutsatsen att
Sverige har en god miljo for ekonomisk tillvaxt baserat pa uppfinningar och innovatio-
ner for sma, medelstora och stora foretag.

Varfér ar det viktigt huruvida en ekonomis finansmarknad ar riskkapital- eller lanein-
riktad? Det finns en rad forskningsstudier som pekar pa att banker inte ar optimala
finansidrer av innovations/oprévade och/eller riskfyllda projekt.* Denna typ av projekt
behdver externt riskkapital. Finansmarknadens fundamentala roll &r att allokera resur-
ser till de mest produktiva projekten.?

Innovationsprojekt har inkorporerats i den makroekonomiska teoribildningen och
anses vara en nyckelfaktorer for ekonomisk tillvaxt (se Aghion och Howitt, 1992;
1998 och Romer, 1990). Bland annat anses innovation och FoU 6ka produktivite-
ten. | och med de potentiella problem som finns att erhalla extern finansiering for
innovationssatsningar har finansmarknaden ocksa bérjat ses som en viktig faktor for
ekonomisk tillvaxt.?

Kapitlet ar disponerat pa féljande satt: den forsta delen beskriver sambandet mellan
riskkapital och patentansdkningar fore och efter IT-kraschen i borjan av 2000-talet.
Totalt minskade de svenska féretagens patentansdkningar med 40 procent, men for
den fjardedel av foretagen med storst tillgang till riskkapital var patentansékningarna
oférandrade 6ver hela perioden 1997-2005. Ett huvudresultat ar att det finns ett nara
samband mellan riskkapital, innovationsverksamhet och patentansoékningar. Endast
1) “... banks have a comparative advantage in selecting investment projects based on established technology.” (Baum,
Schéfer och Talavera, 2009, s. 14).

2) Se bl a Wurgler (2000) for empiriska bevis for att finansmarknaden faktiskt till stor del uppfyller detta.
3) Se bla De la Fuente and Marin (1996), Morales (2003) och Aghion, Howitt, och Mayer-FoUlkes (2005).
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foretag med god tillgang till eget kapital har mojlighet att uppratthalla en stabil inno-
vationsverksamhet 6ver konjunkturcykler.

Darefter redovisas de ekonomiska konsekvenserna av skillnader i uthallig innovations-
verksamhet. Slutsatsen ar att formagan att uthalligt bedriva innovationsverksamhet ar
en av de viktigaste forklaringarna till skillnader i foretagens produktionsresultat. Allt
annat lika (foretagsstorlek, branschtillhérighet, humankapital, fysiskt kapital osv) leder
en uthallig innovationsstrategi till omkring tio procent hégre produktivitetsniva och
tva procent hogre produktivitetstillvaxt.

Baserat pa antagandet att tillgangen pa riskkapital ar viktig for ekonomisk tillvaxt via
innovationer undersdks den svenska riskkapitalmarknaden i ett internationellt per-
spektiv. Jamforelsen gors med de tre stora europeiska ekonomierna Frankrike, Tysk-
land och England. Foretag i Storbritannien erhaller finansiering i stor utstrackning pa
finansmarknaden via emittering av aktier och/eller obligationer medan tyska foretag
ar beroende av bankfinansiering. Frankrike ar lite mer marknadsorienterat an Tysk-
land men ligger narmare Tyskland dn Storbritannien. Sverige, havdar vi, ar mer likt
Storbritannien an Tyskland eller Frankrike. Vi finner att Sverige har en god finansiell
infrastruktur for investeringar i innovationsverksamheter. Det géller for bade sma
och for stora foretag.

Studien avslutas med en Oversikt av den svenska ekonomins tillvaxt efter 1990-tals-
krisen. En slutsats ar att det finns en nara koppling mellan den starka ekonomiska
utvecklingen och den valutbyggda svenska riskkapitalmarknaden.

Betydelsen av eget kapital for att finansiera innovations-
verksamhet

Vi inleder med antagandet att tillgangen till eget kapital dr avgorande for foretagens
mojlighet att utjamna patenteringsverksamheten over tiden. Denna hypotes testas pa
svenska foretagsdata under perioden 1997 till 2005. Perioden kdnnetecknas av stora
svangningar i foretagens patentansékningar och det maste naturligtvis ses i ljuset av
IT-kraschen. Den sjatte mars ar 2000 stod Stockholmsborsen som hogst under IT-boo-
men. Darefter féljde en av historiens varsta borskrascher och i september 2002 hade
tva tredjedelar av borsvardet utraderats. Fem ar efter IT-kraschen hade de svenska
foretagens patentansokningar fallit med 40 procent fran toppnivan i slutet av 1990-
talet. Se figur 9 nedan.

Det finns en omfattande forskning kring sambandet mellan tillgang till finansiellt kapi-
tal och FoU (se Hall och Lerner, 2010 for en 6versikt). Har undersoker vi dock hur finan-
siella faktorer paverkar foretagens patentverksamhet. Forskningslitteraturen finner att
patent ar en god indikator pa foretagens innovationsverksamhet (Griliches 1990, Ler-
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ner med flera 2008) samt att det finns ett samband mellan FoU och patent (Klette och
Kortum 2004). Ett annat motiv for att valja patent i denna studie ar att en betydande
del av féretagens uppfinningar och innovationer ar resultatet av verksamhet som faller
utanfor formell FoU. | synnerhet mindre foretag saknar ofta separata FoU-avdelningar.
Det betyder att vi genom att fokusera pa patent istéllet for FoU kan fanga viktiga aspek-
ter pa innovationsverksamheten som delvis har férbisetts i andra studier. Nackdelen
med att anvanda patent ar givetvis att en stor del av innovationsverksamheten inte ar
av den karaktdren att den kan eller behdver egendomsskyddas. For att ta hansyn fill
det sistnamnda fokuseras studien enbart pa foretag inom tillverkningsindustrin.

Figur 9. Svenska féretags patentansékningar 1997-2005
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Kélla: PATSTAT.

Schumpeter (1942) sag recessioner och en nedgang i efterfragan pa produkter som
en mojlighet for foretagen att omorganisera sin verksamhet och 6ka fokuseringen pa
innovationer. Till detta behdvs finansiella medel. Féretagens tillgang till finansiellt ka-
pital r dock volatil, medan innovationsverksamhet gynnas av stabila férhallanden dar
bade lyckade och misslyckade projekt ackumulerar kunskap som kan anvdndas och
ateranvandas i nya innovationsanstrangningar. Under perioder av uppgang med stark
efterfragan kan foretag som i annat fall ar kreditbegransade finansiera sin innovations-
verksamhet via det I6pande kassaflédet. Men endast foretag med tillgang till andra
finansieringskallor kan ligga kvar pa samma investeringsniva i forskningsbudgeten nar
kassaflodet stryps. Det betyder att langsiktiga konkurrensférhallanden paverkas mel-
lan foretag som inte ar kreditbegransade och kan halla uppe — och kanske dven foérstar-
ka — sin forskning under lagkonjunktur, och de féretag som tvingas till nedskarningar
pa grund av kortsiktiga svangningar i finanserna (se Cohen och Levinthal 1990, Geroski
et al 1997, Aghion et al 2005; 2008).

Flera empiriska studier visar ett klart samband mellan FoU-investeringar och tillgang

till finansiella medel. Men bilden ar inte entydig. Medan nordamerikanska studier
vanligen ger stod for hypotesen att FoU-investeringar ar kansliga for kredittillgangen
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(exempelvis Hall 1992, Himmelsberg och Petersen 1994, Mulkay et al 2001) ar bevisen
svagare for europeiska observationer (Harhoff 1998, Bond et al 2003). De motstridiga
resultaten kan eventuellt forklaras mera av olikheter i datamaterial an skillnader i fak-
tiska forhallanden. Aktuella studier for bade USA (Brown et al 2009) och Europa (Mar-
tinsson, 2009) baserade pa liknande och mer detaljrika data tyder pa att omfattningen
av eget kapital (internt och externt) spelar en viktig roll for att finansiera FoU-verksam-
het bland hogteknologiska foretag i bagge regionerna.

Varfér éir FoU-projekt svdra att finansiera med Ianekontrakt?

Vad ar det som sarskiljer FoU-investeringar fran investeringar i byggnader, maskiner
och anlaggningar och paverkar foretagens majlighet till satsningar pa innovationsakti-
viteter? Ur litteraturen kan féljande tre faktorer utkristalliseras:*

e Asymmetrisk information, d v s parterna i fraga har tillgang till olika information.
e Avkastningen pa FoU-relaterade projekt ar svar att férutse.
e FoU-investeringar kan ej anvandas som sikerhet vid lan.

Den forsta punkten handlar om att det av tekniska skal oftast ar svart for externa in-
vesterare att erhalla information betraffande avkastningen for avancerade FoU-pro-
jekt. Av forklarliga skal ar det svart att forutse hur och om ett FoU-projekt kommer
att bli lyckosamt. Darmed ar den férvantade variationen i avkastningen — osdkerhe-
ten — pa denna typ av projekt h6g. Dessutom kraver banker sakerheter fran nya och/
eller riskfyllda foretag for att erhalla finansiering. Eftersom FoU-projekt till storsta
del ar I6ner till forskare sa ar det inte mojligt att nyttja dessa som sdkerhet. De hér
tre faktorerna begrdansar FoU-intensiva foretags mojligheter till bankfinansiering.

En rad empiriska resultat visar att FoU-intensiva foretag finansierar sig till liten
del med hjalp av l1an (Hall, 2002 och Hall och Lerner, 2010). Asymmetrisk informa-
tion ar ett problem for alla typer av investerare, men de tva sista faktorerna som
namnts ovan behover inte vara problematiska nar riskkapital tillfors foretagen.
Svarigheten att forutse avkastningen for ett FoU-projekt ar inte ett hinder fér en
riskkapitalinvesterare. Denne forlorar hela sin investering om projektet misslyckas
men har dock extremt god avkastning att vanta vid ett genombrott. Ldnekontrakt
ar fundamentalt olampliga for denna typ av investering eftersom langivaren en-
dast far réanta och amorteringar tillbaka som kompensation, alltsa, denne har en
begrénsad avkastning. Slutligen, krav pa sdakerhet forekommer inte nar riskkapital
tillfors foretag.

Lat oss nu ta ett djupare perspektiv pa det starka sambandet mellan FoU och eget
kapital. Kombination av att vara en av varldens mest forskningsintensiva ekonomier
och ha en god tillgang till mycket detaljerade foretagsdata gor Sverige till en intressant

4) Se Hall (2002) och Hall och Lerner (2010).
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miljo for att undersdka hypotesen att foretagens innovationsverksamhet ar beroende
av tillgdngen pa riskkapital.

Innovationsverksamheten i var studie fangas via den varldsomfattande patentdataba-
sen PATSTAT som sammanstallts av European Patent Office (EPO). PATSTAT registrerar
bland annat foretagens alla patentansokningar vare sig de sker i det egna landet el-
ler i nagot annat land. Databasen innehaller ocksa information som eliminerar risken
att dubbelrdkna patent och patentansdkningar. Ar 2007 hade Sverige 1 770 patent-
ansokningar per miljon invanare, vilket kan jamforas med exempelvis 1 360 for USA.
Sverige hade en mycket kraftig tillvaxt av patentansokningar under den femarsperiod
som foregick IT-boomen for att darefter minska. Fran och med ar 2006 forefaller pa-
tentansdkningarna aterigen 6ka. Ovriga foretagskaraktaristika har hamtats fran SCBs
foretagsstatistik, dgarskaps- och utbildningsregister.

Bakgrund och hypoteser

Kassaflodet ar tillsammans med eget kapital tva nyckelvariabler i denna undersdkning.
Figur 10 visar pa det kraftiga fallet i foretagens kassaflode (normerat med balansrak-
ningsvardet av foretagets tillgangar) i samband med IT-krisen. De fragestallningar vi
vill studera &r hur kassaflodet paverkar innovationsverksamheten samt om det finns
skillnader som kan kopplas till foretagens tillgang till eget kapital.

Figur 10. Kassaflode/totala tillgangar
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Kdlla: Martinsson och L66f, 2009.

Vi delar in urvalet, som bestar av alla tillverkningsféretag i Sverige med minst tio
anstallda i genomsnitt under perioden 1997-2005, i fyra kvartiler baserade pa kvo-
ten mellan eget kapital och totala tillgdngar under det féregadende aret. Tabell 13
visar att eget kapital och langfristig skuldsattningsgrad utgér de mest signifikanta
skillnaderna mellan foretag klassificerade i kvartil 4 och 6vriga féretag. Daremot ar
skillnaderna anmarkningsvart sma mellan féretag i de olika kvartilerna nar det géller
egenskaper som storlek och MNF-tillhorighet (multinationella foretag). Det &r no-
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terbart att de tre grupperna skiljer sig sa mycket i patentansékningar men har i stort
sett identisk andel hogutbildad arbetskraft.

Tabell 13. Foretag som sokte patent nationellt eller internationellt 1997-2005 férde-
lat efter tillgang pa eget kapital.

Kvartil 1 Kvartil 2 -3 Kvartil 4
Eget kapital/tillgdngar .,
Medelvirde 19.4% 42.5% 70.8%
Median 18.2% 40.4 % 70.1%
Kassafléde/tillgangar,
Medelviirde 36% 6.5 % 88%
Median 16% 39% 53%
Langfristiga skulder/tillgangar
Medelviirde 354% 27.1% 12.8%
Median 343% 23.0% 7.9%
Lang universitetsutb ildning/anstiillda
Medelviirde 22% 24% 24%
Median 17% 19% 18 %
Sysselsattning
Medelviirde 562 489 404
Median 56 79 60
Hogteknologisk sektor
Medelviirde 8% 14% 10%
Multinationellt foretag
Medelviirde 64 % 69 % 71%
Patentansdkningar/féretag
Medel 4.0 9.4 15.5
Antal féretag 92 264 142

| figur 11 separerar vi utveckling av antalet patentansdkningar 1997-2005 for kvar-
til 4-féretagen fran Ovriga foretag. Det visar sig att foretag med begransad tillgang
till eget kapital svarar for hela nedgangen av ansokningarna. Dessa anges av den
streckade linjen i figuren. Nar det géller foretag med hogst andel eget kapital (den
heldragna linjen) ar frekvensen av patentansdkningar patagligt stabil under hela
perioden 1997-2005.
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Figur 11. Utveckling av patentansékningar bland foretag
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Not: Den 6vre och streckade linjen beskriver utveckling av patentansékningar bland féretag i

kvartil 1-3 medan den nedre linjen visar utvecklingen for foretag med hégst andel eget kapital

normerat med totala tillgdngar i den féregdende perioden. Kélla: Martinsson och L66f, 2009

Lat oss nu precisera den generella fragestallningen for studien till féljande testbara
hypoteser:

Hypotes 1: Foretag i kvartilerna 1-3 ar beroende av kassaflodet for att finansiera sin
patentverksamhet eftersom deras mojlighet att anvanda det egna kapitalet som finan-
sieringsmedel ar starkt begransat.

Hypotes 2: Foretag i kvartil 4 ar inte beroende av kassafloédet for att finansiera sin
patentverksamhet eftersom deras mojlighet att anvanda det egna kapitalet som finan-
sieringsmedel ar god.

Empiriska resultat

For att testa hypoteserna att endast foretag i kvartilerna 1-3 ar beroende av kassa-
flodet for att finansiera sin patentverksamhet, anvander vi en ekonometrisk metod
(negativ binomial regressionsanalys) som visar vilken roll kassaflode spelar for fore-
tagens bendgenhet att sdka patent, allt annat lika. Det innebar att vi kontrollerar for
eventuella systematiska skillnader i faktorer som branschtillhorighet, foretagsstorlek,
utbildningsintensitet och dgarstruktur. Resultaten presenteras i tabell 2.

| kolumnerna 1-3 visas patentansékningars kanslighet for kassaflodet for tre grupper

av foretag, klassificerade efter soliditetsgrad (eget kapital i forhallande till totala till-
gangar i foregaende period). Det forvantade resultatet ar positivt samband mellan kas-
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saflode och patentanstkningar for foretag med begransad tillgang till eget kapital samt
inget samband mellan kassaflode och patentansokningar for foretag med god tillgang
till eget kapital. Kassaflodet ar definierat som intdkter efter skatt plus avskrivningar
plus amorteringar.

Vara kontrollvariabler for att forsoka renodla effekten av eget kapital pa patentan-
strangningar ar vardet av langfristiga skulder, omsattning, humankapital, sektortillh6-
righet, dgarstruktur och féretagsstorlek. Klette och Kortum (2004) framhaller att ett fo-
retags innovationsformaga beror pa dess kunskapskapital, vilket star fér den kunskap
som kravs for att uppfinna, utveckla nya varor, tjanster och processer. En betydande
del av detta kunskapskapital ar forkroppsligat i foretagets personal. Vi forsoker fanga
sadant foretagsspecifikt kunskapskapital med utbildningsnivan, beraknat som andelen
av de anstallda med minst tre ars universitetsutbildning.

Eftersom nedgangen i patentansokningar sammanfaller med IT-kraschen vill vi fors&k-
ra oss om att den utveckling som beskrivs i figur 3 inte drivs av foretagens sektortill-
horighet. Sektortillhorigheten kontrolleras av en indikatorvariabel som kan anta fyra
varden, varav ett ar hogteknologi.

Patentanstkningarnas forlopp 1997-2005 skulle ocksa kunna vara paverkad av dgarfor-
hallanden. Ett foretag som ingar i en multinationell koncern kan ha mojlighet till direkta
injektioner av eget kapital fran andra delar av koncernen eller mojlighet till lagre kost-
nader for extern finansiering tack vare koncerntillhérigheten. Foretagsstorleken ar en
annan tankbar kandidat till alternativ férklaring av varfor vi observerar oférandrad pa-
tenteringsfrekvens 6ver tiden enbart for féretag som har gott om eget kapital. For att eli-
minera risken att storleken pa det egna kapitalet i sjalva verket beror pa skillnader mellan
stora och sma foretag, lagger vi ocksa in antalet anstallda som en kontrollvariabel.

Tabell 12 redovisar relationen mellan patentering och dess tankbara forklaringsfaktorer.
Den forsta kolumnen redovisar hur dessa forklaringsvariabler paverkar foretagen i kvar-
tilen med lagst eget kapital, i den mittersta kolumnen aterfinns féretagen i kvartil 2 och
kvartil 3, medan de finansiellt starkaste foretagens resultat presenteras i sista kolumnen.

Resultaten styrker att foretagens bendgenhet att sdka patent ar kanslig for variation
i kassaflédet for foretag med lag soliditet. Ansdkningarna faller nar kassaflédet mins-
kar eftersom foretagen inte kan kompensera detta med eget kapital. Forsta och andra
kolumnerna visar pa positiva, signifikanta och ganska stora effekter av kassaflode och
patentansdkningar for foretag kategoriserade i kvartil 1-3. | stark kontrast till detta ar
kassaflodet litet och icke-signifikant for foretag med hog soliditet (foretag i kvartil 4).
Detta resultat bekraftar vara hypoteser: féretag i kvartil 4 ar inte beroende av kassaflo-
det for att finansiera sin patentverksamhet eftersom deras mojlighet att anvanda det
egna kapitalet som finansieringsmedel ar god.
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Skuldvariabeln ger ytterligare stod for antagandet om det egna kapitalets strate-
giska betydelse for innovationsverksamhet. Tolkningen av de positiva och signifi-
kanta estimaten for foretag i kvartil 1-3 ar att ju hogre skuldsattningsgrad desto
farre patentansodkningar.

Tabell 12. Forklaringsvariabler fér innovation (patent), grupperade efter tillgang pa
eget kapital, 1997-2005.

Kvartil 1 Kvartil 2 -3 Kvartil 4
Kassafléde 2375 0.738 0.094
(0.005)*** (0.050)** (0.507)
Langfristig skuld 0.602 0.279 0.166
(0.005)*** (0.083)* (0.612)
Omséttning -0.254 -0.271 -0.212
(0.009)*** (0.000)*** (0.028)**
Humankapital 4,087 3.574 1.874
(0.000)*** (0.000)*** (0.000)***
Féretagsstorlek 0.603 0.334 0.827
(0.000)*** (0.000)*** (0.000)***
Hogteknologi * 1.528 1.400 0.907
(0.000)*** (0.000)*** (0.004)**+
Hog medelteknologi * 1.686 1.002 1.322
(0.007)*** (0.000)*** (0.000)***
Lag medelteknologi * 1.750 1.035 0.879
(0.000)*** (0.000)*** (0.001)***
Utlandsigd MNF ° 0.242 0.522 0.367
(0.399) (0.001)*** (0.187)
Svenskigd MNF b 0.347 0.854 1.013
(0.197) (0.000)*** (0.000)***
Antal observationer 3,200 6,384 3,184
Antal foretag 1,147 1,980 1,074

Not: Negativ bionomial regression for foretag grupperade efter tillgdng pd eget kapital. Beroen-
devariabel dr antal patentansékningar. Vidrderna (***),(**),(*) anger att resultaten dr statistiskt
sdkerstdllda pa 1%, 5% eller 10% signifikanskniva. Virdet (***) innebdr att resultatet dr statis-
tiskt sdkerstdllt pa den hégsta signifikansknivan.

Indikatorvariabler for sektortillhérighet och drsdummyvariabler ingdr ocksd i analysen. Kassa-
flédet och Idneskulden dr normaliserad med totala tillgdngar det féregdende dret. Kassaflode,
langfristig skuld, omsdttning och féretagstorlek mdts i logaritmisk form. Humankapital ér kvoten
mellan antal anstdllda med minst tre d@rs utniversitetsutbildning och den totala sysselsdttningen.
(a) Referensgrupp dr Idgteknologiska tillverkningsféretag.

(b) Referensgrupp dr icke-multinationella féretag.
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Som férvantat samvarierar humankapital, matt som andel av arbetskraften med lang uni-
versitetsutbildning, positivt med antalet patentansdkningar. Noterbart ar att den relativa
betydelsen av humankapitalet ar allra storst bland foretag med |ag soliditet. Det ar heller
ingen Overraskning att patentansdkningar ar en positiv funktion av foretagsstorleken, dven
nar vi staller villkoret “allt annat lika”. Foretagens teknologitillhorighet ar indelad i fyra
klasser och vi anvander lagteknologi som referensgrupp. Tabell 2 visar att 6vriga teknolo-
giklasser har en markant mera omfattande patentverksamhet &n lagteknologiféretagen,
men det finns inga systematiska skillnader mellan hogteknologiféretag och foretag klas-
sificerade inom grupperna hég medelteknologi och 1ag medelteknologi. Resultaten for
agarkategorier antyder att den mest omfattande innovationsverksamheten inom svensk
tillverkningsindustri bedrivs av de inhemskt dgda multinationella foretagen. Skillnaden
gentemot utlandska MINF ar pafallande stor bland de foretagen med hogst soliditet.

For att testa hur robusta resultaten ar delar vi upp datamaterialet pa tva perioder,
1997-2000 respektive 2001-2005 och skattar tva separata regressioner. | linje med
vara forvantningar finns inget samband mellan kassafléde och patent i tider av stark
ekonomisk aktivitet, medan fallande kassaflode samvarierar starkt med minskade pa-
tentansokningar for lagsoliditetsforetag under den andra perioden.

Konsekvenser for svensk ekonomi

Den ekonomiska krisen 2000-2002 sammanfaller med en drygt 40 procentig minskning
av nationella och internationella patentansdkningar gjorda av foretag i Sverige. Vad ar
da konsekvenserna for svensk ekonomi att foretag med lag soliditet har svart att upp-
ratthalla sin niva pa patentansokningar nar den ekonomiska konjunkturen &r svag?

Nedan antar vi fyra tankbara tolkningar av minskade patentansokningar under reces-
sioner och diskuterar vilka alternativ som vi bedémer som rimligast:

1. Den skillnad i patentansdkningar som vi observerat har ingen ekonomisk betydelse.
Foretag med lag soliditet behaller nivan pa innovationsverksamheten dven under
lagkonjunkturer, men minskar ambitionen att s6ka patentskydd.

2. Den ekonomiska betydelsen ar begransad. Den observerade nedgangen innebar
endast att antalet daliga patent som dnda inte skulle ha lett till ndgra innovationer
sorteras bort.

3. Den observerade skillnaden i patentansékningar ar i grunden positiv. Ekonomiska
recessioner ar en viktig del av den kreativa forstorelse som kannetecknar ekono-
miers omstéllning och strukturomvandling. Har separeras vinnare fran forlorare
och resurser i form av kapital och arbetskraft kan slussas over fran lagproduktiv
och mindre innovativ verksamhet till hogproduktiva och mera innovativa foretag.
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4. Den observerade skillnaden i patentansdkningar ar negativ. Det som intraffar ar
kreativ forstorelse med betoning pa forstérelse som aven slar mot kreativ verksamhet,
framfor allt i form av nya entreprendriella foretag utan nagon tidigare historia
och som saknar buffert i form av eget kapital.

Den forsta tolkningen motséags av den internationella forskningen som pekar pa att pa-
tent ar en god indikator for FoU-aktiviteten. Sjunkande patentansokningar avspeglar
en lagre ambition nar det géller forsknings- och innovationsverksamheten. Det bety-
der att innovationsverksamheten paverkas negativt i majoriteten av svenska féretag
under recessioner och det ar troligt att det slar hardast mot sma foretag och unga
foretag. Endast i foretag med hog soliditet kan innovationsverksamheten Gvervintra
relativt obehindrat under finansiella kriser.

Den andra tolkningen kan bemotas med den berattigade fragan: Varfér ska man anta
att foretag med lag soliditet har en disproportionellt stor andel daliga uppfinningar? Vi
finner inget stod for denna tolkning i forskningslitteraturen.

Figur 12. Foradlingsvarde per sysselsatt 1997-2006. Persistent och icke-persistent
innovativa féretag.
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Not: Den heldragna linjen beskriver utveckling av genomsnittligt forddlingsvirde per anstdlld
bland svenska tillverknings- och tjdnsteféretag med tio eller fler anstdllda och klassificerade som
persistent innovativa. Den streckade linjen beskriver motsvarande utveckling fér féretag som be-
driver innovationsverksamhet, men endast pa oregelbunden basis. Svenska kronor i 1000-tal.
Kdlla: Johansson och Lé6f, 2010.
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Den tredje och fjarde tolkningen dr dmsesidigt uteslutande och vi havdar att en val-
utvecklad riskkapitalmarknad har ett positivt inflytande pa féretagens mojligheter att
bedriva innovationsverksamhet uthalligt 6ver konjunkturcykler. Detta skapar en sjalv-
forstarkande effekt. Just formagan till uthallig innovationsverksamhet &r en av de vikti-
gaste forklaringarna till skillnader i féretagens produktionsresultat. Aktuella studier av
omkring 3000 svenska tillverknings- och tjansteféretag visar att dessa foretag, allt an-
nat lika, skapade omkring tio procent hogre forddlingsvarde per anstalld och ar under
perioden 1997-2006 jamfort med foretag vars innovationsverksamhet definieras som
oregelbunden (Johanson och L66f, 2010). Dessutom har de uthalliga innovatérerna
en arlig premie i tillvaxttakt pa ungefar tva procent (méatt som foradlingsvarde per an-
stalld). Se figur 12 ovan.

Huvudslutsatsen av kapitlets forsta del ar att en valutvecklad riskkapitalmarknad har
ett positivt inflytande pa foretagens mojligheter att bedriva innovationsverksamhet
uthalligt 6ver konjunkturcykler.

Sverige i ett internationellt perspektiv

For att astadkomma internationella jamforelser tvingas vi forlita oss till datakéllor som
ar kompatibla internationellt. | den har internationella sammanstéllningen jamfors
Sverige konsekvent mot de tre stora ekonomierna i Europa; Frankrike, Storbritannien
och Tyskland. Det dr intressant av ett antal anledningar. Dels dr det intressant eftersom
dessa tre lander utgor en stor del av Europas samlade ekonomi. Det ar dven intressant
ur ett finansmarknadsperspektiv; Storbritannien ar en utpraglad riskkapitalorienterad
ekonomi medan Tyskland &r mer bankorienterad (se bl.a. Allen och Gale, 2000). Fore-
tag i Storbritannien erhaller finansiering i stor utstrackning pa riskkapitalmarknaden
medan tyska foretag ar beroende av bankfinansiering. Frankrike &r lite mer riskkapital-
orienterat an Tyskland men ligger narmare Tyskland an Storbritannien. Sverige, havdar
vi, ar mer likt Storbritannien an Tyskland eller Frankrike.®

Lange har det samlade vardet av FoU normerat med bruttonationalprodukten (BNP)
anvants som grovt matt pa hur innovativ en ekonomi ar. FOU/BNP har dock en mangd
brister, inte minst da stora foretag och stora offentliga FoU-insatser kan ge en bild av
att ett land ar innovativt.

Matt som FoU i forhallande till BNP ligger Sverige hogst i OECD med en FoU-kvot pa
3,6 procent ar 2007 (se figur 13). Vad sager denna kvot egentligen? En kritik ar att ett
antal stora foretag som sysslar med FoU, t ex Ericsson och Volvo Lastvagnar i Sverige,
bldser upp denna kvot.® | figur 14 presenterar vi hur stor andel av FoU-investering-

5) 1Brown, Martinsson och Petersen (2010a) lyfts dessa fyra lander fram och dar presenteras empiriskt underlag for att
Storbritannien och Sverige tillhor riskkapitalorienterade ekonomier medan Frankrike och Tyskland ar mer bankorienterade.
6) Det ar alltid svart att sdga vilken nationalitet ett foretag har. | den har studien anser vi ett foretag vara svenskt om det
har sitt huvudkontor i Sverige.
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arna som faller pa de fem féretag med hogst totala varde pa FoU-investeringar 2007.
Har anvands Compustat Global som endast innehéller borsnoterade féretag runtom
i varlden, men som har fordelen att vara anpassat for internationella jamforelser
(Bhagat och Welch, 1995).

Figur 13. FOU/BNP for en rad europeiska linder 2007.
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Kdlla: Eurostat.

Figur 14. De fem storsta FoU-foretagens andel av total FoU 2007 (borsnoterade foretag)
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Not: Andel av FoU-investeringar hos de fem foretag med hégst totalt virde pd FoU-investeringar
2007. Kdlla: Compustat Global (egna berdkningar).

De fem stérsta FoU-foretagen stod for 74 procent av total FoU utférd av bérsnoterade
foretag i Sverige 2007. Storbritannien sticker ut med en mycket liten andel av sin totala
FoU fran de fem storsta. Storbritannien har dock forhallandevis lag FoU-kvot, endast
1,82 procent. Jamfors Sverige istédllet med lander av jamférbar storlek och med lik-
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nande FoU/BNP sasom Finland (88 procent) och Schweiz (80 procent), sa ar bidraget
fran de fem storsta inte avvikande.

Syftet med figur 14 &r att visa att en betydande del av FoU i Sverige kommer fran min-
dre foretag, eller i alla fall inte fran de allra storsta. Den viktiga rollen som givits till FoU
och innovation i ekonomisk tillvéxtteori bygger till stor del pa att mindre och nya fore-
tag arinnovativa och pa sa vis skapar en dynamisk ekonomi. Acs och Audtretsch (1988)
visar att antalet innovationer per anstalld ar betydligt hogre i sma &n i stora foretag.”
Sma och/eller nya foretag star for en betydande andel av banbrytande innovationer
och teknologier och ar viktiga komponenter i den s.k. kreativa forstorelseprocessen
som Schumpeter (1942) diskuterar.

Utifran ett innovationsperspektiv ar darmed en av finansmarknadens viktigaste upp-
gifter att forse sma och nya foretag med externt riskkapital. Har atervander vi till var
jamforelse med Frankrike, Tyskland och Storbritannien. Frankrike och Tyskland ar
bankorienterade och har mindre valutvecklade riskkapitalmarknader medan Storbri-
tannien anses ha Europas mest valutvecklade riskkapitalmarknad. | figur 15 visas anta-
let borsnoterade FoU-foretag per invanare.®

Figur 15. Antal borsnoterade FoU-féretag per miljon invanare, samtliga foretag samt
endast sma foretag.
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Kélla: Compustat Global (egna berdkningar).

7) linnovativa industrier (som ar inkluderade i deras studie) ar antalet innovationer per anstalld 6,6 ganger hogre i sma
dn i stora foretag (Acs och Audretsch, 1988). Se Braunerhjelm for en éversikt (2010).

8) Ett FoU-foretag ar ett foretag som rapporterat minst tre FoU-dataposter (inklusive FoU-poster som anger 0) i Compus-
tat Global under tidsperioden 1990-2007. Smaféretagsdefinitionen &r relativ och baseras pa genomsnittligt antal anstéllda
under tidsperioden. Sma foretag ar de som befinner sig i percentil 70 eller lagre. Definitionerna ar hamtade fran Brown,
Martinsson och Petersen (2010a).

112



Tyskland och Frankrike har avsevart farre FoU-féretag med hansyn till landernas stor-
lek. Sverige har cirka elva FoU-foretag per miljon invanare jamfért med ca tva for Tysk-
land och Frankrike. Storbritannien har ca sex. Sverige har dven klart fler sma borsno-
terade FoU-foretag @n de andra tre landerna. Sverige har fler innovativa foretag an
ovriga lander, och i synnerhet avsevart fler innovativa foretag an Tyskland och Frank-
rike, sannolikt pga att den svenska riskkapitalmarknaden férser vara innovativa foretag
med externt kapital och darmed majliggor att de forblir innovativa. | figur 16 anvdnds
Compustat Global data for ett internationellt urval av lander.

Figur 16. Externt aktiekapital/FoU-intensitet, sma féretag
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Not: Smd féretag. Grafen visar FoU-intensitet pd y-axeln (FoU-investeringar/vérdet pd tillgéng-
ar) och externt aktiekapital (emissionskapital/virdet pad tillgdngar) pa x-axeln.
Kdlla: Compustat Global (egna berdkningar).

Figur 17. Externt aktiekapital/FoU-intensitet, stora féretag
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Not: Stora foretag. Grafen visar FoU-intensitet pa y-axeln (FoU-investeringar/vardet pa tillgangar) och ex-
ternt aktiekapital (emissionskapital/virdet pa tillgéngar). Kélla: Compustat Global (egna berékningar).
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Figur 16 och 17 utgar fran borsnoterade foretag i 34 lander. Varje punkt motsvarar ett
land och det dr genomsnittlig FoU-intensitet och externt aktiekapital for alla foretag
Over perioden 1990 till 2007.° Externt aktiekapital motsvarar nettovardet av emitte-
rade aktier, dvs vardet pa salda aktier minus aterkop av aktier for varje foretag och ar
(som sedan raknas om till ett genomsnitt per land).

| figur 16 syns ett tydligt samband mellan genomsnittlig FoU-intensitet och externt ak-
tiekapital. For stora foretag verkar detta samband vara noll. Stora, mogna féretag kan
oftast finansiera sina FoU-projekt via aterinvestering av vinst och dr darmed relativt
oberoende av riskkapitalmarknaden for I6pande FoU-verksamhet. | enlighet med teorin
ar det just mindre foretag som @nnu inte genererat nagra stérre vinster som ar bero-
ende av externt riskkapital fran investerare. Sverige ligger ungefar i mitten av figur 14.
Lander hogt upp i hogra hornet ar uteslutande anglosaxiska riskkapitalorienterade lan-
der som Australien, Kanada, USA och Storbritannien.

Figur 16 antyder alltsa att riskkapitalfinansiering och FoU-investeringar pa foretagsniva
har ett samband. Varldsbanken har data éver olika landers aktiemarknader. Figur 18
visar totala vardet av ett lands aktiemarknad normerat med BNP.

Figur 18. Aktiemarknadens varde normerat med BNP
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Not: Aktiemarknadens vdrde normerat med BNP (pd engelska Stock market capitalization/GDP).
Kdlla: World Bank Financial development indicators).

| borjan av tidsperioden forefaller Sverige vara mer likt Tyskland och Frankrike betraf-
fande vardet pa aktiemarknaden. Men efter den ekonomiska krisen under tidigt 1990-
tal narmar sig Sverige istdllet Storbritannien, och 2008 har Sveriges aktiemarknad
hogre (relativt) varde an Storbritannien. Da var motsvarade varde pa Sveriges aktie-

9) Se Brown, Martinsson och Petersen (2010b) for definitioner och ytterligare information angdende figur 8 och 9.
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marknad 141 procent av BNP jamfért med 137 procent for Storbritannien. Figur 18
tyder for Sveriges del pa ett skifte mot att bli en mer riskkapitalorienterad ekonomi,
nagot som inleddes efter 1990-talskrisen. Det totala vardet pa ett lands aktiemarknad
utgdr dock endast en indikation pa om landet har en utvecklad riskkapitalmarknad och
sager i sak inte s@ mycket om hur innovativa foretag kan erhalla extern finansiering.

Figur 19 och 20 visar tva matt pd borsnotering av nya foretag i de fyra landerna i var
jamforelse. Figur 19 visar vardet av det arliga genomsnittet av samtliga borsnoteringar
under 1990-2003 normerat med BNP och figur 18 visar genomsnittligt antal borsnote-
ringar per ar normerat med befolkningsstorlek.

Figur 19. Arligt genomsnitt av samtliga borsnoteringar under 1990-2003 normerat
med BNP
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Kdlla: Kim och Weisbach, 2008.

Figur 20. Genomshnittligt antal bérsnoteringar per ar normerat med befolkningsstorlek
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Kdlla: Kim och Weisbach, 2008.

115



Antal och véardet av borsnoteringar fangar battre vad vi ar ute efter, dvs tillgang till
externt riskkapital for mindre och nya féretag. Loughran, Ritter och Rydqvist (1994,
uppdaterad 2009) visar att Storbritannien och Sverige har haft tre till fyra ganger fler
bérsnoteringar de senaste artiondena jamfért med Frankrike och Tyskland, justerat for
storleken pa landerna.’® Borsnoteringar i Sverige och Storbritannien tenderar att géras
av yngre och mindre etablerade foretag an i Tyskland och Frankrike. Det ar tidigt i ett
foretags livscykel som behovet av externt kapital ar som storst. Bérsnoteringen i sig in-
bringar externt riskkapital och de ndrmsta aren efter borsnoteringen ar kapitalbehovet
som storst.’ | de fall som foretag noteras pa bérsen nér de redan ar etablerade fyller
inte borsen enbart ett kapitalbehovssyfte utan da ar det andra faktorer som spelar in.
Sverige har en relativt god noteringsmarknad, jamfért med andra lander. Mindre och
innovativa foretag far dirmed en majlighet att na den publika riskkapitalmarknaden i
ett relativt tidigt skede i sin livscykel nar kapitalbehovet ar som storst. Ett foretag kan
dock inte ga direkt fran sin fédelse och notera sig pa bérsen, det kravs riskkapital fran
fodelse till notering.

Venture capital ar i teorin det som ska fylla externt kapitalbehov innan féretag ar mog-
na for att noteras pa borsen. Fran Eurostat har vi hamtat data Over privata riskkapital-
investeringar som gjorts i sddd- och startup-skeden. | figur 21 presenteras aren runt
millennieskiftet som var turbulenta pd manga satt och vis.

Figur 21. Vardet av sadd och startup-investeringar normerat med BNP
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Kdlla: Eurostat.

| samtliga fyra lander var vardet av venture capital-investeringar hogt ar 2000, kulmen
pa uppgangen runt IT-bubblan. Sverige skiljer sig dock fran de 6vriga genom att ligga
pa en hog niva bade aret fore och aren efter.

10) Detta fylls i av La Porta, Lopez-De-Silanes, Shleifer och Vishny (1997) som visar att lander med skandinavisk rattstradi-

tion har haft klart fler borsnoteringar (per invanare) an lander med fransk respektive tysk rattstradition.
11) Se Rajan och Zingales, 1998, figur 1, s. 568.

116



Slutsatsen ar att Sverige verkar ha en relativt god finansieringsmiljo for innovativa
foretag. Baserat pa var analys framgar att Sverige ligger hogt sett till det totala vardet
pa innovativa satsningar och har manga FoU-féretag som nar borsen. Vi pekar pa
vikten av en bred riskkapitalmarknad for att mojliggdra for nya, innovativa foretag
att 6verleva och/eller forbli innovativa. Sverige har en val fungerande marknad for
att notera nya och unga féretag som darmed far tillgang till externt riskkapital i ett
relativt tidigt skede i sin livscykel, samt en venture capital-marknad som kanalise-
rar relativt mycket kapital till sddd- och startup-satsningar. Harnast fragar vi oss om
Sveriges hoga innovationsgrad och valutvecklade riskkapitalmarknad avspeglas i en
konkurrenskraftig och vaxande ekonomi?

Sverige och omvarlden i ett bredare ekonomiskt perspektiv

Har Sverige haft en battre eller samre ekonomisk utveckling dn jamforelseldanderna?
Vad tjanar det till att ha en innovativ ekonomi och valfungerande riskkapitalmarknad
om det inte spiller over till den reala ekonomin? Vi undersoker det har genom att jam-
fora tillvéxt i real BNP per capita och World Economic Forums (WEF) konkurrenskrafts-
index.!? | diskussionen ovan visade vi hur Sverige gick fran att ha en aktiemarknad i
paritet med Tyskland och Frankrike till att ndrma sig och ga om Storbritannien. Nar det
galler de totala villkoren for det svenska naringslivet tyder WEFs ranking pa att Sverige
intar en internationell tatposition.

Tabell 13. Tabellen beskriver World Economic Forums Global Competitiveness Index
2010-2011

Land 2010-2011 2009-2010 2008-2009
Schweiz 1 1 2
Sverige 2 4 4
Sing apore 3 3 5
USA 4 2 1
Tyskland 5 7 7
Storbritannien 12 13 12
Frankrike 15 16 16

Trots sin mindre utvecklade riskkapitalmarknad har aven Tyskland en hég ranking. Det
intressanta med WEFs index ar just att det beaktar en rad faktorer som komplette-
rar BNP-mattet. BNP-utveckling ar dock det mest anvanda matt nar landers ekonomi
jamfors och erbjuder ocksa langa tidsserier. | figur 22-24 jamfors real BNP per capita-
utveckling med tre olika startar. | figur 20 ar 1970 startar. Dels dr 1970 det tidigaste
aret som Tyskland erbjuder kompatibel data, dels har det framforts att sedan slutet av
1960-talet och borjan 1970-talet har Sverige halkat efter 6vriga varlden.

12) Se http://www.weforum.org/en/initiatives/gcp/index.htm.
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Figur 22. Real BNP per capita 1970-2007
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Not: Real BNP per capita-utveckling 1970-2007 omrdknat till index med 1970 som basdr. Kélla:
World Penn Tables.

Figur 23. Real BNP per capita 1990-2007
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World Penn Tables.

118



Figur 24. Real BNP per capita 2000-2007

125

Sverige

120

=="" Storbritannien

115 — =
110 e . Frenkike
e ~ Tyskland

105 — e

100 - L

95

90 : : : :
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008

Sverige = ===——— Tyskland Frankrike = ===== Starbritannien

Not: Real BNP per capita-utveckling 2000-2007 omréknat till index med 2000 som basdr. Kdlla:
World Penn Tables.

Satts 1970 som basar har Sverige haft samst utveckling av de fyra landerna. Under
slutet av 1970-talet och fram till 1990 har inflationsjusterad BNP per capita utvecklats
klart svagare dn i jamforbara lander.2® | figur 23 &r dock bilden annorlunda. Trots att
den inkluderar de tre kontraktionsaren under tidigt 1990-tal presterar Sverige battre
an Frankrike och Tyskland. Under 2000-talet har Sverige till och med vaxt snabbare
an Storbritannien. Sveriges reala BNP per capita vaxte med 6ver 20 procent fran
2000 till 2007 (lika mycket som Sverige vaxte under perioden 1970-1985!).

Sverige inledde tidsperioden med en klart hogre BNP per capita dn de ovriga tre
landerna. Frankrike och Tyskland var rikare redan 1980 och Tyskland var klart ri-
kare 2000. Sveriges explosiva tillvaxt fran 1990-talskrisen och accelerationen under
2000-talet har gjort att Sverige an en gang forefaller ha ett hogre valstand an de tre
jamforelselanderna.

Slutsatser och reflektioner

Forskningen pekar pa att innovationer driver ekonomisk tillvdaxt i mogna ekonomier.
Tillgang till riskkapital mojliggor for svenska foretag som annu inte ar sjalvforsorjan-
de att vara innovativa och ger Sverige en komparativ fordel mot exempelvis Frank-
rike och Tyskland. For att mojliggdra att innovationer kommersialiseras kravs att de
foretag som ar innovativa kan fa tag i finansiering i ett tidigt skede. Vi tror inte att det
ar en slump att Sverige och Storbritannien har vaxt betydligt snabbare dn Frankrike
och Tyskland sedan tidigt 1990-tal.

13) Grafen med 1980 som basar har vi valt att inte rapportera da den ger en liknande bild som den med 1970 som basar.
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Varldsekonomin har blivit mer konkurrensutsatt tack vare lander som bl.a. Brasilien,
Ryssland, Indien och Kina. Det &r just genom innovationer och hogutbildad arbets-
kraft som mogna lander med relativt hoga lonekostnader kan konkurrera. Och for att
innovativa foretag med hogutbildad arbetskraft ska kunna vaxa kravs riskkapital. Pa
denna punkt ligger Frankrike och Tyskland klart efter Sverige. Det finns dven konkur-
rensfordelar med en valutvecklad riskkapitalmarknad. Riskkapitalmarknadens manga
aktorer utsatter foretagen som verkar dar for standig granskning och dessa foretag
jamfors kontinuerligt med utlandska bolag. Bankorienterade lander som Frankrike och
Tyskland utséatter inte sina féretag for denna typ av granskning och yttre tryck.

Det fordras ytterligare forskning for att kunna uttala sig sékrare om sambandet ovan.
Men baserat pa det material som presenterats har har Sverige en valutvecklad riskka-
pitalmarknad och ar en innovativ ekonomi. Detta sammanfaller med att Sverige rankas
som den nast mest konkurrenskraftiga ekonomin i varlden och har vaxt relativt snab-
bare 4n manga lander sedan globaliseringens krafter borjat verka. Vi tror att dessa
faktorer hanger samman.

120



7. Leder svensk FoU till innovationer?
Den svenska paradoxen

Olof Ejermo

Det svenska innovationssystemet och tillvaxtparadoxer

Under de senaste decennierna har svensk ekonomi genomgatt radikala foréandringar.
Fran att ha varit en mer sluten och stel ekonomi med stora foretag och karaktar av
blandekonomi, till att bli ekonomiskt mycket mer dynamisk. Ekonomin &r idag i langt
hogre grad integrerad med 6vriga Europa, bade genom 6kad handel och integration
av regelverken bl a pga EU-intradet. Samtidigt har handeln 6kat kraftigt med 6vriga
delar av varlden framférallt i Asien, men ocksa Latinamerika. Mycket forskning tyder
pa att 6ppna och integrerade ekonomier tenderar att véxa snabbare till foljd av 6kad
handel vilket sker med utgangspunkt i en harmonisering av regelverk, standarder
m m.! Denna utveckling har historiskt praglat den amerikanska ekonomin och det har
funnits starka forvantningar pa att landerna inom EU skulle vdxa snabbare till foljd av
integrationsprocessen (se t ex Johansson, 1993).

Europa ar en kontinent som under lang tid haft tillvaxtproblem sarskilt i de stora eko-
nomierna. Den sa kallade nya tillvaxtteorin som vaxte fram under 1980- och 1990-talen
pekade bland annat ut investeringar i humankapital (Lucas, 1988, Rebelo, 1991 m fl)
och forskning och utveckling (FoU; se exempelvis Romer, 1986) som centrala faktorer
bakom férmagan att utveckla nya teknologier, vilket i de modeller som tagits fram varit
grundlaggande for tillvaxtprocessen. Det framstar darfor som paradoxalt att manga
lander i just Europa med sina starka forskningstraditioner och massiva utbildningsin-
satser har haft tillvaxtproblem. Matt som kdpkraftsparitetsjusterad BNP var tillvaxten
1970-79 hyggliga 2,4 procent per ar i EU-kdrnlanderna Frankrike, Italien, Storbritan-
nien och Vasttyskland. for att falla tillbaka till 1,9 procent per ar 1980-89, 1,3 procent
per ar i genomsnitt 1990-99 och laga 0,6 procent arligen 2000-09.2

Stora investeringar inom vetenskap parat med lag tillvaxt har kallats den europeiska
paradoxen. Denna tanke kritiseras dock starkt av Dosi et al (2006) som kraftfullt ar-
gumenterar mot att det europeiska vetenskapliga systemet skulle vara excellent. Mer

1) SetexDollar (1992), Sachs och Warner (1995), Edwards (1998) och Wacziarg och Welch (2008). Rodriquez och Rodrik
(2000) ar daremot skeptiska till tillgénglig empiri.

2) Kalla: Egna berakningar baserat pa The Conference Board (2010). Serierna for BNP ar kopkraftsparitetsjusterade till US
dollar. Berakningarna avser Vasttyskland 1970-1989 och det enade Tyskland 1990-2009.
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resurser behovs, enligt forfattarna, till den vetenskapliga framkanten (”frontier”) och
for att starka foretagens mojligheter att anvanda sig av denna. Det kan samtidigt no-
teras att Europa, till skillnad fran USA, alltmer forlitat sig pa foretagssektorn for att
Oka de totala FoU-satsningarna, dvs det har skett en relativ tillbakagang for offentligt
finansierad FoU.

Ytterligare "paradoxer” med anknytning till produktivitet, teknologiutveckling och till-
vaxt har formulerats genom aren. Har foljer ett axplock:

a) Datorproduktivitetsparadoxen (Solow-paradoxen). Trots stora investeringar i datorer
verkade inte produktiviteten initialt 6ka ndmnvart. Idag vet vi att IT i grunden
forandrat och fortsatter forandra vara industristrukturer, men matproblem for
svarade mojligheterna att observera dem, och effekterna uppstod med en for
drojd produktivitetsforhojning (Jorgenson et al, 2007, Brynjolfsson and Saunders,
2009). For Europa har IT inte varit lika genomgripande 6ver alla sektorer som i USA
(van Ark et al, 2008). For fallet Sverige visar Edquist (2005) att den svenska pro-
duktivitetshéjningen som fran 1990-talet varit mycket stark, varit begransad till
informations- och telekommunikationsindustrin, dvs producenter av IT-utrustning,
men till skillnad fran USA har férbattringarna inte skett bland anvdndarna av
IT-utrustning.?

b) Den osterrikiska paradoxen. En relativt foraldrad industristruktur har anda kunnat

ge upphov till en hygglig ekonomisk tillvaxt (Peneder, 1999, Peneder, 2004).

-

c) Den hollandska paradoxen. Starka investeringar i kunskap men endast genom
snittlig innovationsaktivitet (OECD, 2005).

d) Den norska paradoxen — trots lag FoU, ca 1,5 procent av BNP, har Norge haft
hog tillvaxt. BNP per capita ligger 72 procent hogre an EU-genomsnittet ar 2005
(OECD, 2008).

e) Den svenska paradoxen. Stora investeringar i FoU har inte lett till tydliga ekonomiska
resultat (Andersson et al, 2002). Exporten av hogteknologiska produkter (Ohlsson
and Vinell, 1987, Braunerhjelm, 1998) samt produktionen av hégteknologiska
produkter relativt andra OECD-lander ar l1ag (Edquist and McKelvey, 1998). Ejermo
och Kander (2009) kunde ocksa med nya data som grund bekréfta en forhallande-
vis lag utveckling av medel- och hogteknologisk produktion och export i férhallande
till FoU.

Intressant ar att paradox-begreppet anvénts sa olika. | en del fall anvdnds det till att
peka pa en ‘férvanande’ negativ utveckling, i andra fall forvanande positiv utveckling!

3) Intensiva anvandare av IT inkluderar tryckerier, maskinutrustning, finansiella institutioner och FoU-industrier (Edquist,
2005).
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Anvandningen av paradox-begreppet kan darfor i samsta fall anses vara ett retoriskt
grepp, men kan i basta fall ge en relevant och battre karaktarisering av innovations-
systemet i olika delar av varlden.

En grundlaggande kritik som fordes fram av Kander et al (2007) var att de svenska
paradoxforesprakarna® till skillnad fran tillvaxtteoretikerna, implicit anvander sig av en
teoretiskt mycket enkel tanke: att FoU leder ftill tillvaxt enligt ett proportionerligt ett-
till-ett forhallande. Endast i relativt enkla tillvaxtmodeller modellerade kring propor-
tionalitet mellan sparande och kapital uppstar detta forhallande. Jones (1995) pekade
ocksa kritiskt pa det forhallandet att ingenjorer och vetenskapsman verksamma inom
FoU hade o6kat langt snabbare &n amerikansk BNP sett 6ver en langre tid, vilket an-
tydde att investeringar inte behovde fa ett proportionerligt utfall.

| analyser pa foretagsniva finns en bred konsensus kring FoUs inverkan pa foretagspro-
duktivitet. De basta ekonometriska studierna indikerar en elasticitet fran FoU ftill total
faktorproduktivitet pa ca 0,2-0,3. Det vill sdga: en enprocentig 6kning av FoU leder i ge-
nomsnitt till 0,2-0,3 procents 6kad faktorproduktivitet (Wieser, 2005, Hall et al, 2010).°

Relationen mellan FoU och tillvaxt beror ocksa naturligt av hur FoU och produktion or-
ganiseras inom olika branscher. | en del branscher kan FoU och produktion separeras,
sa att FoU kan bedrivas i hemlandet och produktion i ett annat land. | andra branscher
daremot maste FoU goras nara produktionen eftersom FoU-verksamheten ar starkt
beroende av testning av produkterna och deras funktionssatt. Den matta utvaxlingen
av olika variabler inom ett land kan darfér variera beroende pa hur branschen generellt
ser ut 6ver varlden, samt hur ett specifikt lands foretag valt att organisera produktion
och teknologiutveckling. Darfor ska kanske inte paradoxbegreppen tas pa alltfor stort
allvar. Det intressanta ar istéllet de forklaringar som ges till paradoxernas existens samt
observationer av styrkor och svagheter i olika innovationssystem. For att ga vidare i
denna analys vill jag sammanfatta nagra generella sardrag for Sverige jamfért med an-
dra ekonomier som, trots en kraftig omstrukturering av naringslivet, bestatt 6ver tid:

e Sverige har alltjamt ett starkt internationaliserat, idag betecknat som ‘globaliserat’
naringsliv med en exportandel som narmar sig 50 procent av BNP. Jamfort med
ovriga OECD ar exporten nagot mer specialiserad dn genomsnitt mot ravarubase-
rade industrier (OECD, 2010c), men inte generellt inom tillverkning, vilket
dérmed indikerar en férvanande stor bredd inom exporten.

e Sverige har en hog andel multinationella foretag, samt en bredd 6ver olika sektorer
i ndringslivet som ar anmarkningsvard i ett internationellt perspektiv, sarskilt

4) Denna kritik ar ocksa tillampbar pa andra landers paradoxdiskussioner.

5) Total faktorproduktivitet anvénds inom ekonomiska studier for att berdkna den procentuella 6kningen i produktion
(eller foradlingsvarde) som inte ar hanforlig till 6kning i arbetskraft och kapital, och i en del studier justeras dven data for
kvaliteten i andra faktorer som humankapitalets sammansattning.
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med hansyn till hur litet Sverige ar.° Detta sardrag ar en styrka for foretagen
eftersom de kan anpassa produktionen mot de snabbast vaxande marknaderna.
Samtidigt kan en svag férankring hemma innebéara begrdansade 6verspillnings-
effekter av kunskap till dvrigt naringsliv.

¢ De svenska och framforallt de exporterande stora féretagen investerar mycket
i FoU. Till skillnad fran exempelvis Finland, som delvis har en industristruktur
som liknar den svenska, finns en stor bredd med avseende pa sektorer inom
vilka FoU-investeringar gors. De svenska foretagen haller en god niva pa paten-
tering som gar ett steg ndrmare realisering till uppfinningar, se kapitel 4.

¢ Sverige har en jamforelsevis 1ag niva pa entreprenorskap, matt under flera ar
som viljan att starta féretag, enligt Global Entrepreneurship Monitor.”

Med utgangspunkt i ovanstaende karaktaristik kan vi anvdanda oss av en schema-
tisk illustration (figur 25) fran Ejermo och Kander (2009) som illustrerar nagra av
de manga lankar och samband som behovs for att FoU och andra innovations-
investeringar ska leda till BNP-tillvaxt. Bland annat visar figuren att ett genom-
snittligt proportionellt samband mellan ett lands FoU och tillvdxt endast ar en av
manga mojligheter.

Figur 25. Schematisk illustration av forhallandet mellan FoU och BNP.
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Kdlla: Ejermo och Kander (2009).

Figur 25 betraktar BNP som beroende av ett antal insatsfaktorer. Figuren borjar med
att ge FoU en viktig roll i det svenska innovationssystemet?, eftersom Sverige ar att

6) Inte heltdckande data fran OECD (2010b) rankar Sverige som det land med nast mest sysselsdttning i utlandska dotter-
bolag i forhallande till sysselsattning i hemlandet inom bade tillverkning och service. Endast Schweiz har en hogre andel.
7) Sverige har dock inte deltagit under 2008 och 2009.

8) Figuren ar naturligtvis en forenkling av verkligheten: litteraturen kring innovation har en omfattande diskussion kring
aterkopplingsmekanismer fran marknad till innovationsutveckling.
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av de lander som investerar mest i FoU, sarskilt inom foretagssektorn. Anledningen
till detta éar, vilket jag utvecklar argumenten for i det féljande, den starka interna-
tionaliseringen av néaringslivet, men aven hur teknologier utvecklas. FoU i Sverige
ar viktigt inte bara for att ta fram egen ny kunskap, utan ocksa for att ta del av den
enormt betydelsefulla utvecklingen av teknologikapaciteten i andra lander! Detta
kallar Cohen och Levinthal (1989, 1990) absorptionskapacitet och spelar en ofta un-
dervérderad roll i forskningen for att forsta foretagens motiv att investera i FoU.
Inom forskningen utgar man ofta fran att FoU anvands for att direkt, genom egen
kreativitet, ta fram uppfinningar, men sanningen ar att mycket av den kunskap som
foretagen soker redan utvecklats av andra. FoU innebar darfor delvis en investering
i att ta till sig resultat fran teknologifronten, detta bor vara sarskilt viktigt for en liten
kunskapsintensiv, exportberoende ekonomi.

Universitets- och hogskolesektorn® spelar bland annat rollen av att bidra till en for-
starkning av FoU inom foretagen samt bidra till uppfinningar och nya idéer. En del
universitetsanstallda medverkar till entreprendrskap. Det kan argumenteras for att
entreprendrer och entreprendrskap ar viktiga for att fora nya idéer vidare till innova-
tionsstadiet. Uppfinningar och innovationer bidrar vidare till utvecklingen av hogtek-
nologiska industrier, och inte att férglomma serviceindustrier, samt nya branscher.
Vad vore exempelvis banksektorn idag utan innovationer inom informationstekno-
logi och mobiltelefoni utan ett standigt inflode av produkter dar tjansteinnehallet
blir allt viktigare? Alltmer upplevs ocksa den skarpa distinktionen mellan service och
tillverkning som artificiell eftersom tjanster och tillverkning allt oftare kopplas sam-
man i paket. TetraPak tjanar pengar inte sina pengar pa maskinerna de hyr ut ftill
mjolkférpackningstillverkningen utan materialet dessa gors av, liksom den service
de tillhandahaller.

| forhallande till tidigare forskning har jag under senare ar, tillsammans med kollegor,
ndrmare studerat nagra av de lankar som beskrivs i figuren. Framforallt har jag stu-
derat data kring FoU, dess fordelning med avseende pa branscher, foretagsstorlek,
utveckling 6ver tid samt tillvaxt. Jag har ocksa studerat samspelet mellan uppfinningar,
baserat pa patentdata, och FoU i olika branscher. Daremot har jag endast i ringa om-
fattning studerat entreprendrskap, sa jag kommer berdra detta i begransad omfatt-
ning. Det ar dock av stor vikt for forskningen att narmare understka samspelet mellan
entreprendrskap och innovationer.

Jag fortsatter kapitlet med att forst diskutera nagra av de existerande indikatorerna pa
innovationsprocesser och deras for- och nackdelar. Jag gar sedan in pa nagra resultat

som avser universitetssektorn, for att darefter belysa fordelningen av FoU pa bran-
scher och olika foretagsstorlekar.

9) Framgent kommer denna sektor betecknas som “universiteten” alternativt universitetssektorn.
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Att mata innovationsverksamhet

Goda oversikter av existerande mojligheter att méata innovationsverksamhet har gjorts
av Kleinknecht et al (2002) och Smith (2005), och jag kommer har i stor utstrackning
att bygga resonemangen pa deras framstallningar. En grundldggande filosofisk fraga ar
om ett fenomen sa komplext som innovation verkligen later sig fangas med matmeto-
der, eftersom det speglar sa olika saker beroende pa vem som ar betraktaren. Innova-
tioner ar exempelvis forbattringar av produkter eller processer, av organisationer eller
rutiner. Inom innovationsforskningen anvands ofta avgransningen att innovationen, till
skillnad fran uppfinningar, kraver en kommersialisering i ndgot avseende. Darmed kan
graden av kommersialisering anses vara ett matt pa innovationshdjd. Men vid ndrmare
paseende inser man att en innovation dven kan utvecklas inom den egna verksamhe-
ten utan kommersialisering pa en marknad. En bredare definition av innovation kan
déarfor ga vid "nyttiggérande”.

De vanligaste innovationsindikatorerna ar FoU, forskning och utveckling och patent-
data bland innovationsforskare. Skalet till detta ar flera: dessa data finns tillgangliga
i langa tidsserier (FoU sedan 1950-talet och patentdata i vissa fall fran 1700-talet).
For FoU finns en standardiserad metod (den s k Frascati-manualen) for att beskriva
FoU. Manga typer av innovationsutveckling faller dock utanfér FoU-definitionen. Verk-
samhet som utvecklar innovationer, men som inte kan betecknas som systematisk,
dvs kraver sarskilda resurser och personal, rdknas inte som FoU. Detta tenderar att
underskatta innovationsinsatserna, sarskilt hos sma foretag eftersom de har mindre
formaliserade processer.

EUs innovationsundersokningar (CIS - Community Innovation Surveys) anvander matt-
tet innovationsutgifter som ar bredare, och ocksa omfattar humankapitalinvesteringar,
design, inkdp av utrustning, forbattringar i verktyg. Emellertid ar CIS en undersdkning
som gors endast vartannat ar och har problem med laga svarsfrekvenser, ca 40-55 pro-
cent for de flesta EU-ldnder. En rad intressanta studier har dock publicerats med bas i
CIS-data. Bl a har dessa gett battre inblick i vad som paverkar innovation generellt, och
sarskilt bland serviceforetag med mindre formaliserade innovationsprocesser, samt
interaktioner och samverkan mellan sektorer.*

Ett sarskilt problem kopplat till FoU-statistiken &r att den battre fangar verksamhet i
tillverkningsféretagen. FoU-data visar ju inte heller innovationer utan “endast” insat-
ser, dvs det finns ingen automatik i att det leder till innovation. Som tidigare namnts
anvands FoU ocksa for att halla sig a jour med innovationsfronten, t ex genom “reverse
engineering”; att dekonstruera maskinerna som andra tagit fram, for att forsta dem.
Patentdata finns vida tillgdngliga och ger inte problem med svarsfrekvenser. Antalet
patent beviljade for exempelvis ett foretag, kan ses som ett mer kvalificerat matt pa
innovationsinsatser an FoU, eftersom nagonting faktiskt har blivit resultatet: ett pa-
10) Se exempelvis Evangelista och Savona (2002), Maresse och Mohnen (2002) och L66f och Heshmati (2006).
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tent ska inte beviljas utan att det ar “nytt”.** Dock ar patenteringsprocessen kostsam,
vilket visserligen tenderar att vara aterhallande mot “skrapuppfinningar”, men ocksa
leder till en underskattning av sma foretags bidrag eftersom dessa kan ha problem
att fa fram kapital till ett patent. Mot patentmatt kan ocksa invdandas att vissa sek-
torer patenterar mer, att innovationer ofta skyddas battre genom hemlighdllande
(exempelvis Coca Cola-receptet), eller att snabbt introducera innovationen pa mark-
naden och dirmed erhalla ett forsprang gentemot konkurrenterna, alternativt att
konstruera komplexa och darmed svarforstaeliga maskiner (Levin et al, 1987). Ett
patent medfor namligen visserligen ensamratt pa en teknologisk uppfinning, men
ocksa att den blir allmant kdnd genom publicering hos patentverken. Patentering ar
ocksa vanligare bland sektorer dar uppfinningen later sig beskrivas, vilket t ex ar fal-
let inom kemi och lakemedel. Det kan ocksa finnas tidstrender i det underliggande
materialet som beror pa forandringar i patentsystemet.

Den som anvander patentdata bor darfor antingen analysera material per sektor el-
ler justera data for sektorseffekter, samt rensa for trender i materialet. Studier (se t
ex Silverberg and Verspagen, 2007) visar vidare att fa patent ar vardefulla, men detta
fatal kan vara extremt vardefulla. Ett flertal metoder har under senare ar utvecklats,
dar bl a citeringar av patentet och hur manga lander patentet tas ut i, ar indikato-
rer som anvands for att kvalitetsjustera patent vilket gér dem mer anvdandbara som
innovationsmatt. Studier visar ocksa att dessa metoder fungerar eftersom kvalitetsjus-
teringen, battre an enkel patentrdkning, korrelerar med uppfinningens sociala varde,
alternativt skattade ekonomiska varden.*

Forutom namnda indikatorer finns ocksa databaser 6ver innovationer som tagits fram
i skilda delar av varlden baserade pa facktidskrifter. Exempel pa dessa dr den sa kall-
lade SAPPHO databasen 6ver brittisk innovation 1945-83 (e g Pavitt, 1984; Townshend
et al, 1987), Small Business Administration i USA fér 1982 (e g, Acs och Audretsch,
1988; Acs et al, 2002), SFINNO for Finland (Saarinen, 2005) och en pagaende stor-
skalig datainsamling for Sverige vid Ekonomisk-historiska institutionen i Lund kallad
SWINNO. Dessa understkningar kan ge djupgaende, noggranna och viktiga insikter i
innovationsprocesser. Det finns dock svarigheter i att bestdmma vilka tidskrifter som
ska ingd, hur man bedémer vad som ska kvalificera sig som innovation, en tendens att
undvika service och processinnovationer (som inte dyker upp i tidskrifter). Med andra
ord har alla innovationsmatt for- och nackdelar och kompletterar varandra.

En akademisk paradox?

Svensk offentlig FoU &r i huvudsak en aktivitet fér hogskolor och universitet. Till skill-
nad fran exempelvis Tyskland och Frankrike har Sverige inga stérre forskningsinstitut.
Tvartom har industriforskningsinstituten minskat i omfattning. Kommuner och lands-

11) Detta regleras enligt fastslagna procedurer pa olika patentverk.
12) Se exempelvis Trajtenberg (1990) Harhoff (1999), Harhoff et al (2003) och Dahlin och Behrens (2005).
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ting har endast liten FoU-verksamhet, samtidigt som férsvarets FoU-verksamhet mins-
kat vilket gor universitetssektorn dn mer dominerande. Jacobsson och Rickne (2004)
visade att dven om universitetsforskningen monetart tilldelas en hygglig andel i for-
hallande till BNP och andra OECD-lander, rankas Sverige endast genomsnittligt nar all
offentlig FoU raknas in.

Universitets-FoU ar potentiellt av stor vikt, eftersom féretag har mindre mojlighet att
ldgga beslag pa dess forskningsresultat och ensamma kommersialisera dem. Vi kan allt-
sa forvanta oss att spillovers fran universitetssektorn kan komma manga till del, vilket
ar ett grundargument for att offentlig sektor ska bedriva FoU (Scotchmer, 2004). Vilka
ar resultaten fran universitetssektorn? Vi kan tanka oss ett antal matbara resultat:

i) Avkastning pa investeringar i humankapital. Under en lang f6ljd av ar har avkast-
ningen pa hogre utbildning i Sverige varit |dg. Trots det genomgar en allt storre
del av den unga befolkningen eftergymnasial utbildning. De senaste arens lagre
inkomstskatter kan ha paverkat detta forhallande, men har dnnu inte gett
avtryck i statistiken (OECD, 2010a).

ii) Nystartade foretag, ett vanligt matt pa entreprendrskap. Detta &r svarstuderat
for entreprendrskap kan matas som foretag startade av a) fore detta studenter,
alltsa akademiker i bred bemérkelse, b) forskningsresultat som kommersialiseras
av universitetsanstdllda genom nya féretag, c) forskningsresultat fran universi
tetsanstallda som kommersialiseras av andra genom nya féretag och d) som
kommersialiseras genom existerande foretag, dvs genom existerande kanaler
(se kapitel 3). Forskning visar (t ex Tidd et al, 2005) att en vasentlig fordel av
att kommersialisering sker genom nya kanaler ar att det inte finns onddigt
"bagage”. Ett storre foretag har redan befintliga produkter vilket medfor en lagre
omstallningsformaga mot nya produkter eftersom personalen ar inriktad pa
att kommersialisera genom befintlig teknologi. Detta gar ocksa att beskriva i mer
strikt ekonomiska termer som att storre foretag investerat i fasta kostnader och
det finns en storre vilja att anvanda dessa resurser an att skifta hela teknologi-
och produktutvecklingsapparaten mot ett nytt omrade. Manga exempel pa
troghet att ta upp nya teknologier finns dar raska mindre foretag varit
snabba att ta vid dar de stora misslyckats och darmed tagit 6ver marknaden.
Exemplen visar att entreprendrer har en viktig funktion att fylla som fornyare
och for att introducera diversitet inom produktion. Detta kan ocksa vara
fallet dven om entreprenéren misslyckas och idén tas Over av ett etablerat
féretag (Baumol, 2007, Braunerhjelm och Svensson, 2010). Ur ett samhalleligt
perspektiv kommer innovationen till nytta i alla fall! Entreprendrer kan ocksa
vara bérare av spillover-effekter och spridare av goda idéer till ny anvandning.

13) Polaroid ar ett exempel pa ett foretag, val positionerat att ta sig an den nya digitala fotografitekniken som kom pa 90-

talet, men som misslyckades. IBM hade ocksa stora svarigheter att stalla om till den mindre persondatorn fran 70-talets
stordatorer (Tidd et al, 2005).
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Har kan entreprendren vara en rekombinator. Vi har dock forvanansvart liten
kunskap om hur entreprendrskapsprocessen fungerar i interaktion med personer
med hogre utbildning och innovativ formaga, atminstone vad géller kvantitativ
data. Ett undantag ar Delmar et al (2005) som undersokte egenforetagande
bland totalbefolkningen baserat pa individdata. De visade att nagot fler individer
med utbildning inom naturvetenskap, teknologi och medicin var egenforetagare
an den ovriga befolkningen men att detta helt kunde tillskrivas medicinare.
Verksamheten var dessutom i huvudsak att klassificera som konsultverksamhet
vid sidan av ordinarie sysselsattning.

Nyligen har jag redovisat resultat angaende omfattningen av mobilitet samt en-
treprenorskap bland totalbefolkningen och jamfért dessa monster for universi-
tetsanstallda (Ejermo, 2010). Jag finner att jamfért med anstallda inom primara
naringar, tillverkning, service och offentlig sektor ar rorligheten av arbetskraft
och graden av entreprendrskap lagre bland universitetsanstallda, bade i tvarsnit-
tet 2000-2001 och tvarsnittet av befolkningen 2004-2005.*

iii) Ytterligare en mojlighet att mata universitetens bidrag bestar i om de bidrar till
uppfinningar. Ett vida anvant matt ar att undersdka patentering. Detta kan prin-
cipiellt forstas antingen a) genom att underséka vem som ar ansokaren till
patentet, i normalfallet ett féretag, eller b) genom djupgaende analys av de
individer som registrerats som uppfinnare pa patentdokumenten. Tyvarr
forsvaras a) av att patentsystemen varierar mellan lander och att 4ganderatten
till patent inom universitetssektorn paverkar statistiken (se kapitel 3). USA inforde
1983 den s.k. Bayh-Dole act, vilket medférde ett decentraliserande av dgande av
patentrattigheterna fran den federala regeringen till de enskilda universiteten.
Under 1980-1990-talen steg patenteringen kraftigt totalt bland amerikanska
universitet. Ett flertal europeiska lander har, inspirerade av den amerikanska
forandringen, gatt over till Bayh-Dole-liknande system (for en 6versikt se Foray
and Lissoni, 2010). Samtidigt har endast ett fatal amerikanska elituniversitet
riktigt hoga patenteringsnivaer, 6kning en av mangden patent sammanfoll med
okade teknologiska mojligheter generellt, och en hogre patentering i amerikanska
foretag och internationellt (Hall, 2005), liksom annan ny lagstiftning som framjade
en hogre patentering (Sanyal and Jaffe, 2006). Vidare finansiering — tillgang till
kapital — 6kade genom dels institutionella reformer, investeringar av pensions-
medel, dels mer tillférda resurser till universiteten Carlsson et al, 2009).

| Sverige ligger emellertid dganderatten till patent hos den enskilde forskaren,

vilket medfor stor flexibilitet, samtidigt som forskaren kan vélja att 6verféra den

na ratt till ett foretag. Inom vissa discipliner ingar foretag dessutom regelmassigt
14) Entreprendrskap definieras har som en flytt fran universitetssektorn till ett nytt féretag med startar tidigast det ar

da flytten skedde. Undersokningen omfattar inte personer som klassificeras som studenter; doktorander tillhor inte den
ordinarie arbetskraften inom sektorn. Se ocksa Andersson och Thulin (2009).
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avtal med forskare och institutioner pa universiteten for att sakerstélla patent-
rattigheter fore finansieringen, vilket naturligtvis starkt begransar handlings-
friheten néar det géller immaterialrattigheter for den enskilde.

De storre universiteten har ocksa egna radgivnings- och kommersialiseringsfunktioner
som kan valjas av den enskilde forskaren. En stor svensk utredning (SOU, 2005) ut-
redde férutsattningarna for ett universitetsdgande avimmaterialrattigheter redan fran
grunden. Utredaren avstod fran att rekommendera en sadan féréndring, utan féreslog
istallet en forstarkning av regionala innovationskontor som ska samordna resurser for
kommersialisering bland hégskolor och universitet inom olika geografiska omraden.
Det praktiska genomférandet och dess funktion verkar dock @nnu oklart.

Idealt bor en studie som jamfor patenteringsnivaer bland universiteten i olika lander
bygga pa en kombination av identifikation av uppfinnare och ansdkare. En sadan stu-
die har faktiskt genomforts for Sverige, Italien och Frankrike. | Lissoni et al (2008) gar
forfattarna igenom register 6ver samtliga anstdllda bland universiteten och matchar
med uppfinnardata som finns tillgangligt fran Europeiska Patentverket (EPO). Resulta-
ten jamfors med resultat fran USA (Mowery och Sampat, 2005, Thursby et al, 2009).

Figur 26. Andelen av samtliga patent med ursprung inom universitetssektorn.
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Kdlla: Figur fran Lissoni m f1 (2008). Data éver forhdllandena i Europa dr kompletterade med un-
ders6kningar avseende USA fran Mowery och Sampat (2005) samt Thursby et al (2009). Figuren
dr gtergiven med tillstand fran férlaget.

Slaende i figur 26 ar den starka betydelsen av enskilda anstéallda for att kommer-

sialisera universitetens forskning. T o m i ett land som USA dar dganderatten till
uppfinningar ligger hos universitetet, sker en betydande andel (ca 1/3) patente-
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ring av individer, troligen i samarbete med foretag. Sannolikt ar att uppfinnarna
i dessa fall tillats kommersialisera sina patent pa egen hand, med universitetets
goda minne. Andelen enskilda patenterare dr dock betydligt storre i Frankrike,
Italien och séarskilt Sverige, dar anstdllda i huvudsak gar utanfor universitetets
egna kanaler. For Sverige uppstar det intressanta resultatet att den totala an-
delen universitetsrelaterad patentering i princip ar identisk med den i USA! Och
det betyder i sin tur att universitetsanstallda star for en betydande produktion
av patent i absoluta tal, eftersom Sverige har en hog niva pa total patentering.
Resultaten fran Lissoni et al (2008) tyder pa att svenska universitetsanstéallda inte
underpresterar matt genom den formella patentindikatorn i forhallande till andra
lander. Mer forskning behévs dock om effekterna av patenten. Ar de av god kva-
litet? Leder de till nya foretag? Hur har detta foérandrats over tid? Idag finns goda
mojligheter att studera detta med hjalp av kvantitativa databaser hos SCB som
mojliggor kopplingar mellan individer och foretag.

Forskningsproduktiviteten dver tid

Vi har tidigare diskuterat egenskaper och trender hos svensk FoU: dess stigande in-
ternationalisering genom bl a multinationella féretag, en stark 6vervikt pa foretags-
FoU samt en stark grundbult i offentlig FoU pa universitet och hégskolor. Lat mig har
rapportera resultat fran tva rapporter under arbete med kollegorna Astrid Kander
och Martin Henning.

| Ejermo et al (2010) delar vi upp den svenska ekonomin i fem sektorer efter branscher-
nas tillvaxtegenskaper, baserat pa utveckling i foradlingsvarde och relativpris.'® Sektorn
snabbvéxande tillverkningsindustrier kinnetecknas av stigande foradlingsvarde, samt
fallande relativpriser, vilket baseras pa en marknadsvidgande, utbudsdriven utveck-
ling. Dessa ar ofta teknologiskt progressiva. | langsamvaxande tillverkningsindustrier
ar istallet tillvaxten harledd av efterfragan och kdnnetecknas av stigande relativpriser.
Krympande tillverkningsindustrier kdnnetecknas daremot av lagre foradlingsvarde. In-
delningen bestar ocksa av snabbvixande respektive langsamvaxande servicesektorer.
Vi gor i artikeln en enkel analys av FoU-utvecklingen 6ver tidsperioden 1985-2002 i for-
hallande till tillvaxten i foradlingsvarde, som fas fram genom att fran produktionsvarde
dra av kostnader for insatsvaror.’® Vi kallar skillnaden mellan indexerade FoU- och for-
ddlingsvarden for ”“FoU-gapet” i artikeln. Ett huvudresultat aterges i figur 27.

Det dr mycket tydligt att det &r i de snabbast vdaxande sektorerna som skillnaden mellan
FoU-tillvaxten och tillvdxten i foradlingsvarde dr som stérst. Om vi med en beteckning
kallar detta “svenska paradoxen” visar var analys att det framforallt &r i de snabbvax-

15) Metodologin som lett fram till denna taxonomi kommer fran forskningsbidrag fran ekonomgeografer i Lund (Lundquist
et al, 2008, Svensson Henning, 2009), som bygger pa tidigare forskning fran bl a Dahmén (1970, 1984), Josefson och
Ortengren (1980) och Ljungberg (1990).

16) Summan av foradlingsvardena i ett land utgor dess BNP.
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ande sektorerna som paradoxen uppstar.l’ Analysen visar alltsa att paradoxen inte ar
nagot nytt for Sverige, utan en systemegenskap i hur FoU organiseras. Svenska snabb-
vaxande branscher valjer en utvecklingsvag som ar mycket FoU-intensiv och denna
tendens har forstarkts 6ver tid. Det verkar troligt att detta hanger samman med den
starka svenska internationaliseringen av naringslivet. Lat oss titta pa nagra andra data
som kan ge oss belagg for data.

Figur 27. ”"FoU-gapet” — skillnaden mellan FoU- och foradlingsvardesutvecklingen i
svensk ekonomi
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Kdlla: Ejermo et al (2010).

Redan 1998 kunde Braunerhjelm konstatera att Sverige hade en mycket positiv han-
delsbalans vad avser forséljning av teknologi utomlands. | Ejermo och Gabrielsson
(2008) undersoker vi ocksa denna handelsbalans. Vi satter ocksa balansen, nettot av
betalningar in och ut ur landet som avser kostnader for royalties, licenser m m, i rela-
tion till ett matt som ar relevant for landets totala investeringar i teknologier. Vi anvan-
der bade mangden FoU i ett land, samt patent. | badda fallen, se tabell 14, finner vi att
Sverige tillhor topplanderna. Dividerar vi teknologibalansen med antalet patent intar
Sverige plats tvd och med FoU som grund far Sverige plats tre. Rankingen &r relativt
stabil. Intressant dr dock att redan pa plats atta (Israel) blir balansen negativ. Av 59
17) Figur 3 visar ocksa pa ett gap mellan FoU och férddlingsvarde inom krympande tillverkning och langsamvaxande

service. Inom krympande tillverkning beror detta framférallt pa nagra foretag inom fordonstillverkning. Observera dock
att skalan ar olika for de olika sektorerna. Skillnaderna i snabbvéxande sektorer ar helt klart storst.
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undersokta lander har alltsd endast sju en positiv balans och Sverige tillhér dem med
allra mest export av teknologi, relativt till insatserna.'® USA, Storbritannien, Frankrike
ar ocksa bland toppldnderna, alla kan anses vara teknologiskt avancerade lander. Det
ar definitivt svart att dra langtgaende slutsatser av denna balans, annat dn att Sverige
delar denna roll med andra lander och att det ar ovanligt att tillhéra nettoexportorer-
na. En tolkning maste dock vara att en viss del av teknologiutvecklingen anvands utom-
lands, av licensierade anvandare. Darmed deltar svenska foretag aktivt pa “marknader
for teknologi” (Arora et al, 2001). Patent har ocksa karaktdren av bytesvaror i de fall
anvandning av teknologi kraver tillgang till konkurrenters rattigheter. Patentrattigheter
kan dven ge tillgang till standarder, nédvandiga for vidare produktutveckling.

Tabell 14. Sveriges och andra toppexportérers handelsbalans i teknologi i
forhallande till insatser

Land (1) (intakter- (1) rank (2) (intakter- (2) rank

utgifter)/invanarnas utgifter)/FoU

patent
USA 0,142 1 0,096 4
Sverige 0,112 2 0,103 3
Storbritannien 0,085 3 0,089 5
Frankrike 0,069 4 0,041 6
Jamaica 0,067 5 0,145 2
Tadzjikistan 0,025 6 0,207 1
Japan 0,003 7 0,011 7
Israel -0,004 8 -0,001 8
Vitryssland -0,006 9 -0,014 9
Kirgizistan -0,008 10 -0,051 15

Kdllor: World Development Indicators (2005) och UNESCO (2007). Berdkningar fran Ejermo och
Gabrielsson (2008).

Not: Teknologibalansdatan dr fran 2002 och patentdata fran 2003; FoU-data fran 2002 alter-
nativt 2003.

18) For lander som har liten aktivitet totalt kan sma transaktioner fa stora effekter. Dessutom far detta férhallande storre
genomslag om landet har en relativt liten BNP alternativt FoU (Tadzjikistan, Vitryssland och Kirgizistan). Sverige rankas
dock hogt dven i tidigare undersékningar, samt har en hygglig niva patent/FoU, vilket borgar for stérre stabilitet i den hoga
rankingen.
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Sverige har en betydande koncentration av FoU ftill ett fatal féretag. Har denna kon-
centration vuxit 6ver tid? Detta ar intressant av flera skal: i) potentialen for sa kallade
spillovers inom Sverige kan tankas sjunka om det endast finns ett fatal FoU-utforare, ii)
FoU ihdnderna pa ett fatal foretag och branscher kan ge problem om landet drabbas av
en chock inom en specifik industri. Fallet Finland speglar mojligen ett sadant problem,
eftersom landets FoU varit mycket starkare koncentrerad kring telekommunikation
an i Sverige. | dagsldget (2010) har Nokia svart att behalla sina marknadsandelar pga
Iphones framfart under senare ar. iii) en stark koncentration av FoU och patentering
antyder ett naringsklimat som inte gynnar entreprendrskap; att teknologimajligheter
i hog grad drivs av de stora.

Bergman och Ejermo (2009) analyserar FoU-koncentrationens utveckling 6ver tid.
Vi finner att koncentrationen av FoU &r svagt sjunkande, men fortsatt starkt kon-
centrerad till de storsta foretagen. Daremot har patentkoncentrationen till storre
foretag sjunkit kraftigt under perioden 1991-2001. Vi analyserar ocksa ekonome-
triskt hur forsaljning, fordelat pa inhemsk respektive utlandsforsaljning paverkar
foretagens vilja att investera i FoU. Vi finner att bendgenheten att investera i FoU
ar starkt beroende av forsaljningen. Vi finner ocksa att utlandsforsaljningen har
en betydligt starkare stimulans pa FoU, samt att denna skillnad &r tydlig for till-
verkningsforetag men inte serviceforetag. Med andra ord: féretag som exporterar
tenderar att investera mer i FoU.*

Att det finns en skillnad mellan tillverkande och serviceféretag beror sannolikt pa att
det ar lattare for tillverkningsforetag att separera tillverkning fran FoU an for service
dér produktion oftare dr mer intimt forknippad med utvecklingsprocesser. Man kan
nagot spekulativt sluta sig till att geografisk narhet kravs for teknisk utveckling av servi-
cetjanster. Att internationaliserade féretag har starkare vaxelspel med FoU-utgifterna
kan ha manga orsaker, som exempelvis ndmnts inledningsvis sa maste internationali-
serade foretag halla sig a jour med forskning och utveckling internationellt for bygga
upp egen absorptionsférmaga. | det svenska fallet kan man nog ocksa sluta sig till att
en del av FoUn anvands ftill att bygga upp produktionskapacitet i andra lander som
exempelvis Kina. Vi har alltsa indikationer pa att svensk FoU leder till produktions- och
sysselsattningstillvaxt i andra lander.

En indikator pa svensk forskningsproduktivitet finns i Ejermo och Kander (2010) dar vi
studerar avtrycken av FoU i patentutvecklingen inom olika svenska sektorer. Studien
bygger, pa ett omfattande datamaterial dar vi forst individuellt kopplat alla patent i Euro-
pean Patent Office, EPO, till svenska foretag, med en matchningsfrekvens om ca 91 pro-
cent. Foretagsdatabasen kommer fran SCB och omfattar 6ver tva miljoner observationer
pa foretag under den undersokta perioden 1985-1998. For att gora tidsserierna jamfor-
bara 6ver tid studerar vi foretag med minst 50 anstallda. Vi delar ocksa upp materialet

19) Undersckningsmaterialet tillater inte slutsatser om FoU orsakar forsaljning eller omvant, pga att foretagen inte ar
tillrackligt observerbara 6ver tid.
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i tio sektorer, samt tittar pa utvecklingen av patentens kvalitet. Kvaliteten méats genom
att se pa samvariationen mellan indikatorerna erhallna citeringar, gjorda citeringar, antal
lander patentet tas ut i samt opposition mot patentet enligt EPO-systemet. Vi gor juste-
ringar av materialet for trender som beror pa matchningsfrekvensen, samt tidstrender i
kvalitetsindikatorerna. Vi justerar ocksa FoU-datan for priseffekter, samt teknologikom-
positionen bland patenten. Figur 28 nedan visar utvecklingen totalt i ekonomin.

Figur 28: FoU, patentutveckling i relation till FoU och kvalitetsjusterad patentutveck-
ling/FoU 1985-1998
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Kdlla: Ejermo och Kander (2010).

Figur 28 visar indexerade varden av FoU, beviljade patent/FoU och kvalitetsjusterade
beviljade patent/FoU 1985-1998 for hela den svenska ekonomin. FoU utvecklas starkt
positivt under perioden, samtidigt som de tva patentbaserade serierna ocksa stiger.
Det innebar att mangden patent, bade med och utan kvalitetsjustering, utvecklas star-
kare an FoU-méangden under perioden. Liknande monster tar vi fram for alla delsekto-
rer i ekonomin, dvs patentutvecklingen ar konsekvent starkare dn FoU-utvecklingen.
Inte heller nar vi tar hansyn till patentens kvalitet andras denna bild: snarare bidrar
denna undersokning till en forstarkning av intrycket, dvs utvecklingen i svensk forsk-
ningsproduktivitet ar positiv.
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Slutsatser och reflektioner

Detta kapitel har redovisat ny, till stora delar annu opublicerad, forskning kring FoU-
monster i svenska foretag, uppdelat pa sektorer och samspel med internationalisering.
| vid mening ar den svenska paradoxen, enkelt definierad som gapet mellan FoU och
foradlingsvarde, ett fenomen som kdnnetecknar de mest snabbvédxande sektorerna.
Det ar alltsa ett normalt tillvaxtmonster fér svenska foretag att vaxa samtidigt med en
klart stigande FoU-intensitet. Internationell litteratur visar att FoU och foretagsstorlek
i stort sett har ett ett-till-ett forhallande (Cohen, 2010). | det svenska fallet har jag har
pekat pa att denna proportionalitet bestar i en starkare utvaxling fran internationell
forsaljning till FoU. Jag har ocksa visat att beviljade patent, dven dar hansyn tagits till
kvalitet, har stigit i férhallande till FoU-insatser. Sammantaget ger detta bilden av ett
ndringsliv som ar teknologiskt kraftfullt och som drivs av internationell efterfragan.
Detta ar positivt. Naringslivet styrs inte langre av inhemsk politik i hég utstrackning,
utan ar flexibelt och teknologiskt dynamiskt i meningen att det finns goda och breda
forutsattningar att landet hanger med i framtida nédvandiga forandringar av teknologi.
Ett fragetecken maste dock resas over effekterna av teknologiutvecklingen nationellt.

Foretagens aktiva kommersialisering av teknologi internationellt behdver inte inne-
bara att effekter pa produktion och sysselsattning hamnar inom landet. Laga tal vad
betraffar entreprendrskap stéller fragor kring mojligheterna att skapa dynamiska
"klustermiljéer” dar foretag inom liknande teknologiomraden kan dra nytta av varan-
dra. Kanske ar Sverige helt enkelt for litet for att detta ska uppsta, men det framstar
helt klart som majligt att mer entreprendrskapsvanliga atgarder som inte bara gynnar
stddning och byggande borde kunna ge sidoeffekter av de stora teknologiinvestering-
arna utan att férminska effekterna i existerande féretag. For forskare aterstar det att
aktivt, innovativt och modernt ta sig an utmaningen att kombinera innovations- med
entreprendrskapsstudier for att battre forsta om Sverige ar pa ratt vag.
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Appendix A: Patentanalyser

For att kunna gora en uppskattning och jamforelse av det finansiella viardet mellan svensk-
dgda och utlansdsdgda patent berdknades en scopevariabel genom att rakna hur manga IPC-7
klasser varje patent var registrerat i. Detta matt jamfordes sedan mellan grupperna genom
ett Wilcoxon rank-sum test av medelvarden for att testa hypotesen att varden ar statistiskt
samma mellan grupperna. Eftersom vi inte kan gora nagra antaganden om férdelningen av de
bada grupperna kompletterades detta test med ett ickeparametriskt test av medianerna i de
tva grupperna for att pa detta satt fa mer robusta resultat. Resultatet av Wilcoxontestet visade
att det inte foreligger nagon statistiskt signifikant skillnad i medelvarde av scopevariabeln
mellan de tva grupperna (Z=1.31, p<0.258), vilket dven bekraftades av det ickeparametriska
testet av medianerna (_2(1)= 27.88, p<0.538). Slutsatsen ar att det inte foreligger nagon skill-
nad i ekonomiskt varde mellan svenskdgda och utlandsdgda svenska innovationer.

P3 samma satt som det var intressant att undersdka om patentvardet skiljde sig mellan svens-
ka och utlandsdgda patent kan det vara av intresse att underséka huruvida vardet pa storbo-
lagspatent skiljer sig fran vardet av Ovriga dgares patent. Detta undersoks pa samma satt som
tidigare; Wilcoxon rank-sum tester av medelvardet samt ickeparametriska tester av median-
vardet for antal patentklasser for patent hos de olika dgarna. Resultatet av Wilcoxontestet
visade att det inte foreligger ndgon statistiskt signifikant skillnad i medelvarde av scopevaria-
beln mellan de tva grupperna (Z=1.48, p<0.139), vilket dven bekraftades av det ickeparame-
triska testet av medianerna (_2(1)= 0.32, p<0.566). Slutsatsen &r att det inte foreligger nagon
skillnad i ekonomiskt varde mellan patent dgda av storféretag och ovriga typer av dgare.

Da sma- och medelstora foretag utgér den storsta gruppen av patentdgare i datamaterialet ar
det av intresse dven har att undersdka om det potentiella ekonomiska vardet av patent dgda
av sma- och medelstora foretag ar mer eller mindre vdrda &n patent dgda av andra grupper.
Wilcoxon rank-sum tester av medelvardet for antal patentklasser mellan patent dgda av grup-
pen sma- och medelstora foretag pavisar att det foreligger en skillnad fran medelvardet av
antalet patentklasser for patent dgda av andra typer av dgare (Z=-2.466, p<0.014) vilket ar en
indikation pa att patenten dgda av gruppen sma- och medelstora foretag har ett hogre ekono-
miskt varde i genomsnitt an patent dgda av andra dgargrupper. Skillnaden gick dock inte att
upptacka avseende medianvardena (_2(1)=1.135, p<0.287).

For att testa den andra hypotesen — att individer som grupp tar vardefulla patent — gjorde vi
dven har en jamforelse av antalet patentklasser for triadiska patent registrerade av individer
jamfoért med antalet klasser for patent registrerade av andra agargrupper. Wilcoxontestet av
medelvdrden fann inga signifikanta resultat, men en indikation som narmade sig signifikans
var att patenten dgda av individer om nagonting skulle ha lagre varde an patent dgda av andra
grupper da resultaten indikerar att individers patent har lagre antal patentklasser dn andra
patent (Z=-1.805, p<0.071). Ickeparametriskt test och jamforelse av medianvarden fann ing-
en skillnad mellan grupperna (_2(1)= 0.732, p<0.392). Resultaten tyder alltsa pa att enskilda
innovatorers patent inte ar mer vardefulla dn andra patent — snarare tvartom. Den mest
rimliga forklaringen till att enskilda innovatorer verkar vara en minskande grupp kan sannolikt
héarledas till de resurser som idag kravs for att sdkerstélla ett internationellt patentskydd. Har
man en vardefull innovation idag racker det inte med ett svenskt patent och den globaliserade
ekonomin stéller hogre krav pa snabbhet och nyhetsgranskningar an tidigare.
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Appendix B: Storbolag samt associerade sokande

ABB ASEA

Alfa Laval

Assa Abloy ASSA

AstraZeneca Astra Hassle Haessle
Atlas Copco Berema

Autoliv

Boliden

Electrolux

Ericsson

Getinge

Holmen

Husqgvarna

NCC

Nobel Biocare

OMX

Pfizer Pharmacia Kabi Leo Upjohn Kabivitrum
Q-Med

Saab Celsiustech

Sandvik

SCA Molnlycke Moelnlycke
Scania Saab Scania

Seco Tools

Skanska

SKF

SSAB

Stora Enso

Swedish Match

Telia Sonera Televerket

Trelleborg

Volvo

Tetra Laval Tetra Alfa
Tetra Pak R i Delaval
etrata ausing Holdings etava Holdings
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Appendix C: En analysram for samhadllsekonomiska effek-
ter av kommersialiseringssatt

Nedan beskrivs en modell som bygger pa Norbdck och Persson (2009). Denna modell bendmns
nyintrades-forsaljnings-modellen (NF-modellen). Férdelen med denna modell dr att den pa ett enhetligt
satt  inkorporerar  konkurrenseffekter,  agareffektivitetseffekter, och  spridningseffekter av
kommersialiseringar av innovationer. En ytterligare fordel med denna modell ar att den analyserar en
situation dar entreprendren kan vélja mellan nyintrade och férséljning av sin innovation.

Analysen forenklas satillvida att det ursprungligen endast finns en entreprenér med en innovation, och att
denne entreprendr kan valja mellan att intrada eller sélja sin innovation pa en oligopolistisk marknad. Vi
antar ocksa att det finns konsumenter av den vara eller tjanst som marknaden tillhandahaller. Vidare finns

en grupp aktiedgare till foretagen.

Inom var modell definieras vdlfdrden som ett sammanvagt matt bestdende av summan av
konsumenternas nytta och den avkastning aktiedgarna och entreprendren erhaller.

Vi tdnker oss en sekvens av handelser, modellerat som ett spel, dar de etablerade féretagen lagger bud pa
entreprenorsforetaget, vilket kan acceptera eller forkasta uppkopsbuden. Om ett bud accepteras,
kommer ett av de etablerade foretagen att kdpa entreprendrsféretaget till ett pris P. Om inget uppkop
sker har entreprendrsforetaget mojlighet att investera i nyintrade. Slutligen interagerar foretagen pa en
oligopolistisk produktmarknad, dar antalet foretag ar tillrackligt litet for att de genom sitt agerande kan

paverka konsumentpriserna.

En 16sning av modellen presenteras grafiskt i Figur 4. Figuren visar tre diagram pa vilka den horisontella

axeln beskriver storleken pa potentiella synergieffekter vid ett uppkdp ) . Etablerade féretag besitter
ofta foretagsspecifika kunskapstillgdngar. Parametern ) visar storleken pa de synergier som uppstar nar

entreprenorsforetagets tillgangar kombineras med det képande etablerade foretagets tillgangar (vilka kan

besta av ett distributionsnat, kunskap om marknaden, eller ett kant varumarke). Vi antar da att om ) ar

lika med ett finns inga sddana synergier da alla féretag pa marknaden anvander innovationen lika val. For

X mindre dn ett innebar ett uppkdp sdmre dgare, dd det etablerade foretagets &gare anvander
innovationen mindre effektivt. Om ) &r stérre &n ett finns positiva synergier, och det etablerade

foretagets dgare kommer att anvanda innovationen mer effektivt.

For att (i) illustrera valfardseffekter av kommersialisering av innovationer, men ocksa (ii) illustrera hur

dessa kan skilja sig mellan uppkép och nyintrade i nya anlaggningar, delar vi in analysen i tva steg.
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3.1.1 Nyintrdde

Lat oss starta analysen med ett fall dar en férsaljning ej &r mojlig. Entreprenéren kan nu endast investera i
nya anldggningar. Lat oss beteckna ett etablerat foretags oligopolvinst J'L’m(()) och déar subindexet m visar
att vinsten for det etablerade foretaget avses, samt indexeringen inom parentes visar att ingen

kommersialisering sker.

For att ett nyintrdde nu ska vara lonsamt maste produktmarknadsvinsten vid nyintrade Jte(e) overstiga

den fasta kostnaden G, vilken forutom investeringskostnaden fér en ny anlaggning kan ténkas avspegla
kostnader for olika typer av fasta investeringar samt anpassning till regelsystem, eller kostnader for

inhamtandet av olika typer av information om marknaden. Vi kan darigenom géra var forsta observation:

Observation 1: Ur NF-modellen féljer att nyintrdde kommer d&ga rum om och endast om
entreprendrsféretaget dr tillrdckligt effektivt och om kostnaderna férknippade med nyintrédet dr

tillrdckligt laga.

Lat oss nu vanda oss till valfardseffekterna i de fall da nyintradet sker. Lat borja med effekten pa
aktiedgarna i de etablerade foretagen. De etablerade féretagen kommer att minska sin marknadsmakt,

deras vinster minskar och aktiedgarna forlorar sdledes pa nyintrade. Detta illustreras i Figur 4(i) som en

minskning av produktmarknadsvinsten fér de etablerade féretagen till 77, (e).

Konsumenterna daremot vinner pa nyintrddet. Detta av tva skal: dels 6kar konkurrensen, vilket kommer
att minska konsumentpriserna pa den vara eller tjanst som marknaden tillhandahaller. Dels kommer
varan eller tjansten att produceras effektivare genom att ny teknologi, organisation eller nya

produktionsmetoder kommer att anvdndas. Det senare leder till lagre priser och/eller hogre kvalitet.

Detta illustreras i Figur 4(iii) som en férandring uppat av virdet av konsumentnyttan fran K O(0) till
KO(e).

Vi kan sammanfatta med foljande slutsats:

Observation 2: Ur NF-modellen féljer att entreprendriellt nyintrdde kan gynna konsumenterna, dels
genom att produktmarknadskonkurrensen 6kar och dels genom att mer effektiva dgare kommer in pa

marknaden. Vidare féljer att nyintrdde kan skada de etablerade féretagen genom att

produktmarknadskonkurrensen ékar.
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3.1.2 Kommersialisering genom férsdljning
Lat oss nu anta att de etablerade féretagen har mojlighet att képa upp entreprenérsféretaget. Figur 4(i)

visar nu att huruvida forsdljningen kommer att ske blir direkt avhangigt nivan pa synergierna vid ett

dgarbyte. Lat oss borja med entreprendrens reservationspris for att salja vilket bendmns v, . Detta ar den
produktmarknadsvinst entreprendrsféretaget far om man intrdder pad marknaden. v, =7, (e)-G. 1
Figur 4(i) visar den horisontella kurvan v, entreprenérsforetagets reservationspris. Den uppétlutande
kurvan v, =1, (m)-m,(e) & ett etablerat féretags virdering av att képa upp
entreprendrsféretaget, dvs den vinst man far som képare J7 (m) , minus den vinst man far om man inte

koper och entreprendrsforetaget nyintrader, J[N(e) . L3t oss bendmna v, som ett foretags

uppképsvdrdering.

Uppkdpsvérderingen v, Okar i graden av synergier ) , eftersom koparens produktmarknadsvinst
kommer att vara hogre ju mer effektiva tillgdngar man har till sitt férfogande. Den andra uppatlutande

kurvan v, =T, (m) -7, (m) visar hur de etablerade féretagen virderar entreprenérsféretaget, givet

att en etablerad rival annars kommer att kdpa upp entreprendrsféretaget. Lt oss darfér bendmna v,

som en férhindrande vdrdering.

Figur 4(ii) visar nu att om st6rre synergier kan realiseras vid ett dgarbyte sker ocksa forsaljning. Andra
resultat ar kanske mer 6verraskande. Modellen ger i allmanhet en nedre grans for nivan pa synergierna
for att en forsaljning ska vara l6nsam, }(*, men visar samtidigt att ineffektiva forsaljningar kan uppsta i
jamvikt, dar de etablerade dgarna &r samre pa att skota entreprendrsforetaget an entreprendren. Skalet
till att ett ineffektivt uppkop kan vara I6nsamt fér de samre dgarna ar den 6kade koncentration pa

marknaden som uppstar nar nyintrade hindras. Med hogre priser fér konsumenterna skapas en vinst som

racker for att betala entreprendrens reservationspris, samtidigt som det kdpande féretagets totala vinst

*
blir hogre. Detta illustreras i figuren av att férsaljning kan ske nar ) &r mindre an ett.

Ineffektiva foérsaljningar tenderar att leda till d6kade konsumentpriser av tva skél: dels minskar
produktiviteten i det uppkopta foretaget, vilket kommer att leda till att jamviktspriset pa efterfragade
varor eller tjanster pa marknaden stiger. Dels medfér férsiljningen en hogre koncentration pa
marknaden, eftersom nyintrdde blockeras. Den 6kade koncentrationen minskar konkurrensen pa

marknaden, vilket leder till ytterligare héjda konsumentpriser. Detta illustreras i Figur 4(iii) som en diskret
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férandring nedat av konsumentéverskottet fran KO(e) till KG(m) vid punkt A, dar ett uppkdp sker vid

«
synerginivan ) .

Entreprenéren kommer dock inte att forlora pa ett uppkop eftersom kdparen kommer att betala

(obetydligt mer an) siljarens reservationspris S = v,.

Om vi lagger samman effekterna, skulle det har kunna vara samhallsekonomiskt motiverat att forbjuda
uppkép av entreprendrsforetag, eftersom konsumenterna férlorar genom prishdjningar, samtidigt som

entreprendren inte gér nagon betydande vinst av att sélja.

Vad hander d& om synergier uppstar vid ett dgarbyte? En forsta effekt ar att entreprenorsféretagets
resurser och tillgdngar kommer att anvdndas mer effektivt. Med lagre produktionskostnader kan det

uppkopta foretaget konkurrera mer aggressivt, vilket leder till lagre konsumentpriser. Detta illustreras av
att konsumentoverskottet vid ett uppkop KO(m)i Figur 4(ii) kommer att 6ka med nivan pa synergierna
X - Vid ndgon punkt B kommer effektivitetsvinsterna genom en hog produktivitet i det sammanslagna

foretaget att uppvaga den 6kade koncentration som uppkdpet medfér, varvid konsumenterna kommer
att vinna pa att uppkop tillats. | detta fall skulle en politik som underldttar uppkdp vara att foredra for

konsumenterna.

Faktum &r att entreprenéren kommer att vinna pa att sélja, eftersom képarna ar villiga att betala mer dn

entreprendrsforetagets reservationspris. Detta illustreras av att féretagens férhindrande vérdering v, ar
storre an reservationspriset v, vid stora synergier. Anledningen &r att vid stora synergier kommer ett

foretags marknadsposition som kopare att vara stark, varvid vinsten som képare JT (m) ar stor.
Samtidigt blir vinsten utan uppkaop lag vilket ger en svag marknadsposition. Dessa effekter blir allt starkare

ju storre synergierna ar, vilket illustreras av att den férhindrande varderingen v stiger brantare dn

mm

uppkopsvérderingen Vv, . i Figur 4(i).

e

De etablerade foretagen hamnar i en ”"budstrid” dar foretagens betalningsvilja avspeglar saval den starka
viljan att bli kdpare som radslan att sta som forlorare. Denna budkonkurrens leder till att det sdljande

entreprendrsforetaget kan fa hela det 6verskott som skapas av uppkopet. Uppkopspriset blir saledes

P= V,.m - | Figur 4(i) ser vi att detta gynnar entreprendren, eftersom uppkdpspriset S = V,.. Overstiger

reservationspris v, . Dock férlorar aktiedgarna i de etablerade foéretagen da budstriden &r sa hard.
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Sammanfattningsvis har vi féljande resultat:

Observation 3: Ur NF-modellen féljer att uppkbép av entreprenérsféretag kan &ka vilfdrden om
synergieffekterna vid uppkép dr tillrdckligt stora, genom att (i) den &kade produktiviteten i det
sammanslagna féretaget tenderar att omsdttas i Idgre konsument priser, (ii) genom att en budkonkurrens
uppstdr mellan flera etablerade féretag vilket leder till att det sdljande entreprenérsféretaget far en stor
del av det dverskott som skapas av uppkdpet, vilket i sin tur Gkar incitamenten fér att ta fram

innovationer.

Modellen illustrerar vidare hur uppkoép kan ha gynnsamma samhéllsekonomiska effekter genom
produktivitetsvinster i det uppkopta foretaget. Men den visar samtidigt varfér konkurrenshammande

uppkoép kan ske.

Observation 4: Ur NF-modellen féljer att uppk6p kan vara ett alternativ till nyintrdde och ddrigenom vara

mindre 6nskvdrt ut konkurrenshénseende. Samtidigt framkommer att om uppkdpet blockeras, finns risken

att ingen kommersialisering sker.
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Figur 4: Nyintrddes och uppképs modellen (NU-modellen).
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Figur 5: Entreprendr-riskkapitalist-etablerade foretag modellen (ERE-modellen)
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Innovation har globaliserats. Ny sofistikerad kunskap utvecklas numera éver
hela varlden och sprids genom nya kanaler i en rasande takt. Kunnande som
inte uppdateras och produkter och tjanster som inte fornyas konkurreras
snabbt ut. Eftersom allt fler lander integreras i varldsekonomin med tydliga
strategier att bygga upp den industriella kunskapsbasen och 6ka innovations-
kapaciteten stalls fradgan pa sin spets: hur val star Sverige rustat att mota
dessa utmaningar?

Arets Swedish Economic Forum Report, En innovationsstrategi for Sverige,
fokuserar pa innovationers betydelse for en ekonomis utveckling och hur
den ekonomiska politiken kan utformas for att ytterligare starka innova-
tionsférutsattningarna i Sverige.

| rapporten definieras styrkor och svagheter i den svenska innovationsmiljon.
Bland de nya rén som lanseras marks bl a de sma féretagens roll for innova-
tioner, en forandrad syn pa universitetens roll som innovationsmotorer och
hur internationaliseringen paverkar kunskapsinhamtandet. Dessa nya
insikter anvands for att lansera ett innovationspolitiskt ramverk som baseras
i ett flertal konkreta ekonomisk-politiska policyforslag.
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