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FOrord

Specialiserade och kunskapsintensiva tjansteleverantérer lyfts ofta fram i
den svenska debatten som centrala for tillvaxt och férnyelse. Det beror for
det forsta pa att ett diversifierat utbud av leverantorstjanster kan skapa
battre villkor fér utveckling och férnyelse av det lokala naringslivet. Fér det
andra ar det i dessa branscher som huvuddelen av de nya vélavlénade job-
ben finns. Utveckling av avancerade tjanster &r darfor vasentligt for bade
sysselsattning och fornyelsekraft pa aggregerad niva.

Den snabba fornyelse som utmarker tjanstesektorn ar en utmaning for den
ekonomiska statistiken och analysen. Det saknas uppdaterade analyser av
de moderna kunskaps- och teknikintensiva leverantérernas topografi. | rap-
porten ges darfér en férsta och dversiktlig beskrivning av omfattningen,
strukturen och den ekonomiska betydelsen av en svensk “supply chain
economy”, bade nationellt saval som i vara tre storstadsregioner. Syftet
ar att med hjdlp av ny klassificering som utvecklats av amerikanska fors-
kare belysa leverantdrernas storlek, utveckling, ekonomiska betydelse och
kunskapsintensitet.

| rapporten lyfts dven nagra néringspolitiska utmaningar kring den
alltmer kunskapsintensiva, digitaliserade och leverantdrsorienterande
strukturomvandlingen.

Forfattare ar Enrico Deiaco, forskningsledare Entreprendrskapsforum med
ansvar for forskningsprojektet Starkt svensk konkurrenskraft och Emma
Lappi, postdoktor Copenhagen Business School.

Jag dnskar dig en trevlig ldsning!

Stockholm i maj 2023

Anders Brostrom, vd Entreprenérskapsforum och docent KTH
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Sammanfattning

Specialiserade och kunskapsintensiva leverantérer lyfts ofta fram som
centrala for férnyelse och tillvaxt. Syftetirapporten ar att med en liknande
klassificering som i en amerikansk studie visa pa de svenska leveranto-
rernas storlek, utveckling, ekonomiska betydelse och kunskapsintensitet
nationellt och regionalt, det senare har inte gjorts i den amerikanska stu-
dien. Med hjalp av klassificeringsmetoden och pagaende svensk forskning
kring den digitala omvandlingen i naringslivet lyfter vi dven nagra narings-
politiska utmaningar av den alltmer kunskapsintensiva, digitaliserade och
leverantorsorienterande strukturomvandlingen.

e Det &rinte leverantdrer som séljer varor som vuxit snabbast matt som
antalet anstallda och férédlingsvérden i Sverige mellan 1997-2018. Det
ar framfor allt kunskapsintensiva leverantérer som huvudsakligen séljer
tjanster till andra féretag och offentlig sektor nationellt, men ocksa i en
allt 6kande grad internationellt.

e Sysselsattningen 6ver samma period har minskat for de specialiserade
leverantdrer som huvudsakligen saljer varor.

e De snabbvaxande tjénsteleverantérerna ar kunskapsintensiva men
inte FoU-intensiva — i absoluta tal har FoU-utgifterna gatt ner for alla
typer av leverantérer oavsett om de huvudsakligen séljer tjanster
eller varor till andra foretag. Minskade FoU-investeringar kan vara
oroande men kunskapsintensiteten i dessa féretag drivs snarare av
dkade investeringar i immateriellt kapital, inte minst av olika typer av
mjukvarubaserade och datadrivna tjanster.

* De snabbvéxande tjdnsteleverantdrerna ar centrala for sysselsattning
och forédlingsvérden i alla vara tre storsta storstadsregioner, alla tre
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ar kunskapsekonomier. Den snabbaste 6kningen i antalet anstallda
och antalet STEM-anstéllda samt nya féretag aterfinns i Stockholm.
Berékningarna antyder inte pa nagon konvergens 6éver tid mellan de
tre storstadsregionerna Stockholm, Malmé och Géteborg. Huruvida
det finns skal for oro diskuteras i rapporten.

e Kunskapsintensiva leverantérer som saljer varor har genomsnittligt
hégre medelldner an leverantdrer som saljer tjdnster. Detta trots att
de star fér en mindre andel av syssels&ttningen &n tjansteleveranto-
rerna. Medellénerna ar hogst for de kunskapsintensiva tjansteleveran-
térerna i Stockholm.

e Delbranscherna med hégst féradlingsvarden i de tre storstadsregio-
nerna ar de som i SNI-koderna klassas som “Verksamhet som utévas
av huvudkontor” i Malmé och Stockholm samt verksamheter som
klassas som "Motorfordon” i Gdteborg.

e Bristen pa kunskapséverforing (spillover) till andra branscher har
ansetts vara lag for tjanster generellt. Men med den nya klas-
sificeringen visas i den amerikanska studien att bada typerna av
kunskapsintensiva leverantérer i hdg grad sprider kunskap nedstréms
(figur 13 i bilaga 1). Det galler framfor allt for kunskapsintensiva
tjansteleverantérer med en hdg andel STEM-utbildade. Om detta
dven géller i den svenska kontexten har inte kunnat beskrivas har men
ar mojligt att analysera framover.

Det bor sdgas att den beskrivna utvecklingen varken &r ny eller revolutio-
nerande, den har pagatt en langre tid. Men omfattningen, hastigheten
och det 6kande inslaget av datadrivna tjdnster som de kunskapsinten-
siva tjansteleverantdrerna utvecklar och sprider, férandrar néaringslivets
struktur bland annat genom att skapa an mer émsesidiga och langsiktiga
beroenden mellan foretag. Utvecklingen reser ett antal centrala narings-
politiska fragor som star framfér oss de kommande aren.

Berdkningarna visar inte pa nagon konvergens over tid mellan de tre
storstadsregionerna Stockholm, Malmé och Géteborg — Stockholm
vaxer fortast i ndstan alla de undersékta ekonomiska dimensionerna. Nar



regioner utvecklas tenderar naringslivet over tid att diversifiera sig till
relaterade aktiviteter. Men forskning visar att det endast &r de ekonomiskt
mest avancerade regionerna som har mojlighet att diversifiera sig till mer
komplexa produkter och tjanster. De redan avancerade regionerna tende-
rar darfor att fokusera pa relaterade och hégkomplexa produkter, medan
efterslépande regioner fokuserar pa relaterade och lagkomplexa. Detta
kan skapa en 6kad rumslig ojamlikhet och bidra till att férstarka regionala
ojamlikheter.

De kunskapsintensiva tjansteleverantérer som beskrivits i rapporten byg-
ger till stor del pa framvéxten av féretag som utvecklar datadrivna tjanster
och mjukvara som tjénst. Ny data av Wernberg (2023) visar emellertid att
de inte kan betraktas som traditionella insatsvaror som enkelt kan bytas
ut. Detta paverkar utbytet mellan féretag och tenderar att skapa ett stérre
Omsesidigt beroende mellan féretag. Féretagen blir annu mer sammanfla-
tade och mindre autonoma. De datadrivna tjansterna, som utgdér motorn
i den pagaende strukturomvandlingen, bygger pa en 6ppen och interna-
tionell marknad som nu hotas av en tilltagande restriktiv reglering inom
EU och en vaxande opinion for handelshinder. Detta riskerar férsamra de
europeiska och svenska kunskapsintensiva foretagens konkurrenskraft.

Forskning visar att internationell handel av kunskapsintensiva tjanster har
och kommer att &ka &n mer sarskilt fér de specifika och sysselsattningsin-
tensiva leverantorstjanster som studerats har. Men den fortgaende digita-
liseringen genom automatisering och “telemigration”’ gynnar lander med
lagre 16ner utanfor OECD-omradet. Detta 6kar den globala konkurrensen
i ett naringslivssegment dar OECD-landerna fram till nu haft konkurrens-
férdelar. Hanger de svenska och europeiska specialiserade leverantorsfo-
retagen med i denna utveckling?

1. Med" telemigration” avses: ..."which refers to workers who sit in one nation but
regularly work in offices and remote teams in another nation. Simultaneously, digitech
is introducing automation to services that were previously non-automatable” (Baldwin,
2022, sid 1).
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Inledning

| de globala produktionsstrukturer som utvecklats de senaste 15-20 aren
har det skett en specialisering i olika led av férédlingsvardekedjorna.
Tidigare integrerade strukturer har ersatts med mer natverksliknande och
marknadsbaserade organisationsformer dar ett illustrativt exempel visas
i faktarutan nedan. Manga nya begrepp har utvecklats for att beskriva
omvandlingens struktur och innehall som globala vérdekedjor (GVK), ver-
tikal specialisering, tjanstefinansiering av produktion, kunskapsintensiva
féretagstjanster och plattformsféretagande fér att ndmna nagra exempel.

Sarskild uppmarksamhet i forskning och debatt har dgnats at sa kallade
Kunskapsintensiva leverantorer av féretagstjanster (KIBS).2 Men som vi ska
se ar den kunskapsintensiva leverantérssektorn bredare dn sa och betyd-
ligt mer heterogen &n vad som tidigare antagits. Det har ibland funnits
en njugg instéllning kring leverantérer som sma, inte sarskilt kunskaps-,
innovations- eller exportintensiva och leverantérer av insatsvaror till
huvudsakligen tillverkande féretag (se fotnoten som ett exempel pa hur
leverantorer ofta definieras®). Men ny forskning har visat att det finns goda
skal att dven analysera de tjdnsteleverantdrer som huvudsakligen séljer till
andra féretag och offentlig sektor for att belysa deras bidrag till syssel-
sattning, innovation, kunskapséverspillning, handel och tillvéxt (Baldwin,
2022) — man har till och med kommit att kalla detta for framvéxten av en
"supply chain economy” (Delgado och Mills, 2020).

2. Négra exempel ar Karlsson och Lindgren (2013); Gifford m fl (2022).

3. En leverantor ar ndgon som overlamnar eller séljer en produkt. Det kan vara alltifran en
affarsman i en butik till en fabrik. En leverantor behéver nédvéandigtvis inte vara den
som levererar en produkt, det kan ocksé vara den som séljer produkten. Leverantérerna
ar viktiga samarbetspartners for de flesta verksamheter, inte minst om det handlar
om import. Det &r viktigt att ha god kdnnedom om de leverantérer man véljer for att
undvika problem som férseningar, dalig kvalitet och liknande. Det &r en stor fordel
om leverantérer lamnar garanti for vad de saljer”. https://www.fortnox.se/fortnox-
foretagsguide/ekonomisk-ordlista/leverantor
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En utgangspunktistudierna ar att samverkan mellan féretag och leveran-
térer naturligtvis alltid funnits, dock i olika grad och intensitet. Ett viktigt
inslag numera &r ett djupare och mera gréanslést beroende och dar leve-
rantdrer av insatsvaror bade &ar en autonom verksamhet och en central
och langsiktig fornyelsekraft och samarbetspartner, inte minst med de
multinationella féretagen (Arora-Jonsson och Deiaco, 2014). Med auto-
nom avses flera férhallanden. Det har vuxit fram nya kunskapsintensiva
leverantdrsféretag som producerar saval tjianster som varor, ibland bada.
Ménga leverantérer séljer dessutom inte enbart till tillverkande féretag
utan i hég utstrackning till andra tjansteforetag och i allt hégre utstrack-
ning internationellt (Baldwin, 2022). Traditionellt har samarbetet mellan
leverantorer och kdpare varit en specifik och en i tiden klart definierad
leverabel, men den digitala utvecklingen har medfért ett 6kat, férdjupat
och langsiktigt beroende mellan leverantér och képare. De mjukvaru-
baserade och datadrivna tjanster som de specialiserade leverantorerna
utvecklar och sprider bér darfér inte ses som enkla insatsvaror i foreta-
gens produktion som enkelt kan bytas ut eller stéllas pa ko — det &r exem-
pelvis inte helt latt att i all hast avbryta tillgang och samarbete med en
avancerad molntjanstleverantor. Foretag tenderar darfor att bli mindre
autonoma och mer sammanflatade med varandra (Wernberg, 2023).

Avsikten har &r emellertid inte att stélla industri mot tjanster eller stora
képare motsma leverantorer utan beskriva nagra utmérkande egenskaper
i den pagaende strukturomvandlingen av néringslivet. Den amerikanska
studien har visat med en ny klassificeringsmetod (som beskrivs ndrmare
i avsnitt 3) att de kunskapsintensiva tjanstefortagen ar sarskilt viktiga for
hela ekonomins innovationsférmaga da de levererar olika tjanster och
varor som effektiviserar innovationsprocesser till olika typer av féretag.
De har fler kopplingar nedstroms till olika branscher vilket gor att deras
innovationer sprids brett. Leverantérerna tenderar att lokaliseras néra
stora kunder och regionala kluster vilket 6kar sannolikheten for kunskaps-
intensiva “spillover”, inte minst nedstréms. Dessutom visas i nya studier
att handel med kunskapsintensiva tjanster dkat kraftigt dver tid — handel

4. Har ingar dven sa kallade KIBS-foretag (Knowledge Intensive Business Services). Fér en
definition av KIBS se Karlsson och Lindberg (2010).
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med varor har ddremot minskat (Baldwin, 2022; Almega, 2023).° | figurerna 1.1
och 1.2 beskrivs utvecklingen fér handel med olika typer av tjanster och sarskilt

for olika typer av kunskapsintensiva tjansteleverantérer (Figur 1.2, OBS).¢

Figur 1.1 Vérldens handel med tjanster och varor 1975-2017, procent av BNP
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5. Statistiken av handel med tjénster & som bekant outvecklad. Baldwin 2022 (sid
8) skriver: “OCS is a grab of things ranging from people paying their Spotify
subscriptions...payments to giant outsourcing companies...and Gazprom paying
Ukraine for transit rights through its pipelines. Some of the services are recognizable,
but fully 40% is thrown into the “other business service category”, OBS". | OBS (Figur
1.2 ovan), ingar: “professional services and technical trade related services and other
business services not elsewhere included. Technical trade related services include
amongst other engineering services, leasing services and other business services”.

6. En tes som drivs i Baldwin (2022) &r att en 6kad automatisering och digitalisering
bidrar till att 6ka mojligheterna fér arbitrage mellan lander vilket skulle innebéara
storre mojligheter @n tidigare fér outsourcing och offshoring av vissa typer av lag- och

medelintensiva kunskapstjanster.



Specialiserade och kunskapsintensiva leverantorer lyfts dven fram i den
svenska debatten som centrala for tillvaxt och utveckling, inte minst i ett
regionalt perspektiv (Andersson mAl,, 2019). Det finns tvad huvudsakliga
skal till detta. For det forsta kan ett diversifierat utbud av kunskapsin-
tensiva leverantérer skapa béttre villkor fér utveckling av det regionala
naringslivet och férnyelse av det existerande naringslivet. Fér det andra ar
det i dessa branscher som de nya och bast betalda jobben skapas, vilket
betyder att de ar vasentliga for tillvéxt och férnyelsekraft.

Det finns saledes ett okat forskningsintresse att belysa de specialiserade
leverantorernas bidrag till sysselsattning, innovation och handel. Som
antytts i fotnot 4 &r den nationella och internationella tjanstestatistiken
fortfarande outvecklad. Det har gjorts specifika analyser av de kunskaps-
och teknikintensiva tjansteforetagens storlek och kunskapsintensitet i
bland annat en studie av Gifford m fl. (2022) som bygger pa enkéter som
skickats ut till ett urval av féretag. | Baldwin (2022) och Lind (2021) anvénds
input-output data for att beskriva tjanstesektorns storlek och utveckling
pa aggregerad niva. Ansatsen har ar emellertid att utnyttja existerande
industristatistik i kombination med olika registerdata och med den ameri-
kanska klassificeringsmetoden utveckla en nationell och regional beskriv-
ning av den svenska specialiserade leverantérssektorns storlek, utveckling
och innehall éver tid. Med hjalp av klassificeringsmetoden och ny svensk
forskning av Wernberg (2023) av den pagaende digitala omvandlingen
i naringslivet lyfter vi dven nagra naringspolitiska utmaningar av den
alltmer kunskapsintensiva, digitaliserade och leverantdrsorienterade
strukturomvandlingen.

Rapporten ar saledes en forsta och explorativ analys av en svensk
"supply chain economy”, nationellt och i tre storstadsregioner. Syftet
med studien ar att beskriva de olika leverantdrernas storlek, utveckling
och kunskapsintensitet nationellt och regionalt, det senare har inte
gjorts i den amerikanska studien. Ser det ut som i det amerikanska
naringslivet? Hur skiljer det sig till struktur och kunskapsintensitet mel-
lan vara tre storstadsregioner (Stockholm, Géteborg och Sydsverige)?
Vilka &r de viktigaste specialiserade leverantérerna sett fran sysselsatt-
nings-, utbildnings- och kunskapsintensitet? Vilka naringspolitiska fra-
gor reser utvecklingen? Hur kan man ga vidare och djupare i analysen?

ENTREPRENORSKAPSFORUM 13
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Vifinner att den kunskapsintensiva leverantdrssektorn har fortsatt att vaxa
matt som andelen sysselsatta och dessutom vuxit av egen kraft nar syssel-
sattningen i tillverkningsindustrin gatt ned. Det &r framfor allt kunskaps-
intensiva och handelsorienterade tjansteleverantérer som vuxit mest.
Dessa leverantérer star ut da de vaxer fortast, har en hégre andel STEM-
utbildade och en vaxande stock av nyetablerade féretag jamfort med
varuleverantérer. Utvecklingen i Stockholm star ut med en snabb tillvéxt
medan utvecklingen av antalet anstallda &r stor men har inte vuxit sarskilt
mycket i Goteborg och Malmé. Statistiken antyder méjligen en franvaro av
konvergens, eller "catching-up”, mellan de tre storstadsregionerna.

I avsnitt 2 ges en kortfattad sammanfattning av leverantérernas betydelse
i forskningslitteraturen. Avsnitt 3 beskriver metod och data fér uppdel-
ningen i olika leverantérskategorier. Avsnitten 4 och 5 ger en dversiktlig
beskrivning av en svensk “supply chain ekonomi”, nationellt och i vara tre
storstadsregioner. | det avslutande avsnittet sammanfattas resultaten och
dér diskuteras dels nagra policyfragor som uppkommer, dels hur man kan
ga vidare med olika studier och perspektiv av leverantorstopografin i det
svenska naringslivet.

Faktaruta: Langsiktigt samarbete mellan internationell tjdnste-
leverantdr och Ericsson

Aven om “nyindustrialisering” & modeordet fér dagen i den svenska
naringspolitiska debatten sa handlar det inte om industri eller tjanster — det
handlar om bade och, inte minst, kunskapsintensiva leverantorers bety-

delse f6r den samtida tillvaxtprocessen. Ett aktuellt exempel ar féljande:

Ericsson aviserade varen 2022 forvarvet av Vonage for motsvarande drygt
55 miljarder kronor. Vonages ar ett amerikanskt borsbaserat foretag som
tillhandahaller molntjanster. Det grundades som ett telefonbolag fér
IP-telefoni men har over tid &ndrat inriktning till business-to-business-
tjdnster med hjélp av en serie foretagsforvéarv. Detta enligt Ericsson
som har samarbetat néra olika kunskapsintensiva leverantérer under ett
par ar "for att se hur det kan fungera i verkligheten”. Forvarvet utgor ett
aktuellt exempel pa samverkansformer dar industri- och tjéansteféretagens
dmsesidiga beroende dkat och tidigare integrerade strukturer har ersatts

med mer natverksliknande former och dar specialiserade leverantorer ar

14



centrala for produktutveckling, design, implementering av ny teknik och

digitala managementmetoder.

Kélla: https://www.di.se/nyheter/ericsson-slutfor-megakopet-av-vonage/.
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| everantorer |
forskningslitteraturen 2

Naringslivets utveckling har under de senaste tre artiondena till stor del dri-
vits av tva stora megatrender. Den férsta ar den tilltagande globaliseringen
av handel som inleddes med att manga handelshinder togs bort inom
ramen for de sa kallade GATT-avtalen vid successiva internationella for-
handlingar under 1980- och 1990-talen. Ett mérkesar fér den accelererande
globaliseringen var nar Kina blev medlem i WTO ar 2001 och avreglerade
sitt naringsliv samt dppnade upp sina marknader for export och import.

Den andra trenden &r digitalisering. Digitaliseringen har férvisso
pagatt ldange men har sannolikt &nnu inte natt en klimax med den fér
narvarande snabba utvecklingen inom bland annat artificiell intelligens
och péadriven av framsteg inom maskininldrning vars ekonomiska och
samhélleliga effekter framdver kommer att vara betydande (Wernberg,
2019; 2023). Digitaliseringen har bland mycket annat férandrat nar, var
och hur olika sorters arbete kan utféras. Exempelvis har utvecklingen
av informations- och kommunikationsteknik sedan 1990-talet kraftigt
forbattrat forutsdttningarna att koordinera kunskapsintensiva verksam-
heter (Baldwin 2022).

De bada megatrenderna har minskat féretagens transaktionskostna-
der och dérmed satt stora spar i néringslivets strukturomvandling.
Foretagets granser har blivit otydligare och mer dmsesidigt beroende.”

7. | Coase (1937) argumenteras for att féretagens organisation och avgransning férandras
over tid da transaktionskostnaderna paverkas av en fortgaende teknisk utveckling och
féréndringar i omvarlden.



Den tilltagande handeln 6ppnade upp fér en omfattande svensk off-
shoring och outsourcing av aktiviteter och funktioner som kunde géras
billigare i andra lander (Hansson, m.fl., 2021). Inte minst kunde icke-kun-
skapsintensiv tillverkning lokaliseras till laglénelénder, sarskilt till Kina. |
sparen fragmenterades vardekedjorna i en mangd olika aktiviteter och
spreds 6ver geografiska och organisatoriska grénser (Lind, 2020).

Globaliseringen och fragmenteringen av vérdekedjorna forstérktes av de
méjligheter som digitaliseringen gav upphov till genom att effektivare an
forut styra leverantorskedjor 6ver nationella och organisatoriska grénser.
Inledningsvis behdvde varje féretag kdpa sin egen digitala infrastruktur,
men i takt med 6kad datorkapacitet och forbattrad bandbredd blev det i
stallet mojligt att kopa digital infrastruktur som en tjénst och férmedlad via
natet av nya tjanstebaserade féretag. Sammantaget innebar det att fokus
i litteraturen riktades mot hur handeln med insatser skapar och sprider
produktivitet inom och mellan lander och hur olika delar av ekonomin knyts
samman i produktionsprocesser i syfte att producera bade varor och tjans-
ter (Acemoglu mAl.,, 2016; Timmer och Ye, 2018; Lind och Tillegard, 2020).

| de vardekedjor som véxte fram fanns en mangd leverantérer med olika
kunskapsintensitet och betydelse dér de tillsammans stod foér stora slut-
leveranser till multinationella foretag.® Svenska studier har visat att en rad
sma och medelstora kunskapsintensiva leverantérer kom att bidra med
en betydande del av det samlade férédlingsvardet i olika vardekedjor
och dér de stora multinationella féretagen kom att sta fér huvuddelen av
exporten (Arora-Jonsson och Deiaco, 2016).

Leverantorer har forstas alltid funnits och varit av betydelse for de stora
multinationella féretagens produktion och innovation. Ett exempel pa
det senare var betydelsen av de insatser som verktygsmaskinindustrin
levererade till stora teknikintensiva foretag (Carlsson, 1983) som da
ansags vara en strategisk industri sdsom halvledare och batterier anses
vara idag. En av de tidigaste studierna av leverantérssektorn gjordes av
den engelske ekonomen Keith Pavitt (1984) som utvecklade en taxonomi
av olika foretagssektorer och dér en kategori kom att kallas "supplier

8. Leverantdrerna rangordnas ofta upp i olika kunskapskategorier och betydelse i
vérdekedjan exempelvis “"Supplier” 1, 2 och 3.
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dominated sector”? Den beskrevs som en leverantdr framst till stora
féretag inom basindustri, priskanslig och med huvudsaklig utveckling
av processinnovationer samt mest bestaende av sma tillverkningsfore-
tag. Men som vi ska se i den fortsatta analysen har handel och digitali-
sering bidragit till att férandra naringslivets struktur genom att skapa
en vaxande andel émsesidiga och ofta mjukvarubaserade beroenden
mellan foretag.

Idag finns det saledes en stdrre férstéelse och kunskap kring den nya
typen av kunskapsintensiva leverantérer och féretag och litteraturen har
vuxit kring tjanstefiering (servicification) av néringslivet och féretagens
okade utbud av tjanster (servitization). Se exempelvis Giertz m.fl.,, (2016),
Lodefalk, (2017), Gifford mAl.,, (2022), Grillitsch m.fl., (2022). Dock finns
det kunskapsluckor. Baldwin hévdar bland annat: “The key role of trade
in intermediate goods is widely recognized in the global value chain
debate. What is little known is that intermediates services are vastly
more important (of total gross output, min anm.) in leading economies”
(Baldwin, 2022, sid. 4).

Det finns saledes ett dkat forskningsintresse av uppdaterade empiriska
analyser pa hur de moderna kunskaps- och teknikintensiva leverantérer-
nas topografi utvecklats, inte minst regionalt. Vi vill darfér komplettera
dessatidigare studier med en ny typ av klassificering av de kunskapsinten-
siva leverantdrernas betydelse. Den bygger pa att utnyttja existerande
naringsstatistik i kombination med olika typer av registerstatistik for att
analysera leverantérernas storlek och utveckling nationellt och regionalt.
Mot denna bakgrund replikeras i de féljande avsnitten valda delar av den
amerikanska studien nationellt och i de tre storstadsregionerna.

9. De tvé andra var "Science-based” och "Production-Based”. (Pavitt 1984).



Metod och data 3

| syfte att beskriva de moderna leverantérernas storlek och betydelse
i det amerikanska naringslivet har en ny kategorisering utvecklats som
separerar leverantorer i tva dvergripande kategorier. Dels de féretag
som séljer framst till andra foretag och offentlig sektor (Supply Chain,
SC), dels féretag som enbart séljer till enskilda konsumenter (Business
to Consumers, B2C). | figur 3.1 visas hur kategoriseringen delats upp i
sarskilda delkategorier. Saledes har SC och B2C delats upp i féretag som
huvudsakligen verkar lokalt (Local) och de som handlar med féretag éver
branschgrénser, nationellt och pa en internationell marknad (Traded).
SC-foretagen har sedan delats upp i de som huvudsakligen levererar
tjanster (SCTS) och de som levererar varor (SCTM).'0

| de amerikanska studierna studeras aven olika lokala B2C-féretag
(Business to Consumers) bland annat sjukvardssektorn och person-
liga tjanster som exempelvis "temporary help services”. Precis som
sektorerna ovan har de darefter klassificerats som lokala respektive
handelsintensiva och benamns B2CL och B2CT i figuren. Dessa tva del-
sektorer kommer inte att vara i fokus fortsattningsvis men har tidigare
refererats till och hénvisas till figurer i bilaga 1. Fokus kommer att vara
de specialiserade leverantdrer som producerar tjanster (SCTS) och de
leverantérer som huvudsakligen séljer varor (SCTM).

10.  Ibilaga 2 redovisas de olika delbranscher som ingar i SCTS och SCTM.
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Figur 3.1 Uppdelning av naringslivet i olika delsegment

All industries 2018

Business-to-
Consumer
(B2C)

Supply Chain (SC)

‘ SC Traded ‘ ‘ SC Local ‘ ‘ B2C Local ‘ B2C Traded
V—‘—\ V—I—\
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Main Street ‘ ‘ Healthcare ‘ ‘ Services ‘ ‘ Mfg ‘

Kélla: Delgado och Mills (2020).

| Delgado och Mills (2020) har uppdelningen av de olika delkategorierna
beréknats fram med hjélp av input-output tabeller. Kategorierna SC och
B2C samt de olika delkategorierna i figuren har bestdmts genom att
berégkna hur mycket av en slutprodukt som séljs till andra féretag och hur
mycket som séljs till enskilda slutkonsumenter. De skriver:

All industries are classifid as SC or B2C based on the percent output
sold to personnel consumption expenditure (PCE): The PCE is a final
use item in the 10 accounts that captures the value of the goods and
services that are purchased by household such as food or cars. We
identify industries as SC if they sell less than 35 % of their output to
PCE, the rest are classified as B2C” (sid. 2 i Delgado och Mills, 2020).

For klassificeringen i “Traded and Local” har en algoritm utvecklats av
férfattarna som bygger pa olika kdnnetecken pa amerikanska data for
internationellt orienterade féretag (se sid. 4 i Delgado och Mills fér en kort
beskrivning av algoritmens struktur).

Har har vi emellertid inte haft tillgang till svenska input-output tabeller
utan har anvént resultaten av den amerikanska indelningen och applice-
rat dessa pa svensk data. Vi har endast haft tillgang till svensk data pa
fem-stéllig SNI-nivda medan Delgado och Mills har kunnat bryta ned sitt
datamaterial pa sex-stéllig NACE-niva.

20



Tabell 3.1 visar nagra exempel pa delbranscher som framkommer i upp-
delningen i SCTS och SCTM. Exempelvis omfattar SCTS olika former av
specialiserade ingenjorstjanster som exempelvis Datakonsultverksamhet
(SNI-kod 62020) och leverantérer som Bioteknisk forskning och utveckling
(SNI-kod 72110). Exempel pa branscher i STCM-kategorien ar Tillverkning
av ovriga verktygsmaskiner (SNI-kod 28990), Sulfat och massatillverk-
ning (SNI-kod 17112 och 17113) samt Tillverkning av optiska instrument
(SNI-kod 26700). Exempel pa en bransch som ingar i kategorin B2CTM
ar Tillverkning av l&kemedel (SNI-kod 21200) och fér B2CTS-kategorin
Handel med elektricitet (SNI-kod 35140)."

Tabell 3.1 Exempel pa tjansteleverantérer (SCTS) och varuleverantérer (SCTM)

SCTS (SNI'5) SCTM (SNI 5)
- Datakonsultverksamhet - Sulfat och massatillverkning
- Bioteknisk forskning och utveckling - Tillverkning av optiska instrument

Klassificeringen i SCTS och SCTM skiljer sig nagot fran andra dekompone-
ringar av kunskapsintensiva tjanster (KIBS). SCTS &r nagot bredare dn den
vanliga definitionen av KIBS som brukar omfatta SNI-koderna 62, 63, 69,
70, 71,73 och 74. | bilaga 2 redovisas de olika delbranscherna som ingar i
SCTS dar KIBS utgdr den stérsta andelen. | den internationella litteraturen
har intresset for sa kallade deeptech-féretag okat.”? Det ar ett samlings-
namn for en uppséattning avancerade och banbrytande teknologier base-
rade pa vetenskaplig forskning och teknisk innovation. Dessa teknologier
anses ha betydande inverkan pa olika branscher genom att astadkomma
transformativa férandringar. Det finns ingen erkand klassificering med
hjalp av SNI-koder men sannolikt innehaller savél kategorierna SCTS och
SCTM féretag som kan klassificeras som deeptech-féretag.

1. Hela klassificeringen kan fas pa begaran.

12. Exempelvis: Deep tech innovation on smart connected technologies. European Patent
Office and European Investment Bank. https://www.eib.org/en/publications/eib-epo-
deep-tech-smes.
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Hur stor ar den svenska
leverantorsindustrin?

Syftet med den féreslagna kategoriseringen ar att beskriva leveranto-
rernas storlek, omfattning och bidrag till sysselsattning samt graden
av kunskapsintensitet nationellt och regionalt. Figur 4.1 visar en forsta
oversiktlig nationell bild pa denna topografi fér ar 2018 uppdelat pa de
olika delkategorierna.

Figur 4.1 Sysselsattning och antal féretag i respektive delsegment, 2018

All industries 2018
Employment: 3 369 196
Firms: 480 204

Supply Chain (SC) Business-to-Consumer (B2C)
Employment: 1648 119
Firms: 242 377

SC Traded SC Local B2C Local B2C Traded
pl 1282910 pl 365209| | Employment: 949 234 Employment: 671 843
Firms: 192 576 Firms: 49 801 Firms: 133 483 Firms: 104 344
Services ‘ Mfg Main Street Healthcare Services Mfg
I 895 230 387 680 I 816 004 133 230 I :539 282 I 132561
Firms: 174 535 Firms: 18 041 Firms: 116 285 Firms: 17 198 Firms: 96 905 Firms: 7 439

En forsta observation &r att SC-leverantérerna och B2C-kategorin utgor
ungefar lika stora andelar av det svenska naringslivet, bade matt som
andel av den totala sysselsattningen och antalet féretag. Den leverantors-
baserade sektorn utgér saledes 50 procent av den totala sysselsattningen
och lika stor andel matt med antalet féretag i sektorn.
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Nar vi zoomar in pa den vanstra sidan av figuren ser vi att de handels-
intensiva leverantérerna (Traded) utgor storst andel av saval sysselsatt-
ning som antal foretag jamfoért med delsektorn B2CT. SCT star for cirka
1,28 miljoner anstallda medan B2CT har 671 000 anstéllda. Gar vi sedan
ned ytterligare ett steg i tabellen ses att kategorien handelsoriente-
rade tjadnsteleverantorer (SCTS) &r klart storst av alla delsektorer med
narmare 900 000 anstéllda mot 387 680 for SCTM och 539 282 anstallda
i B2CTS.

Figur 4.2 visar sysselsadttningens utveckling &ver olika delsektorer
under aren 1997 till 2018. Mellan 1997-2018 har de olika delsektorerna
vuxit tdmligen lika for att dérefter utvecklats i olika takt. Har ses att den
snabbast vaxande delsektorn &r tjdnsteleverantérer (SCTS) och B2CTS
medan varuleverantdrer (SCTM) utvecklats som SCTS fram till 2010 for
att darefter minska i sysselsattning. Under aren 2008 till 2018 har SCTS-
sektorn vuxit klart snabbare an féor SCTM.

Figur 4.2 Sysselsattningen 6ver tid i olika leverantérskategorier, 1998-2018.
(1997=100)
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I figur 4.3 visas tillvéxten i forédlingsvardet for de olika leverantdrskatego-
rierna mellan 1997-2018. Aterigen ses en tamligen samstammig utveckling
for de olika delkategorierna fram till cirka 2010, darefter vaxer de bade
kunskapsintensiva leverantorerna (SCTS och SCTM) klart snabbast.
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Figur 4.3 Tillvéxt i féradlingsvérden i olika leverantérskategorier,
1997-2018. (1997= 100)
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| tabell 4.1 jamfors de svenska berdkningarna av sysselsattningen med den
amerikanska (fér ar 2015). Sverige har en nagot storre leverantérssektor én
den amerikanska méatt som andel av den totala sysselsattningen i nérings-
livet. | Sverige uppgar den till 50 procent och i USA till 43 procent. Daremot
har Sverige en stor och stérre leverantérssektor som ar handelsorienterad
(Traded) och som saljer till andra foretag nationellt och internationellt.
Méjligen kan skillnaden mellan |anderna forklaras av hemmamarknadens
olika storlek.

Samma uppdelning av antalet anstéllda och antalet féretag har &ven
gjorts pa regional niva. | tabell 4.2 visas de olika delkategoriernas andel
av regionens totala sysselsattning uppdelat pa de tre storstadsregio-
nerna. Andelen som &r sysselsatta i sektorer som bedriver handel (SCT
och B2CT) &r ungefér lika stor med en nagot storre andel i Stockholm.
Goéteborg och Malmé har nagot storre andel sysselsatta i sektorer som
har anstéllda i lokalt orienterade sektorer och varuleverantorer (SCTM).
Stockholmsspecialisering finns hos tjansteleverantérer. Andelen anstallda
i denna sektor (SCTS) ar 34 procent jamfért med 27 procent i Géteborg
respektive 26 procent i Malmdé. Géteborg och Malmé har en stérre andel
av varuleverantorer (SCTM).
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Tabell 4.1 Antalet anstéllda i de olika Jamférelse Sverige och USA, procent

av totalt antal anstéllda

SVERIGE (ar 2018) USA (ar 2015)

Mfg 9 16
sve 84 91
traded 60 36
Local 40 64
sC 50 43
B2C 50 57
Sc traded 39 26
B2c traded 21 10
sctm 12 7

scts 27 23

Kélla: Egna berékningar fér Sverige och USA, Delgado och Mills (2020).

Tabell 4.2 Sysselsattning i olika delsektorer i storstadsregioner 2018, procent

STOCKHOLM % GOTEBORG % MALMO %
SCT™M 5 " 12
SCTS 34 27 26
B2CM 3 10 12
B2CS 17 16 20
B2CL 30 28 28
Traded 69 66 66
Local 31 34 34

Kélla: Egna berdkningar.

Sammanfattningsvis liknar den svenska leverantérstopografin den ameri-
kanska med framvéxten av ett leverantérsbaserat néringsliv som star for
en betydande andel av bade sysselsattning och antal foretag. Svenskt
naringsliv kdnnetecknas saledes av en stor andel specialiserade och han-
delsorienterade tjansteleverantorer. Liknande strukturer finns nar vi delar
upp utvecklingen i de tre storstadsregionerna dock med vissa skillnader.
Andelen tjansteleverantorer ar storre i Stockholm medan varuleveranto-
rer &r storre i Géteborg och Malmé. | de foljande avsnitten kommer vi
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fortsattningsvis huvudsakligen fokusera pa att beskriva utvecklingen éver
tid samt aterge ett antal indikatorer pa kunskapsintensitet for dessa tva
storsta leverantdrskategorier (SCTS och SCTM).
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Utvecklingen 6ver tid

| globaliseringens fotspar har kunskapsintensiva leverantérer av tjanster
vuxit i betydelse (Baldwin 2019; 2022). Det syns &ven i en svensk regional
kontext. S&rskilt har den vuxit i Stockholm for kategorien tjansteleve-
rantdrer. Figurerna 5.1 och 5.2 visar utvecklingen for tjansteleverantorer
(Figur 5.1) och leverantérer av varor (Figur 5.2). | Stockholm har de kun-
skapsintensiva tjansteleverantdrerna vuxit jdmnt och kontinuerligt ver
perioden. For den senare kategorin (SCTM) har den varit nagot fallande
sedan 2011 i Stockholm medan den minskat sedan 2009 i Malmé och i
stort sett utvecklats konstant i Géteborg.™

Figur 5.1 Anstallda i SCTS 1997-2018 i tre storstadsregioner
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13. | Grillitsch mfl. (2022) noteras att minskningen i “kunskapsintensiv tillverkning” som i var

klassificering till stor del motsvaras av det som vi bendmnt SCTM (Figur 5.2) &r oroande.
Detta da det &r en sektor som Sverige har relativa specialiseringsférdelar i.
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Figur 5.2 Antal anstéllda SCTM 1997-2018 i tre storstadsregioner
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| tabell 5.1 har vi tagit en nérbild pa de fem snabbast vaxande delsek-
torerna méatt med antalet anstéllda i de tre storstadsregionerna. | tabell
5.2 har samma berékningar gjorts fér de fem delsektorer med hogst
foradlingsvérde. En viss variation finns mellan de tre storstadsregionerna.
Personaluthyrning ar storst matt som antalet anstéllda i Stockholm medan
Verksamhet som utdvas av huvudkontor (SNI-kod 70100) &r storst matt
med férédlingsvarden. Datorprogrammering &r storst i Géteborg och
Konsultverksamhet (SNI-kod 70220) i Malmé. Respektive siffor for storle-
ken pa foradlingsvérdet i Géteborg ar Motorfordon (SNI-kod 45310) och
Verksamhet som utévas av huvudkontor (SNI-kod 70100). | Stockholm &r
Verksamhet som utdvas av huvudkontor stérst (SNI-kod 70100) foljt av
Dataprogrammering (SNI-kod 62010). Man bdr notera att leverantérerna
i tabellen till stor del liknar de handelsintensiva tjanster som aterfinns i
Baldwins figur 1.2

Tabell 5.1 De fem delbranscher (SNI-koder) med flest antal anstallda 2018 i
kategorien kunskapsintensiva tjansteleverantérer (SCTS)

STOCKHOLM GOTEBORG MALMO

1. Personaluthyrning 1. Dataprogrammering 1. Konsultverksamhet

2. Dataprogrammering 2. Teknisk konsultverksamhet 2. Dataprogrammering

3. Konsultverksamhet 3. Stodtjanster till transport 3. Stodtjanster till transport

4. Datakonsultverksamhet 4. Dataprogrammering 4. Datakonsultverksamhet

5. Teknisk konsultverksamhet 5. Konsultverksamhet 5. Ovriga stodtjanster till
inom bygg och anlédggning transport
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Tabell 5.2 De fem delbranscher med hégst féradlingsvéarde 2018 i
kategorien kunskapsintensiva tjansteleverantérer (SCTS)

STOCKHOLM

GOTEBORG

MALMO

1. Verksamhet som utévas av
huvudkontor

2. Dataprogrammering
3. Datakonsultverksamhet

4. Konsultverksamhet avseende
foretagsorganisation

5. Personaluthyrning

1. Motorfordon

2. Datakonsultverksamhet

3. Teknisk konsultverksamhet
inom industriteknik

4. Ovriga stodtjanster till
transport

5. Partihandel med medicinsk
utrustning och apoteksvaror

1. Verksamhet som utévas av
huvudkontor

2. Dataprogrammering

3. Konsultverksamhet avseende
foéretagsorganisation

4. Datakonsultverksamhet

5. Ovriga stodtjanster till
transport

Loner i de olika sektorerna
Analysen sa héar langt ger en 6verblick av vilka delsektorer och déarmed

jobb som vuxit mest i det svenska naringslivet. | den amerikanska studien

aterfanns stora skillnader i Idner mellan de foretag som levererar till andra
féretag och de féretag som vi kallat B2C (Business to Consumers). Vidare
analyseras hurdet ser utiden svenska "supply chain”-ekonomin nationellt

samt i de tre storstadsregionerna.

Figur 5.3 Medelléner for olika leverantdrskategorier, andelen sysselsatta

inom parentes, 2018
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| figur 5.3 visas medellénerna fér samtliga delkategorier i Sverige. De hog-

sta medellénerna finns i de sektorer som ar handelsorienterade och for
varuleverantorerna (SCTM). Tjansteleverantorer (SCTS) har de nast hogsta
medellénerna men skillnaden ar liten. | den amerikanska studien ar daremot
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[6nerna klart hogre for kategorien SCTS jamfort med SCTM. (Motsvarande
siffror uppdelat pa de tre storstadsregionerna visas i bilaga 1 och figur 1-4).

Nedan zoomar vi enbart in pa de snabbvaxande leverantérer som pro-
ducerar varor respektive tjdnster i de tre regionerna. Figurerna 5.4 och
5.5 visar utvecklingen av medelldner mellan de tva mest snabbvéxande
leverantorskategorierna. Medellénerna ar hogst i Stockholm for SCTS och
arungefar lika stora i Géteborg och Malmé. | delkategorin SCTM ligger de
hogst i Goteborg. Medellénerna i de bada delkategorierna ar klart hogre
an genomsnittet for Sverige (och hogre for B2C, se bilaga och figurerna
5 och 6). Man kan ocksa notera att spridningen av Iénerna mellan de tre
regionerna &r storre i SCTS &n for SCTM. Mojligen kan det vara en effekt
av lagre fackféreningsgrad an i tillverkningsindustrin, skillnader i lokal
efterfragan och i struktur och styrning av leverantérskedjorna (Gereffi och
Sturgeon, 2005).

| den amerikanska studien argumenteras fér att de hoga l6nerna for SCTS
och SCTM till stor del beror pd hdg efterfragan pa STEM-relaterade
arbeten i vissa av sektorerna. Vi dvergar darfor till att beskriva STEM-
intensitetens utveckling och tva andra indikatorer pa kunskapsintensiteten
for de tva leverantdrssektorerna.

Figur 5.4 Medelléner SCTS 1997-2018
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Figur 5.5 Medelléner SCTM 1997-2018
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Kunskapsintensitet 6

Kunskapsintensitet kan méatas pa olika satt. Investeringar i FoU &r en
vanligt anvénd indikator dven om den mater insatser snarare an utfall
av nya och innovativa varor och tjanster for féretag och fér marknaden. |
de snabbvaxande leverantorssektorerna som beskrivits ovan borde man
finna en hég andel med STEM-utbildade jamfért med leverantérer som
saljer till slutkonsument (B2CT). En tredje indikator kan vara att mata
antalet nya féretag som finns i de olika delkategorierna som ett grovt
och indirekt matt pa den industriella dynamiken i de olika delkatego-
rierna. Vilka trender kan saledes observeras?

Det &r vélként att de tjansterelaterade sektorerna inte investerar i eller
redovisar utgifter for FoU sa som i den amerikanska studien trots en hog
innovationsférmaga (Delgado och Mills, 2020). Amerikanska Walmart
anger exempelvis inga utgifter fér investeringar i FoU. Det gor inte heller
svenska Klarna.

| figurerna 6.1 och 6.2 visas de genomsnittliga FoU-utgifterna per ar
fér kategorin SCTS och SCTM och fér hela Sverige. FoU utgifterna ar
hégst i Malmd men sjunkande sedan 2007. | Stockholm och Géteborg
har investeringarna langsamt sjunkit men minskningstakten har avtagit
efter 2011. Jamfor vi med investeringarna med B2CT och B2CM (se
bilaga och figurerna 7 och 8) sa ses en fallande utveckling i Stockholm
(B2CTM) 6ver tiden medan den varit relativt konstant i Goteborg for att
sedan 6ka kraftigt mellan 2015-2017 vilket méjligen kan sammanfalla
med stora kinesiska investeringar i regionen. For investeringar i B2CTS
har FoU varit relativt konstant fran 2009 och framat i tiden for i stort sett
alla regioner, se bilaga 1 och figur 8.
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Figur 6.1 Genomsnittliga utgifter MSEK fér FoU i de tre regionerna fér SCTS,
1997-2017
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Figur 6.2 Genomsnittliga utgifter MSEK f6r FoU i de tre regionerna fér
SCTM, 1997-2017
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Sammantaget antyder figurerna 6.1 och 6.2 att den svenska specialise-
rade leverantdrssektorn inte ar speciellt FoU-intensiv och dessutom med
en fallande trend over tid." | den amerikanska studien visas att SCTS inte
ar sarskilt patentintensiv jamfort med tillverkande foretag och méjligen

14.  len studie av Gifford m.fl. (2022) konstateras att det vanligaste sattet for
kunskapsintensiva féretag (Knowledge Intensive Companies, KIC som &r en bredare
definition 4n vad som anvénts har) &r att séka och inhdmta extern kunskap och som man
definierar som “informal channels” dvs..."external search channels towards trade fair
organizationa along with academic/practioner conferences, and codified material and
publications like scientific journals” (sid 11).

ENTREPRENORSKAPSFORUM 33



DE KUNSKAPSINTENSIVA LEVERANTORERNAS EKONOMISKA BETYDELSE | SVENSKT NARINGSLIV

ar det inte heller sa i Sverige. Det finns darfér en forskningslitteratur
som menar pa att traditionella matt missar alltmer av hur vardeska-
pandet sker i den framvaxande leverantdrsektorn och digitaliseringens
fotspar (Folster och Litwin, 2022). Aven om FoU-intensiteten inte ar
hég hos de specialiserade leverantérerna ser vi att FoU-intensiteten
ér hogre an for de delsektorer som vi klassificerat som B2CT (se bilaga
och figurerna 7 och 8).

Figurerna 6.3 och 6.4 visar utvecklingen av antalet anstéllda med en
STEM-utbildning i de tre regionerna fér SCTS och SCTM. Antalet &r storst
i Stockholm och fér delsektorn SCTS. Okningen i STEM-sysselsattningen
har varit snabb éver hela perioden 1997-2018. Okningen i Géteborg och
Malmé har daremot varit svag for SCTS och i det ndrmaste konstant for
Malmé. | figur 6.4 har andelen anstéllda med STEM-utbildning berdknats
fér varuleverantdrerna och hér & monstret en hég och véaxande andel i
Stockholm men med ett kraftigt fall 2015 som mdjligen férklaras av en
omlédggning av statistiken d& Ericsson omklassificerades som tjénste-
naring. Antalet STEM-anstallda i SCTM har 6kat svagt i Goteborg och varit
i det ndrmaste konstant i Malmo.

Figur 6.3 Anstéllda med STEM-utbildning 1997-2018 och fér SCTS
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Figur 6.4 Antal STEM-utbildade 1997-2017 och f6r SCTM
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I den amerikanska studien analyserades vilka leverantorer som har storst
andel STEM-relaterade jobb vilket & "Computer occupations” (SOC
15-1000) och "Engineering occupations” (SOC 17-2000). Det liknar de
observationer och delsektorer som noterats ovan i figurerna 5.1 och 5.2
fér svenska forhallanden. | den amerikanska studien berdknades &ven
vilka kopplingar som olika delkategorier har nedstréms. Har antogs att
en hég koppling nedstréms goér det méjligt fér innovationerna att spri-
das till foretag i andra branscher. Berdkningarna visar att potentialen for
spridning &r storre for SCTS &n for SCTM. Stérst potential aterfanns inom
"Cloud computing”, "Semiconductors (halvledarindustri) och "Biological
products” (se figur 13 i Bilaga 1). Liknande berdkningar har inte kunnat
goras pa svenska data men bedéms dock vara méjliga att utfora.

Den sista indikatorn visar utvecklingen av antalet nya féretag i SCTS och
SCTM i de tre regionerna (Figurerna 6.5 och 6.6). Antalet nya foretag ar
hogre i de industrier som levererar specialiserade tjansteinsatser det vill
sdga SCTS och SCTM (se bilaga 1 for jamforelse med B2CTM och B2CTS
i figurerna 11 och 12). Antalet véxande och nya foretag i kategorin SCTS
har vuxit kontinuerligt i Stockholm fram till 2011, for att sedan avta. Samma
trend kan observeras i Goteborg och Malmé. Fér SCTM véxte antalet
féretag i samtliga regioner fram till 2011 for att darefter avta i Goteborg
och Malmé och utvecklas mot néstan liknande nivaer som i bérjan av
matperioden.
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Figur 6.5 Antalet nya féretag i de tre regionerna och nationellt, SCTS,
1997-2018
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Figur 6.6 Antalet nya féretag i de tre regionerna och nationellt, SCTM,
1997-2018
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Till sist, i tabell 6.1 har vi stallt samman vilka delsektorer som produce-
rat flest nya foretag bland de kunskapsintensiva tjansteleverantérerna
(SCTS). | alla tre regioner toppar konsultverksamhet ndrmare bestamt
Konsultverksamhet av féretagsorganisation (SNI-kod 70220). P& andra
plats kommer Dataprogrammering (SNI-kod 62010).
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Tabell 6.1 De fem delbranscher (SNI-koder) med flest antal nya féretag 2018
i kategorien kunskapsintensiva tjansteleverantérer (SCTS)

STOCKHOLM

GOTEBORG

MALMO

1. Konsultverksamhet av
foretagsorganisation

2. Dataprogrammering
3. Datakonsultverksamhet

1. Konsultverksamhet av
féretagsorganisation

2. Dataprogrammering
3. Datakonsultverksamhet

1. Konsultverksamhet av
foretagsorganisation

2. Dataprogrammering

3. Litterart och konstnarligt
skapande

4. Artistisk verksamhet
5. Datakonsultverksamhet

4. Litterart och konstnarligt
skapande

5. Artistisk verksamhet

4. Skogsférvaltning

5. Litterart och konstnarligt
skapande

Det har sammanfattningsvis i dagslaget enbart varit mojligt att géra tam-
ligen enkla nedslag fér att mata och jamféra kunskapsintensiteten mellan
de olika delkategorierna i de tre storstadsregionerna. De visar dock pa
en tendens, och i enlighet med internationell forskning, att tjansteleve-
rantérssektorn inte &r FoU-intensiv men i hdg grad humankapital- och
kunskapsintensiv. Om det dessutom &r som i den amerikanska studien, att
de star fér en bred kunskapséverspillning nedstréms, utgér de en under-
skattad men viktig motor for spridning av ny teknisk och organisatorisk
kunskap till andra branscher. De nedatgaende trenderna av investeringar
i FoU och antalet nya féretag inom den tillverkningsorienterade leveran-
térssektorn (SCTM) behdver uppmarksammas och kan vara bekymrande
da det traditionellt varit en delsektor dar svensk industri haft specialise-
ringsfordelar (Grillitsch mfl., 2022).
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Sammanfattning
och vagen framat 7

Specialiserade och kunskapsintensiva tjansteleverantorer lyfts ofta fram
i den svenska debatten som centrala for tillvéxt och férnyelse, inte minst
ett regionalt perspektiv. Det finns tva skal till detta. For det forsta kan ett
diversifierat utbud av leverantdrstjanster skapa béattre villkor for utveck-
ling och férnyelse av det lokala néringslivet. For det andra, och som vi
noterat i rapporten, ar det i dessa branscher som huvuddelen av de nya
vélavlénade jobben finns, vilket betyder att de ar vasentliga for bade
sysselsattning och fornyelsekraft pa aggregerad niva.

Det finns dock behov av mer kunskap om hur det faktiskt forhaller sig. Det
saknas uppdaterade empiriska analyser av hur de moderna kunskaps- och
teknikintensiva leverantérernas topografi ser ut. | rapporten har darfér en
forsta och oversiktlig beskrivning av omfattningen, strukturen och den
ekonomiska betydelsen av en svensk “supply chain economy” utférts,
nationellt och i vara tre storstadsregioner. Syftet ar att med en liknande
klassificering som i en amerikansk studie visa pa leverantérernas storlek,
utveckling, ekonomiska betydelse och kunskapsintensitet savéal nationellt
som regionalt, det senare har inte gjorts i den amerikanska studien.

En forsta observation ar att sammanséattningen av foretag och branscher
fortsatter att ga i en kunskaps- och tjéansteintensiv riktning. Den svenska
leverantdrsbaserade ekonomin totalt &r bade stor och kunskapsintensiv
samt koncentrerad till de tre storstadsregionerna, det ar inget konstigt
och har observerats i tidigare svensk forskning. Men det &r inte varule-
verantdrer som vuxit snabbast i form av antalet anstallda och férédlings-
varden i Sverige mellan 1997-2018. Det &r framfor allt kunskapsintensiva
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leverantdrer som séljer datadrivna tjanster till andra féretag och offentlig
sektor nationellt, men ocksa i en allt 6kande takt internationellt.

En andra observation &r att den snabbaste dkningen i antalet STEM-
anstallda och nya féretag aterfinns i Stockholm. Berdkningarna antyder
emellertid inte nagon konvergens &ver tid mellan de tre storstadsregio-
nerna i Stockholm, Malmé och Géteborg — Stockholm drar ifran. Fortsatt
diskussion bor foras huruvida utvecklingen ger skél till oro. Nar regioner
utvecklas blir deras ekonomier mer komplexa och de tenderar att diver-
sifiera sig till relaterade aktiviteter (Pinheiro m.fl,, 2022). Forskningen visar
att det endast ar de ekonomiskt mest avancerade regionerna som har
mojlighet att diversifiera sig till mer komplexa produkter och tjénster. De
redan avancerade regionerna tenderar darfor att fokusera pa relaterade
och hégkomplexa aktiviteter, medan eftersldpande regioner fokuserar
pa relaterade och lagkomplexa aktiviteter. Detta skapar en dkad rumslig
ojamlikhet och kan bidra till att férstarka regionala ojamlikheter.

En tredje observation &r att de snabbvéaxande tjanseintensiva leveranto-
rerna ar kunskapsintensiva men inte FoU-intensiva. | absoluta termer har
FoU-utgifterna gatt ner for bade tjanste- som varuleverantérer. Detta kan
vara problematiskt inte minst da svenska féretag har specialiseringsférde-
lar fér avancerad tillverkning bland annat i specifika delar av det som bru-
kar bendmnas deeptech. Har finns anledning att gréva vidare i orsakerna
bakom den nedatgdende trenden i FoU-investeringar. En orsak bakom
minskade FoU-investeringar kan vara dkade investeringar i immateriellt
kapital, inte minst olika former av digitalt kapital (Wernberg, 2023). Nya
studier har ocksa visat att en stor del av arbetsproduktiviteten i svenskt
naringsliv numera drivs just av investeringar i immateriellt kapital som
databaser, mjukvara, design, patent, organisatoriska kompetenser och
upphovsratt (Tillvéxtanalys, 2021). Det vill séga en form av digitalt kapital
och digitala tjanster som utvecklas och sprids av just de kunskapsintensiva
leverantdrer som beskrivs i rapporten.’

15.  Berékningarna visar dven att bidraget fran materiellt kapital och FoU minskat och
bidraget fran immateriellt kapital 6kat, det géller bade for hela néringslivet och specifikt
for tillverkningsindustrin (Tillvéxtanalys, 2021).
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En fjarde observation &r att de kunskapsintensiva leverantérerna har
héga l6ner, storre andel STEM-utbildade och att fler nya foretag har
etablerats an for leverantdrer som séljer direkt till konsument. Okningen
ar sérskilt snabb for de kunskapsintensiva tjansteleverantorerna. | den
amerikanska studien visas att de tjansteintensiva leverantorsféretagen
har en hég STEM-intensitet men |ag patentintensitet. Det senare har
inte analyserats har men géller med stor sannolikhet dven i Sverige. De
kunskapsintensiva tjansteleverantérerna i den amerikanska studien har
dessutom en betydande férméaga for spridning av innovationer ned-
stroms (se figur 13 i bilagan). Just bristen pa kunskapsoverforing (spil-
lover) till andra branscher har ofta ansetts vara lag for tjidnster generellt,
men med den nya klassificeringen kan detta visa sig vara stoérre an vad
som tidigare antagits. Om detta &ven géller i den svenska kontexten har
inte kunnat studeras hdr men borde vara mgjligt att analysera framéver.

Det bér sdgas att den beskrivna utvecklingen av néringslivet varken
ar ny eller revolutionerande, den har pagatt en léangre tid. Det nya &r
omfattningen, hastigheten och det stora inslaget av datadrivna tjanster
som de kunskapsintensiva leverantdrerna utvecklar och sprider och som
féréndrar naringslivets struktur och innehall. Detta reser i sin tur olika
naringspolitiska utmaningar varav nagra ar foljande.

Genom framvéaxten av mjukvarubaserade och datadrivna tjénster
féréndras relationer, fléden och beroenden mellan olika foretag och
pa ett satt som beskrivs av Joakim Wernberg (2023) paverkar deras
affarsverksamhet. Relationerna handlar inte om leveranser av insatsvaror
i en sekventiell process utan om ett behov av kontinuerlig tillgang och
samarbeten &ver organisatoriska och internationella grénser. Slutsatsen
ar att framvéxten av mjukvarubaserade och datadrivna tjanster leder till
att naringslivets struktur och innehall férandras snabbt. Denna utveck-
ling har policyimplikationer bland annat for tillgang till kapital, framtida
utbud och kvalitet pa STEM-utbildade samt behov av smart reglering
som inte okar pa regelbdrdan vare sig fér sma eller stora tjanstebase-
rade foretag (Haskel och Westlake, 2018; Wernberg, 2023).

Om det stammer, och som inledningsvis hdvdades med utgangspunkt
i figurerna 1.1 och 1.2, att internationell handel kommer att dka for de
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specifika leverantdrstjanster som studerats hér, sa bor de svenska leve-
rantrernas bidrag till bade export och produktivitet analyseras ndrmare
- inte minst da den fortgaende digitaliseringen och automatiseringen
av manga tjanster tenderar att gynna féretag och lander med lagre
l6nekostnader utanfér OECD-omradet. Det innebéar en 6kad global kon-
kurrens, sarskilt fér personer som arbetar inom tjansteyrken med lag till
medelhdg kunskapsintensitet (Baldwin, 2022). Hénger de svenska och
europeiska specialiserade leverantorsféretagen med?

Nér néringslivet blir alltmer tjansteorienterat kommer tjansterna med stor
sannolikhet att bli mer mjukvarubaserade och datadrivna. | den alltmer
sammanfldtade och digitala néringslivsstrukturen kan man anta att data-
fléden, inhemska saval som internationella, kommer att éka. Det skapar
mojligheter for saval stora som sma féretag. Det finns dock skal att oroa
sig for det véxande geopolitiska intresset for att inrdtta gréanshinder och
protektionism (Deiaco och Wernberg, 2022). Begrénsningar av gransover-
skridande datafloden bidrar till minskad tjansteimport och paverkar det
inhemska naringslivets produktivitet negativt (Ferrance m.fl., 2022; Chen
m.fl., 2022). Den pagaende regleringsivern inom EU, inte minst for olika
datadrivna tjanster, férsvarar for kunskapsintensiva leverantorer att skala
upp sin verksamhet till en internationell marknad eller begrénsa svenska
smafdretag att nd kunder bade i och utanfér Sveriges grénser. Hinder for
datafléden blir allt tydligare handelshinder.

Vi menar till sist att det angreppséatt som studien bygger pa kan utveck-
las pa flera satt. | ett alltmer tjanstefierat och sammanflatat néringsliv ar
det centralt att analysera kopplingarna mellan kunskapsintensiva tjans-
ter och avancerad tillverkning. Andra fragor ar: | vilken utstréckning har
de svenska kunskapsintensiva tjansteféretagen nedstroms kopplingar
till andra branscher i regionen? Varifran kommer de nya leverantérerna?
Nya startups eller avknoppningar fran redan etablerade féretag? Hur
exportbendgna ar de? Hur kan specialiserade leverantorsverksamheter
skalas upp? Vilken roll spelar de omgivande lokala ekosystemen och &r
de riggade fér de specialiserade leverantérerna? En viktig foljdfraga ar
vad som driver val av lokalisering och effekter pa regional niva. Nagra
andra fragor som kan undersékas ar: Var hittar leverantérsféretagen sin
kompetens? Rekryterar man i huvudsak fran etablerade industriféretag,
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universitet och hogskolor, eller andra tjansteféretag? Hur ser balansen
ut mellan regional, nationell och internationell rekrytering vad galler
"nyckelkompetens”?
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Bilaga 1: Kompletterande figurer

som hanvisas till | rapporten

Figur 1. Supply Chain Economy — Medelléner Sverige 2017
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Figur 3 .Supply Chain Economy — Medelléner Géteborg 2017
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Figur 5. Medelléner B2CTM
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Figur 6. Medelloner B2CTS
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Figur 7. Genomsnittliga FoU-utgifter B2CTM
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Figur 8. Genomsnittliga FoU-utgifter, B2CTS
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Figur 9. STEM B2CTM
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Figur 10. STEM B2CTS
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Figur 11. Nya féretag B2CTM
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Figur 13. Kopplingar nedstréms pa amerikanska data inom olika
leverantorskategorier
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Bilaga 2: SNI-koder for
SCTS och SCTM

Tabell A3. Supply Chain Traded Services (SCTS)

SNI kod Industri namn

01610 Service till vaxtodling

01620 Service till husdjursskotsel

01630 Bearbetning av skérdade véxter

01640 Bearbetning av utsédde

02101 Skogsférvaltning

02102 Skogsskotsel

02109 Ovrig skoglig verksamhet

02200 Drivning

02300 Insamling av annat vilt vaxande skogsmaterial &n tré
02401 Virkesmatning

02409 Ovrig service till skogsbruk

03111 Tralfiske i saltvatten

03119 Ovrigt saltvattensfiske

03120 Sétvattensfiske

03210 Fiskodling i saltvatten

03220 Fiskodling i sétvatten

05100 Stenkolsutvinning

05200 Brunkolsutvinning

06100 Utvinning av répetroleum

06200 Utvinning av naturgas

07100 Jarnmalmsutvinning

07210 Utvinning av uran- och toriummalm

07290 Utvinning av annan malm

08110 Brytning av natursten, kalk- och gipssten, krita och skiffer
08120 Utvinning av sand, grus och berg; utvinning av lera och kaolin
08910 Brytning av kemiska mineral

08920 Torvutvinning

08930 Saltutvinning

08990 Diverse Gvrig utvinning av mineral

09100 Stodtjanster till rapetroleum- och naturgasutvinning
09900 Stédtjanster till annan utvinning

33110 Reparation av metallvaror
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SNI kod | Industri namn

33120 Reparation av maskiner

33130 Reparation av elektronisk och optisk utrustning

33140 Reparation av elapparatur

33150 Reparation och underhall av fartyg och batar

33160 Reparation och underhall av luftfartyg och rymdfarkoster

33170 Reparation och underhéll av andra transportmedel

33190 Reparation av annan utrustning

33200 Installation av industrimaskiner och -utrustning

38110 Insamling av icke-farligt avfall

38120 Insamling av farligt avfall

38210 Behandling och bortskaffande av icke-farligt avfall

38220 Behandling och bortskaffande av farligt avfall

38311 Demontering av uttjanta fordon

38312 Demontering av elektrisk och elektronisk utrustning

38319 Demontering av 6vrig kasserad utrustning

38320 Atervinning av kllsorterat material

39000 Sanering, efterbehandling av jord och vatten samt annan verksamhet for férorenings-
bekémpning

45310 Parti- och provisionshandel med reservdelar och tillbehér till motorfordon utom motorcyklar

46110 Provisionshandel med jordbruksravaror, levande djur, textilrdvaror och textilhalvfabrikat

46120 Provisionshandel med bransle, malm, metaller och industrikemikalier

46130 Provisionshandel med virke och byggmaterial

46141 Provisionshandel med maskiner, industriell utrustning, fartyg och luftfartyg utom
kontorsutrustning och datorer

46142 Provisionshandel med kontorsutrustning och datorer

46210 Partihandel med spannmal, ratobak, utsdde och djurfoder

46220 Partihandel med blommor och vaxter

46230 Partihandel med levande djur

46240 Partihandel med hudar, skinn och |ader

46310 Partihandel med frukt och grénsaker

46320 Partihandel med kétt- och kéttvaror

46330 Partihandel med mejeriprodukter, gg, matolja och matfett

46340 Partihandel med drycker

46350 Partihandel med tobak
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SNI kod

Industri namn

46360 Partihandel med socker, choklad och sockerkonfektyrer

46370 Partihandel med kaffe, te, kakao och kryddor

46380 Partihandel med andra livsmedel, bl.a. fisk samt skal- och blétdjur
46390 Icke specialiserad partihandel med livsmedel, drycker och tobak
46410 Partihandel med textilier

46420 Partihandel med kléder och skodon

46431 Partihandel med elektriska hushallsmaskiner och -apparater
46432 Partihandel med ljud- och bildanlaggningar samt videoutrustning
46433 Partihandel med inspelade band och skivor f6r musik och bild
46434 Partihandel med elartiklar

46435 Partihandel med fotografiska och optiska produkter

46440 Partihandel med glas och porslin, rengéringsmedel

46450 Partihandel med parfym och kosmetika

46460 Partihandel med medicinsk utrustning och apoteksvaror

46470 Partihandel med mdbler, mattor och belysningsartiklar

46480 Partihandel med ur och guldsmedsvaror

46491 Partihandel med sport- och fritidsartiklar

46492 Partihandel med kontorsférbrukningsvaror

46499 Partihandel med 6vriga hushallsvaror

46510 Partihandel med datorer och kringutrustning samt programvara
46521 Partihandel med elektronikkomponenter

46522 Partihandel med teleprodukter

49420 Flyttjanster

49500 Transport i rorsystem

50101 Reguljér sjotrafik dver hav och kust av passagerare

50102 Icke reguljar sjotrafik dver hav och kust av passagerare

50201 Reguljér sjotrafik 6ver hav och kust av gods

50202 Icke reguljar sjotrafik dver hav och kust av gods

50301 Reguljér sjotrafik pa inre vattenvagar av passagerare

50302 Icke reguljér sjotrafik pa inre vattenvagar av passagerare

50401 Reguljér sjotrafik pa inre vattenvagar av gods

66301 Forvaltning av investeringsfonder
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SNl kod | Industri namn

66309 Annan fondférvaltning

68100 Handel med egna fastigheter

68201 Uthyrning och férvaltning av egna eller arrenderade bostader
68202 Uthyrning och férvaltning av egna eller arrenderade industrilokaler
68203 Uthyrning och férvaltning av egna eller arrenderade, andra lokaler
69101 Advokatbyraverksamhet

69102 Juridiska byraers verksamhet m.m.

69103 Patentbyraverksamhet m.m.

70100 Verksamheter som utévas av huvudkontor

70210 PR och kommunikation

70220 Konsultverksamhet avseende féretags organisation

71110 Arkitektverksamhet

71121 Teknisk konsultverksamhet inom bygg- och anldggningsteknik
71122 Teknisk konsultverksamhet inom industriteknik

71123 Teknisk konsultverksamhet inom elteknik

71124 Teknisk konsultverksamhet inom energi-, miljé- och VWS-teknik
71129 Ovrig teknisk konsultverksamhet

71200 Teknisk provning och analys

72110 Bioteknisk forskning och utveckling

72190 Annan naturvetenskaplig och teknisk forskning och utveckling
72200 Samhéllsvetenskaplig och humanistisk forskning och utveckling
73111 Reklambyraverksamhet

73112 Direktreklamverksamhet

73119 Ovrig reklamverksamhet

73120 Mediebyraverksamhet och annonsférséljning

73200 Marknads- och opinionsundersékning

74101 Industri- och produktdesignverksamhet

74102 Grafisk designverksamhet

74103 Inredningsarkitektverksamhet

74300 Oversattning och tolkning

74900 Ovrig verksamhet inom juridik, ekonomi, vetenskap och teknik
77310 Uthyrning och leasing av jordbruksmaskiner och jordbruksredskap
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SNI kod

Industri namn

77320 Uthyrning och leasing av bygg- och anlaggningsmaskiner

77330 Uthyrning och leasing av kontorsmaskiner och kontorsutrustning (inklusive datorer)

77340 Uthyrning och leasing av fartyg och batar

77350 Uthyrning och leasing av flygplan

77390 Uthyrning och leasing av 6vrig utrustning och évriga maskiner och materiella tillgangar

77400 Leasing av immateriell egendom och liknande produkter, med undantag fér upphovs-
rattsskyddade verk

78100 Arbetsférmedling och rekrytering

78200 Personaluthyring

78300 Ovrigt tillhandahallande av personalfunktioner

79110 Resebyraverksamhet

79120 Researrangemang

79900 Turist- och bokningsservice

81100 Fastighetsrelaterade stodtjanster

81300 Skétsel och underhall av grénytor

82110 Kombinerade kontorstjanster

82190 Kopiering, dokumentsammanstéllning och andra specialiserade kontorstjanster

82200 Callcenterverksamhet

82300 Arrangemang av kongresser och massor

82920 Forpackningsverksamhet

82990 Ovriga foretagstjanster

90010 Avrtistisk verksamhet

90020 Stodtjanster till artistisk verksamhet

90030 Litterart och konstnérligt skapande

90040 Drift av teatrar, konserthus o.d.
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Tabell A1. Supply Chain Traded Manufacturing (SCTM)
SNI kod | Industri namn

10420 Matfettstillverkning

10410 Framstallning av oljor och fetter

10520 Glasstillverkning

10611 Mijéltillverkning

10810 Sockertillverkning

10822 Tillverkning av choklad och chokladkonfektyrer

10910 Framstallning av beredda fodermedel

11060 Framstallning av malt

13100 Garntillverkning

13200 Vavnadstillverkning

13300 Blekning, fargning och annan textilberedning

13910 Tillverkning av trikavav

13940 Tagvirkes- och bindgarnstillverkning

13950 Tillverkning av bondad duk

13960 Tillverkning av andra tekniska textilier och industritextilier

13990 Ovrig textilietillverkning

15110 Garvning och annan laderberedning; pélsberedning

16101 S&gning av tra

16102 Hyvling av tré

16103 Tréimpregnering

16210 Tillverkning av fanér och trabaserade skivor

16220 Tillverkning av sammansatta parkettgolv

16231 Tillverkning av monteringsfardiga tréhus

16232 Tillverkning av dorrar av tré

16233 Tillverkning av fénster av tré

16239 Tillverkning av 6vriga byggnads- och inredningssnickerier

16240 Traférpackningstillverkning

16291 Tillverkning av féradlade tradbrénslen

16292 Ovrig travarutillverkning

16293 Tillverkning av varor av kork, halm, rotting o.d.

17111 Tillverkning av mekanisk eller halvkemisk massa

17112 Sulfatmassatillverkning
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SNI kod

Industri namn

17113 Sulfitmassatillverkning

17121 Tillverkning av tidnings- och journalpapper

17122 Tryckpapperstillverkning, ej tidnings- och journalpapper
17123 Tillverkning av kraftpapper och kraftpapp

17129 Ovrig tillverkning av papper och papp

17211 Tillverkning av wellpapp och wellpappférpackningar
17219 Ovrig tillverkning av pappers- och pappfdrpackningar
17230 Tillverkning av skrivpapper, kuvert o.d.

17240 Tapettillverkning

17290 Tillverkning av andra pappers- och pappvaror

18110 Tryckning av dagstidningar

18121 Tryckning av tidskrifter

18122 Tryckning av bécker och évriga trycksaker

18130 Grafiska tjanster fore tryckning (prepress/premedia)
18140 Bokbindning och andra tjanster i samband med tryckning
18200 Reproduktion av inspelningar

19100 Tillverkning av stenkolsprodukter

19200 Petroleumraffinering

20110 Industrigasframstallning

20120 Tillverkning av fargamnen

20130 Tillverkning av andra oorganiska baskemikalier

20140 Tillverkning av andra organiska baskemikalier

20150 Tillverkning av gddselmedel och kvaveprodukter
20160 Basplastframstalining

20170 Tillverkning av syntetiskt basgummi

20200 Tillverkning av bekdmpningsmedel och andra lantbrukskemiska produkter
20300 Tillverkning av farg, lack, tryckfarg m.m.

20510 Sprang@mnestillverkning

20520 Tillverkning av lim

20530 Tillverkning av eteriska oljor

20590 Tillverkning av 6vriga kemiska produkter

20600 Konstfibertillverkning
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SNI kod | Industri namn

21100 Tillverkning av farmaceutiska basprodukter

22190 Annan gummivarutillverkning

22210 Tillverkning av plasthalvfabrikat

22220 Plastférpackningstillverkning

22230 Byggplastvarutillverkning

22290 Annan plastvarutillverkning

23110 Framstalining av planglas

23120 Bearbetning av planglas

23130 Tillverkning av buteljer, glasférpackningar och husgerad av glas
23140 Tillverkning av glasfiber

23190 Tillverkning av andra glasvaror inklusive tekniska glasvaror

23200 Tillverkning av eldfasta produkter

23310 Tillverkning av keramiska golv- och véaggplattor

23320 Tillverkning av murtegel, takpannor och andra byggvaror av tegel
23430 Tillverkning av keramiska isolatorer o.d.

23440 Tillverkning av andra tekniska keramiska produkter

23490 Tillverkning av andra keramiska produkter

23510 Tillverkning av cement

23520 Tillverkning av kalk och gips

23610 Tillverkning av betongvaror fér byggandamal

23620 Tillverkning av gipsvaror fér byggandamal

23630 Tillverkning av fabriksblandad betong

23640 Tillverkning av murbruk

23650 Tillverkning av fibercementvaror

23690 Tillverkning av andra varor av betong, cement och gips

23701 Huggning, formning och slutlig bearbetning av sten fér byggnadséndamal
23709 Huggning, formning och slutlig bearbetning av sten fér prydnadsandamal
23910 Slipmedelstillverkning

23991 Tillverkning av varor av sten- och mineralull

23999 Diverse 6vrig tillverkning av icke-metalliska mineraliska produkter
24100 Framstallning av jarn och stal samt ferrolegeringar

24200 Tillverkning av rér, ledningar, ihéliga profiler och tilloehor av stal
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24310 Tillverkning av kalldragen stalstang

24320 Tillverkning av kallvalsade stalband

24330 Tillverkning av andra kallformade produkter av stal

24340 Tillverkning av kalldragen staltrad

24410 Framstéllning av &dla metaller

24420 Framstalining av aluminium

24430 Framstalining av bly, zink och tenn

24440 Framstélining av koppar

24450 Framstalining av andra metaller

24460 Tillverkning av karnbrénsle

24510 Gjutning av jarn

24520 Gjutning av stal

24530 Gjutning av lattmetall

24540 Gjutning av andra metaller

25110 Tillverkning av metallstommar och delar darav

25120 Tillverkning av dérrar och fonster av metall

25210 Tillverkning av radiatorer och pannor fér centraluppvarmning

25290 Tillverkning av andra cisterner, tankar, kar och andra behéllare av metall
25300 Tillverkning av &nggeneratorer utom varmvattenpannor fér centraluppvarmning
25400 Tillverkning av vapen och ammunition

25500 Smidning, pressning, pragling och valsning av metall; pulvermetallurgi
25610 Beldggning och 6verdragning av metall

25620 Metallegoarbeten

25720 Tillverkning av las och gangjarn

25730 Tillverkning av verktyg och redskap

25910 Tillverkning av stalfat o.d. behallare

25920 Tillverkning av lattmetallférpackningar

25930 Tillverkning av metalltradvaror, kedjor och fjadrar

25940 Tillverkning av nitar och skruvar

25991 Tillverkning av diskbankar, sanitetsgods m. m. av metall fér byggandamal
25999 Diverse 6vrig metallvarutillverkning

26110 Tillverkning av elektroniska komponenter
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26120 Tillverkning av kretskort

26200 Tillverkning av datorer och kringutrustning

26300 Tillverkning av kommunikationsutrustning

26510 Tillverkning av instrument och apparater fér matning, provning och navigering

26520 Urtillverkning

26600 Tillverkning av stralningsutrustning samt elektromedicinsk och elektroterapeutisk
utrustning

26700 Tillverkning av optiska instrument och fotoutrustning

26800 Tillverkning av magnetiska och optiska medier

27110 Tillverkning av elmotorer, generatorer och transformatorer

27120 Tillverkning av eldistributions- och elkontrollapparater

27310 Tillverkning av optiska fiberkablar

27320 Tillverkning av andra elektroniska och elektriska ledningar och kablar

27330 Tillverkning av kabeltilloehor

27400 Tillverkning av belysningsarmatur

27900 Tillverkning av annan elapparatur

28110 Tillverkning av motorer och turbiner utom for luftfartyg och fordon

28120 Tillverkning av fluidteknisk utrustning

28130 Tillverkning av andra pumpar och kompressorer

28140 Tillverkning av andra kranar och ventiler

28150 Tillverkning av lager, kugghjul och andra delar for kraftéverféring

28210 Tillverkning av ugnar och brénnare

28220 Tillverkning av lyft- och godshanteringsanordningar

28230 Tillverkning av kontorsmaskiner och kontorsutrustning (utom datorer och kringutrust-
ning)

28240 Tillverkning av motordrivna handverktyg

28250 Tillverkning av maskiner och apparater for kyla och ventilation utom fér hushall

28290 Ovrig tillverkning av maskiner for allmant andamal

28300 Tillverkning av jord- och skogsbruksmaskiner

28410 Tillverkning av verktygsmaskiner fér metallbearbetning
28490 Tillverkning av 6vriga verktygsmaskiner
28910 Tillverkning av maskiner fér metallurgi

28920 Tillverkning av gruv-, bergbrytnings- och byggmaskiner

28930 Tillverkning av maskiner fér framstéalining av livsmedel, drycker och tobaksvaror
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28940 Tillverkning av maskiner for produktion av textil-, bekladnads- och ladervaror

28950 Tillverkning av maskiner for produktion av massa, papper och papp

28960 Tillverkning av maskiner fér gummi och plast

28990 Tillverkning av 6vriga specialmaskiner

29102 Tillverkning av lastbilar och andra tunga motorfordon

29200 Tillverkning av karosserier fér motorfordon; tillverkning av slapfordon och pahéngs-
vagnar

29310 Tillverkning av elektrisk och elektronisk utrustning fér motorfordon

30110 Byggande av fartyg och flytande materiel

30200 Tillverkning av rélsfordon

30300 Tillverkning av luftfartyg, rymdfarkoster o.d.

30400 Tillverkning av militéra stridsfordon

3101 Tillverkning av kontors- och butiksmébler

31012 Tillverkning av kontors- och butiksinredningar

32501 Tillverkning av medicinska och dentala instrument och tillbehér

32502 Tillverkning av tandproteser
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